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RESUMEN

La presenta investigacion relaciono la carga del Impuesto a la Renta con la capacidad exportable de las
industrias manufactureras, en primer lugar mediante con una teoria econdémica amplia, para luego
pasar a un andlisis descriptivo minucioso por industrias priorizadas y no priorizadas, de la presion que
provocé el IR en cada una de ellas y de su capacidad exportable, en esta Gltima se tomé en cuenta
tanto su evolucidn, la competitividad y la productividad (factor trabajo), separando este analisis en dos
periodos, tanto durante el gobierno actual y los anteriores a él, lo que permitid a su vez una
comparacion entre ellos dando a conocer el desempefio de las industrias manufactureras ecuatorianas
durante administraciones sumamente diferentes. Ademas que en la investigacion se plante6 un modelo
econométrico mediante datos de panel, el mismo que ayudé en gran medida a constatar lo que expone
la teoria econdmica sobre el efecto que los impuestos tienen sobre las exportaciones manufactureras.
Asi esta investigacion arroja resultados sumamente importantes para conocer la verdadera dimension
de los impuestos en el comercio exterior de las manufacturas.

Palabras clave: Impuestos, Impuesto a la Renta, Capacidad exportable, Industria Manufacturera,
competitividad, productividad.
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Introduccidén

La industria se remota desde la existencia del ser humano, por la necesidad de transformar los bienes
para poder satisfacer sus diversas necesidades, beneficiando no solo en la forma de elaborar los
productos, sino que también a la sociedad en su conjunto, traducidos en comodidad y bienestar para la
obtencion de un mejor nivel de vida, sobre todo gracias a la introduccién de la maquina a gran escala
permitiendo una produccidn acelerada, por lo que es un sector fundamental de la economia de un pais,
fundamentalmente porgue las industrias manufactureras ayudan a impulsar el crecimiento econémico
real, mediante las cadenas productivas, lo que genera a su vez fuentes de empleo y por lo tanto
bienestar econémico.

Sin embargo el nivel de industrializacion sigue siendo aun precario en el Ecuador, donde la mayor
parte de su economia depende de un recurso natural no renovable (el petréleo), con exportaciones en
su mayoria primarias, lo que hace que la economia del pais sea vulnerable y esté sujeta a shocks
externos, como las fluctuaciones en el precio del petréleo lo que causa a su vez una desestabilidad
econdmica, ya que al no tener una industria fuerte, con productos de alto valor agregado, hace que la
economia del pais no tenga un crecimiento real y sostenible a largo plazo, estando siempre sujetos a
estos tipos de shocks.

En el Ecuador el proceso de industrializacion lleva ya un sin nimero de estudios realizados, sobre las
politicas que se implementaron y en si como fue su desarrollo y sus inicios, estos son los estudios que
a breve rasgo se podria mencionar, sin embargo ya sabemos cudn importante es la industria para el
desarrollo del pais, pero no sabemos los factores que pueden o no influir en la industria y por ende en
su capacidad de exportacion, ni tampoco existen muchos estudios previos que se centren
especificamente en la influencia de la carga tributaria dentro de la capacidad exportable de las
industrias, el cual se le podria traducir también como el nivel de competitividad que estas pueden
alcanzar internacionalmente, por lo tanto se ha visto la necesidad de realizar un estudio sobre uno de
los tantos factores que podria influir en las exportaciones de las industrias, identificando a este factor
como la carga impositiva que tienen las industrias por concepto de Impuesto a la Renta.

De esta manera este estudio ayudara en gran medida a la explicacion del bajo nivel competitivo de las
exportaciones industriales en el pais relacionandola su vez con la carga tributaria que posee cada una,
permitiendo asi proveer al gobierno de una visién sobre la real dimension que produce la incidencia de
las medidas tributarias en la capacidad exportable de las industrias manufactureras, ademas también de
ser util para identificar qué otros factores distintos al impuesto a la renta puedan o no afectar a las
exportaciones de las industrias manufactureras.

Presentando asi a esta investigacion en cuatro capitulos, donde permite al lector comprender cudl es la
situacion actual de las industrias manufactureras por sectores (priorizados y no priorizados).

Con los fundamentos tedricos se abordd, la relacion que tiene las politicas tributarias con el comercio
exterior en forma teorica, lo cual servird como base para poder aseverar dicha teoria con los siguientes
capitulos que se describira posteriormente. La fundamentacion tedrica en primera instancia esta divida
en dos partes, la primera describe lo que son los impuestos, como sus caracteristicas y clasificacion,
pasando asi a mencionar. La segunda parte hace referencia a la incidencia de un impuesto, donde se
divide en dos incidencia econémica y estatuaria.



El primer capitulo, es un predmbulo antes del desarrollo en si de la investigacidn, ya que con ella se da
a breves rasgos el proceso de industrializacién del pais, terminado este capitulo con un anélisis
descriptivo de la situacion de la industria manufacturera durante el periodo de estudio, tomando en
cuenta su PIB, inversion, volumen de ventas, empleo y salarios, dividiendo a este analisis en sectores
priorizados y no priorizados, lo cual ayudd a identificar cuales son las industrias con un mejor
desempefio.

En el segundo capitulo se realizé un analisis minucioso sobre la carga tributaria que tiene que soportar
la industria manufacturera, dando a conocer al lector, en primera instancia un enfoque global de esta
presion tributaria, donde se pudo identificar el valor total de recaudacion de este sector durante el
periodo de estudio y cudl es su participacion dentro del total de ingresos del gobierno por concepto de
impuestos, ademas de hacer un andlisis del crecimiento del PIB de la manufactura con el nivel de
recaudacion, pasando por lo tanto a un anélisis de la carga tributaria més detallada (CI1IU a 4 digitos)
por industria, donde a la vez se le dividio en dos periodos, tanto el periodo de la administracion del
gobierno actual como el de los gobiernos anteriores, ayudando al lector a comprender qué tipo de
industria ya sea del sector priorizado 0 no es la que presenta una mayor carga tributaria por parte del
Impuesto a la Renta, cumpliendo ademas de esta manera con el primer objetivo de esta investigacion.

El tercer capitulo, aborda el tema de la capacidad exportable de las industrias manufactureras,
comenzando por una analisis de la evolucién de las exportacion y destinos de las mismas que cada
industria ha presentado durante 2003-2011, en la cual se pudo hacer una comparacion entre periodos
(gobierno actual con gobiernos anteriores), permitiendo comprender la verdadera situacion de este
sector. Pasando asi a la descripcion de la competitividad de la industria ecuatoriana, tomando en
cuenta tanto los acuerdos comerciales vigentes, como las politicas industriales que se han
implementado bajo el mandato de Rafael Correa y el indice de competitividad industrial (IRIC),
terminando este capitulo con el analisis de la productividad de este sector (tomando en cuenta el factor
trabajo).

Para finalizar la investigacion en el dltimo capitulo, el lector podra entender la relacion que existe
entre el Impuesto a la Renta y la capacidad exportable de las industrias manufactureras, ya que se
aplica la ecuacion de incidencia econémica de un impuesto, descrita en los fundamentos teéricos el
mismo que permite saber quién en realidad paga el impuesto, ademas con la ayuda de un modelo
economeétrico (con datos de panel) se podra entender cual es la relacion de la incidencia econémica del
impuesto a la Renta con las exportaciones, cabe recalcar también que el inicio de este capitulo es sobre
la teoria de datos de panel y cudles son los estimadores al ser utilizados, por lo tanto es uno de los
capitulos mas importantes de esta investigacion ya que una vez mas el lector podréa confirmar lo que
dice la teoria econdémica sobre la implementacion de impuestos en el sector exportador con este
ejercicio mediante el modelo planteado.

Al terminar esta investigacion se lleg6 a varias conclusiones donde las mas importantes fueron: que el
principal factor que afecta en forma negativa a la capacidad exportable de las industrias
manufactureras es el Impuesto a la Renta, es decir a medida que se paga mas por concepto de este
impuesto, el nivel de exportaciones se reduce, traduciéndose asi en menos utilidades para la empresa,
de la misma forma otro de los factores que afectan a las exportaciones industriales es la inflacién , la
cual se relaciona negativamente con la capacidad exportables lo que se traduciria en que a medida que
los precios suban las exportaciones bajan, ademas que la carga tributaria que la Industria
Manufacturera tiene que soportar fue mas alta durante el gobierno actual, en comparacién con
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gobiernos anteriores, pasando asi de una presion del 8% al 11% sobre el PIB, donde el IVA vy el
Impuesto a la Renta producen el mayor porcentaje de obligaciones tributarias, a esto sumandole que es
uno de los sectores que registra una de las peores tasas de crecimiento del PIB, permite deducir que el
incremento tanto de la recaudacion, como de la carga tributaria, no es debido al buen desempefio que
presenta este sector, si no que se esté recargando impuesto sobre impuesto.

Por otra parte las exportaciones de los sectores priorizados representan mas del 80% de las
exportaciones manufactureras no petroleras, donde las industria basadas en recursos naturales sigue
siendo la que predomina, siendo esta la industria de alimentos procesados que representa el 60% de las
exportaciones de los priorizados, dejando un porcentaje mindsculo a industrias de media y alta
tecnologia, como el de vehiculos y sus partes que representan el 6% y el de hardware que tan solo
representa el 1% de estas exportaciones, esto una vez mas evidencia la poca especializacion del sector,
sin embargo lo paradéjico dentro de estas dos industrias es que son las que registran la mayor carga
tributaria, soportando asi una presion por parte del gobierno en recaudacion, destinando un buen
porcentaje de su valor agregado al pago del Impuesto a la Renta.
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Metodologia del Trabajo

Definicion del Problema

La industria manufacturera es uno de los sectores mas importantes dentro de la econdmica de un pais,
ya que permite un crecimiento econémico real y a largo plazo, paises con un nivel industrial alto,
poseen una capacidad exportable mas competitiva que los paises que no son muy industrializados los
cuales basan sus exportaciones en productos primarios y fundamentados en recursos naturales,
situacion que no es nada diferente a la que vive el Ecuador, a esto sumandole que las industrias
manufactureras no estan exentas al pago de los impuestos, permite realizarse una pregunta muy
importante ¢quién en realidad termina pagando un impuesto? ya que si bien es cierto el gobierno
determina legalmente al sujeto pasivo, en Gltima instancia tan solo es el que realiza la transferencia de
este impuesto al Estado no es el que termina en realidad pagando el impuesto, por lo tanto la necesidad
de saber si el productor o el consumidor son lo que en verdad pagan el Impuesto a la Renta a la hora
de exportar.

Los impuestos que la industria manufacturera tiene que soportar son diversos, sin embargo uno de los
mas importantes por el cual el gobierno posee los mayores ingresos publicos, es el Impuesto a la
Renta, por lo cual la industria también pertenece a uno de los sectores mas influyentes en lo que
respecta a la recaudacién de este impuesto, pero a la vez el gobierno no se da cuenta en que magnitud
la carga de este puede estar afectando a las industrias ecuatorianas, repercutiendo en la disminucion de
sus utilidades, en los costos de produccion y por ende en las exportaciones industriales, lo que podria
estar afectando al sector exportar por el cual el gobierno actualmente pretende darle un giro de ochenta
grado, mediante nuevas estrategias como es el cambio de la matriz productiva.

Preguntas de investigacion

Pregunta Especifica

¢Cudl es la incidencia que produce el impuesto a la renta en la capacidad exportable de la industria
manufacturera ecuatoriana?

Preguntas Generales

. ¢Cuadl es la carga tributaria que genera el impuesto a la renta en las industrias manufactureras
en el periodo 2003-2011?

. ¢Cual es el nivel de capacidad de exportacién de las industrias manufactureras del pais,
tomando en cuenta tanto su evolucion, competitividad y productividad?

. ¢En qué grado el impuesto a la renta incide en las exportaciones de la industria
manufacturera?
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Objetivos

Objetivo General

Analizar la incidencia que produce el impuesto a la renta en la capacidad exportable de la industria
manufacturera ecuatoriana.

Objetivos Especificos

e Analizar la carga tributaria que genera el impuesto a la renta en las industrias manufactureras
en el periodo 2003-2011.

e Determinar el nivel de capacidad de exportacion de las industrias manufactureras del pais,
tomando en cuenta tanto su evolucién, competitividad y productividad.

o Identificar el grado de incidencia que el impuesto a la renta produce en las exportaciones de la
industria manufacturera.

Delimitacion

Espacial

En el Ecuador existe varios tipos de industrias, es decir el tipo de actividad a la cual se dedica cada
una, por lo tanto es necesario estudiar un solo sector o una sola industria ya que cada uno de ellas es
diferente en su estructura y desarrollo, por lo tanto la investigacion se centrara especificamente en la
industria manufacturera ecuatoriana por sectores priorizados y no priorizados, el mismo que cuenta
con la mayor participacion dentro del PIB, ademas también es necesario delimitar que tipo de
impuesto se va estudiar, por lo que se ha decidido centrar el andlisis en el impuesto a la renta, ya que
es un impuesto de gran importancia para el gobierno en términos de recaudacion.

Temporal

La investigacién de la incidencia del impuesto a la renta en la capacidad exportable de la industria
manufacturera ecuatoriana se encuentra determinada temporalmente segin un periodo que va desde el
afio 2003 hasta el 2011.EI andlisis se lo va a realizar tomando en consideracion un espacio de tiempo
de 9 afos, por la trascendencia de estudiar un periodo extendido, que permita determinar la evolucion
del pago del impuesto a la renta por parte de las industrias manufactureras y la presion tributaria que
ha venido soportando durante los gobiernos anteriores como para el actual, asi como también
determinar que otros factores pueden estar afectando a la capacidad de la industrias a exportar y por
ende a ser competitivos.
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Hipdtesis de la investigacion

La carga tributaria que genera el Impuesto a la Renta durante el 2003-2011 en las industrias
manufactureras del Ecuador tanto en sectores priorizados como no priorizados, influye en gran
medida a la capacidad exportable de las industrias manufactureras.

Metodologia de la investigacion

Metodo y Tipo de Investigacion

En primera instancia se utiliza el método deductivo, con el fin de analizar en general la situacion
actual de la industria manufacturera, para luego proceder a realizar un andlisis mas profundo por
sectores priorizados y no priorizados en el periodo 2003-2011, lo que permitird saber cual es su
participacion dentro de la economia ecuatoriana, como la importancia de cada sector industrial en la
industria manufacturera.

Por consiguiente para el cumplimiento de los dos primeros objetivos, se utilizé el método descriptivo,
con el cual se puede ver la evolucion del pago del Impuesto a la Renta y la carga tributaria que este
produce en la industria manufacturera, como también el comportamiento de sus exportaciones dentro
del periodo 2003-2011, ademas de recopilar datos sobre la competitividad industrial, y calcular el
indice de productividad. Con esto se determinara a que sectores industriales afecta la carga tributaria,
y quien posee la mejor capacidad exportable.

Fuentes de Informacion

La recopilacion de los datos, para el desarrollo de la investigacion fue proporcionada por las siguientes
instituciones; Banco Central del Ecuador (BCE), Servicio de Rentas Internas (SRI), Instituto Nacional
de Estadisticas y Censos (INEC), Organizacion de Naciones Unidas de Desarrollo Industrial
(ONUDI), Ministerio de Industrias y Productividad (MIPRO).

Variables como los impuestos (IVA, IR, ISD) y ventas de la industria manufacturera en el periodo
2003-2011 que se utilizaron dentro de la investigacion, fue proporcionado por el SRI y el INEC
mediante los boletines de las encuestas de manufactura y mineria, proveyeron de informacion crucial
para el diagndstico actual de la industria manufacturera como el empleo y salarios, produccion,
consumo intermedio y el valor agregado de cada sector industrial. La informacién referente a las
exportaciones fue emitida por la base de datos del BCE y la informacién con respecto a la
competitividad industrial la proporciono la ONUDI. La MIPRO por otra parte facilitd boletines con
informacién de la competitividad y el desempefio de la industria manufacturera ecuatoriana, como
también informacidn sobre la clasificacion CIIU.

Procedimiento Metodologico

A mas de realizar un estudio teorico, se procedi6 a realizar un modelo econométrico, el mismo que
permitird cumplir el objetivo principal de esta investigacion, permitiendo analizar la incidencia que
genera el Impuesto a la Renta en la capacidad exportable de la industria manufacturera, por lo tanto se
procedi6 a utilizar una técnica que combina tanto datos de corte transversal como de temporal, a la
cual se la conoce como Datos de Panel, mediante la utilizacion de un paquete econométrico llamado
STATA.
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Los datos de panel consisten en series temporales para cada unidad que puede ser empresas, familias o
paises recogidas en un determinado periodo, es decir en este caso se trabajo con el valor de las
exportaciones en miles de dolares de cada uno sectores priorizados y no priorizados a CllU4D de la
industria manufacturera para el periodo 2003-2011,

Mediante esta estructura de los datos econémicos te permite capturar la heterogeneidad no observable,
es decir permite analizar tanto los efectos individuales especificos de cada individuo y los efectos
temporales, en los cuales se puede producir grandes cambios.

El estimador que ayudard a la estimacién de cada coeficiente es el de KIVIET, el cual es el méas
adecuado por el tipo de datos con el que se trabaja, ya que los datos de corte transversal se encuentran
en 30 y 50, lo que este tipo de determinador es mejor en cuanto a base de datos pequefios, reduciendo
el sesgo de los coeficientes y por lo tanto su inconsistencia, corrigiendo a la vez la endogeneidad que
se puede presentar, la formula de este estimador es el siguiente:

KIVIET; = LSDV — B;
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Fundamentos Tedricos

Los impuestos

La definicion del impuesto puede ser muy variada, por lo que a continuacion se sefialard varios
conceptos tedricos ya sea de un pensamiento econémico como una definicion plenamente tributaria.

Segun (David Ricardo 1959: 114) los impuestos son “una porcion del producto de la tierra y de la
mano de obra de un pais, puestos a disposicién del gobierno; su pago proviene siempre, en Gltimo
término, ya sea del capital o del ingreso del pais” Hay que tomar en cuenta que para entonces el factor
mas importante de produccién era la tierra por lo tanto, al hablar una porcién del producto de la tierra,
béasicamente se traduce a la produccién agricola que en ese entonces era una de las principales
actividades econémicas

Para (Jiménez, Luis 2005:20) “los impuestos son una aplicacion de los principios de mercado, en
consecuencia, la contribucién impositiva de cada individuo debiera corresponder con el beneficio
derivado del consumo de los bienes publicos”

Para (Diaz, Adriana 2012: 15) los impuestos son:

Los impuestos son una clase de contribuciones que se conducen por el derecho publico, que se
identifican por no requerir una contraprestacion directa o determinada por parte de la de la
administracion central y que surge exclusivamente por la autoridad tributaria del estado con el
principal objeto de financiar el gasto publico.

Dicho estos conceptos se puede ahora deducir que los impuestos es una carga aplicada por el Estado,
gue los agentes econdmicos deben asumir por realizar actividades econémicas dentro de un pais, con
el fin de financiar el gasto puablico, el mismo que debe ser distribuido en forma equitativa,
retribuyendo este pago mediante el bienestar de la ciudadania.

Clasificacion de los impuestos

A lo largo de la humanidad los impuestos siempre fueron un ingreso fundamental para el Estado, tanto
asi que llegaron a tener su propia clasificacion, donde Stiglitz (2000:477) los divide en dos grandes
grupos impuestos directos e impuestos indirectos, menciona ademas que el primero recae sobre las
personas y sobre las sociedades, el mismo que afecta a las decisiones relacionadas con la oferta de
trabajo, la educacion, la inversion y el ahorro, mientras que la segunda division se grave sobre los
bienes y servicios que genera un mercado que podria afectar en gran medida a la decision de consumo;
cabe recalcar también que dentro de estos dos grandes grupos existe una subdivision mas detallada de
los impuestos que en general la mayoria de paises la grava, los cuales son:

16



Impuestos Directos

e Impuesto sobre la renta de las personas

e Las cotizaciones a la seguridad social

e Impuesto a la renta sobre las sociedades

e Impuesto sobre transmisiones patrimoniales

Impuestos Indirectos

e Impuestos aduaneros
e Impuesto sobre consumos especificos
e Impuesto al valor agregado

Caracteristicas de los impuestos

Dentro de las caracteristicas de los impuestos Stiglitz (2000:483) menciona que el pago de los mismos
es doloroso, tanto asi que el intento de evasion de los impuestos fue en aumento, para lo cual asegura
que el gobierno debe implementar un sistema tributario adecuado, los cuales deberia contar con las
siguientes propiedades:

Eficiencia Econdmica

Los impuestos no deben distorsionar a la asignacion eficiente de los recursos, un ejemplo de ello es
Inglaterra que en el siglo XVII impuso un impuesto a las ventanas, como resultado de ello las personas
comenzaron a construir casas sin ventanas, la mala implementacion de este impuesto ocasiond una
influencia en la conducta de los contribuyentes, en la actualidad no ha cambiado mucho la forma de
pensar y actuar de los agentes econdmicos ya que de la misma manera que ocurri6 en Inglaterra hace
siglos atras la gente hoy en dia prefiere ver la manera de pagar menos impuestos que producir mas.

Sencillez Administrativa

Los costos del cumplimiento de los impuestos como de su administracion no debe tener un costo
elevado, los mismos que se clasifican en directos e indirectos, el ultimo de ellos es elevado a
comparacion de los directos, esto se debe principalmente a que deben costear a los asesores fiscales
como los contadores y el hecho de archivar la informacion adecuado.

Stiglitz (2000:489) expone que en la actualidad es mucho mas facil reducir una parte de estos costos
ya que las empresas grandes cuentan con tecnologia para Ilevar un control de sus finanzas como de su
contabilidad, lo que permite que sea mas eficiente la administracion de los mismos, mientras que
empresas pequefias que no cuentan con los recursos necesarios para la adquisicion de tecnologia, el
costo de administrar y de cumplir con los impuestos es mas elevado, ya sea por la complejidad a la
hora de deducir informacién como al momento de asumir costos por archivarla.

Flexibilidad

Debe adaptarse féacilmente a los cambios de las situaciones econdmicas, una de ellas es la
estabilizacion automatica, donde Stiglitz (2000:492) coloca como ejemplo a la economia en recesion
y al pago del impuesto a la renta cuando los precios son estables ( sin inflacion), el impuesto a la renta
presenta un alto grado de estabilizacién automatico ya que si baja su renta baja a la vez el tipo
impositivo medio, sin embargo esta adaptacion inmediatamente a los cambios en al economia no se da
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siempre ya que al tener inflacion, el tipo impositivo medio sube afectando asi al contribuyente y a la
posible salida de la economia de la recesion.

Otro aspecto de la flexibilidad es la velocidad de los ajustes, es decir la rapidez con la que se pueden
ejecutar los cambios efectuados por la legislacion fiscal.

Responsabilidad Politica

“Debe disenarse de tal forma que cada individuo pueda averiguar qué esta pagando y saber en qué
medida el sistema refleja sus preferencias™ Stiglitz (2000:483), una de las principales caracteristicas de
los impuestos es que estos deben ser transparentes, es decir que el Estado no debe aprovecharse de las
de los individuos que no estan bien informados sobre quién se beneficia y quien paga, por ejemplo
Stiglitz (2000:494) menciona que desde el punto de vista de transparencia el impuesto a las sociedades
es uno de los peores ya que en realidad no se sabe quién mismo paga, es decir se dice que pagan las
instituciones, pero realmente quien lo paga son las personas: accionistas, los trabajadores y los clientes
quien de verdad soportan tal gravamen ya que son ellos que hacen funcionar o no a una empresa.

Justicia

Los impuestos deben ser justos, ya que deben tratar a las personas por su misma condiciéon, es decir ,
deben pagar mas lo que pueden en si soportar tal carga y pagar menos los que no se encuentran en
buenas condiciones de tributar mas de lo que tienen.

Clasificandose por lo tanto en equidad horizontal y equidad vertical, la primera de ellas se refiere a las
personas que son iguales en su situacion econdmica contribuyendo en menor cantidad, mientras que la
equidad vertical son las personas que pueden soportar mas carga impositiva ya que poseen mejor
bienestar

Incidencia de los impuestos

Después de entender que son los impuestos, su clasificacion y sus caracteristica es importante ahora
determinar un tema importante y polémico dentro de la politica tributaria, el mismo que se le conoce
como la incidencia tributaria, es decir ver lo efectos que produce en los agentes econémicos los
impuestos implementados por el Estado.

La definicion de la incidencia de los impuestos o tributaria es muy variada pero la mayoria llega a una
sola idea con diferentes palabras, entre ellas tenemos:

“La incidencia tributaria es la que consiste en determinar quién paga verdaderamente las cargas de 10s
impuestos” (Yanez, José 2011:7)

(Gruber, 2007, citado en Yafiez, José 2011:9) sefiala que ““la incidencia tributaria establece cual parte
(consumidores o productores) soporta las cargas verdaderas de un impuesto”

(Mankiw, 2007, citado en Yafiez, José 2011:9) define “la incidencia de un impuesto como la manera
en que se reparten las cargas de un impuesto entre los participantes en el mercado”

Stiglitz (2000:511) define a la incidencia de los impuestos como la carga fiscal, es decir quien en
realidad paga tal gravamen, llevando esto a determinar los efectos que estos pueden provocar.
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Por lo tanto se podria definir a la incidencia tributaria como aquel que permite ver en realidad a quien
se le transmite los impuestos o quien termina pagando por ellos.

Clasificacion de la incidencia tributaria

Yafiez, José (2011:10) determina la incidencia tributaria puede ser una incidencia estatutaria o la
obligacion legal y la incidencia econdmica de un impuesto, la definicion de las dos permite establecer
cudl es su diferencia entre si.

Incidencia estatutaria

Esta incidencia se refiere a la persona quien fijo la ley para ser contribuyente o que debe ser
responsable de pagar el impuesto, puede ser el individuo que tiene la obligacion de remesar (enviar o
traspasar) es decir es el que envia los ingresos tributarios hacia el fisco, sin embargo hay otros
individuos que en cambio son retenedores de impuestos, un ejemplo claro es la retencién de una parte
del ingreso salarial de un trabajador por concepto de afiliacion social, en este caso puede ser persona o
institucion el cual firma y remesa los tributos.

La ley normalmente permite ser un poco eficiente a la hora de la recaudacion de los impuestos, ya que
el que remesa los ingresos tributarios al Estado por lo general son muy pocos, es decir son oferentes ya
gue se les hace mas facil en lo que respecta a recaudacion como a percibir menores costos de
fiscalizacion, pero no garantiza que en la realidad el que remesa los ingresos tributarios sea el que
propiamente paga dicho impuesto, por lo tanto la ley solo permite la asignacion de responsabilidades
mas no permite visualizar quien en realidad paga el impuesto.

Cabe recalcar que Yafiez, José (2011:15) se pregunta que si la incidencia estatuaria no determina quien
en realidad paga el impuesto, entonces porque la necesidad de conocerlo, dando como respuesta
certera y concreta, que el Estado necesita recursos para poder cubrir su gasto publico y es ahi donde
nace la necesidad que conocer en primera instancia a quien se le dio la responsabilidad tanto de
remesar como de retener, permitiendo asi un control sobre ellos, asi mismo explica que al conocer el
responsable de pagar las remesas de los tributos establecido por la ley, permite saber quién racionara
primero ante la aplicacién de un impuesto y desde donde se debe partir para llegar a saber que agente
econdmico en verdad esta pagado ese gravamen.

Incidencia Econémica

La incidencia econdmica de un impuesto consiste en determinar quién paga realmente las cargas que
colocan los impuestos en la practica. La solucién de este problema empirico no es algo que pueda ser
establecido por el legislador en una ley. Esta sera determinada por las caracteristicas que presentan los
mercados en la realidad, dentro de las mas importantes, estan las elasticidades precio de las funciones
de oferta y demanda. (YYafiez, José 2011:10)

La incidencia econdmica a veces se confunde con la incidencia estatuaria, pero hay que tener en claro
que no siempre es la ley quien designa quien paga el impuesto, en realidad este siempre lo traspasa
otro agente econdmico y lo interesante es saber quién mismo termina pagando tal impuesto, por lo
tanto existe una clasificacion del tipo de incidencia econémica que es expuesta por (Entin 2004, citado
en Yéfez, José 2011:12) quien dice que la incidencia econdmica puede ser:

La incidencia econdmica inicial, la cual corresponde a como las condiciones econémicas de oferta y

demanda en el mercado por el producto, servicio o factor de produccién gravado, asignan el impuesto
entre oferentes y consumidores del bien. Se refiere a la incidencia en el corto plazo o a los efectos
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econémicos del analisis de equilibrio parcial. Propone reservar para esta el nombre incidencia
econdmica.

La carga economica Ultima, la cual mide los cambios en los ingresos después de impuesto de las
personas, después que todos los ajustes econdémicos al impuesto han ocurrido a través de todos los
mercados afectados, como: la conducta del consumo, el uso de recursos y los traslados de ingreso a sus
nuevas sendas. Se refiere a la incidencia en el largo plazo o a los efectos econdmicos del analisis de
equilibrio general. Propone reservar para esta el nombre carga econémica.

El andlisis de ello también conlleva a identificar dos de ellos los mismos que pueden ser un anélisis de
incidencia absoluta, analisis de incidencia diferencial, andalisis de incidencia manteniendo el
presupuesto equilibrado. (Yafiez, José 2011:12)

Analisis de Incidencia absoluta: Trata de analizar sobre el incremento de los impuestos sin el
incremento de los ingresos, se trate de mantener un gasto pablico elevado que podria ser para cubrir la
deuda.

Andlisis de la Incidencia Diferencial: Este consiste en que el gobierno decide subir un impuesto pero
al mismo tiempo baja otro, consiguiendo que el ingreso tributario del Estado se mantenga inalterado.

Andlisis de la Incidencia manteniendo el presupuesto equilibrado: Este va de la mano con un
cambio realizado tanto de los impuestos con cambios en el nivel de gasto del gobierno, el efecto
distributivo podria depender en la forma en que estos ingresos son utilizados o distribuidos a la
sociedad.

Incidencia de los impuestos en mercados competitivos

Los impuestos pueden estar aplicados a consumidores, productores a trabajadores, o inversionistas
(personas fisicas) sin embargo cuando los impuestos son aplicados a empresas, inicia el debate si estos
son justos 0 no ya que en la realidad una empresa o institucién no paga los impuestos, son las personas
que integran esa compafiia quienes terminan pagando tal impuesto, por lo tanto al momento de gravar
un impuesto a una institucion se deberia analizar en realidad a quien de verdad se le traspasa dicha
carga.

Efecto de un impuesto en una empresa

David Ricardo (1959) establece que el impuesto a las utilidades ocasiona que el nivel de precios de los
articulos suban, lo que en su efecto termina disminuyendo la capacidad adquisitiva del agente
econdmico, por lo tanto su gasto ya no sera el mismo, es decir el contribuyente ha pagado al Estado
una parte del producto de la tierra y del trabajo del pais, en lugar de que este impuesto tributado sea
ocupado por el mismo individuo para su consumo o para aumentar su capital. Pero si después del
impuesto decide el fabricante destinar ese ingreso al capital, terminara por darse cuenta que gracias a
este impuesto, las materias primas, la maquinaria y los salarios sufrieron una variacion de precios, lo
que en su efecto su ahorro no seria de gran ayuda ya que el nivel de precios de todos los bienes
subieron y terminaré ahorrando lo que anteriormente lo hacia.

Stiglitz (2000), permite ver la incidencia de los impuestos en caso de que al productor se le grave un
impuesto, donde propone un impuesto por cada unidad de cerveza que produzca, la decision del
productor se vera afectada, el cual es expuesto en el siguiente gréfico:
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Gréfico N°1: Efecto de un impuesto en una empresa
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Fuente: Stiglitz, Joseph (2000)
Elaboracion: Stiglitz, Joseph (2000)

En mercado de libre competencia el precio en que los productores estan dispuestos a ofertar es igual al
costo marginal, por lo tanto si se grava un impuesto sobre la produccion evidentemente el costo
efectivo de produccion aumentara en el mismo valor que el impuesto gravado, por lo tanto disminuye
la cantidad que estan dispuestos a ofertar por el precio Py,

Como se puede apreciar en el grafico N°1 en el panel A la curva de oferta representa, la cantidad de
bienes que el productor esta dispuesto a ofrecer, a un Py sin embargo al gravar un impuesto, la curva
de oferta se desplaza hacia la izquierda, ya que con un costo mas que debera incluirlo a la hora de la
produccion, el productor preferird ofertar menos sin variar el precio para obtener similares ganancias,
esta situacion sucede si se tratara de una sola industria; al graficar la oferta de la produccion del
mercado ocurrird algo similar, ya que la oferta del mercado, es la oferta de todas las industrias, por lo
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tanto esta determinard el precio de todo el mercado para que asi las empresas estén dispuestas a
producir una cantidad determinada. La oferta del mercado se desplaza hacia la izquierda cuando se
establece el impuesto, sin embargo oferta la misma cantidad que solia producir antes de este impuesto,
sucede esto ya que el precio que reciben las empresas es el mismo que recibian antes del impuesto.

Efecto del impuesto ad- valorem y especifico

Después de ver los efectos que puede producir al gravar un impuesto a los productores, es importante
ahora determinar que no todos los impuestos implementados por el Estado son iguales, para lo cual en
primera instancia se los clasificara en dos ad- valorem y especifico.

Impuesto ad- valorem: Este impuesto es una tasa porcentual aplicada al precio del producto, este tipo
de impuesto permite al fisco no perder ingresos por el tema de la inflacién.

Impuesto especifico: Este impuesto es una cantidad fija, es decir que la tasa se establece en términos
nominales.

La funcion oferta precio de antes de impuesto es S(P), mide solo el costo marginal de produccién.
Después de colocado el impuesto esta funcion sigue midiendo lo antes indicado, SAI. De ahora en
adelante se podra escribir como S(PN) o S(PP). La funcion oferta precio bruta de impuesto sera
abreviada como SDI, por oferta de después de impuesto. Ademas, después de aplicado un impuesto
unitario se escribird S(P + T) y bruta de impuesto ad-valorem se presentara como S(P [1 + t]).

La relacidn entre los precios bruto y neto de impuesto unitario o especifico es:
PB=PN+T.

La relacién entre los precios bruto y neto de impuesto ad-valorem es.

PB =PN (1 +1).
Para calcular la funcion oferta precio de después de impuesto se considera la siguiente funcién:

P=A-BQ (demanda) y P = C + F Q (oferta).
Donde A, B, Cy F son constantes positivas, y A > C.
Por lo tanto después de aplicar el impuesto la funcién seria:
PN=PP=C+FQ.

Sin embargo las funciones de oferta precio son diferentes al aplicar los dos tipos de impuestos

PB=PC=PN+T=(C+FQ)+T=C+T+FQ. (Impuesto especifico)

PB=PC=PN(1+t)=(C+FQ)(1+t)=C (1L +t)+F (1+1t) Q.(Impuesto ad- valorem)

Ahora bien los efectos de los dos impuestos son similares, la Unica diferencia es en la magnitud en que
afecta cada una, es decir al aplicar el impuesto especifico, la incidencia econémica que este produce es
que este se desplace paralelamente hacia abajo como se indica en el grafico N°2, es decir por cada
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unidad de bien producido la distancia que existe entre ambas seria el impuesto $T. Mientras que al
aplicar el impuesto ad-valorem la funcion oferta precio se traslade en la misma direccién pero en
forma divergente, es decir “para cada unidad de producto la distancia vertical entre ambas funciones
oferta precio es igual a la tasa impositiva. Esto es debido a que para cada unidad de producto el precio
de oferta toma un valor diferente, existiendo una relacion directa entre precio y cantidad ofrecida.”
(YYafez, José 2011:35)

El impuesto ad valorem como el especifico, permiten que la curva de la demanda descienda,
presentando como resultado de ello un nuevo equilibrio y una disminucién del precio que el productor
recibe, el punto Eqes el equilibrio de la curva de oferta y de demanda cuando no existe ningun tipo de
impuesto, pero al implementar un impuesto ya sea especifico o tasa porcentual el equilibrio ahora es
E., como se habia mencionado en el apartado de arriba, la Gnica diferencia entre los dos impuestos es
la forma de desplazarse sin embargo sus efectos son iguales.

Grafico N°2: Efecto del impuesto ad- valorem y especifico
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Fuente: Stiglitz, Joseph (2000)
Elaboracion: Stiglitz, Joseph (2000)

Efecto de la elasticidad
Elasticidad de la funciéon de Demanda

La elasticidad precio de la demanda es un indicador del grado de sensibilidad o de respuesta de la
cantidad consumida de un bien o servicio por los consumidores ante variaciones en el precio de compra
del producto. En estricto rigor matematico la elasticidad precio de la demanda se expresa como un
cociente de valor negativo entre las siguientes variables. “Cambio porcentual en la cantidad consumida
de un bien o servicio dividido por el (o ante la ocurrencia de un) cambio porcentual en el precio del
producto”. (Yéafez, José 2011:341)

Existen dos casos extremos de la elasticidad precio de la demanda, la primera la infinitamente
inelastica y la infinitamente elastica , como se puede observar en el grafico N°3 existen dos casos: un
impuesto especifico y un impuesto ad-valorem, como se habia visto en el anterior apartado el efecto de
los dos tipos de impuestos son similares existiendo una variante en la magnitud en que las curvas de
demanda se desplaza la una paralelamente y la otra divergentemente, por lo tanto en este caso con una
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demanda perfectamente ineléstica, el impuesto aplicado hacia los consumidores no altera la
asignacion de recursos, es decir la cantidad de equilibrio es igual después de aplicar el gravamen
dando como resultada la no alteracion de la produccion ni del consumo de ese bien, lo que resulta
interesante para los oferentes ya que al no verse alterado su nivel de produccidn, ellos reciben el
mismo precio por sus productos con o sin impuesto.

Grafico N°3: Efecto del impuesto ad- valorem y
especifico en la demanda inelastica
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Elaboracion: Yéafiez, José 2011
Pero debe existir una razon por la cual la cantidad demandada por parte de los consumidores no se ve
alterada, pues es por simple hecho de que los consumidores perciben una ganancia o un excedente a la
hora de comprar ese bien. En este caso pueden ser los bienes basicos, como la de primera necesidad o
bienes que no tienen sustituto etc. Al enfrentarse con este tipo de bienes el consumidor esta dispuesto a
pagar todo el impuesto a cambio que la produccion de ese bien no se vea alterada, para asi poder
satisfacer sus necesidades, por lo tanto el consumo es insensible a la subida de precios generado por la
aplicacién de un impuesto

Grafico N°4: Efecto del impuesto ad- valorem y
especifico en la demanda elastica
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Fuente: Yafiez, José 2011
Elaboracion: Yafiez, José 2011

En el grafico N°4 se puede apreciar la incidencia econémica de un impuesto en la funcion precio de la
demanda completamente elastica, es decir la funcion de demanda es sumamente sensible a los
cambios en los precios, por tal razén en los gréfico esta esta representada horizontalmente, el efecto
que produce ya sea un impuesto especifico como un impuesto ad-valorem son iguales, ocasionando
que aqui si se vea afectado el consumo de los bienes, disminuyendo de Qa;a Qp,. La conducta de los

24



consumidores varia en relacién al precio, es decir si le disminuyen el precio pueden consumir tanto
como puedan pero si al contrario este sube por causa de un impuesta el consume se reduce
notablemente, por lo tanto la incidencia econémica recae netamente sobre el oferente ya que baja su
nivel de produccidn haciéndose cargo completamente del pago del impuesto.

La razon por la cual aqui si se afecta al nivel de produccién y por lo tanto a los oferentes, es porque al
ser la funcién precio de la demanda completamente elastica, el consumidor decide por completo
cancelar el méximo valor que estaban dispuesto a pagar para comprar cada unidad de ese bien, lo que
vendria a deducirse que el excedente o beneficio que el consumidor tiene por ese bien es igual a 0.

Esto se refleja en que los consumidores pagan el mismo precio antes y después de aplicado el impuesto.
Por lo tanto, son los oferentes los que tienen que sacar cuentas para ver si después de absorber todo el
impuesto todavia les resulta de su interés producir alguna cantidad del bien. (Yafez, José 2011:43)

Teniendo como referencia a mercados como los suntuarios o de lujo los cuales poseen una gran
cantidad de sustitutos, necesitando un mayor porcentaje de presupuesto en el consumo de ellos por
parte de los consumidores.

Elasticidad de la funcién de Oferta

La elasticidad precio de la oferta es un indicador del grado de sensibilidad o de respuesta de la cantidad
ofrecida en el mercado de un bien o servicio ante la ocurrencia de una variacion en el precio de venta
del producto. Matematicamente es un cuociente de valor positivo entre las siguientes variables
econdmicas: “Cambio porcentual en la cantidad ofrecida de un bien o servicio dividido por el (o ante la
ocurrencia de un) cambio porcentual en el precio del producto”.(Yafiez, José 2011:44)

Como en el caso de la demanda, la funcién de oferta también tiene dos extremos, la oferta
perfectamente inelastica y la oferta perfectamente elastica, en el grafico N°5 se puede apreciar el
primer caso (oferta perfectamente inelastica) a las variaciones en el precio de venta del producto

Grafico N°5: Efecto del impuesto ad- valorem y
especifico en la oferta inelastica
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Fuente: Yéafiez, José 2011

Elaboracion: Yafiez, José 2011
En este caso se lo ve desde el punto de vista del productor, por lo tanto su funcion de oferta es
totalmente vertical, por lo que al aplicar ya sea un impuesto especifico o ad-valorem, lo que produce
es la disminucion del precio el cual recibe el productor, ya que al imponer un impuesto y que este
recaiga en su mayor parte sobre el productor, el ingreso que el productor recibe por la venta de sus
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productos ya no es lo mismo y por lo tanto se da un nuevo equilibrio., se da estos casos en la
produccién de corto plazo es decir cuando ya se produjeron los bienes y no queda tiempo para
producir mas a otro tipo de precio.

La conducta de los oferentes de querer vender la produccion a cualquier precio se entiende
especialmente si pensamos en que estos productos son perecibles. Cuando queda un saldo del bien que
esta proximo a perecer, los oferentes estan dispuestos a venderlo casi a cualquier precio, pues asi
recuperan parte del costo, antes que perder el valor de todos los recursos utilizados en su elaboracion, y
ademas, tener que gastar recursos para eliminar los residuos. También esta funcion de oferta se puede
usar para representar situaciones de producciones Unicas e irrepetibles, como obras de arte (pinturas,
esculturas, etc.). Otra forma de explicar el caso es a través del uso del excedente agregado de los
oferentes. En esta situacion el excedente agregado de los oferentes es de tamafio maximo y corresponde
a los ingresos por ventas. Por lo tanto, al aparecer el impuesto ellos lo absorben y si quedan con
ingresos netos de impuesto positivos, entonces le conviene vender el saldo de produccion. (Yéafiez, José
2011:45)

Gréfico N°6: Efecto del impuesto ad- valorem 'y
especifico en la oferta elastica
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En este caso la oferta completamente elastica es horizontal, por lo tanto al imponer un impuesto ya sea
especifico o ad-valorem, la incidencia econémica recae completamente sobre los consumidores, ya

que:

Una oferta infinitamente elastica significa que al precio de equilibrio de antes de impuesto los oferentes
estan dispuestos a producir y vender todo lo que los consumidores deseen comprar a dicho precio, con
mejor razon si el precio fuese mayor. Sin embargo, los oferentes dejan de ofrecer si el precio disminuye
levemente por debajo del valor del precio de equilibrio de antes de impuesto. Lo que ocurre antes de
impuesto es que el excedente agregado de los oferentes es exactamente igual a cero, por lo tanto, es
imposible traspasarles parte del impuesto. Si se intentara que ellos soporten algo del impuesto, su
excedente agregado se volveria negativo, y dejarian inmediatamente de ofrecer, pues calcularian una
pérdida neta ex - ante de vender. Debido a esto, los consumidores deben hacer el calculo de si
absorbiendo totalmente la carga del impuesto todavia les resulta beneficioso comprar algo, entonces lo
haran. (Yafiez, José 2011:46)

Ecuacion de la incidencia econdmica

La ecuacion de la incidencia econdmica de un impuesto es:
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APC/T=nS/ (@S -nD) )

APP/T=nD/ ("D —nS) |:> Productor
Donde:
1S = elasticidad precio de la funcion oferta precio.
nD = elasticidad precio de la funcion demanda precio.
APC = aumento en el precio relevante para el consumidor después de aplicado el impuesto.
T = tasa del impuesto medida en valor numérico.

APC / T = fraccion que representa el aumento en el precio al consumidor en la tasa del impuesto,
incidencia econémica porcentual de cargo de los consumidores.

APP = disminucion en el precio relevante para los oferentes después de aplicado el impuesto.

APP / T = fraccion que representa la disminucion en el precio de los oferentes en la tasa del impuesto,
incidencia econdmica porcentual de cargo de los oferentes.

La férmula de incidencia econémica de un impuesto tanto para el productor como la el consumidor fue
derivada de la siguiente forma:

El primer paso es tomar en cuenta que si se aplica el impuesto lo que sucede es una reduccion o
disminucién en la cantidad producida u ofrecida del productos el cual es la exactamente igual a la
cantidad reducida del consumo, es decir, AQS=AQD

Segundo paso es el de tener en cuenta que “la tasa del impuesto por unidad de producto es igual a la
suma (en valores absolutos) del aumento en el precio al consumidor méas la disminucion del precio al
productor” (Yafez, José 2011:57)

El tercer paso es tener presente la formula de las elasticidades precio de la funcién de demanda y de la
funcion de oferta:

nD = (AQD/ QAI) / (APD/ PeAl), y

nS = (AQS/ QAI) / (APS/ PeAl).
A partir de ellas se puede despejar, tanto, AQS como AQD
Por lo tanto:

AQ/ QAI = -nD APC = 1S APP.
Recordando que APP =T — APC, se reemplaza en la expresion precedente y obtenemos:

nD APC =1S (T — APC) =1S T — nS APC.
APC (nS-nmD)=nS T.

APC/T={nS/(nS—-nD)}.
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“Este es el resultado de la ecuacion fundamental de la incidencia econémica de un impuesto. Es
importante hacer notar que la expresion entre el paréntesis de llave se mueve entre los valores 0 y 1.”
(YYafez, José 2011:57)
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Industria manufacturera

Para la mejor comprension de este capitulo es importante antes que nada definir a la industria
manufacturera, este término que muchas veces es tema de debate dentro de los paises, cuando de
crecimiento econémico se trata, es sin duda uno de las actividades econémicas mas importantes dentro
de la economia de un pais y no se diga del Ecuador, la misma que es definida como “las actividades de
las unidades que se dedican a la transformacion fisica y quimica de materiales, sustancias o
componentes en productos nuevos” (Naciones Unidas:66)

La importancia de la industria manufacturera para el desarrollo de un pais, es un factor trascendental
ya que no solo es una fuente de empleo muy significativo para un pais, si no es aquel sector que
permite, crecer en tecnologia e investigacion, con el fin de ser mas competitivos internacionalmente,
pero ademas de ayuda con la produccidn interna del pais, es una parte de la economia que indirecta o
directamente beneficia a los demas sectores que se encuentran alrededor de ella.

Proceso de industrializacion en el Ecuador

El proceso y los cambios que la industria manufacturera ecuatoriana presentd durante su historia,
permite visualizar el crecimiento de este sector a lo largo del tiempo, pues bien el primer paso que la
economia ecuatoriana dio para el fomento de la industria fue en el afio de 1957 con la primera Ley de
Fomento Industrial, cabe recalcar que esta ley promulgaba una categorizacion para cada empresa, es
decir el gobierno se encargaba de realizar una lista de proyectos que fomenten o ayuden al desarrollo
industrial, en las cuales las empresas o los sectores que se encontraban en la principal categorias eran
las prioritarias, por otro lado esta ley también protegia a la industria en lo que respecta a los impuestos,
ya que existia exenciones sobre el pago de aranceles al importar maquinaria, asi como al nulo pago de
impuestos a los actos vinculados con la constitucion de la compafiia y para las exportaciones; tal ley
fue necesaria ya que en 1952 la CEPAL desarrollé un estudio sobre la economia del pais, y
concluyeron que la economia ecuatoriana era retrasada y primitiva por lo que necesitaba un mayor
énfasis en lo que respecta a la politica de industrializacion.

Para 1960 el proceso de industrializacién se profundizé ain mas, con el modelo de Sustitucion de
Importaciones, modelo que fue implementada con el fin de proteger al sector industrial y elevar su
rentabilidad, por lo que para el 1964 este sector presentaba un crecimiento del 17,6%, otro de los
aspectos que buscaba el pais mediante este modelo es la modernizacion de la produccion agricola, un
cambio en la acumulacién de capital, es decir que los ingresos sean en su mayoria producidos por la
industria y por dltimo el cambio administrativo del Estado, es decir una mayor intervencion del
gobierno en la economia. Como consecuencia de la implementacion de este modelo, Jorge Fernandez
realiza un estudio en el que determino que para 1966 el grado de integracion nacional de la produccion
del sector manufacturero en era de un 67,7% lo cual para esa época era relativamente elevado, dicho
indicador no era més que una medicion de la efectividad de la sustitucion a lo largo del tiempo.

Para los afos 70, el Ecuador present6 un crecimiento impresionante dentro de su economia, debido en
su mayoria por la explotacion del petrolero, las exportaciones de este recurso no renovable permitio
que el sector industrial pueda desarrollarse en gran medida, mediante las aportaciones econémicas
que brindaba el sector petrolero, el ingreso real aumento y este era destinado para el crecimiento
industrial, a la par también se produjo cambios profundos en la inversion privada, ya que la industria
comenzd a presentar mayores flujos de capital.

29



Otro factor Impulsor durante la década de los 70 fue el Acuerdo de Cartagena, asi como el mayor
numero de créditos destinados al sector industrial por parte de la banca puablica como privada, lo que
permitié impulsar algunas ramas de este sector.

Sin duda alguna esta época fue en el principal acontecimiento dentro de la historia del proceso de
industrializacion, ya que a mas de las diversas politicas industriales implementadas por el gobierno,
existié un mayor ingreso, que permitio, que se realice una inversion significativa en este sector, lo que
ayudo a fomentar el desarrollo de la industria manufacturera y por ende fomentar el empleo,
permitiendo que la economia de ese entonces tenga un mayor dinamismo.

Sin embargo la diversificacion que presentaba la industria manufacturera, era absolutamente tipica, es
decir las principales ramas eran la de productos alimenticios, bebidas y tabaco, un produccion
totalmente dedicada a la de bienes de consumo no duradero, por lo tanto la baja participacion de la
produccion de bienes intermedios en el valor agregado, como la nula y casi inexistente importancia de
los bienes de capital y de bienes de consumo duradero, prueba que la industria en el Ecuador se
encontraba muy retrasada o en su fase inicial.

Por lo tanto es importante mencionar que entre el periodo de 1972-1980 la industria manufacturera
crecié al 10,3% anual, por lo que le permitié que el sector de la industria tenga una participacion
dentro del PIB del 18,5% convirtiéndose en el sector mas dindmico y de mayor crecimiento.

Al igual que el andlisis en conjunto de la industria es importante tener en cuenta las diversas ramas que
permitieron el tan anhelado crecimiento, por lo que la industria de productos quimicos, de minerales
no metalicos y las industrias metélicas basicas presentaron un mayor crecimiento del 12%, por otro
lado el segundo sector que obtuvo un crecimiento importante fue el de madera presentado el 11% de
expansion en el periodo de 1972-1980.

Para los afios 80, el auge del crecimiento en este sector se ve truncado, debido a la disminucién del
precio del barril de petréleo, lo que desencadeno en una crisis econdmica y financiera, llegando asi a
un crecimiento negativo de la economia a mediados de la década, por lo tanto es dificil aceptar que el
Ecuador es parte de estas economias que son dependientes de la exportacion de materias primas y que
han creado un rudimentario grado de industrializacion altamente dependiente.

La Industria comienza a recuperarse lentamente a partir de los afios 90, pero no con un crecimiento
que se pueda comparar con los de los afios anteriores, tan solo registrd un crecimiento del 4,5% en el
afio de 1992.

Después de esta breve introduccion del desarrollo industrial del pais, es necesario también especificar
cuéles fueron las politicas que se implementaron a partir de la Ley de Fomento Industrial, que
incentivaron o no a este sector en particular, permitiéndole desarrollarse por si solo o estancandolo por
completo.

Politicas Comerciales y Cambiarias

Dentro de los afios cincuenta se implementaron varias politicas cambiarias como comerciales, siendo
las politicas cambiarias mas importantes, la que favorecia al sector agroexportador permitiéndole tener
mayor competitividad en el producto mediante las devaluaciones y al sector industrial el beneficio
viene por el lado de las importaciones de materia prima.

En cuanto a las politicas comerciales, existieron varias restricciones comerciales, mediante los
elevados aranceles con el que se pretendia dinamizar el consumo interno para asi proteger al productor
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nacional, cabe recalcar que a mas de los aranceles se pretendid restringir las importaciones mediante
cuotas o la dificultad de obtener permisos para ingresar productos al pais. Estas politicas fueron
implementadas en los afios 60, en el cual se implement6 el modelo de Sustitucion de importaciones,
durando dichas politicas hasta 1985.

Sin embargo el éxito tanto de las politicas cambiarias como comerciales no fue lo que se esperaba,
provocando serios problemas a la balanza comercial del pais, por tal razén a inicios de los 90 las
muchas de las politicas proteccionistas fueron eliminadas.

Politicas de subsidios e incentivos fiscales

Las politicas de subsidios e incentivos fiscales son un instrumento de politicas sectoriales muy
utilizado, sin embargo para el sector industrial estas politicas comenzaron a partir de 1957 con
diversos incentivos, uno de ellos era la compra de bienes nacionales por parte del sector publico, es
decir se aplicaba un subsidio indirecto, ya que el productor interno tenia preferencia sobre el
internacional aunque este tuviese y ofreciese mejores productos o servicios. Para los afios 60 con el
modelo de Sustitucion de Importaciones, se implemento la exoneracion del impuesto a las ventas y la
depreciacion de activos para contadas actividades dentro del sector industrial, de igual manera se
subsidio al sector exportador mediante los Certificados de Abono Tributario (CAT)". Al llegar a los
afios 70, uno de los incentivos fiscales era hacia el Impuesto a la Renta, el cual beneficiaba a la
inversion dentro de las industrias, ya que estos eran deducibles hasta el 50%, por otra parte en ese
mismo afio los créditos subsidiados aumentaron gracias a la abundancia de ingresos que el Estado
adquiria provenientes de las exportaciones petroleras.

Sin embargo a inicios de los afios 80 muchos de estos incentivos sobre todo los subsidios fueron
eliminados, por la crisis de la deuda, aunque estas ya no forman parte de los incentivos hoy en dia
sigue existiendo subsidios al sector industrial mediante las tarifas del servicio pubico en energia,
telefonia, gasolina entre otros.

Si bien es cierto estas politicas de incentivos ayudaron en gran parte al desarrollo del sector industrial,
también trajo problemas en cuanto a la cultura tributaria por las exenciones de impuestos, como
también la creacion de monopolios industriales, creando distorsiones en el mercado.

Politicas crediticias

El tema de politicas crediticias, recae sobre los créditos publicos directo los mismos que presentaban
tasas de interés mas bajas que las del mercado, las condonaciones y la estatizacion de las deudas
privadas, sin embargo para los inicios de los afios 90, estos créditos se vieron reducidos, ya que
mediante el fomento de exportacién, los bancos estatales (fomentos) fueron restringidos en su
presupuesto para la colocacion de créditos, y es asi como la CFN (Corporacion Financiera Nacional)
paso a ser una banco de segundo piso enfocandose principalmente hacia actividades de exportacion.

Resultados de las politicas sectoriales en el proceso de industrializacion en el Ecuador

Durante los afios 60 y 70 se establecieron cinco objetivos fandateles que tenian que cumplir las
politicas sectoriales al ser implementadas, estas fueron:

L CAT Es un certificado de compensacién hacia los exportadores, cuyo nivel de acceso a un determinado
mercado hayan sufrido una desmejora, ya sea por cambios en los niveles arancelarios o imposicion de sanciones
unilaterales, en el mercado estadounidense.
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e Crecimiento de la produccién industrial

e Crecimiento de las exportaciones industriales
e Generacién de empleo en el sector

e Uso de los recursos domésticos

e Mayor grado de autosuficiencia

En el trabajo titulado “Politicas Sectoriales en el Ecuador” realizado por Gustavo Arteta y Vicente
Albornoz (2005), realiza una evaluacién de estas politicas determinando cuales de estos objetivos
mencionados anteriormente fueron cumplidos o no, es asi que ellos establecen que los dos primeros
objetivos si se cumplieron, ya que para 1960 y 1972, el PIB creci6 al 5,4% y la produccion industrial
al 5.9%, un crecimiento mayor al de la poblacion, ademas las exportaciones industriales entre los afios
1964 y 1986 crecieron un 15.6% en comparacion al 12,6% de las exportaciones totales. Mientras que
los tres objetivos restantes no se cumplieron a cabalidad, por ejemplo ellos exponen que la generacion
de empleo en el sector no se cumplid, ya que la PEA del sector industrial entre 1962-1982 creci6 el
1,6% a comparacion de la PEA total que lleg6 a crecer al 2,3%?2 por otro lado el uso de los recursos
domésticos fue un problema para el sector industrial llegar a cumplir, ya que la dependencia de las
importaciones de materia prima fueron muy elevados, de igual manera el lograr una mayor
autosuficiencia por parte de este sector no fue una tarea facial, ya que la balanza comercial neta de las
industrias llegd a ser negativa durante el periodo de mayores incentivos por medio de las politicas
sectoriales (1964-1986).

Cabe recalcar que el sector industrial tuvo su mayor expansién durante los afios 70, esto se le pude
atribuir a la explotacion petrolera, ya que el Estado podia obtener mayores recursos y de esta manera
ayudar o incentivar a la industria del pais, sin embargo, para los inicios de los afios 80 el crecimiento
de la produccion industrial disminuyd considerablemente, a esto se le puede atribuir a la crisis que el
pais paso por la deuda. Si bien es cierto estos altos y bajos dentro del desarrollo industrial se le
atribuye a dichos acontecimientos, las politicas sectoriales que se implementaron también tuvieron
algo que ver, ya que estos produjeron beneficios como costos muy altos al pais, entre ellos esta el
elevado costo fiscal por los incentivos que se les daba a las industrias en materia de tributacion, lo que
causo que no exista una cultura tributaria adecuada y la evasion de impuestos sea un gran problema
dentro de los ingreso fiscales, otro de los problemas que acarreo estos incentivos fiscales fue el
incremento del gasto publico y su dependencia de conseguir ingresos extranjeros al ver que la
recaudacion de impuestos decrecia, llevo al pais a altos nivel de endeudamiento externo, el mismo que
llegd a mas del 80% del PIB en los afios 80. Las distorsiones que las politicas crediticias crearon
dentro del sistema financiero trajo varios problemas a la hora de la decisiones de los ahorristas, ya que
al mantener las tasas de interés a niveles muy bajos el ahorro nacional se vio afectado en gran parte.

Sin lugar a duda, el proceso de industrializacion del pais, son extremos, ya que sin la ayuda del auge
petrolero este sector no hubiera podido tener los altos niveles de crecimiento que presento, pero se
comprueba que aunque el pais tuvo la oportunidad de poder aprovechar el exceso de estos recursos y
construir una industria soélida y diversificada, no lo realizo y se conformd con tan solo seguir creciendo
en los tipicos ramas industriales que no poseian un alto nivel de especializacion, los altos y bajos que
tuvo la industria manufacturera durante este periodo es importante tomarlos en cuenta, ya con ello
podemos determinar qué tan profundas son los errores cometidos y en que se podria cambiar.

2 Desgraciadamente no existen datos exclusivos de empleo, pues el calculo se basa en la informacion de los

censos nacionales de cada afio. Esto lleva a una distorsién que consideramos menor, pues en la PEA
total estan incluidos los desempleados y trabajadores nuevos, mientras que en la PEA industrial estan
incluidos los desempleados cuyo ultimo trabajo fue en el sector industrial. (Arteta, Gustavo y Albornoz,
Vicente, 2005:238)
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De igual manera las politicas industriales que el gobierno establecié fueron de gran ayuda durante
determinados periodos, sin embargo los altos costos que estos trajo por la mala implementacién o
ejecucion de los mismos fueron desastrosos para el pais, permitiendo que el sector industrial no sea
competitivo por si solo o sea autosuficientes sin la ayuda o “incentivos” que el gobierno les brindaba,
esto ocasiono que del desarrollo industrial se estancara aln mas.

Desempefio de la industria manufacturera ecuatoriana

Crecimiento del sector en general

El sector manufacturero en relacién con los demas sectores de la economia presenta uno de las cuatro
peores tasas de crecimiento promedio, registrando una tasa promedio de 3,3% dentro del periodo
2003-2011, mientras que el sector que presenté mayor dinamismo fue la construccién, con una tasa
promedio del 9,5%, seguido por la intermediacion financiera con el 7,4%, sin embargo la industria
manufacturera aunque presenta tasas bajas de crecimiento es uno de los sectores que mayor peso
registra dentro del PIB total, con una tasa de participacién del 14,1%, lo que quiere decir que es un
sector realmente importante dentro de la economia nacional, mientras que los sectores que tienen una
minima participacién dentro del PIB global son los suministros de electricidad y agua y hoteles y
restaurantes con una tasa de participacion del 1,2 %y 1,7% respectivamente.

Por otro lado el sector manufacturero en el afio 2008 registr6 la mayor tasa de crecimiento del 9,11%
respecto al afio anterior, con un PIB del 7.642.217,00 miles de USD (2007), mientras que para el afio
2003 present6 un decrecimiento del (-0,19%) respecto al afio 2002.

Grafico N°1: PIB real Industrial en miles USD (2007)
y tasa de variacion.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

En parte el gran crecimiento que mostré la industria para el afio 2008 es debido a al dinamismo que
presento la industria de elaboracién de bebidas, actividad que para dicho afio present6 un crecimiento
del 35,95%, seguido por la fabricacién de maquinaria, equipo y equipo de transporte con una tasa del
19%, los dos sectores industriales, permitieron que la industria manufacturera pueda crecer a tales
magnitudes, mientras que la desaceleracion de la industria manufacturera para el afio 2003 fue en gran
parte influenciada por el crecimiento negativo de algunos sectores como la fabricacién de productos de
la refinacion de petrdleo y elaboracion de bebidas registrando una tasa del (-16,52%) y (-10,97%)
respectivamente respecto al afio anterior.
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No hay que dejar a un lado la inversion tanto nacional como extranjera de la industria manufacturera
gue en promedio fue 194.458,43 miles USD durante el 2004-2011 representando el 17% del total de la
inversion de todos las actividades econdémicas, done el afio que presentd el mayor crecimiento fue para
el 2005 con una tasa de variacion del 35% respecto al afio anterior, mientras que el peor afio para la
inversion dentro de la industria manufacturera fue para el 2011 con un decrecimiento del (-35%) es
decir 106.882,50 miles USD menos que el 2009, si se compara entre periodos el crecimiento en
promedio dentro del 2005-2007 fue de un 29% mientras que para el 2008-2011 fue tan solo de un 4%,
por lo que es evidente que la inversion tanto nacional y extranjera en la industria manufacturera se
contrajo durante el mandato del gobierno actual.

Gréfico N°2: Inversion en la Industria Manufacturera en miles USD
y tasa de variacion en % de la Inversion Extranjera y Nacional.
Periodo: 2004-2011
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Fuente: Superintendencia de Compafiias
Elaboracion: Johanna Tenesaca

La inversidn extranjera representa en promedio el 45%, mientras que la nacional concentra el 55% de
la inversion en la industria manufacturera, sin embargo la inversidn extranjera ha venido perdiendo
peso dentro de la inversion total ya que para el 2010 decrecié en (-4%) respecto al 2009, para el
siguiente afio fue aln mas grande la caida ya que disminuyé en 61.311,78 miles USD, lo que quiere
decir que decay6 40% respecto al afio anterior, la contraccion de la inversién extranjera directa en la
industria ecuatoriana viene por el lado de la constitucion de nuevas empresas dentro de este sector ya
gue para ese mismo afio decrecié en un (-65%), una de las principales razones que el diario el
Comercio estipula a la disminucion de la inversion extranjera en el Ecuador, es que el pais no dispone
de una seguridad juridica adecuada y normas sostenibles en el tiempo, ya que se ha venido dando
muchos cambios tanto estructurales como en temas tributarias, por lo que asegura que el Ecuador no
es precisamente un destino seguro para las inversiones ya que la concentracion de poderes no es un
escenario atractivo para los inversionistas.

% El comercio.com “Baja Inversion Extranjera «. 2012
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Sectores priorizados*
Tamafio de las Empresas y Ventas

El tamafio de la industria posee una estrecha relacion con el nivel de ventas que estas presentan, ya
gue mediante ellas se determina cuan grande es cada sector, por lo tanto una analisis de las ventas de
los sectores priorizados dentro de la industria manufacturera es importante para comprender el
desempefio que han venido presentando.’

El nivel de ventas de las industrias manufacturera de los sectores que se encuentran dentro de la
categoria de priorizados, presenta un crecimiento promedio del 13,2%, donde para el afio 2008 y 2011,
registraron el mayor porcentaje de evolucion respecto a los afios anteriores con el 26,2% y 14,1%
respectivamente; en total los sectores priorizados registraron ventas mayores a 90.000.000 miles USD
durante el periodo 2003-2011.

Cabe recalcar que las ventas de los sectores priorizados representan el 83% de las ventas sobre el total
de las ventas de la industria manufacturera, mientras que los sectores no priorizados representan tan
solo el 17%. Dentro de los ocho sectores priorizados determinados por el gobierno, la industria de
alimentos procesados es uno de los mayores sectores que representan un mayor volumen de ventas,
con el 47% sobre el total de ventas de las actividades priorizadas, seguido por el sector de
metalmecanica que registra un porcentaje de participacion en el nivel de ventas del 12%, otros sectores
como Hardware, confecciones y calzado registran los mas bajos volimenes de ventas con el 1% y 6%
respectivamente desde el afio 2003-2011.

Por otro lado es interesante observar que todos los sectores para el afio 2008 registraron tasas positivas
de crecimiento, en particular el sector de vehiculos, alimentos procesados y forestal, donde los dos
Gltimos sectores presentaron un crecimiento similar para ese afio en particular con el 28% y 27%
respectivamente, del mismo modo para el afio 2009 la mayoria de los sectores registraron una
desaceleracion en el volumen de ventas, donde el sector de metalmecénica termino para ese afio con
una tasa de variacion negativa del (4%), respecto al afio anterior y por lo que concierne a los demas
sectores, el desempefio en el crecimiento de las ventas no pasaron de un 7% de crecimiento respecto al
2008. Sin embargo el Unico sector que partir del 2007 presentd un crecimiento constante en sus
ventas fue el sector de Hardware, el mismo que fue el Unico sector que en el afio 2009 registro la
mayor tasa de variacion del 20%.

* Cabe recalcar que el analisis del desempefio manufacturero para cada uno de los sectores tanto priorizados como no
priorizados, se realizara dentro de un periodo de tiempo de 2003-2010, ya que la informacion desagregada por cada
sector de la industria manufacturera que presenta el INEC, no se encuentra disponible para los siguientes afios, por tal
razdn se decidié realizar el analisis del desempefio manufacturero para dicho periodo, recalcando que la disertacion se
realiz6 dentro de un periodo de 2003-2011.

>Se considera empresa grande a aquellas cuyas ventas anuales son mayores a cinco millones de délares, empresas medianas
a aquellas cuyas ventas estan entre uno y cinco millones, empresas pequefias a aquellas que registran ventas entre un
millon y cien mil délares y microempresas a aquellas con niveles de ventas inferiores a cien mil délares anuales.
(Ministerio de Industrias y Competitividad, 2008:21)
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Grafico N°3: Tasa de Variacion en % del volumen
de ventas de la Industria Manufacturera
Sectores Priorizados Periodo: 2003-2004

Grafico N°4: Tasa de Participacion en %
del volumen de ventas de la Industria
Manufacturera Sectores Priorizados
Periodo: 2003-2004
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Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Tabla N°5: Tasa de Crecimiento de las Ventas en %
del sector de alimentos procesados por Cl1U4 y
tasa de participacion Periodo: 2004-2011

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Crecimiento % de
DESCRIPCION Promedio |Participacién

D1551
D1514

D1532
D1542

D1554
D1543
D1513

D1544
D1549
D1533
D1531
D1541
D1520
D1552

D1512
D1553
D1511

DESTILACION, RECTIFICACION Y MEZCLA DE BEBIDAS ALCOHOLICAS;
PRODUCCION DE ALCOHOL ETILICO A PARTIR DE SUSTANCIAS
FERMENTADAS.

ELABORACION DE ACEITES Y GRASAS DE ORIGEN VEGETAL O ANIMAL.
ELABORACION DE ALMIDONES ¥ DE PRODUCTOS DERIVADOS DEL
ALMIDON.

ELABORACION DE AZUCAR.

ELABORACION DE BEBIDAS NO ALCOHOLICAS: EMBOTELLADO DE AGUA
MINERAL.

ELABORACION DE CACAOQ, CHOCOLATE Y PRODUCTOS DE CONFITERIA.
ELABORACION DE FRUTAS, LEGUMBRES Y HORTALIZAS.
ELABORACION DE MACARRONES, FIDEOS, ALCUZCUZ Y PRODUCTOS
FARINACEOS SIMILARES.

ELABORACION DE OTROS PRODUCTOS ALIMENTICIOS N.C.P.
ELABORACION DE PIENSOS PREPARADOS.

ELABORACION DE PRODUCTOS DE MOLINERIA.

ELABORACION DE PRODUCTOS DE PANADERIA.

ELABORACION DE PRODUCTOS LACTEOS.

ELABORACION DE VINOS.

ELABORACION Y CONSERVACION DE PESCADO Y DE PRODUCTOS DE
PESCADO.

ELBORACION DE BEBIDAS MALTEADAS Y DE MALTA.

PRODUCCION DE CARNE Y DE PRODUCTOS CARNICOS.

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

-2%
18%

15%
6%

2%

8%

36%
10%
19%

1%
11%

3%
47%

12%
9%
17%

-2%
9%

25%
10%

9%

-12%

16%
13%
19%
15%
14%
13%

1%

22%
11%
a%

17%
5%

8%
21%

27%
54%

13%
17%
26%
-14%
10%
1%
-26%

a%
14%
1%

1%
34%

33%
8%

22%
14%
8%

-18%
14%
21%
22%

2%
2%
8%

15%
25%
-4%

-5%
49%

28%

25%

29%

22%
24%

28%
28%
83%

43%
4%
21%

12%

-15%

-1%
17%

18%
18%
13%

10%
4%

-2%
-1%
20%

-8%
17%

-17%

10% 1% 5l
14% 30% gl
15% 5% all
18% 25% gl
15% 16% gl
14% 16% ol
-a% 12% gl
23% 1% glll
10% 14% gl
11% 21% gl

0% 16%
1% 9%
14% 13% gl
-8% 8% ull

8% 20% ol
-19% 14% ol
22% 12% ol

4% 1%
18%
16% 0%
1% s%l
14% 10%
12% [ 2%
14% | 1%
13% 1%
13%
19% I 5%
0% ] 4%
10% I 4%
2% I 1%
5% | 0,4%
15% 8%
ol %
7% ] 5%,

Aunque la actividad de la elaboracion de otros alimentos n.c.p es la que registra la mayor cantidad de
ventas, no es la actividad que ha venido presentando un crecimiento considerable, ya que la actividad
de la elaboracion de piensos preparados® registra el mayor nivel de crecimiento promedio de las ventas
con un 19% de incremento en las mismas, seguido por la actividad de elaboracion de aceites y grasas
de origen vegetal o animal con el 18% de crecimiento, lo cual implica que esta actividad muestra uno
de los mejores desempefios, ya gque no solo presento mayores niveles de ventas afio tras afio, sino que
también es uno de los grandes actividades que poseen un gran peso dentro de la industria

® Pienso: Alimento seco para el ganado, Diccionario Oceano Uno 1995
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manufacturera especialmente dentro de los sectores priorizados, para el tercer puesto de esta lista se
encuentra la actividad de elaboracion de almidones y de productos derivados de almidon que
registraron un crecimiento promedio del 16%. Las actividades que no mostraron un buen desempefio
en las ventas fueron destilacion y produccion de alcohol etilico a partir de sustancias fermentadas con
el 4% de crecimiento promedio, elaboracién de vinos con el 5% y la produccién de carne y de
productos carnicos con el 7% de crecimiento promedio de las ventas.

Se habia dicho que el tamafio de las empresas posee una estrecha relacion con las ventas por lo que
después de un andlisis del desempefio del volumen de las mismas, que han venido presentando los
sectores priorizados en la industria manufacturera, se las puede clasificar en gran industria, mediana
industria, micro y pequefia empresa, para determinar cuan grande es el sector; donde el 80% de las
empresas industriales dentro de los sectores priorizados constituyen a la empresa grande mientras que
el 20% restante constituyen a la mediana, pequefia y microempresa, es decir las ventas que generan la
mayoria de los sectores son mayores a los 5 millones USD anuales.

Grafico N°6: Tamano de las Empresas en Gréfico N°7: % de Participacion de las

% de participacion de los sectores empresas grandes por sector priorizado
priorizados de la industria manufacturera
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Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI) Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca Elaboracion: Johanna Tenesaca

Gréfico N°8: % de Participacion de las
empresas pequefias por sector priorizado

W Hardware @ Metalmecénica

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca
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El sector de alimentos procesados es el que registra el 47% de participacion dentro de las empresas
grandes, lo que quiere decir que es el grupo méas grande de la industria manufacturera, mientras que el
sector de Hardware, confecciones y calzado representan el 1% y el 6% respectivamente del total de las
empresas grandes, sin embargo el sector de Hardware ocupa un porcentaje importante dentro de las
empresas pequefias representando el 72% del total de las mismas, donde en esta clasificacion se
encuentran las actividades de fabricacion de equipos de radio, televisiones y comunicaciones, y
fabricacion de otros tipos de quipo de transporte, mientras que el de metalmecanica constituye el 28%
con las actividades de fabricacion de maquinaria metalUrgica, de maquinaria para la elaboracion de
productos textiles, de ld&mparas eléctricas y fabricacion de bicicletas; dentro de las microempresas
existe un solo sector que forma parte de ella siendo vehiculos, automotores , carroceria y sus partes.

Empleo y Salarios

El nimero de personas empleadas durante el afio 2003-2010 fue de un total de 146.683,38 personas en
promedio dentro de los sectores priorizados, con una tasa de crecimiento promedio del 3,2%, para el
afio 2009 la tasa de variacion fue de 9,3% una de las mayores tasas de crecimiento durante este
periodo, teniendo para el siguiente afio una minima variacion del 0,8%.

A partir del 2008 el total de remuneraciones presenta una tasa de crecimiento alta comparada con los
afios anteriores , ya que a partir de ese afio el salario subié de 198,26 USD a 233,13 USD, para los dos
afios restantes el salario basico unificado habia incrementado en 46 USD, terminando para el afio 2010
con un salario de 279,85 USD, al mismo tiempo que aumentaba el sueldo basico determinado por la
ley, los cambios en el sector laboral no se hicieron esperar, ya que se elimind la tercerizacion,” como
también el control sobre el aporte patronal, las afiliaciones hacia el IESS y los demas pagos que el
empleado tiene por ley efectuados por parte del patrono, fueron mayores y minuciosos, para poder
lograr el cumplimiento del pago de estos rubro sin excepciones,

" La tercerizacion es una forma de organizacién empresarial por la que una empresa denominada PRINCIPAL encarga o
delega el desarrollo de una o mas partes de sus actividades principales (proceso productivo) a una 0 mas empresas
denominadas TERCERIZADORAS, para que estas lleven a cabo un servicio a través de sus propios trabajadores quienes
se encuentran bajo su exclusiva subordinacion. (Ministerio de Trabajo y Promocion del Empleo, 2012: 2). En el Ecuador
la tercerizacion se elimind en el afio 2008, mediante el Mandato Constituyente 8 Eliminacion y prohibicién de
tercerizacion.
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Gréfico N°9: Personal Ocupado y Tasa de
Variacion en % de los Sectores Priorizados

de la industria manufacturera
Periodo: 2003-2010
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Gréfico N°10: Personal Ocupado vs Total
Remuneraciones en miles USD de los

Sectores Priorizados Industria
Manufacturera
Periodo: 2003-2010
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC)

Elaboracion: Johanna Tenesaca

Como se puede observar en el grafico N°12 a partir del afio 2008 el incremento del pago de estos
rubros fue mucho mayor, donde el 13avo y 14avo registraron una tasa de variacion del 30%, la
participacion de utilidades con un crecimiento del 26%, fondos de reserva 14% y el aporte patronal el
29% respecto al afio anterior, lo que confirma que durante el gobierno de Rafael Correa se
intensificaron mucho mas el cumplimiento y el control a la evasién de los pagos de estos rubros hacia

Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

el empleado, para los siguientes afios la mayoria de ellos se comportan de forma similar.

Gréfico N°11: Tasa de Variacion en % del tipo
de remuneraciones hacia los trabajadores.
Periodo: 2003-2010
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC)

Elaboracion: Johanna Tenesaca
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Con lo que respecta a un andlisis mas desagregado del empleo por sector priorizado de la industria
manufacturera, todos los sectores registran porcentajes semejantes de participacion entre el afio 2003-
2010 con un punto porcentual de diferencia afio tras afio, donde el sector de alimentos procesados
representa el 52%, seguido por confecciones, calzado y metalmecénica que poseen el mismo
porcentaje de aportacion que oscila entre el 12 y 13%, mientras que el de forestal para elaborados de
madera representa el 8% de contribucién sobre el total de personal ocupados, por otro lado el sector
de hardware como el de vehiculos, automotores, carrocerias y sus partes ocuparon los Gltimos lugares
con el 1%y 2% de participacion respectivamente.

Grafico N°12: Personal Ocupado por Sector Priorizado
como % de Participacién Periodo: 2003-2010
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

El nivel de personal ocupado dentro de los sectores priorizados de la industria manufacturera se divide
entre hombres y mujeres donde el 72% del personal son hombres, mientras que el 28% restantes son
mujeres, donde el sector de alimentos procesados empled a 52.019,50 personas en promedio que
pertenecen al género masculino, mientras que de género femenino emple6 a 23.591,38 personas en
promedio dentro del periodo 2003-2010, algo muy interesante que se da entre los sectores es que
metalmecanica se encuentra como el segundo sector de preferencia de los hombres para trabajar,
registrando un nimero promedio de personas empleadas de 14.953,38, mientras que para las mujeres
el segundo sector de preferencia es de confecciones y calzado el mismo que emplea en promedio
8.337,00 personas.
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Gréfico N°13: Numero de personas promedio empleadas
por sector priorizado dentro de la
industria Manufacturera por Género
Periodo: 2003-2010
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

La mayoria de personal que se encuentra ocupado dentro del sector de alimentos procesados
pertenecen a la actividad de elaboracién, conservacion de pescado y de productos de pescado con una
participacién que oscila entre 30% al 40%, donde el 50% son mujeres y el 26% son hombres, seguido
por elaboracién de azdcar con un 10% de aportacion dentro del total de ocupados de alimentos
procesados; se le otorga el segundo lugar ya que emplea al 14% del género masculino, mientras que
tan solo el 1,6% son de género femenino, sin embargo la actividad donde se encuentra la mayoria de
las mujeres empleadas dentro de este sector es la elaboracién de frutas, legumbres y hortalizas con el
11,9% de personas que trabajan para dicha actividad; estas son las tres actividades que concentran el
mayor nimero de personal ocupado tanto mujeres como hombres dentro de la industria manufacturera.

Tabla N°1: Porcentaje de participacion del
personal ocupado de las cuatro mayores actividades
dentro del sector de alimentos procesados
de la industria manufacturera.

Periodo: 2003-2010

[ cwap | Deseripcion | 2003 | 2004 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2003 | 2010 |
ELABORACION Y CONSERVACION DE PESCADO Y DE

D1512 PRODUCTOS DE PESCADO. 33% 34% 36% 39% 35% 31% 33% 29%

D1542 ELABORACION DE AZUCAR. 13% 11% 12% 8% 8% 10% 10% 11%
PRODUCCION DE CARNE Y DE PRODUCTOS

D1511 CARNICOS. 10% 11% 10% 10% 5% 1% 4% 12%
ELABORACION DE FRUTAS, LEGUMBRES Y

D1513 HORTALIZAS. 6% 6% 7% 6% 9% 9% 8% 10%,

Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC)
Elaboracion: Johanna Tenesaca
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Sectores no Priorizados
Tamafio de las Empresas y Ventas

El total de ventas de los once sectores no priorizados durante los afios 2003-2011 fueron de
3.953.969,05 miles USD en promedio, registrando a su vez un crecimiento promedio del 12%, donde
el afio 2008 fue uno de los afios con méas crecimiento del 23% mientras que para los siguientes afos el
crecimiento no paso del 20%, comparando esta evolucion de las ventas con los sectores no priorizados
se puede notar que poseen un similar desarrollo de las mismas. En lo que respecta al tamafio de las
empresas, el 100% de los sectores no priorizados se encuentran dentro de las empresas grandes.

Grafico N°14: Volumen de Ventas de los sectores no priorizados
en miles USD y tasa de variacion en %.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca
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Los tres sectores que se muestran como los grandes dentro de este grupo son: fabricacion de otros
productos minerales no metalicos con una participacion de sus ventas del 37,5% , seguido por la
fabricacion de metales comunes con el 22% vy las actividades de edicion e impresion y de produccion
de grabaciones con el 20,3% de participacién dentro del total de ventas, mientras que sectores como la
fabricacion de otros tipos de equipo de transporte y de fabricacion de productos textiles no pasan del
1% de participacion, sin embargo el crecimiento que presentd la fabricacién de otros tipos de
transporte fue mucho mayor comparada con los demas sectores, registrando un nivel de crecimiento
en sus ventas del 37,6%, recalcando ademas que el sector de reciclamiento presentd la mayor
evolucion de las ventas con una tasa de variacion del 41% dentro del periodo 2003-2011.
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Gréfico N°15: Ventas por sectores no priorizados
en porcentaje de participacion.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Empleo y Salarios

El nimero del personal ocupado dentro de los sectores no priorizados durante el periodo 2003-2010
fue de 18.214,50 personas en promedio, con una tasa de crecimiento del 6%, donde la mayoria de las
personas empleadas se encuentran en sector de fabricacion de otros productos minerales no metalicos
con el 42,4% de participacion, seguido por la fabricacién de coque, productos de la refinacion de
petréleo y combustible nuclear con el 17%.

El afio con mas crecimiento en el nivel de empleo fue para el afio 2010 con una tasa de variacion del
22%, crecimiento que viene por el lado del sector de edicion e impresion y de reproduccion de
grabaciones el mismo que presentd un crecimiento mayor al 100%, otros sectores como la fabricacién
de muebles y fabricacion de otros productos minerales también registraron un una tasa de variacién
del 14% y 7% respecto al afio anterior, sin embargo el empleo en sectores como fabricacion de
maquinaria y aparatos eléctricos y elaboracion de tabaco presentaron una tasa de crecimiento negativa
con (-12%) y (-11%) respectivamente.
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Grafico N°16: Personal Ocupado y tasa Grafico N°17: Personal Ocupado por
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Elaboracion: Johanna Tenesaca

Por otro lado el total de remuneracién dentro del periodo de analisis fue de 2.436.103,37 miles USD
con una tasa de crecimiento promedio del 12%, lo que quiere decir que los salarios crecen a mayor
magnitud que el nivel de empleo, el incremento en el total de remuneraciones se ve a partir del 2007
afio que presento una tasa de variacion del 12%, para el afio 2009 el incremento en los sueldos y
salarios fue del 44%, este aumento viene dado por la fabricacion de coque y productos de la refinacién
petrolera; el mismo que se categoriza como uno de los sectores que abarca la mayor parte del personal
ocupado, registrando un crecimiento del 100% respecto al afio anterior.
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Gréfico N°18: Porcentaje de Participacion
de las variables que son
parte del total de remuneracion
de los sectores no priorizados

Grafico N°19: Tasa de Variacion del total de

remuneraciones, sueldos, salario basico
nominal, otras remuneraciones y
participacion en las utilidades.
Periodo: 2003-2010
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Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas y Censos
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Elaboracion: Johanna Tenesaca

Por otro lado los sueldos y salarios basicos nominales registra el mayor porcentaje de participacion
dentro del total de remuneraciones con el 49,8%, seguido por otras remuneraciones con el 20,5% vy las
participaciones en la utilidades del 11,2%, la evolucién de estos tres rubros principales han presentado
la mayor tasa de crecimiento en el afio 2009 donde los sueldos y salarios registro un incremento del
31%, otras remuneraciones con una tasa de variacion del 53% y la participacion de utilidades con un

tasa de crecimiento del 41%.
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Carga tributaria de la Industria Manufacturera

Enfoque global de la carga tributaria de la Industria Manufacturera

En términos generales la recaudacion es el ingreso que el Estado dispone para las diversas actividades
que este realiza tanto sociales, de inversion o ya sea simplemente gasto, por lo que dentro del
Presupuesto General del Estado este representa el 46%, donde segun datos del Banco Central los
ingresos tributarios durante el 2003-2007 fueron de 30.348.727,4 miles USD, mientras que para el
2008-2011 el ingreso por ello fue de 56.947.858,3 miles USD, registrando asi el mayor nivel de
crecimiento en el afio 2008 del 111% respecto al afio anterior, tomando en cuenta ademas que para
ese mismo afio el nivel de gasto fue de 14.388.897 miles USD, es decir, este increment6 en un 65%
respecto al 2007, apuntandose asi como el afio con méas egresos para el Estado Ecuatoriano.

Después de este predmbulo de la recaudacion en general, la industria manufacturera toma un matiz
importante dentro de dichos ingresos por concepto de impuestos, ya que esta representa el 21% dentro
del total recaudado de las actividades econémicas, cabe recalcar también que el sector de comercio al
por mayor y al por menor representa el mayor porcentaje de participacion con un 28% y sectores como
la agricultura, pesca y en general sectores dedicados a la prestacion de servicios solo representan el
1%y 2% de los ingresos tributarios.

Tabla N°2: Porcentaje de participacion de la
recaudacion tributaria por sector economico

COMERCIO AL POR MAYOR Y AL POR MENOR; REPARACION DE VEHICULOS AUTOMOTORES, MOTOCICLETAS, EFECTOS

PERSONALES Y ENSERES DOMESTICOS 289
INDUSTRIAS MANUFACTURERAS. H | %
INTERMEDIACION FINANCIERA | 13%
EXPLOTACION DE MINAS Y CANTERAS | 8%
TRANSPORTE, ALMACENAMIENTO Y COMUNICACIONES ] 8%
ACTIVIDADES INMOBILIARIAS, EMPRESARIALES ¥ DE ALQUILER | | 7%
ADMINISTRACION PUBLICA ¥ DEFENSA; PLANES DE SEGURIDAD SOCIAL DE AFILIACION OBLIGATORIA ] 4%
CONSTRUCCION Kl 2%
AGRICULTURA, GANADERIA, CAZA ¥ SILVICULTURA I 2%
OTRAS ACTIVIDADES COMUNITARIAS SOCIALES Y PERSONALES DE TIPO SERVICIOS 1] 1%
SUMINISTROS DE ELECTRICIDAD, GAS Y AGUA I 1%
ACTIVIDADES DE SERVICIOS SOCIALES Y DE SALUD ] 1%
HOTELES ¥ RESTAURANTES I 1%
ENSENANZA I 1%
PESCA I 1%
SIN ACTIVIDAD ECONOMICA - CIIU | 0%
BAJO RELACION DE DEPENDENCIA SECTOR PRIVADO 0%
BAIO RELACION DE DEPENDENCIA SECTOR PUBLICO 0%
ORGAMIZACIONES Y ORGANOS EXTRATERRITORIALES 0%
HOGARES PRIVADOS CON SERVICIO DOMESTICO 0%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Dado que la industria manufacturera es uno de las actividades econémicas que generan los mayores
ingresos tributarios para el pais, es importante tomar en cuenta la evolucién de los mismos, sin dejar a
un lado la carga tributaria que estos generan sobre este sector. Segun el Servicios de Rentas Internas
(SRI), los impuestos recaudados por esta actividad sumaron 7.150.546,45 miles USD dentro del
periodo 2008-2011, donde el Impuesto al Valor Agregado (IVA) representa mas del 50%, seguido
por el Impuesto a la Renta con el 23% y los Impuestos a los consumos Especiales con el 21% de
participacion; mientras que el Impuesto a la salida de divisas solo representa el 0,2%.

46



En la tabla N°13 indica el total de recaudacién de la industria manufacturera tanto de personas
naturales como de sociedades por provincia, donde el 98% de las recaudaciones pertenecen a las
sociedades, y donde solo la provincia de Pichincha concentra el 50% de los impuestos percibidos por
el SRI, seguido por la provincia del Guayas con el 38,9%, Azuay con el 4,7% y Manabi con el 2,4% ,
entre las cuatro provincias que son las méas grandes del pais recaudan en promedio 1.715.777,55 miles
USD anualmente tanto de sociedades como de personas naturales, lo que quiere decir que la mayoria
de las industrias manufactureras del pais se encuentran dentro de estas provincias.

Tabla N°3: Recaudacién de la Industria Manufacturera
en miles USD y porcentaje de participacidon por provincia.
Periodo: 2008-2011

2008-2011
PROVINCIA PERSOMAS NATURALES SCOCIEDADES TOTAL RECAUDACION % PARTICIPACIO!

M

AZUAY 13.194,30 319.981,22 333.175,52 4.7%
BOLIVAR 458,18 117,31 575,45 0,0
caflar 669,38 26.927,53 27.596,31 0,4%
CARCHI 664,59 796,89 1.461,48 0,0%
CHIMBORAZOD 4.251,76 26.852,48 31.104,24 0,45%
COTOPAXI 3.141,74 B8.319,76 11 461,50 0,2%
EL 0RO 3.171,36 10.967,65 14.1359,01 0,235
ESMERALDAS 940,55 16.025,20 15.965,74 0,25
GALAPAGOS 351,52 172,01 523,54 0,086
GUAYAS 23.606,17 2.754.689,98 2.778.296,15 38.9%
IMEABURA 9.836,39 17.246,35 27.082,74 0,45
LOUA 2 025,95 10.577.,41 12 603,36 0,2%
LOS RIOS 2.134,82 14.652,94 16.787,76 0,235
MAMNAEBI 4.392,06 168.657,86 173.049,92 2,4%
MORONA SANTIAGO 225,75 23,88 245,82 0,05
MAPD 249,31 70,68 315,35 0,0%
CRELLANA 706,41 823,49 1.525,91 0,0%
PASTAZA 345,85 1.553,34 1.898,15 0,0
PICHINCHA 58.300,83 3.520.278.78 3.578.588.61 50,0%
SANTA ELEMNA 359,14 8.154,10 8.513,24 0,13
SANTO DOMINGO DE

LOS TSACHILAS 2.188,96 4.708,67 £.897,563 0,135
SUCUMEICS 684,26 79,37 763,64 ©,0%
TUNGURAHUA 23.887,29 82.573,21 106.460,50 1,53
ZAMORA CHINCHIPE 468,57 32,20 500,77 0,0%,
TOTAL 156.264,12 6.994.282,33 7.150.546,45

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

El nivel de crecimiento tanto de la economia como del nivel de recaudacion tiene que ir de la mano, ya
que entre las dos variables existe una correlacion positiva, sin que exista una desproporcion entre ellas
de forma indeterminada, es decir que los mayores ingresos por concepto de impuestos que percibe el
Estado debe ser porque la economia esta en crecimiento, mientras que si solo crece el nivel recaudado
y la economia presenta niveles de estancamiento o decrecimiento, lo que en realidad se esta logrando
es que se esta sacrificando bienestar econdémico, por el hecho de obtener mas ingresos tributarios, lo
que se traduciria como la carga tributaria que una economia puede soportar.

Por ende en el siguiente grafico (N°20) se ilustra el nivel de crecimiento tanto de la recaudacion como
del PIB manufacturero para establecer la presion que esta infunde sobre ella, y como ya se habia
mencionado en el anterior capitulo, el PIB de la industria manufacturera es el que presenta la menor
tasa de crecimiento comparada con las demas actividades econémicas, a esto sumandole que es el
segundo sector que representa los mayores ingresos tributarios percibido por el Estado, y que la tasa
de crecimiento promedio de lo recaudado es del 16%, lo que quiere decir que el crecimiento del sector
manufacturero no es proporcional a la evolucién de los impuestos recaudados por esta actividad, ya
que la brecha que existe entra las dos tasas de variacion es de 12 puntos, estancandose asi el desarrollo
de la industria manufacturera por el simple hecho de incrementar las tasas o ingresos tributarios para
poder solventar los gastos que incurre el Estado.
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Gréfico N°20: Tasa de Crecimiento del total recaudado y
el Producto Interno Bruto en términos reales
de la Industria Manufacturera.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Lo particular de este grafico es que en el afio 2009 el PIB manufacturero present6 el peor nivel de
crecimiento del 0,76%, mientras que para el mismo afio la recaudacion registrd la mayor tasa de
variacion del 30% respecto al afio anterior, esto se debe en gran parte al huevo impuesto a la salida de
divisas (ISD) implementado en el 2008, la misma que comenzd con una tasa establecida del 0,5%,
pero para el 2009 la tasa incrementd al 2% lo que quiere decir que solo de impuestos a la salida de
divisas se recaudd 45.621,79 miles USD, un incremento de 23 puntos porcentuales, de los cuales el
25% de estos fueron tributados por el sector de alimentos procesados.

Para el calculo de la carga tributaria®, se tomd en cuenta la recaudacion de los dos primeros tributos
que representan casi el 80% del total recaudado, siendo el IVA y el IR, ademas de incluir al ISD, que
aunque no representa un porcentaje significativo, es un nuevo tributo que se establecio a partir del afio
2008, por lo tanto el efecto que este puede presentar es importante dentro de esta presion tributaria.

La industria manufacturera sufre una carga tributaria del 9% en promedio con relacién al PIB, donde
para el 2003 alcanzé su valor mas bajo, y a partir de entonces ha presentado una tendencia creciente,
pasando del 9% en el 2007 al 12% para el 2011; durante el periodo 2003-2007 presenta una carga
tributaria del 8% donde, el IVA refleja la mayor presion en la industria manufacturera del 5%, pero a
partir de la entrada del gobierno de la revolucién ciudadana el porcentaje de lo recaudado de la
industria manufacturera fue del 11% sobre el PIB de este sector, este incremento viene por el lado del
Impuesto a la Renta (IR) el mismo que representa el 4% de presion tributaria en la industria
manufacturera aumentando un punto porcentual para este gobierno actual, y por el nuevo impuesto
implementado del Impuesto a la salida de Divisas (ISD), por lo tanto es facil comprender que el
incremento se debe principalmente al crecimiento acelerado que presenta la recaudacion de estos
tributos con relacion al pobre desempefio del PIB manufacturero.

® La carga tributaria se define como la relacién entre los ingresos tributarios que percibe el sector publico y el Producto
Interno Bruto (PIB). Es decir representa el porcentaje de la produccion nacional que una sociedad destina para mantener
al Estado funcionando. (Camara de Industrias y Produccion, 2011: 11)
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Tabla N°4: Valor recaudado en miles USD y la carga tributaria
de la industria manufacturera por tipo de impuestos

Valor Recaudado Carga Tributaria Valor Recaudado Carga Tributaria

2003-2007 2008-2011
IMPUESTO
IVA

1.377.494 48 5% 1.824.009,26 6%
Impuesto a la Renta 752.044,97 3% 1.288.366,98 4%
Impuesto Salida Divisas - - 286.217,64 1%
Total Recaudado 2.129.539,44 8% 3.398.593,89 11%

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

El Impuesto a la Renta y su carga tributaria en la Industria
Manufacturera

Breve resefia historica del Impuesto a la Renta en el Ecuador

El impuesto a la renta en el Ecuador, se implementdé en el afio 192 con la llegada del profesor
estadounidense Edwin Kemmer®, el mismo que tenia la misién de organizar y modernizar las finanzas
del pais, creando instituciones tanto publicas como privadas, ademas de efectuar reformas para la
ayuda econdmica del pais, en temas como el déficit fiscal y la devaluacion del sucre frente al ddlar,
por lo tanto para el afio 1926 se aprueba la creacion del nuevo Impuesto a la Renta el cual ayudaria al
cumplimiento de los objetivos planteados.

. . . , . . 10
Por consiguiente con la nueva ley se introduce por primera vez el término “contribuyente™

de retencion'!”, ademas que este impuesto tenia una particularidad ya que gravaba separadamente a la
renta por trabajo y a la renta por capital, donde se establecié que por servicios profesionales el
impuesto recaia sobre los sueldos, bonos de utilidades, comisiones, pensiones en general toda
remuneracion; por lo tanto la forma en que se aplicaria este gravamen era sobre el nivel de ingreso de
los agentes, es decir el que poseia mas renta se le gravaba una tarifa mayor, mientras que para el
impuesto sobre el capital se determind una tarifa del 8%.

y “agentes

Para 1937 se realiza la primera reforma a la ley tributaria Impuesto a la Renta donde se definid los
conceptos “Renta de la Fuente” y de establecimiento “ permanente” el mismo que establecia que las
empresas extranjeras que practicaran cualquier actividad econdmica dentro del pais, sin poseer un
establecimiento propio, pero que tengan mercaderia y realice la venta mediante intermediarios debera
pagar el impuesto a la Renta establecido en la Ley, después de esta primera reforma para el 29 de

® Edwin Kemmer nacié en Pennsylvania en 1875. Se gradio de doctor en Filosofia, Economfa y Finanzas en las
Universidades de Wesleyan y Cornell. Fue autor de célebres tratados como “Modern Currency Reforms”, “The ABC of
the Federal Reserve System”, “Money and Prices, High Prices and Deflation”, entre muchos -todos ellos anteriores a
1923-, y el famoso “The ABC of Inflation (1942)”. Falleci6 en Princeton, New Jersey, en 1945, a los 70

afios. ( Gozzi y Tappatd, 2010: 1)

10 Contribuyente son las personas naturales y juridicas que poseen la obligacion de pagar impuestos hacia el Estado para el
mantenimiento del mismo.

1 Un agente de retencion se lo define como aquellos sujetos que la ley los ampara para realizar deducciones sobre el monto
de los pagos, pero a su vez tiene la obligacion de declaralos y devolverlos al fisco con los términos y condiciones legales.
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Marzo de 1941 se emite la segunda reforma, estableciendo que el Impuesto a la Renta pasa a ser
netamente por fuentes de ingreso por lo que en el mismo afio se diferencia a las rentas de Servicio
Personales, Rentas de Capital con participacion de trabajo y renta de capital Puras, pero ademas se
declard que los comerciantes e industriales podian ser exentos de este gravamen si no poseian ingresos
por otra fuente que no sea de su propio negocio, y que ademas tengan ventas al afio maximo de 5000
sucres del Ecuador y que trabajen con un patrimonio igual o menos de 2000 sucres del Ecuador.

Para este afio se contemplan varias deducciones, como las amortizaciones, depreciaciones de los
activos y por arrastre de pérdidas de afios anteriores, como también se obliga a llevar contabilidad a
personas naturales o sociedades que trabajen con un capital no menos de 5000 sucres del Ecuador.

En 1945 uno de los afios mas importantes para los nuevos cambios que iba a presentar la Ley de
Impuesto a la renta se emite un nuevo impuesto a las ganancias excesivas, el mismo que fue creado
por las ganancias desmedidas que los comerciantes obtenian por la guerra con Per( con el fin de
solidarizar a este sector, pero lo mas destacado de la reforma fue la creacion del impuesto a la Renta
Global el que procura agrupar y codificar todas las rentas que hasta ese momento se encontraban
dispersas y no eran tomadas en cuenta para la aplicacion de la ley, ademas que este impuesto elimind
todos los otros impuestos que caian sobre rentas de capital neta y trabajo a nivel nacional o local.

Para el inicio de los afios setenta con el boom petrolero la recaudacion por concepto de los impuestos
tanto directos como indirectos fueron en mayor proporcion, llevandose la mayor parte los impuestos
directos representando el 48,1% del Presupuesto General del Estado, este aumento de recaudo se debio
principalmente al dinamismo que presentaba la economia en ese entonces por la explotacion
petroliferay el alto precio de barril de petroleo, por la estabilidad tributaria y la inyeccién constante de
dinero a la economia.

Por lo tanto para estos afios el Impuesto a la Renta se dividio en dos partes: el primero se lo denomind
Impuesto a la Renta de Personas Naturales el mismo que consistia en la implementacion de tarifas que
cambiaban progresivamente del 10% al 42% en 9 intervalos de ingresos, mientras que el segundo se le
denomind Impuesto a la Renta de Personas Juridicas para el cual se implement6 una tarifa fija del 20%
para empresas nacionales y del 40% para empresas con capital extranjero.

Mientras que para finales de los ochenta se realizaron algunos cambios a las tarifas ya dictaminadas
para los impuestos indirectos tanto para personas naturales como para personas juridicas, pasando a
unas tarifas que variaban progresivamente del 10% al 25% en 5 intervalos de ingresos mientras que
para las Personas Juridicas se unifico la tarifa del 25% vy consiguiente fue el inicio de la creacion del
anticipo del impuesto a la renta el mismo que consistia en el 50% del Impuesto a la Renta del periodo
anterior.

Finalmente para el afio 2007 se realiza la Gltima reforma al impuesto a la renta con la Ley de equidad
Tributaria donde se introducen cambios al célculo del nuevo anticipo, un impuesto a los ingresos
extraordinarios Petroleros y un Régimen Simplificado en el Ecuador que reemplaza al IVA y al
Impuesto a la Renta para contribuyentes con ingresos menores a USD $ 60.000.

Impuesto a la Renta en la Industria Manufacturera

Nadie niega que la tributacion en un pais es necesario, ya que es una parte importante de los ingresos
que recibe el Estado, el mismo que debe administrar tales recursos en beneficio de la ciudadania y con
una mejor distribucion de los mismos, pero la excesiva recarga de los impuestos hace que la economia
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en algun punto se estanque, cuando estas no van de la mano, por lo tanto es importante un analisis de
la recarga de los mismos, que presionan de alguna manera a los sectores econdémicos.

Pero ya se conocid que dentro de todos los impuestos que el Servicio de Rentas Internas percibe
dentro de la industria manufacturera, el Impuesto a la Renta es el segundo gravamen mas importante,
en lo que se refiere a ingresos para el Estado, por lo cual un andlisis del recaudo de este impuesto en
particular por cada sector de la industria manufacturera ya sean priorizados o no priorizados, es
trascendental, permitiendo comprender asi cual es la carga tributaria que impone este gravamen. El
andlisis por separado de cada industria se debe a que cada uno de ellos es diferente ya sea en sus
procesos como en su gestion.

Sin embargo es necesario también un analisis del anticipo del Impuesto a la Renta, desde el 2008 hasta
el 2011, las industrias manufactureras han tributado un total de 155.750,76 miles USD, donde solo la
industria de alimentos procesados es la actividad que representa el 43% del pago de este impuesto
sobre el total del anticipo, mientras que las siete industrias restantes incluida las no priorizadas tienen
un representacion que no pasa del 10% cada una, es decir que, la industria de alimentos procesados
sigue siendo la méas importante en lo que respecta a fuente de ingresos mediante tributos hacia el
Estado.

Grafico N°21: Participacion % del Anticipo del Impuesto a la Renta de la industria
manufacturera por sectores. Periodo: 2008-2011
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En lo que respecto al nivel de crecimiento del anticipo de este impuesto desde el 2008-2011 ha
registrado un 7% en promedio, comparado con el nivel de crecimiento en promedio del pago total del
Impuesto a la Renta del 14 % en promedio, cabe recalcar también que el pago del anticipo se
considera crédito tributario.

Mientras tanto la carga tributaria que genera este anticipo a las industrias manufactureras es del 1%, es
decir es minimo el impacto que este impuesto tiene sobre las industrias manufactureras ya que como
se habia visto en el apartado anterior la carga del impuesto a la renta es del 4%, tres puntos
porcentuales mas durante el periodo 2008-2011, sin embargo la industria con méas carga tributaria por
razon del anticipo del Impuesto a la Renta es el de Vehiculos y sus partes, ya que soporta una carga
tributaria del 2%, seguido por quimico farmacéutico con el 1,4%, son industrias que en términos de
recaudacion no contribuyen mucho, sin embargo el pago por anticipado del impuesto a la Renta les
genera un peso o una carga significativa, ya que son industrias pequefias que necesitan un desarrollo
industrial mayor, es decir el nivel de inversion para generar valor agregado puede ser mayor, por lo
tanto con un anticipo de impuestos podria de algun modo estancar tal crecimiento.
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Sectores Priorizados
1. Alimentos Procesados

Los alimentos procesados es el sector mas grande dentro de la industria manufacturera, no solo por el
volumen de ventas que este maneja, si no por el desempefio que ha venido demostrando durante el
periodo de estudio, sin embargo solo en Impuesto a la Renta este sector destina alrededor de 70
millones USD anuales, lo que quiere decir que representa el 34% del total de la recaudacion de la
industria manufacturera, con un nivel de crecimiento promedio del 19%, asimismo la recaudacion de
la mayoria de las actividades que estan dentro de la industria de alimentos procesados, crece al 49%,
mientras que el pago de impuestos de cuatro de las diecisiete actividades lo hacen al 22%. Donde
ademas, para el afio 2009 alcanzé la mayor tasa de variacion de 31% respecto al afio anterior, es decir
se recaudd 26.071,83 miles USD maés que el 2008, mientras que para el 2010 la tasa de crecimiento
fue tan solo del 11%, registrando para el 2011 una leve recuperacién de tres puntos porcentuales.

Grafico N°22: Impuesto a la Renta en miles USD y tasa de variacion de la industria de alimentos
procesados. Periodo: 2003-2011
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Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Por otro lado la elaboracion de bebidas malteadas y de malta es la principal actividad en contribuir, el
mismo que tribut6 en promedio 21.404,79 miles USD durante el periodo 2003-2011, lo que a su vez
representa el 28% del total del IR aportado por este sector, seguido por la elaboracion de otros
productos alimenticios N.C.P**que representa el 14%, y la actividad de elaboracion y conservacion de
pescado y productos de pescado que representa el 11%.

El Impuesto a la Renta genera una carga tributaria en la industria de alimentos procesados del 3%,
donde industrias como la elaboracién de otros productos alimenticios N.C.P registran un aumento en

“No clasificado Previamente (NCP).
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el nivel de presion de este impuesto del 18% al 22%, recalcando que es el sector con el més alto nivel
de carga tributaria, otra industria que se encuentra en la misma situacion es la elaboracion de bebidas
malteadas y de malta que paso del 10% en los anteriores gobiernos al 14% con el presente gobierno, es
la razén por la cual es la principal industria que registra el mayor porcentaje de participacion en el
pago de este gravamen, la elaboracién de productos de panaderia también registra un incremento en su
carga tributaria de 4 puntos porcentuales, como también la elaboracion de bebidas no alcohdlicas y
embotellamiento de agua mineral, que pasaron del 1% al 6%, mientras que sectores como la
elaboracion de vinos que se perfilaba como la actividad que mas carga tributaria registraba dentro del
periodo 2003-2007, registré un disminucion de 8 puntos porcentuales para el siguiente periodo, lo que
se tradujo también en una reduccion de 819,33 miles USD en pago del impuesto a la renta, esto se
debe en gran parte al bajon de sus ventas del (-77%) para el 2009, ademas que es uno de los sectores
que registra la peor tasa de crecimiento dentro del periodo de estudio.

2. Confecciones y Calzado

Esta industria tribut6 74.158,03 miles USD por concepto de Impuesto a la Renta durante el periodo
2003-2011, es decir en promedio destina alrededor de 8 millones USD anuales solo para el
cumplimiento de esta obligacién, lo que a su vez representa el 4% del total recaudado dentro de la
industria manufacturera, es un sector pequefio por el volumen de ventas que este maneja, sin embargo
la tasa de crecimiento promedio de este gravamen es del 23% lo que implica una evolucion del
Impuesto a la Renta mas acelerado que la industria de alimentos procesados..

Grafico N°23: Impuesto a la Renta en miles USD y
tasa de variacion de sector de confecciones y calzado.
Periodo: 2003-2011

16.000,00 -
14.000,00 |
12.000,00 -|
10.000,00 -|
8.000,00 -|
6.000,00 |
4.000,00 -

2.000,00 -

0,00

2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011

s Impuesto a la Renta Tasa de Variacién

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Los afios que presentaron mayores tasas de crecimiento es el 2004 con el 50% , 2007 con el 37% y
2009 con el 26%, la actividad que ayud6 al incremento de este impuesto, fue la actividad de
fabricacion de calzado el cual presentd una tasa de variacion del méas del 100% en los tres afios antes
mencionados, en promedio es la primera actividad que registra la mayor tasa de crecimiento del 63%,
sin embargo esta industria de calzado no es el principal contribuyente, ya que representa el 8% del
total del Impuesto a la Renta, mientras que fabricacion de prendas de vestir, excepto prendas de piel
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representa el 33%, el mismo que tributd 24.823,66 miles USD dentro del periodo de estudio, seguido
por la industria de preparacion e hilatura de fibras textiles y tejedura de productos textiles que
representa el 18% , manufacturas de adobo, curtido de cuero y fabricacion de articulos de piel no
representan ni el 1% en el total de este impuesto recaudado.

3. Forestal para elaborados de madera

La industria forestal para elaborados de madera representa el 5% de lo recaudado por concepto del
Impuesto a la Renta, llegando a contribuir en promedio anualmente 12 millones USD, donde seis de
las ocho actividades llegaron a pagar hasta 27 millones USD durante el periodo de estudio, entre ellas
estd, la fabricacion de hojas de madera para enchapado que representa el 22%, fabricacion de papel,
carton ondulado y envases con un porcentaje de participacién del 17% , mientras que la industria de
fabricacion de pasta de papel, carton y papel llego a tributar 55.377,64 miles USD, es decir el 50% del
Impuesto a la Renta recaudado por este sector pertenece a esta industria en particular.

Asimismo el nivel de crecimiento del Impuesto a la Renta en promedio es del 24% donde para el 2007
registré la mayor tasa de variacion del 47%, llegando a pagar 10.359,01 miles USD, a partir de
entonces el pago de este gravamen ha venido creciendo a una tasa promedio del 22%, donde para el
2011 la recaudacion disminuyo en 2.156,93 miles USD, es el Unico afio que presenta una tasa de
crecimiento negativa del (-9%) respecto al afio anterior, esta disminucion se la podria relacionar al
nulo crecimiento que presentd en su niveles de ventas para ese mismo afio.

La carga tributaria para este sector es del 3%, donde la mayoria de las actividades presentaron un
incremento en la presion tributaria para el periodo 2008-2011, este es el caso de fabricacion de pasta
de papel, papel y cartén que para el siguiente periodo incremento en 61 puntos porcentuales, Ilegando
aportar el 71% de su produccién hacia el pago del Impuesto a la Renta, cabe mencionar también que
tanto en los dos periodos es la actividad que presenta mayor presion tributaria a comparacién de las
demas industrias, sin embargo sectores como fabricacién de partes y piezas de carpinteria para
edificios y construcciones y fabricacion de recipientes de madera no registran un porcentaje alto de
carga tributaria durante los afios 2003-2007, presentando un valor del 2% y el 0,2%, pasando asi a una
presion por concepto de este gravamen del 8% y 5% para los siguientes afios.

4. Hardware

La industria de hardware mas conocida como el sector de tecnologia, midiéndole por el nivel de ventas
es el sector mas pequefio de la industria manufacturera y de los sectores priorizados, ya que se habia
visto que tan solo representa el 1% del total de ventas de los sectores estratégicos, por lo tanto la
recaudacion en total fue de 17.297,25 miles USD durante el periodo de estudio, lo que quiere decir que
en promedio anualmente este sector paga 1.921,92 miles USD por concepto de Impuesto a la Renta,
con una tasa de crecimiento del 23% . Mediante el Grafico N°33 se puede visualizar que en valores
absolutos presenta una tendencia positiva ya que cada afio el valor es mucho mayor que al anterior, al
igual que la tasa de crecimiento que presenta una situacion similar, donde el afio con més tasa de
variacion para este sector fue en el afio 2007 que registr6 una tasa del 73% respecto al afio anterior, el
mismo afio que casi borded los 2 millones USD, para los siguientes afios el crecimiento de este
impuesto fue un poco méas moderado registrando tasas del 28% y 27%.
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Grafico N°24: Impuesto a la Renta en miles USD y
tasa de variacion de sector hardware.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Las actividades de fabricacion de aparatos de distribucion y control de energia eléctrica es la industria
que realiza la mayor contribucién en lo que respecta a este impuesto, ya que este representa el 32%,
seguido por la fabricacién de equipo de control de procesos industriales el mismo que registra un
porcentaje de participacion del 23% y sectores como la fabricacion de equipo médico, quirtrgico de
aparatos ortopédicos y fabricacion de motores generadores y trasformadores eléctricos representan
por igual un 12%, por otro lado industrias como la fabricacion de maquinaria para oficinas,
contabilidad e informatica no llegan ni al 1%.

Aunqgue hardware sea el sector mas pequefio dentro de los sectores estratégicos, sin duda hay algo
seguro; es el que presenta la mayor carga tributaria, es decir destina el 13% de su produccién al pago
del Impuesto a la Renta, esto se debe principalmente a sectores como fabricacion de equipo médico y
quirdrgico y de aparatos ortopédicos que registran la mayor tasa de presion tributaria del 23%,"

5. Metalmecénica

La industria de metalmecéanica es el segundo sector mas grande después de alimentos procesados, sin
embargo este representa tan solo el 8% del total de Impuesto a la Renta de la industria manufacturera,
pagando un total de 172.772,10 miles USD, durante 2003-2011, es decir en promedio este sector
destina anualmente alrededor de 19 millones USD por el pago de este gravamen, y con una tasa de
crecimiento del 25%, cabe recalcara ademas que 18 industrias que pertenecen a este sector, pagan
alrededor de 655,76 miles USD anualmente, que llegan a representar el 17% de lo recaudado por
concepto de este tributo; entre ellas estdn a fabricacién de maquinas herramientas, fabricacion y
reparacion de buques, fabricacion de equipo de elevacion y manipulacién.

13 para el calculo de la carga tributaria de la industria de hardware no se tomaron en cuenta cuatro de los nueve sectores que
forman parte de esta industria (fabricacion de motores, generadores y transformadores eléctricos, fabricacién de aparatos
de distribucion y control de la energia eléctrica, fabricacion de equipo médico y quirlrgico y de aparatos ortopédicos y
fabricacion de instrumentos Opticos y de equipo fotografico) ya que no se contaba con la informacion suficiente brindada
por INEC en la Encuesta de mineria y manufactura.
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Grafico N°25: Impuesto a la Renta en miles USD y
tasa de variacion de sector metalmecanica.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

De acuerdo al grafico N°25 la mayor tasa de crecimiento durante el periodo de estudio registra para el
afio 2008 con el 64% respecto al afio anterior, este incremento significativo viene en parte dado por
seis sectores donde el pago del Impuesto a la Renta crecié en mas del 100%, los mismos que son:
forja, prensado, estampado y laminado de metal, pulvimetalurgia, fabricacion de otros productos
elaborados de metal n.c.p, fabricacién de hornos, hogares y quemadores para la alimentacion de
hogares, fabricacion de aparatos de uso doméstico n.c.p, fabricacion de aeronaves y de naves
espaciales y reciclamiento de desperdicios y desechos metalicos, mientras que tanto para el 2005 y
2009 presentan una tasa de crecimiento moderada del 8%, acabando el afio 2011 con la menor tasa de
variacion del 7%, con una carga tributaria del 3%.

6. Plastico y Caucho sintético

La industria de plastico y caucho sintético representa el 6% del total del Impuesto a la Renta de la
industria manufacturera, el mismo que pago por este gravamen un total de 117.887,17 miles USD, es
decir en promedio este sector destina al redero de 13 millones USD anualmente, a una tasa de
crecimiento del 23%, donde actividades como la fabricacién de cubiertas y camaras de caucho
registraron la mayor tasa de variacion promedio de un 80% , esto se debe principalmente a que a partir
del afio 2009 registro una incremento en mas del 100%, sin embargo tan solo representa el 5% de
participacion dentro del Impuesto a la Renta de la industria de pastico y caucho sintético,
posicionandose asi como la segunda actividad que presentan la menor tasa de participacién. Por otro
lado estan los sectores que representan mas del 50% de este impuesto pero que no registran una alta
tasa de variacion, este es el caso de la fabricacion de productos y articulos de plastico que representa el
65%, es decir esta industria paga alrededor de 8 millones USD en promedio anualmente en Impuesto a
la Renta, pero su tasa de crecimiento promedio es del 20%, una de las menores que registra dentro de
las cuatro actividades econdmicas de este sector.
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Tabal N°5: Impuesto a la Renta en miles USD y
% de participacién de la industria plastico y caucho por ClIU 4D.
Periodo: 2003-2011

| ciuap | Descripeion | 2003 | 2008 | 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | Totalgeneral [% de Participacion|
FABRICACION DE PLASTICOS EN
FORMAS PRIMARIAS Y DE CAUCHO

D2413 SINTETICO. 1.152,54 1.405,50 1.968,08 2.649,96 3.455,51  4.920,02 5.324,47 6.293,03 7.392,80 34.561,92 29%
FABRICACION DE CUBIERTAS Y
CAMARAS DE CAUCHO;
RECAUCHADO Y RENOVACION DE

D2511  CUBIERTAS DE CAUCHO. 66,37 124,14 369,35 395,35 736,38 601,68  1.360,75 437,31 1.412,07 5.503,40 5%
FABRICACION DE OTROS

D2519  PRODUCTOS DE CAUCHO. 52,31 51,12 57,63 83,13 156,10 197,44 22513 311,27 431,78 1.565,90 1%
FABRICACION DE PRODUCTOS Y

D2520  ARTICULOS DE PLASTICO. 3.311,38 421120 537509 7.670,16  8.029,39 9.027,82 12.25569 13.119,93 13.25527 76.255,95 65%

Total general 458260 5791,96 7.770,16 10.798,60 12.377,39 1474696 19.16603  20.161,54 2249192  117.887,17 100%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

La carga tributaria que soporta este sector es del 4%, donde es notable ver (Anexo P) que en el periodo
anterior al actual gobierno, la mayoria de las actividades presentaron una disminucién en la carga que
les produce el Impuesto a la Renta, considerando asi a la fabricacién de plasticos en formas primarias
y de caucho sintético como la industria que sufre la mayor presion tributaria para los dos periodos,
tanto para los anteriores gobiernos como para el actual, pasando del 31% a 24%.

7. Farmacéutico y Quimicos

Los farmacéuticos y quimicos representa el 9% del Impuesto a la Renta recaudado dentro de la
industria manufacturera, llegando a pagar anualmente en promedio hasta 19 millones USD, donde la
fabricacion de jabones y detergentes es el que representa el mayor porcentaje de participacion, con un
57%, lo que quiere decir que tan solo este sector destina alrededor de 11 millones USD cada afio,
considerando ademas que la tasa de variacion en promedio de este impuesto es del 15%, la menor
variacion de las tres actividades que conforman este sector, mientras que sectores como fabricacion de
otros productos quimicos n.c.p (véase anexo B) y fabricacion de productos farmacéuticos, sustancias
guimicas medicinales y productos botanicos, representan entre las dos el 43%, lo que quiere decir que
en promedio anualmente las dos actividades destina cerca de 8.000,00 miles USD al pago del
Impuesto a la Renta. Los afios donde se produce el mayor incremento de este impuesto fueron en el
2006 y 2009 que ascendi6 al 43% y 33%, mientras que afios como el 2004 y 2011 la tasa de variacién
fue moderada del 9% y del 6%.

Tabal N°6: Impuesto a la Renta en miles USD,
% de participacion y tasa de crecimiento
de la industria farmacéutico y quimico por CI1U 4D.
Periodo: 2003-2011

FABRICACION DE PRODUCTOS
FARMACEUTICOS, SUBSTANCIAS QUIMICAS
D2423 MEDICINALES ¥ PRODUCTOS BOTANICOS. 1.186,38 1.445,26 1.955,36 2.591,21 2.513,10 2.563,83 4.834,87 5.601,65 5.328,08 28.019,73 16%
FABRICACION DE JABONES Y/
DETERGENTES, PREPARADOS PARA
LIMPIAR Y PULIR, PERFUMES Y
D2424  PREPARADOS DE TOCADOR. 6.012,30 6.242,09 6.760,10 10.040,54 11.053,30 10.411,95 15.329,55 16.354,76  16.940,09 99.144,68 57
FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS l:l
D2423 QUIMICOS N.C.P. 1.980,10 2.356,24 2.423,41 3.329,45 4.503,58 7.27317 6.860,13 7.980,70 9.353,20 46.460,37 27%
Total general 9.178,77 10.043,58 11.138,87 15.961,20 18.470,38 20.218,06 27.024,55 20.937,11 31.621,37 173.624,78 100%
Tasa de Crecimiento - 9% 11% 43% 16% 10% 33% 11% 6%

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

57



Esta industria es la segunda después de hardware en registrar la mayor tasa de carga tributaria, con un
9%, aunque son dos sectores completamente diferentes, ya sea en su forma de produccion, como en la
forma de gestionar el negocio, una comparacion entre ellas no seria prudente, sin embargo es
necesario tener en cuenta que dentro de todas los ochos sectores priorizados, estas dos industrias son
las que sufren o soportan una mayor presion tributaria, que en medida afecta en gran parte al
desarrollo de estos dos sectores, en los cuales el gobierno actualmente espera dinamizar mediante un
cambio en la matriz productiva.

8. Vehiculosy sus partes

Este sector en particular desempefia un papel importante dentro de una economia moderna de un pais,
ya que précticamente se dedica al transporte de personas y a bienes ligados a la produccion de los
mismos, pero cuando esta actividad no es la principal base del desarrollo industrial, y peor aun cuando
el avance tecnoldgico es nulo y la industria de vehiculos y sus partes en su mayoria se basa en
importaciones de CKD™ para su ensamblaje, se convierte en un fuerte ingreso fiscal, ya sea por los
aranceles o los impuestos que deben incurrir tal sector.

Tabal N°7: Impuesto a la Renta en miles USD,
% de participacion y tasa de crecimiento
de la industria vehiculos y sus partes por ClIU 4D.
Periodo: 2003-2011

FABRICACION DE OTROS TIPOS DE EQUIPO
D31%0  ELECTRICON.CP. 27,75 53,36 61,05 71,06 128,01 135,19 76,01 213,02 169,98 935,44 1%
FABRICACION DE VEHICULOS
D3410  AUTOMOTORES. 3.731,26 2.107,21 5.597,62  12.271,48 14.993,07 13.721,43 14.831,13 15.043,20 16.478,37  98.774,77 %
FABRICACION DE CARROCERIAS PARA
VEHICULOS AUTOMOTORES; FABRICACION
D3420  DE REMOLQUES Y SEMIREMOLQUES. 107,52 92,89 83,90 98,57 108,44 173,66 284,51 358,04 392,20 1.699,72 2%
FABRICACION DE PARTES, PIEZAS Y
ACCESORIOS PARA VEHICULOS
D3430  AUTOMOTORES Y PARA SUS MOTORES. 300,39 349,31 366,73 628,48 701,64 1.698,86 117861  1.669,64  1.245,56 8.139,22 %
FABRICACION DE LOCOMOTORAS ¥ DE
MATERIAL RODANTE PARA FERROCARRILES Y
D3520  TRANVIAS. 5,27 8,67 10,85 7,73 11,09 52,92 38,02 164,32 812,44 1.111,31 1%
D3591  FABRICACION DE MOTOCICLETAS. 0,03 0,02 0,04 52,28 65,33 130,01 95,94 110,51 319,84 774,00 | 1%
Total general 4.172,22 2.611,47 612018  13.129,59 16.007,57 15.912,08 16.504,21 17.558,73 19.418,40  111.434,46 100%
Tasa de Crecimiento - 37% 134% 115% 22% -1% a% 6% 11%

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

La produccién nacional de esta industria se divide en: las empresas ensambladoras y las empresas del
subsector de elaboracion de autopartes para el sector automotor (SEA)™, las mismas que durante el
2003-2011 tributaron 111.434,46 miles USD en Impuesto a la Renta, lo que viene a representar el 5%
de la industria manufacturera, con una tasa de crecimiento promedio del 32%, donde para el afio 2004
y 2008 registraron un decrecimiento del (-37%) y el (-1%) respectivamente, y afios como el 2005 y
2006 presentaron la mayor tasa de crecimiento sobrepasando el 100%, mientras que para el 2009-2011
la tasa de variacién oscild entre el 4% y el 11%. En el primer caso esta disminucion en el pago de este
impuesto fue en gran parte por tres actividades que registraron tasas de crecimiento negativa, la mayor
de ellas fue para la fabricacion de vehiculos automotores, que presento tasas negativas del (-44%),
seguido por la fabricacion de motocicletas (-26%) y la fabricacion de carrocerias para vehiculos
automotores con el (-14%), mientras que para el 2008 el Unico sector con una tasa negativa de
crecimiento fue la fabricacion de vehiculos automotores del (-8%), cabe recalcar también que la tasa
de crecimiento de la contribucion del Impuesto a la Renta de este sector para el 2005 y 2006 fue la

4 as siglas CKD significan, en inglés, completely knocked down , es decir completamente desarmado. Un CKD es el
conjunto de partes de un automovil que se importan desarmadas para ensamblarlas en el pais. (FLACSO, 2011:3).
1% FLACSO-MIPRO (2011) “Elaboracién de autopartes para el sector automotor”.
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mayor de todos los sectores registrando un 166% y 119% respectivamente, ademas de que fueron los
Unicos afios que crecid a tales magnitudes, ya que para los siguientes afios no paso del 10%, otro dato
importante de la fabricacion de vehiculos, es que de los 111 millones USD recaudados durante el
periodo de estudio del sector vehiculos y sus partes, solo esta industria representa el 89% de este
gravamen, es decir que anualmente en promedio destina alrededor de 11 millones USD, mientras que
los demas sectores representan el 11% restante.

En lo que respecta a la carga tributaria, la industria de fabricacion de vehiculos a méas de ser el que
mayor aportaciones realiza por concepto de Impuesto a la Renta dentro de este sector, también es el
que sufre una mayor presion por parte de él, ya que durante los anteriores gobiernos, este destinaba un
14% de su valor agregado hacia el pago de este impuesto, pero para el presente gobierno este
incrementd en 17 puntos porcentuales, lo que equivale a una carga tributaria del 31%.°

Se habia visto anteriormente que hardware y farmacéuticos y quimicos presentaban altas tasas de
presion tributaria, sin embargo no alcanz6 el nivel de vehiculos y partes, que presenta un 16% de
carga tributaria, ubicandose como la mayor tasa de los sectores priorizados.

Sectores no Priorizados

Los sectores no priorizados por el gobierno, tributaron por concepto de Impuesto a la Renta un total de
698.445,54 miles USD durante el 2003-2011, lo que equivale al 28% del total de este impuesto
contribuido por la industria manufacturera, donde solo la fabricacion de otros productos no metélicos
representa el 62%, es decir alcanzo un total de 348.647,74 miles USD durante el periodo de estudio, lo
que a su vez se traduce que en promedio anualmente este sector bordea los 39 millones USD, el
siguiente sector es la fabricacion de metales comunes el mismo que tributd 93.895,96 miles USD,
representando el 17% dentro del total de este impuesto, son las dos empresas que concentran el mayor
porcentaje de participacion, mientras que sectores como la elaboracion de productos de tabaco,
fabricacion de maquinaria y aparatos electrénicos, fabricacion de otros tipos de quipo de transporte,
fabricacion de productos de textiles y el reciclamiento no llegan a representar ni el 1% cada uno.

En las actividades de edicion e impresién, la empresa que mas presion sufre tanto para el anterior
como para al actual gobierno, es la actividad de tipo servicios relacionadas con las de impresion,
registrando una carga tributaria del 92% vy 22%, aunque cabe recalcar que esta disminuyo para el
2008-2011 sigue siendo la mayor de todos los sectores, por lo tanto esta industria presenta una presion
por parte del Impuesto a la Renta del 5%.

16 para el calculo de la carga tributaria del sector de vehiculos, no se tomaron en cuenta 2 industrias, ya que en los
boletines de las encuestas de manufactura y mineria, proporcionado por el INEC, no exhibe toda la informacién, este es
el caso de la variable de valor agregado que solo consta para determinadas actividades econémicas segun la division
ClU.
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Tabla N°8: Impuesto a la Renta en Miles USD y
carga tributaria en % de la industria
de actividades de edicion e impresion por Cl11U 4D.
Periodo: 2003-2011

2003-2007 2008-2011
Descripcién Impuesto a la Renta | Carga Tributaria | Impuesto a la Renta | Carga Tributaria

EDICION DE LIBROS, FOLLETOS, PARTITURAS Y OTRAS ACTIVIDADES DE EDICION E IMPRESION Y DE

D2211 PUBLICACIONES. REPRODUCCION DE GRABACIONES. 1.903,12 9% 1.786,15 13%
ACTIVIDADES DE EDICION E IMPRESION Y DE

D2219 OTROS TRABAJOS DE EDICION. REPRODUCCION DE GRABACIONES. 0,05 0% 68,08 1%
ACTIVIDADES DE EDICION E IMPRESION Y DE

D2221 ACTIVIDADES DE IMPRESION. REPRODUCCION DE GRABACIONES. 5.357,57 2% 6.581,41 1%
ACTIVIDADES DE TIPO SERVICIO RELACIONADAS CON ACTIVIDADES DE EDICION E IMPRESION Y DE

D2222 LAS DE IMPRESION. REPRODUCCION DE GRABACIONES. 10.353,52 92% 14.924,33 22%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

En la siguiente tabla indica que en el sector de fabricacion de muebles e industrias manufactureras, dos
de las actividades registraron una disminucion en su carga tributaria, este es el caso de la industria de
fabricacion de instrumentos musicales que pasé de un 5% a 1% posicionandose como el sector que
soportd la méas baja imposicion tributaria dentro de los dos periodos, otra de las actividades que
también disminuyd en su tasa pero no en la misma magnitud que la anterior, es la fabricacién de
juegos y juguetes que para el 2003-2007 presentd una carga tributaria del 11% disminuyendo en 2
puntos porcentuales para el siguiente periodo, aunque esta industria en general casi representa el 3%
del impuesto tributado por los sectores no priorizados, la presion que soporta por parte de este
gravamen es del 10%.

Tabla N°9: Impuesto a la Renta en Miles USD y
carga tributaria en % de la industria fabricacion de muebles;
industrias manufactureras n.c.p.
por Cl1U 4D.
Periodo: 2003-2011

2003-2007 2008-2011
Cliu 4D Descripcion Impuesto a la Renta | Carga Tributaria | Impuesto a la Renta| Carga Tributaria

FABRICACION DE MUEBLES; INDUSTRIAS

D3692 FABRICACION DE INSTRUMENTOS MUSICALES. MANUFACTURERAS N.C.P. 12,78 5% 4,61 1%
FABRICACION DE MUEBLES; INDUSTRIAS

D3694 FABRICACION DE JUEGOS Y JUGUETES. MANUFACTURERAS N.C.P. 698,27 11% 774,87 9%
FABRICACION DE MUEBLES; INDUSTRIAS

D3693 OTRAS INDUSTRIAS MANUFACTURERAS, N.C.P. MANUFACTURERAS N.C.P. 5.087,21 9% 7.986,40 11%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Las actividades econdmicas que estan dentro de la industria de fabricacién de sustancias y productos
guimicos no presentan cargas tributarias muy altas, a comparacién de los demas sectores de los no
priorizados, sin embargo la fabricacion de substancias quimicas basicas registra un incremento de 2
puntos porcentuales para el 2008-2011, mientras que la fabricacion de pinturas, barnices y productos
de revestimiento disminuyo del 3% al 2%, pero por otro lado la actividad de fabricacion de abonos y
compuestos de nitrogenos es el sector que no llega ni al 1% de presion tributaria; en general esta
industria presenta una carga tributaria del 2%.
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Tabla N°10: Impuesto a la Renta en Miles USD y
carga tributaria en % de la industria fabricacién
de substancias y productos quimicos
por CIIU 4D.

Periodo: 2003-2011

2003-2007 2008-2011
Cllu 4D Descripcién Impuesto a la Renta | Carga Tributaria | Impuesto a la Renta | Carga Tributaria

FABRICACION DE SUBSTANCIAS QUIMICAS

BASICAS, EXCEPTO ABONOS Y FABRICACION DE SUBSTANCIAS Y

D2411 COMPUESTOS DE NITROGENO. PRODUCTOS QUIMICOS. 2.119,19 2% 6.687,48 4%
FABRICACION DE ABONOS ¥ COMPUESTOS FABRICACION DE SUBSTANCIAS ¥

D2412 DE NITROGENO. PRODUCTOS QUIMICOS. 144,30 0,3% 426,47 0,2%

FABRICACION DE PINTURAS, BARNICES ¥
PRODUCTOS DE REVESTIMIENTO
SIMILARES, TINTAS DE IMPRENTA Y FABRICACION DE SUBSTANCIAS Y
D2422 MASILLAS. PRODUCTOS QUIMICOS. 6.286,09 3% 13.422,99 2%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Lo inusual de la industria de la fabricacion de otros productos minerales no metéalicos, es que dentro de
ella, la carga tributaria de la elaboracion de productos de ceramica aumenté en mas de 40 puntos
porcentuales, registrando para el 2008-2011 una carga tributaria del 50%, es decir que destina la mitad
de su valor agregado hacia el pago de este impuesto, mientras que las demas actividades registran una
carga moderada que no sobre pasa el 14% para ese mismo periodo. En general esta industria soportd
durante el periodo de estudio una carga tributaria del 11%, la mayor de todos los sectores no
priorizados.

Tabla N°11: Impuesto a la Renta en Miles USD y
carga tributaria en % de la industria fabricacion
de otros productos minerales no metalicos
por Cl1U 4D.

Periodo: 2003-2011

2003-2007 2008-2011
Descripcién Impuesto a la Renta |Carga Tributaria| Impuesto a |a Renta | Carga Tributaria

FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS MINERALES NO

D2610 FABRICACION DE VIDRIO Y DE PRODUCTOS DE VIDRIO. METALICOS. 9.576,55 10% 12.307,67 11%
FABRICACION DE PRODUCTOS DE CERAMICA NO FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS MINERALES NO

D2691 REFRACTARIA PARA USO NO ESTRUCTURAL. METALICOS. 6.694,14 8% 11.975,19 50%
FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS MINERALES NO

D2692 FABRICACION DE PRODUCTOS DE CERAMICA REFRACTARIA. METALICOS. 847,38 5% 1.293,62 3%
FABRICACION DE PRODUCTOS DE CERAMICA NO FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS MINERALES NO

D2693 REFRACTARIA PARA USO ESTRUCTURAL. METALICOS. 1.066,79 1% 5.191,27 2%
FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS MINERALES NO

D264 FABRICACION DE CEMENTO, CAL Y YESO. METALICOS. 134.782,56 16% 147.215,42 14%
FABRICACION DE ARTICULOS DE HORMIGON, CEMENTOY  FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS MINERALES NO

D2635 YESO. METALICOS. 4.042,15 3% 10.953,82 5%
FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS MINERALES NO

D2636 CORTE, TALLADO Y ACABADO DE LA PIEDRA. METALICOS. 131,56 9% 131,24 3%
FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS MINERALES NO FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS MINERALES NO

D2633 METALICOS N.C.P. METALICOS. 833,12 9% 1.605,27 2%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

En la tabla N°12 la mayor carga tributaria para el 2008-2011 es del 6% que pertenece a la de
fabricacion de productos primarios de hierro y acero del sector de metales comunes, recalcando que
para el periodo anterior, este era mucho mas alto, por otro lado sectores como la elaboracion de
tabaco present6 una carga tributaria del 4%, es decir disminuy6 2 puntos porcentuales.
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Tabla N°12: Impuesto a la Renta en Miles USD y
carga tributaria en % de la industria fabricacién
de tabaco, refinacion de petrdleo, maquinaria
y aparatos eléctricos y metales comunes
por CIIU 4D.

Periodo: 2003-2011

2003-2007 2008-2011
Cllu 4D Descripcion Impuesto a la Renta Carga Tributaria | Impuesto a la Renta | Carga Tributaria

D1600 ELABORACION DE PRODUCTOS DE TABACO. ELABORACION DE PRODUCTOS DE TABACO. 2.919,58 6% 1.650,16 4%
FABRICACION DE PRODUCTOS DE LA REFINACION FABRICACION DE COQUE, PRODUCTOS DE LA

D2320 DEL PETROLEO. REFINACION DE PETROLEO Y COMBUSTIBLE NUCLEAR. 7.586,27 0,1% 10.928,72 0,2%
FABRICACION DE ACUMULADORES, DE PILAS Y/ FABRICACION DE MAQUINARIA Y APARATOS

D3140 BATERIAS PRIMARIAS. ELECTRICOS N.C.P. 914,10 4% 405,48 1%
FABRICACION DE PRODUCTOS PRIMARIOS DE

D2710 HIERRO Y DE ACERO. FABRICACION DE METALES COMUNES. 34.081,66 9% 59.814,29 6%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas (SRI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Por lo tanto este capitulo ayudo en gran medida, analizar cudl es la presion tributaria que tiene que
soportar la industria manufacturera, llegando a la conclusién que en términos de recaudacion el
principal contribuyente del gobierno es este sector en particular que representa el 21% del total
recaudado, siendo por lo tanto el sector que durante el presente gobierno soporta una carga tributaria
del 11% es decir un incremento de tres puntos porcentuales en comparacion al anterior gobierno, lo
que agrava mas la situacion que el crecimiento de las industrias estan por debajo de la recaudacion de
los impuestos, es decir se estd desacelerando al crecimiento productivo del pais. Por otra parte sectores
como la industria de vehiculos y sus partes es la que soporta la mayor carga tributaria por parte del
Impuesto a la Renta del 16% el que le sigue es hardware el cual destiné el 13% de su valor agregado al
pago de este impuesto, y quimicos y farmacéuticos con una carga tributaria del 9%, ademas que el
sector de alimentos procesados, por ser una industria de las mas grandes de la manufacturera es por lo
tanto una de las mas importantes en cuanto a contribucién del Impuesto a la Renta.

62



Capacidad exportable de la Industria Manufacturera
ecuatoriana

Evolucion de las exportaciones de la industria manufacturera

Las exportaciones totales durante el 2003-2011 fueron de 123.311.110,96 miles USD en valores FOB,
de las cuales durante este periodo solo las exportaciones petroleras representaron en promedio el 50%,
las exportaciones primarias en promedio representaron el 26%, mientras que tan solo el 19% de ellas
son de las exportaciones industrializadas no petroleras, esta baja representacion indica que la
economia ecuatoriana depende en su mayoria de la explotacion del petrdleo, lo que incluso lo hace
mas vulnerable a shocks externos, sumandole a esto la poca diversificacion y especializacién de
productos industrializados, permite que este sector sea uno de los mas débiles del pais,
desencadenando asi en un deterioro de la balanza comercial no petrolera que paso de (-1.905.575)
miles USD en el 2003 a (-8.687.834) miles USD en el 2011, segn datos del Banco Central del
Ecuador.

Gréfico N°26: Participacion de Gréfico N°27: Exportaciones
exportaciones primarias, petroleras e industrializadas en miles USD y tasa
industriales en el total de de crecimiento en %.
exportaciones. Periodo: 2003-2011

Periodo: 2003-2011
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Las exportaciones industrializadas no petroleras durante el periodo de estudio crecié en promedio un
16%, donde al observar la tendencia de la evolucion de las mismas afio tras afio, es notable ver que
presenta una tendencia negativa, se explica en parte tal situacion ya que a partir del 2006 la tasa de
crecimiento ha venido disminuyendo drasticamente, registrando asi para el 2009 una tasa de variacion
del (-15%) respecto al afio anterior, posicionandose como el peor afio para la industria manufacturera,
para el siguiente afio se recupera con una tasa de variacion del 22%, pero termina en el 2011
disminuyendo en 4 puntos porcentuales. Si se toma en cuenta la evolucion de las exportaciones antes
del gobierno actual, estas presentan un mejor crecimiento ya que en promedio presentaron una tasa de
variacion del 21% mientras que durante el gobierno de la revolucién ciudadana, el crecimiento
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promedio de las exportaciones industrializadas fueron tan solo de un 9%, esto evidencia que el poco
incentivo hacia este sector no permite un desarrollo del mismo, el cual favorece a un crecimiento
econdmico més real y sostenible en el tiempo.

Exportaciones manufactureras por sector
Sectores priorizados

Las exportaciones de los sectores priorizados fueron de un total de 18.957.098,79 miles USD en
valores FOB durante el 2003-2011, lo que representa en promedio el 81% de las exportaciones
industrializadas no petroleras, con una tasa de crecimiento promedio del 19%, donde solo el sector de
alimentos procesados es el que abarca la mayoria de las exportaciones llegando a representar un 60%,
seguido por metalmecanica con un 14% y confecciones y calzado con un 7%, las cinco industrias
restantes llegan a representar el 19% de participacion dentro del total de los sectores priorizados.

1. Alimentos Procesados

La industria de alimentos procesados, siendo el sector mas importante de la estructura productiva,
exportd durante el 2003-2011 11.467.135,85 miles USD en valores FOB, lo que quiere decir que en
promedio anualmente exporta 1.274.126,21 miles USD, alcanzando un nivel de crecimiento promedio
del 16%, donde el peor afio fue el 2009 ya que presento un decrecimiento del (-19%), es decir 337
millones USD menos que el afio anterior, para el 2010 las exportaciones tuvieron una leve
recuperacion de 5%, llegando alcanzar en el 2011 la més alta tasa de crecimiento dentro del periodo de
estudio del 39%, exportando en total para ese afio 2.120.406,16 miles USD, cabe recalcar que la leve
recuperaciéon que presentaron las exportaciones para el 2010, viene dado por un incremento de los
precios, ya que comparado con la cantidad exportada en toneladas, esta present6 un decrecimiento del
(-0,1%), es importante mencionar también que durante el 2004-2007 la evolucién en promedio de las
exportaciones en toneladas fueron del 12% , mientras que para el periodo de la revolucién ciudadana
fue tan solo del 9%, lo que quiere decir que el desempefio de las exportaciones fue mucho mejor
durante el periodo anterior al gobierno, este es el resultado de presentar una balanza comercial
deteriorada.

Grafico N°28: Exportaciones de alimentos procesados en miles USD,
tasa de crecimiento y toneladas.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

De este sector, la industria que representa el mayor volumen de exportaciones es la elaboracion y
conservacion de pescado y de productos de pescado que representa el 52% , seguido por la elaboracion
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de frutas, legumbres y hortalizas que llegan a representar el 16% y la industria de elaboracion de
aceites y grasas de origen vegetal o animal con un tasa de participacion del 13%, por otro lado
industrias como la elaboracién de vinos, de bebidas malteadas y de maltas y la produccion de carne y
productos cérnicos no llegan a representar ni el 1%, sin embargo presentan un mejor desempefio en el
nivel de exportaciones que los tres grandes grupos que abarcan la mayor parte. Cabe recalcar que
durante el periodo de estudio hay dos sectores que presentan las méas altas tasas de crecimiento
sobrepasando el 100% este es el caso de la industria de elaboracion de productos lacteos y de la
elaboracion de azucar.

Tabla N°13: Exportaciones en miles USD, tasa de crecimiento promedio
y % de participacion de alimentos procesados por CI1U 4D.
Periodo: 2003-2011

2003 2011 % Crecimiento Promedio
Descripcion % de Participacion
Total Expurtal:lunes 2003-2007 2008-2011

D1511 PRODUCCION DE CARNE Y DE PRODUCTOS CARNICOS. 5.670,90 0,05% a6% {r -3a%
D1512 ELABORACION Y CONSERVACION DE PESCADO Y DE PRODUCTOS DE PESCADO. 5.945.032,95 15% 1%
D1513 ELABORACION DE FRUTAS, LEGUMBRES Y HORTALIZAS. 1.804.339,81 [ | 15,73% 18% 0> 18%
D1514 ELABORACION DE ACEITES Y GRASAS DE ORIGEN VEGETAL O ANIMAL. 1.513.165,31 | 13,20% a0% -6%
D1520 ELABORACION DE PRODUCTOS LACTEOS. 45.207,61 | 0,39% 250% 191%
D1531 ELABORACION DE PRODUCTOS DE MOLINERIA. 12.691,62 0,11% 8% 4 32%
D1532 ELABORACION DE ALMIDONES Y DE PRODUCTOS DERIVADOS DEL ALMIDON. 2.779,18 0,02% 19% 4 103%
D1533 ELABORACION DE PIENSOS PREPARADOS. 122.905,81 | 1,07% 36% & a%
D1541 ELABORACION DE PRODUCTOS DE PANADERIA. 52.769,01 | 0,36% 52% -8%
D1542 ELABORACION DE AZUCAR. 95.105,37 | 0,83% 208% & 134%
D1543 ELABORACION DE CACAQ, CHOCOLATE Y PRODUCTOS DE CONFITERIA. 815.288,04 [ | 7,11% 12% 4 18%
D1544 ELABORACION DE MACARRONES, FIDEOS, ALCUZCUZ Y PRODUCTOS FARINACEOS SIMILARES. 5.783,53 0,05% 8% & -19%
D1549 ELABORACION DE OTROS PRODUCTOS ALIMENTICIOS N.C.P. 870.354,94 [ | 7,59% 16% I 13%
DESTILACION, RECTIFICACION ¥ MEZCLA DE BEBIDAS ALCOHOLICAS; PRODUCCION DE ALCOHOL
D1551 ETILICO A PARTIR DE SUSTANCIAS FERMENTADAS. 153.584,21 1,34% 20% § 14%
D1552 ELABORACION DE VINOS. 1.031,91 0,01% a5% @ 106%
D1553 ELBORACION DE BEBIDAS MALTEADAS Y DE MALTA. 3.633,25 0,03% 9% 4 177%
D1554 ELABORACION DE BEBIDAS NO ALCOHOLICAS: EMBOTELLADO DE AGUA MINERAL. 17.792,41 0,16% 96% 35%
_TOTAL GENERAL 11.467.135,85 100,00%

Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

2. Confecciones y Calzado

La industria de confecciones y calzado representa el 7% de las exportaciones de los sectores
priorizados, con un total de 1.335.778,55 miles USD durante el periodo de estudio, lo que quiere decir
gue anualmente en promedio este sector exporta 148.419,84 miles USD, pasando de 70.960,25 miles
USD en el 2003 a 235.163,32 miles USD para el 2011, triplicando asi sus exportaciones para ese afio,
llegando alcanzar una tasa de crecimiento promedio del 18%, donde el afio mas favorable para esta
industria fue en el 2008 el mismo que present6 una tasa de variacion del 53% respecto al anterior afio,
mientras que para el 2009 y 2010 no pasaron de un 20%, terminando para el afio 2011 con un
decrecimiento en sus exportaciones del (-8%); es interesante ver que tal crecimiento viene dado por el
lado de los precios, ya que en toneladas las exportaciones crecieron en promedio tan solo al 7%,
registrando para el 2009 un decrecimiento del (-5%), lo que evidencia que la leve recuperacion de las
exportaciones para ese afio no fue por el volumen que se exporto, si no por variaciones en los precios.
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Gréfico N°29: Exportaciones de confecciones y calzado en miles USD,
tasa de crecimiento y toneladas.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Los sectores que mayor presencia imponen dentro de las exportaciones, son la fabricacion de articulos
confeccionados con materias textiles, excepto prendas de vestir, que pas6 de 19.113,14 miles USD en
el 2003 a 69.330,53 miles USD al 2011, lo que viene a representar el 29% del total de exportaciones,
seguido por fabricacion de otros productos textiles n.c.p. (véase anexo A) que representa el 21% el
cual exportd 55.225,25 miles USD mas que en el 2003, y el siguiente en esta lista es la preparacion e
hilatura de fibras textiles; tejedura de productos textiles que concentra el 18% de las exportaciones.

Cabe recalcar que la fabricacién de otros productos textiles n.c.p a mas de ser uno de los mayores
exportadores dentro de esta industria, también es el que presenta un mejor desempefio durante el
periodo de estudio, el mismo que en promedio presenta tasas que sobrepasan el 100%, considerando
gue este crecimiento se dio a partir del periodo 2008-2011, a este se suma la fabricacion de cuerdas,
cordeles, bramantes y redes que también crece a grandes magnitudes, por otro lado la fabricacion de
articulos confeccionados con materias textiles, excepto prendas de vestir, no ha venido presentando un
buen desempefio de las exportaciones, ya que para el anterior periodo a este gobierno presentd tasas de
crecimiento del 33% pasando asi para el siguiente periodo de gobierno a tasas del 12%, otros de los
sectores que de igual manera presentan un decrecimiento en la evolucién de las exportaciones es la
fabricacion de calzado que paso del 25% a una tasa de variacion del 10% para el 2008-2011.

Es importante considerar que adobo y tefiido de pieles y fabricacion de articulos de piel, registra un
crecimiento realmente alto para el 2008-2011, sin embargo se debe principalmente a que existe afios
en que de acuerdo a la informacidn proporcionada por el Banco Central no registra exportaciones, este
es el caso de los afios 2003,2004 y 2006 lo cual permite que el periodo 2003-2007 no haya un
crecimiento considerable, para que se lo pueda comparar con el siguiente periodo.
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Tabla N°14: Exportaciones en miles USD, tasa de crecimiento promedio
y % de participacion de confecciones y calzado por CIIU 4D.

Periodo: 2003-2011

PREPARACION E HILATURA DE FIBRAS TEXTILES; TEJEDURA DE PRODUCTOS

D1711

TEXTILES.

FABRICACION DE ARTICULOS CONFECCIONADOS CON MATERIAS TEXTILES,

D1721
D1722
D1723
D1729
D1730
D1810
D1820
D1911

EXCEPTO PRENDAS DE VESTIR.

FABRICACION DE TAPICES Y ALFOMBRAS PARA PISOS.
FABRICACION DE CUERDAS, CORDELES, BRAMANTES Y REDES.
FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS TEXTILES N.C.P.
FABRICACION DE TEIIDOS ¥ ARTICULOS DE PUNTO ¥ GANCHILLO.
FABRICACION DE PRENDAS DE VESTIR, EXCEPTO PRENDAS DE PIEL.
ADOBO Y TENIDO DE PIELES; FABRICACION DE ARTICULOS DE PIEL.
CURTIDO Y ADOBO DE CUEROS.

FABRICACION DE MALETAS, BOLSOS DE MANOC Y ARTICULOS SIMILARES ¥

D1912
D1920
TOTAL GENERAL

ARTICULOS DE TALABARTERIA Y GUARNICIONERIA.
FABRICACION DE CALZADO.

Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

3. Forestal para elaborados de madera

2003 2011 o

Total Expnﬂaclunes

% de Participacién

244,449,51 18%
385.161,26 29%
560,84 0,0%
34.135,13 [ 3%
27615708 L | 21%
89.644,35 [ | 7%
12260932 I | 14%
9,27 0,0%
2.847,14 | 0,2%
479717 0,4%
115.366,56 || 9%
1.335.778,55 100%

2003-2007 2008-2011

-a% 32%
33% 4 12%
213% 4} 73%
48% 194%
21% 4 871%
15% 4 6%
11% 4 15%
-25% @ 6103%
7% I 3%
15% 4@ 16%
25% 4} 10%

La industria forestal para elaborados de madera registré una participacién de sus exportaciones del 2%
sobre el total de los sectores priorizados, categorizdndola como uno de los sectores con menor
porcentaje de participacion, sin embargo, presenta uno de los mejores desempefios en sus
exportaciones, registrando una tasa de crecimiento promedio del 25%; para el 2003 las exportaciones
fueron de 26.638,22 miles USD pasando asi a 127.116,45 miles USD para el 2011, lo que evidencia
gue esta industria ha venido recuperandose a partir del 2007 ya que para ese afio registro crecimientos
del 76% y del 64% para el 2008, afios en los que las exportaciones presentaron las mas altas tasas de
evolucion, pero el panorama cambia completamente para el 2009 ya que para ese afio exportd
80.713,00 miles USD, es decir (16.830,56) miles USD menos que el afio anterior, presentando un
decrecimiento del (-17%).

Grafico N°30: Exportaciones de forestal para elaborados de madera
en miles USD, tasa de crecimiento y toneladas.
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Si se compara con el nivel de crecimiento que ha presentado las exportaciones en toneladas, estas
registran una tasa de variacion promedio del 19%, donde es importante mencionar que para el 2011 se
puede decir que las exportaciones fueron realmente por volumen de cantidad y no por variaciones de
precios, ya que las exportaciones en toneladas crecié a un 41%, mientras que en valores de USD
crecio a un 17% respecto al afio anterior, lo que favorece en gran parte a esta industria ya que existe
mayor produccion del mismo, permitiendo asi una ganancia real y no una ganancia ficticia basada en
la subida de precios.

La concentracién de las exportaciones de forestal elaborados para madera, se encuentra dentro de las
industrias de fabricacién de hojas de madera para enchapado; fabricacion de madera terciada, tableros
laminados, tableros de particulas y otros tableros y paneles, la misma que representa el 29% del total
de las exportaciones llegando a exportar anualmente en promedio 19.333,91 miles USD, con tasas de
crecimiento promedio que sobrepasan el 100% para el periodo 2003-2007, sin embargo para el
siguiente periodo 2008-2011 las exportaciones crecen en menor medida registrando una tasa de
variacién en promedio del 39%, el siguiente en la lista es fabricacion de otros articulos de papel y
carton que representa el 20% de las exportaciones llegando a exportar 30.849,84 miles USD en el
2011, es decir cuadriplicd las exportaciones a partir del 2003, recalcando ademas que la evolucion de
los mismos en promedio fue mucho mejor dentro del gobierno actual, el cual llegé a crecer al 37%, es
decir 29 puntos porcentuales mas que el anterior periodo.

Tabla N°15: Exportaciones en miles USD, tasa de crecimiento promedio
y % de participacion de forestal para elaborados de madera por CIIU 4D.
Periodo: 2003-2011

Descripcion - % de Participacién
D2010 ASERRADO Y ACEPILLADURA DE MADERA. 6348460 I | 11% a2% ) 10%
FABRICACION DE HOJAS DE MADERA PARA ENCHAPADO; FABRICACION DE MADERA TERCIADA,
D2021 TABLEROS LAMINADOS, TABLEROS DE PARTICULAS Y OTROS TABLEROS ¥ PANELES. 174.005,23 29% 263% 4 39%
D2022 FABRICACION DE PARTES ¥ PIEZAS DE CARPINTERIA PARA EDIFICIOS Y CONSTRUCCIONES. 14.424,19 [ 2% 27% 9%
D2023 FABRICACION DE RECIPIENTES DE MADERA. 1.140,54 | 0% 1% 4 20%
FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS DE MADERA; FABRICACION DE ARTICULOS DE CORCHO PAIA Y
D2029 MATERIALES TRENZABLES. 79.329,79 13% 1% {F 89%
D2101 FABRICACION DE PASTA DE PAPEL, PAPEL Y CARTON. 7.13a54 | 13% 14% 2%
D2102 FABRICACION DE PAPEL Y CARTON ONDULADO O CORRUGADO Y DE ENVASES DE PAPEL Y CARTON. 60.992,77 [ | 10% 30% -5%
D2109 FABRICACION DE OTROS ARTICULOS DE PAPEL Y CARTON. 12064355 Y | 20% 8% 4 37%
TOTAL GENERAL 593.155,20 100%

Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

4. Metalmecénica

La industria de metalmecanica es el segundo sector después de alimentos procesados que presenta el
mayor porcentaje de concentracion, registrando un 14% de participacion dentro del total de
exportaciones de los sectores priorizados, llegando casi a cuadruplicar las exportaciones para el 2011,
afio que alcanz6 a exportar 487.257,69 miles USD, a una tasa de crecimiento promedio del 24%
durante el periodo de estudio, donde el mejor afio para este sector fue el 2008, en el cual las
exportaciones lograron crecer a mas del 100% respecto al afio anterior, sin embargo el panorama
cambia completamente para el 2009 ya que registra una decrecimiento del (-19%), presentandose
como uno de las peores tasas de crecimiento, que en valores absolutos seria una disminucién de
(91.251,42) miles USD, para los siguientes dos afios se vuelve a recuperar el nivel de exportaciones
con crecimientos del 23% para el 2010 y del 1% para el 2011, cabe recalcar que la recuperacion de las
exportaciones viene dado por la cantidad exportada y no por las variaciones en los precios, este es el
caso para el 2010 donde las exportaciones en toneladas crecieron al 24%, casi en la misma proporcion
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que los valores en dolares, mientras que para el siguiente afio decrecio en (-1%), lo que en promedio
las exportaciones en toneladas presentaron una tasa de crecimiento del 16%.

Gréfico N°31: Exportaciones de metalmecénica
en miles USD, tasa de crecimiento y toneladas.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

De los 2.573.366,05 miles USD que exportd esta industria durante el 2003-2011, el 27% fueron por
parte de fabricacion de maquinaria para la explotacion de minas y canteras y para obras de
construccién, el cual presenta mejores tasas de crecimiento promedio durante el periodo anterior a este
gobierno, llegando a crecer a mas del 100%, mientras que para el siguiente ciclo disminuye en 39
puntos porcentuales; el 18% pertenece a la fabricacion de aparatos de uso doméstico n.c.p. (véase
anexo C), con tasas de crecimiento promedio que sobrepasa el 100%, esta mejora en la evolucién de
sus exportaciones se debe en gran parte a que a partir del 2007, las exportaciones pasaron de 718,72
miles USD a 35.695,41 miles USD, llegando a exportar 105.726,74 miles USD en el 2011, de las
cuales la mayoria de ellas eran hacia Venezuela; y el 10% de restante de las exportaciones de
metalmecanica corresponden a la fabricacion de productos primarios de metales preciosos y de
metales no ferrosos, el cual presenta un mejor desempefio de sus exportaciones para el periodo 2003-
2007 alcanzando en promedio un crecimiento del 35%, mientras que dentro del gobierno actual, este
decrecié en un (-2%); entre los tres suman mas del 50% de las exportaciones del sector
metalmecénica. Mientras que por otro lado, hay diez industrias que no llegan a representar ni el 1%
cada uno, sus exportaciones son débiles a comparacion de los demas, entre ellas estan fabricacién de
generadores de vapor, excepto calderas de agua caliente para calefaccion central, fabricacion de
hornos, hogares y quemadores para la alimentacion de hogares, fabricacion de equipo de elevacion y
manipulacion, fabricacién de maquinaria metallrgica, entre otros.

Si se habla del mejor desempefio en las exportaciones, es notable ver que fabricacion de bicicletas y
sillones de ruedas para invalidos, presenta una tasa de crecimiento promedio muy significativa, ya que
esta viene exportando en promedio 2.636,50 USD durante el 2003-2007, sin embargo para el siguiente
periodo llegd a exportar 1.675.385,50 USD, expandiendo sus exportaciones en mas del 100%, una de
las explicaciones ante este abrupto incremento, es que el principal destino de estos bienes fue hacia
Venezuela, el mismo que solo para el 2009 y 2010 llegaron a importar 5.073,05 miles USD y
1.615,95 miles USD del Ecuador, permitiendo asi dinamizar las exportaciones de este sector en
particular durante estos dos afios, ya que para el 2011 decrece en un (-99%), llegando solo a exportar
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11.310,00 miles USD, es decir volvio a su nivel normal de exportaciones, recalcando ademés que para
ese afio Venezuela dejé de importar tales bienes. Otro sector que presenta la misma situacién es la de
fabricacion de maquinaria metaldrgica que al igual que la industria de fabricacion de bicicletas llega a
presentar tasas de crecimiento en promedio realmente altas, esto se debe principalmente a que existen
afios donde no registra exportaciones (de acuerdo a informacién otorgada por el Banco Central) y que
ademas para el 2009 y 2011 llega a exportar 209.000,00 USD y 160.222,00 USD respectivamente, lo
gue ocasiona que se de tales tasas de crecimiento, ya que el nivel de exportaciones que usualmente
este sector realiza es de 11.461,33 USD durante el 2003-2007.

Tabla N°16: Exportaciones en miles USD, tasa de crecimiento promedio
y % de participacion de metalmecénica por CIIU 4D.
Periodo: 2003-2011

Ciuw 4D Descripcion EOOJ-J.Ol]I. % de Participacidn % Crecimiento Promedio
Total Exportaciones 2003-2007 2008-2011

D2710  FABRICACION DE PRODUCTOS PRIMARIOS DE HIERROY DE ACERO. 161.632,57 | 6% 243 I 24%
D2720  FABRICACICN DE PRODUCTOS PRIMARIOS DE METALES PRECIOSOS ¥ DE METALES NO FERROSOS. 269.262,57 I 10% 35% 2%
D2811 FABRICACION DE PRODUCTOS METALICOS PARA USO ESTRUCTURAL 33.202,27 [l 1% 20% 123
D2812  FABRICACION DE TANQUES, DEPOSITOS ¥ RECIPIENTES DE METAL 13.381,39 | 13 3% 4 1573
D2812  FABRICACICN DE GENERADORES DE VAPOR, EXCEPTO CALDERAS DE AGUA CALIENTE PARA CALEFACCION CENTRAL. 824,82 0% aa73% I 77%
02833 FABRICACICN DE ARTICULOS DE CUCHILLERIA, HERRAMIENTAS DE MANO Y ARTICULOS DE FERRETERIA 33.153,47 [ 2% 113% 143
D28%%  FABRICACICN DE OTROS PRODUCTOS ELABORADOS DE METAL N.C.P. 197.448,70 ] 8% 19% I 4%
D2311 FABRICACION DE MOTORES ¥ TURBINAS, EXCEPTO MOTORES PARA AERONAVES, VEHICULOS AUTOMOTORES ¥ MOTOCICLETAS. 75.022,57 1 EE 483 4 -29%
D2912  FABRICACICN DE BOMBAS, COMPRESORES, GRIFOS Y VALVULAS. 94.063,31 IT] 4% 16% 15%
D2313  FABRICACION DE COJINETES, ENGRANAIES, TRENES DE ENGRANAJES Y PIEZAS DE TRANSMISION. 6.158,83 | 0% 423 555
D2914  FABRICACION DE HORNOS, HOGARES Y QUEMADORES PARA LA ALIMENTACION DE HOGARES. 616,01 0% 860% 268%
D2915  FABRICACION DE EQUIPO DEELEVACION Y MANIPULACION 8.576,77 | o% 12% 1535
D2919  FABRICACION DE OTROS TIPOS DE MAQUINARIA DE USO GENERAL 41.025,56 [ 2% 643 I 513
D2921  FABRICACION DE MAQUINARIA AGROPECUARIA Y FORESTAL. 25.066,02 [ EE a3 b 182%
D2922  FABRICACION DE MAQUINAS HERRAMIENTA. 15.114,28 | 1% 22% ft 3%
D2923  FABRICACION DE MAQUINARIA METALURGICA. 404,31 0% 2% 567235
D2924  FABRICACION DE MAQUINARIA PARA LA EXPLOTACION DE MINAS Y CANTERAS Y PARA OBRAS DE CONSTRUCCION 69104171 HNT 57w 1323 I} 93%
D2325  FABRICACION DE MAQUINARIA PARA LA ELABORACION DE ALIMENTOS, BEBIDASY TABACO. 60.152,83 2% 126% 287%
D2526  FABRICACION DE MAQUINARIA PARA LA ELABORACION DE PRODUCTOS TEXTILES, PRENDAS DEVESTIR Y CUEROS. 2033837 [l 1% 207% 40%
D2927  FABRICACICN DE ARMASY MUNICIONES. 131,49 0% 686% I 1428%
D2929  FABRICACION DE OTROS TIPOS DE MAQUINARIA DE USO ESPECIAL. 41.815,93 [ 2% 228 233
D2330  FABRICACION DE APARATOS DE USO DOMESTICO N.C P 456.531,47 T | 18% 1230% 4F 583
D2120  FABRICACICN DE HILOS ¥ CABLES AISLADOS. so.83z92 [ % 107% 70%
D3511 CONSTRUCCICN ¥ REFARACICN DE BUQUES. 989,07 0% 43899% 6013
D2520  FABRICACICN DE LOCOMOTORAS ¥ DE MATERIAL RODANTE PARA FERROCARRILES Y TRANVIAS. 33,82 0% -25% 1t 103%
D3530  FABRICACION DE AERONAVES Y DE NAVES ESPACIALES. 29.514,16 [ 2% 513% 4t 32%
D3592  FABRICACICN DE BICICLETAS Y SILLONES DE RUEDAS PARA INVALIDOS. 6.712,09 | 0% 611% 1 103368%
D3599  FABRICACION DE OTROS TIPOS DE EQUIFO DE TRANSPORTE N.C.P. 427,30 0% 1735% 4 1143
D35610  FABRICACION DE MUEBLES DE CUALQUIER MATERIAL. 68.844,02 [ 3% 28% 8%
D2631  FABRICACICN DEJOYAS ¥ DE ARTICULOS CONEXOS. 4494463 [l 2% 9% I 25%
TOTAL GENERAL 2.573.366,05 100%

Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

5. Plastico y caucho sintético

Las exportaciones de plastico y caucho sintético llegan a representar el 4% del total de los sectores
estratégicos, pasando de 12.404,12 miles USD en el 2003 a 180.439,42 miles USD al 2011, llegando
a crecer en promedio al 46% dentro de ese periodo, considerdndose como una de las mejores tasas de
crecimiento de la industria manufacturera, donde para el afio 2006 alcanzé la mayor evolucion de las
exportaciones registrando un crecimiento del 133% respecto al afio anterior y el peor afio en el
desempefio de los mismos fue para el 2009, donde decreci6 en (-23%), si se compara las tasas de
crecimiento entre el periodo anterior al actual gobierno, las exportaciones registran mejores tasas de
variacion, que llegan en promedio hasta un 70%, mientras que bajo el mando de la revolucion
ciudadana presenta crecimientos en promedio del 21% es decir 50 puntos porcentuales menos.
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Grafico N°32: Exportaciones de plastico y caucho sintético
en miles USD, tasa de crecimiento y toneladas.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Las exportaciones en toneladas presentaron un crecimiento promedio del 25% , donde a su vez
registraron mejores tasas de crecimiento durante el periodo 2003-2007, considerando que para el 2004
exhibi6 un decrecimiento del (-34%), lo que asevera que para ese afio la evolucion de los mismos fue
en parte por la variacién en precios, todo lo contrario para los afios 2006 y 2007, los cuales las
exportaciones en toneladas crecieron a un 91% y 85% respectivamente con respecto al anterior afio,
fue el mismo caso para el 2011 en el cual las exportaciones en toneladas creci6 en un 200% respecto al
2003, lo que quiere decir que la evolucion de las exportaciones no fueron solo por incrementos en los
precios si no que el volumen de ellos fue mucho mayor.

El total de exportaciones durante el 2003-2011 fue 717.755,88 miles USD, de los cuales la
fabricacion de productos y articulos de plastico concentran el 59% de ellos, seguido por fabricacion de
cubiertas y cAmaras de caucho; recauchado y renovacion de cubiertas de caucho que representan el
33%, el mismo que ademas muestra el mejor desempefio en sus exportaciones creciendo en promedio
a un 96%; el 6% restante pertenece a fabricacion de plasticos en formas primarias y de caucho
sintético y por ultimo representando tan solo el 2% de las exportaciones de este sector es la fabricacion
de otros productos de caucho.

Tabla N°17: Exportaciones en miles USD, tasa de crecimiento promedio
y % de participacion de plastico y caucho sintético por CII1U 4D.
Periodo: 2003-2011

o m . % Crecimiento Promedio
Descripcion - % de Participacion
Total Exportaciones 2003-2007 2008-2011

FABRICACION DE PLASTICOS EN FORMAS PRIMARIAS Y DE

D2413 CAUCHO SINTETICO. 42.893,38 6% 91% 4} 67%
FABRICACION DE CUBIERTAS Y CAMARAS DE CAUCHO;

D2511 RECAUCHADO Y RENOVACION DE CUBIERTAS DE CAUCHO. 236.529,27 33% 154% 4 96%

D251 FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS DE CAUCHO. 12.505,28 [/ 2% 77% 68%

D2520 FABRICACION DE PRODUCTOS Y ARTICULOS DE PLASTICO. 425,827,95 56% 4 2%

TOTAL GENERAL 717.755,88 100%

Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Mediante la tabla N°38 se puede observar que todos las industrias que pertenecen al sector de plastico
y caucho sintético presenta tasas menores de crecimiento con respecto al periodo anterior al gobierno
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actual, donde la peor caida de sus exportaciones fue para la fabricacion de cubiertas y camaras de
caucho; recauchado y renovacion de cubiertas de caucho que paso de 154% a 23% en su tasa de
variacion promedio en el periodo 2008-2011, sin dejar a un lado a la industria que concentra la
mayoria de las exportaciones, el mismo que decrecié en 32 puntos porcentuales para el siguiente
periodo, recalcando ademas que es una de las actividades industriales que registra el peor desempefio
del sector.

6. Quimicos y Farmacéuticos

Las exportaciones de quimicos y farmacéuticos, igual que la industria de plastico y caucho sintético
representan el 4% dentro del total de los sectores priorizados, el mismo que registra una tasa de
crecimiento promedio del 11%, llegando a exportar 86.467,15 miles USD para el 2011, es decir
31.083,15 miles USD maés que en el 2003, sin embargo para ese mismo afio presenta la peor tasa de
crecimiento de las exportaciones, decreciendo en un (-29%) respecto al afio anterior, incluso las
exportaciones del 2006 fueron mayores a las del 2011, llegando a exportar un total de 96.132,52,
catalogandose como uno de los mejores afios para la evolucion de las exportaciones registrando una
tasa de variacion respecto al afio anterior del 103%, lo notable de este sector es que es la Unica, en no
presentar una disminucion de sus exportaciones para el 2009, registrando una tasa de crecimiento del
10% , una evolucion de los mismos nada despreciable, ya que para ese afio la mayoria de las industrias
manufactureras presentaron tasas negativas de crecimiento.

Gréfico N°33: Exportaciones de quimicos y farmacéuticos
en miles USD, tasa de crecimiento y toneladas.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Las exportaciones en toneladas han venido creciendo en promedio un 3%, donde la caida que
presentd este sector en el 2011, fue en gran parte por el nivel de precios que influyo en sobre ello, ya
que la disminucion de las exportaciones en toneladas no fue muy grande, presentando un
decrecimiento solo del (-9%), es decir se exportd (2.239) toneladas menos que el afio 2010, sin
embargo existe afios como el 2008 donde sus exportaciones llegan a presentar una leve recuperacion
del 0,2%, pero si se habla en toneladas presentaron tasas de crecimiento negativas en mas del 50%, lo
que quiere decir que las exportaciones en realidad no se recuperaron, simplemente fue por un
incremento de precios y no por el volumen de ellas.
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De los 709.110,93 miles USD que export6 quimicos y farmacéuticos durante el periodo de estudio, el
44% le pertenece a fabricacion de productos farmacéuticos, substancias quimicas medicinales y
productos boténicos, el 33% a fabricacion de jabones y detergentes, preparados para limpiar y pulir,
perfumes y preparados de tocador y el 23% a fabricacion de otros productos quimicos n.c.p.(véase
anexo B), sin embargo es la industria que ha presentado en promedio la mejor tasa de crecimiento de
un 52%.

Si se compara la evolucion de las exportaciones que cada industria de este sector ha venido
presentado entre el periodo actual a este gobierno y al anterior de él, es notable ver que la Unica
actividad industrial que mejoro fue la fabricacion de jabones y detergentes, preparados para limpiar y
pulir, perfumes y preparados de tocador, ya que la tasa de crecimiento promedio de sus exportaciones
pasaron de un (-6%) a un 15% para el 2008-2011, mientras que el desempefio de las exportaciones de
la fabricacién de otros productos quimicos n.c.p. y fabricacién de productos farmacéuticos,
substancias quimicas medicinales y productos botanicos presentaron mejores tasas de crecimiento
promedio para el 2003-2007 del 92% y 21% respectivamente, los mismos que para el siguiente
periodo fueron de (-4%) y 10%.

Tabla N°18: Exportaciones en miles USD, tasa de crecimiento promedio
y % de participacion de quimicos y farmacéuticos por CIIU 4D.
Periodo: 2003-2011

s m L E’u Crecimiento Promedio
Descripcion ~ % de Participacion
Total Exportaciones 2003-2007 2008-2011

FABRICACION DE PRODUCTOS FARMACEUTICOS, SUBSTANCIAS QUIMICAS _
D2423 MEDICINALES Y PRODUCTOS BOTANICOS. 312.636,68 4% 21% & 10%
FABRICACION DE JABONES Y DETERGENTES, PREPARADOS PARA LIMPIAR ¥ I:|
D2424 PULIR, PERFUMES Y PREPARADOS DE TOCADOR. 235.508,94 33% -6% 4 15%
D2429 FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS QUIMICOS N.C.P. 16096532 I | 23% 92% I -4%
TOTAL GENERAL 709.110,93 100%

Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

7. Hardware

El sector de tecnologia concentra tan solo el 2% de las exportaciones del grupo de los priorizados, es
decir durante el periodo 2003-2011 el total de sus exportaciones fue de 371.398,94 miles USD,
registrando una tasa de crecimiento promedio del 66%, el buen desempefio de esta industria es debido
a que en el afio 2010 lleg6 a crecer en mas del 100% respecto al 2009, afio que fue uno de los mejores
para el sector exportador de esta industria, alcanzando un nivel de exportaciones de 154.518,38 miles
USD, (es decir del total de lo exportado durante el periodo de estudio solo el 42% fue hecho en ese
afio) sin embargo aunque fue el mejor afio para este sector, las exportaciones en toneladas no
presentaron el mismo crecimiento ya que registr6 una tasa de crecimiento negativa del (-10%) lo que
quiere decir que en parte el incremento fue por variaciones de precios. Cabe recalcar también que
durante el anterior periodo las exportaciones crecieron en promedio un 72%, mientras que para el
siguiente ciclo tan solo al 60%, Ilegando al 2011 con tasas negativas de crecimiento del (-65%), pero
en términos de volumen exportaron alrededor de 1.334 toneladas, es decir 175 toneladas méas que el
2010 lo que le llevé a crecer un 15%; en términos generales las exportaciones medidas en toneladas
presentaron un mejor desempefio para el 2003-2007 en donde registro tasas de crecimiento promedio
del 50%, mientras que para este nuevo ciclo fueron tan solo del 5% en promedio.
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Gréfico N°34: Exportaciones de hardware
en miles USD, tasa de crecimiento y toneladas.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

La concentracion de las exportaciones de tecnologia es para la fabricacion de equipo médico y
quirdrgico y de aparatos ortopédicos que representa el 36%, el 22% es de fabricacion de equipo
médico y quirdrgico y de aparatos ortopédicos y el 16% es de fabricacion de receptores de radio y
television y de productos conexos para el consumidor, son los tres actividades industriales que
presentan el mayor porcentaje de participacién dentro de las exportaciones de este sector.

Tabla N°19: Exportaciones en miles USD, tasa de crecimiento promedio
y % de participacion de hardware por CIIU 4D.
Periodo: 2003-2011

Descripcion - % de Participacién
Total Exportaciones 2003-2007 2008-2011

D3000 FABRICACION DE MAQUINARIA DE OFICINA, CONTABILIDAD E INFORMATICA. 26.942,83 [ | 7% 10% 4 21%

D3110 FABRICACION DE MOTORES, GENERADORES ¥ TRANSFORMADORES ELECTRICOS. 2248449 | 6% 118% 2%

D3120 FABRICACION DE APARATOS DE DISTRIBUCION Y CONTROL DE LA ENERGIA ELECTRICA. 5.940,41 [| 2% 30% 4 31%

D3210 FABRICACION DE TUBOS Y VALVULAS ELECTRONICOS Y DE OTROS COMPONENTES ELECTRONICOS. 3.743,46 ” 1% 23% 4 67%
FABRICACION DE TRANSMISORES DE RADIO ¥ TELEVISION Y DE APARATOS PARA TELEFONIA Y

D3220 TELEGRAFIA CON HILOS. 31.333,00 2% 23103% 208%
FABRICACION DE RECEPTORES DE RADIO Y TELEVISION ¥ DE PRODUCTOS CONEXOS PARA EL

D3230 CONSUMIDOR. 58.276,09 16% 88% I} 23%

D3311 FABRICACION DE EQUIPO MEDICO Y QUIRURGICO ¥ DE APARATOS ORTOPEDICOS. 133.923,46 169% 4 414%
FABRICACION DE INSTRUMENTOS ¥ APARATOS PARA MEDIR, VERIFICAR, ENSAYAR, NAVEGAR ¥

D3312 OTROS FINES EXCEPTO EQUIPO DE CONTROL DE PROCESOS INDUSTRIALES. 80.047,57 22% 125% 4} 14%

D3313 FABRICACION DE EQUIPO DE CONTROL DE PROCESOS INDUSTRIALES. 463,22 | 0,1% 85% 41 92%

D3320 FABRICACION DE INSTRUMENTOS OPTICOS Y DE EQUIPO FOTOGRAFICO. 824442 [ 2% 70% 4 493%

TOTAL GENERAL 371.398,94 100%

Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

En general la mayoria de las industrias que estan dentro del sector tecnologia presentaron un mejor
desempefio de sus exportaciones para el 2008-2011, este es el caso de la industria de fabricacion de
instrumentos Opticos y de equipo fotografico que aunque representa solo el 2% del total de las
exportaciones, alcanz6 a incrementar en méas de 400 puntos porcentuales, otra de las industrias que
crecieron a magnitudes realmente altas es la de fabricacién de equipo médico y quirdrgico y de
aparatos ortopédicos y fabricacion de equipo de control de procesos industriales, mientras que el
notable descenso de las exportaciones de la fabricacion de motores, generadores y transformadores
eléctricos fue de un crecimiento promedio de un 118% a tasas de variacion negativas del (-2%) para el
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siguiente periodo y la fabricacion de receptores de radio y television y de productos conexos para el
consumidor, que presentaba mejores tasa de crecimiento para el anterior periodo pasando de un 88% a
un 23%.

Cabe recalcar también que el tal magnitud de crecimiento de la fabricacion de transmisores de radio y
television y de aparatos para telefonia y telegrafia con hilos presenta es debido a que en el 2003 y
2004 solo exportaba a Estados Unidos por un total de 3.290 USD, panorama que cambid radicalmente
para el 2005, ya que comenzd a exportar a tres paises mas, de los cuales solo Hong Kong para ese afio
importo 1.653,35 miles USD, lo que desemboca en tasas de crecimiento realmente altas.

8. Vehiculosy sus partes

Las exportaciones del sector de vehiculos y sus partes representa tan solo un 6% de los sectores
estratégicos, llegando a exportar para el 2011 233.913,05 miles USD, afio en el cual este decrecio en
un (-1%) respecto al afio anterior , el desempefio que ha venido presentando el sector exportador de
esta industria es de un crecimiento promedio de méas del 100% , lo que quiere decir que es uno de los
sectores que presenta la mayor tasa de crecimiento dentro del periodo de estudio, este favorable
incremento es gracias a que en el afio 2007 las exportaciones crecieron a magnitudes inimaginables, es
decir 138.373,21 miles USD mas que el afio anterior, este aumento en el nivel de exportaciones no es
solo por el lado de la variacién de precios sino que también es por el volumen exportado en toneladas,
ya que para ese mismo afio pas6 de 411 toneladas a 16.211 toneladas exportadas, donde ademas el
73% de las exportaciones de ese afio fueron hacia Venezuela, para los siguientes afios el crecimiento
gue presenta es solo de un 85% y un 51% para el 2008 y 2010, ya que para el 2009 y 2011 las tasas de
variacion fueron negativas de (-48%) y de (-1%) respectivamente. Cabe recalcar también que para el
2010 el incremento de las exportaciones fue por el lado de precios ya que en toneladas estas
disminuyeron en un (-37%) respecto al afio anterior.

Grafico N°35: Exportaciones de vehiculos y sus partes
en miles USD, tasa de crecimiento y toneladas.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Las industrias que presentan el mayor porcentaje de participacion de las exportaciones del sector de
vehiculos y sus partes es la fabricacion de vehiculos automotores que concentra el 92% de las
exportaciones de este sector, mientras que fabricacion de otros tipos de equipo eléctrico n.c.p.(véase
anexo D) representa el 7%, fabricacion de partes, piezas y accesorios para vehiculos automotores y
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para sus motores tan solo el 1% y fabricacion de carrocerias para vehiculos automotores; fabricacion
de remolques y semirremolques el cual representa el 0,3%.

Tabla N°20: Exportaciones en miles USD, tasa de crecimiento promedio
y % de participacion de vehiculos y sus partes por CIIU 4D.
Periodo: 2003-2011

Descripcion - % de Participacién
D3190 FABRICACION DE OTROS TIPOS DE EQUIPQ ELECTRICO N.C.P. 76.384,89 | | 7% 201% JF 4%
D3410 FABRICACION DE VEHICULOS AUTOMOTORES. 1.042.589,22 18578% 4 26%
FABRICACION DE CARROCERIAS PARA VEHICULOS AUTOMOTORES; FABRICACION DE
D3420 REMOLQUES Y SEMIREMOLQUES. 3.444,14 0,3% 2% @ 56%
FABRICACION DE PARTES, PIEZAS Y ACCESORIOS PARA VEHICULOS AUTOMOTORES Y PARA |
D3430 SUS MOTORES. 12.757,85 1% 65% O 62%
D3591 FABRICACION DE MOTOCICLETAS. 202,67 0,0% 131% ¢ 1065%
TOTAL GENERAL 1.136.378,76 100%

Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Al comparar tasas de crecimiento entre periodos, se puede ver que la industria que concentra la
mayoria de las exportaciones presenta exorbitantes niveles de crecimiento dentro del periodo 2003-
2007, en gran medida se debe que a partir del 2005 Venezuela es el mejor cliente para el Ecuador,
donde solo para ese afio compré 2.406,90 miles USD, incrementando en 100.279,53 miles USD més
para el 2007; a partir de ese afio hasta el 2011 solo Venezuela importaba en promedio en vehiculos
117.918,53 miles USD, lo que representa mas del 50% de las exportaciones que realiza la industria
vehiculos automotores, mientras que el 43% de los vehiculos exporta hacia Colombia

Por otro lado la fabricacién de carrocerias para vehiculos automotores; fabricacion de remolques y
semirremolques presenta una mejor evolucion de sus exportaciones para el 2008-2011 ya que en
promedio crecen en un 56% es decir 25 puntos porcentuales mas que el periodo anterior, mientras que
sectores como fabricacion de otros tipos de equipo eléctrico n.c.p. registrdé una tasa de variacion
negativa del (-4%) bajo el periodo de la revolucién ciudadana.

Sectores no Priorizados

Las exportaciones de los sectores priorizados pasaron de 137.041,22 miles USD en el 2003 a
314.958,10 miles USD al 2011, con un desempefio inferior a lo exportado por los sectores priorizados,
ya que registra una tasa de crecimiento promedio del 14% durante el periodo de estudio, sin embargo
las exportaciones presentan mejores tasas de crecimiento dentro del periodo de 2008-2011, creciendo
en promedio al 18%, 8 puntos porcentuales mas que el periodo anterior.

En el 2011 las exportaciones de los no priorizados registraron la mas alta tasa de crecimiento, del 54%
respecto al afio anterior, mientras que el 2009 se apunta como el peor afio para el sector exportados, ya
que registro tasas negativas de crecimiento de un (-35%), es decir export6 (98.874,76) menos que el
2008, para el 2010 exportd un total de 204.324,02 miles USD creciendo un 13%, pero tal incremento
no fue precisamente por el volumen ya que en toneladas las exportaciones pasaron de 251.868
toneladas a 170.020 toneladas decreciendo en un (-32%) lo que quiere decir que la recuperacion para
ese afio fue por variaciones en los precios.
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Gréfico N°36: Exportaciones de los sectores
no priorizados en miles USD,
tasa de crecimiento y toneladas.

Grafico N°37: Porcentaje de participacion
de las exportaciones de los sectores no

priorizados
Periodo: 2003-2011
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La fabricacion de substancias y productos quimicos concentra el 65% de las exportaciones de los no
priorizados, seguido por fabricacion de otros productos minerales no metalicos que representa el 18%,
mientras que tan solo el 8% de las exportaciones pertenece a la fabricacion de muebles; industrias
manufactureras n.c.p. mientras que los demas sectores llegan a representar el 8% del total de
exportaciones.

Por otro lado el mejor desempefio de las exportaciones es para la industria de elaboracion de productos
de tabaco, fabricacién de otros tipos de equipo de transporte y fabricacion de relojes, los mismos que
registran tasas de crecimiento en promedio que sobrepasan el 100%, mientras que las industrias que
representan el 92% de las exportaciones, presentan tasas de crecimiento en promedio que oscilan entre
el 10% y 20%, donde la industria de fabricacién de otros productos minerales no metalicos es el que
registra la peor tasa de crecimiento promedio del 3% durante el periodo 2003-2011.

Dentro de la industria de actividades de edicién e impresion y de reproduccion de grabaciones, la
actividad que representa el mayor porcentaje de exportaciones es actividades de impresién con el 75%
y edicion de libros, folletos, partituras y otras publicaciones con el 20% de participacion del total de
exportaciones, en el segundo caso el desempefio de los mismos registran tasas de crecimiento
promedio superior al 100%, mientras que la industria que concentra la mayoria de las exportaciones
dentro de este sector presenta la peor tasa de crecimiento en promedio de las cuatro actividades, con
un 15%.

Las exportaciones de la industria de fabricacion de maquinaria y aparatos eléctricos n.c.p. paso de
2.205,94 miles USD en el 2003 a 12.022,19 miles USD en el 2011, donde la fabricacién de
acumuladores, de pilas y baterias primarias representan el 75% de las exportaciones, el mismo que
ademas registra en promedio una tasa de crecimiento del 60%, mientras que el 25% restante pertenece
a la fabricacién de lamparas eléctricas, con una tasa de variacion en promedio del 9%.
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Por otro lado las exportaciones de fabricacion de muebles; industrias manufactureras n.c.p. fueron de
155.466,43 miles USD, de las cuales el 89% pertenecen otras industrias manufactureras, n.c.p., el10%
a fabricacion de juegos y juguetes, el mismo que registra uno de los mejores desempefios en sus
exportaciones ya que presenta tasas de crecimiento en promedio mayores al 100% y el 6% son de las
industrias fabricacion de instrumentos musicales y de fabricacién de articulos deportivos.

La fabricacién de otros productos minerales no metélicos, exportd durante el periodo de estudio un
total de 347.141,94 miles USD, donde el 68% pertenece a la fabricacion de productos de ceramica no
refractaria para uso no estructural, la misma que registra tasas de negativas de crecimiento en
promedio del (-1%), mientras que industrias como fabricacion de articulos de hormigon, cemento y
yeso y Fabricacion de cemento, cal y yeso que no llegan a representar ni el 1% de las exportaciones,
presentan mejores tasas de crecimiento promedio durante el periodo de estudio, los mismos que
sobrepasan el 100%.

Siendo la industria de fabricacion de substancias y productos quimicos el sector exportador mas
importante de los no priorizados, con un total de 1.227.380,79 miles USD durante el 2003-2011, de los
cuales el 94% de las exportaciones concentra la fabricacion de substancias quimicas basicas, excepto
abonos y compuestos de nitrogeno, la misma que registra mejores tasas de crecimiento promedio
dentro del periodo 2008-2011, de un 32%, incrementando en 21 puntos porcentuales; otra industria
gue igual manera presenta un mejor desempefio dentro de ese periodo, es la fabricacion de pinturas,
barnices y productos de revestimiento similares, tintas de imprenta y masillas que aunque represente
tan solo el 2% de las exportaciones, su tasa de crecimiento promedio pasé de 4% en el 2003-2007 a un
60% para el siguiente periodo.

Destinos de las exportaciones industriales

El destino de las exportaciones de la industria manufacturera no petrolera en el 2003, de acuerdo al
Banco Central fueron, hacia 125 paises de los 194 que hay, pero para el 2011 abrieron nuevos
mercados y las exportaciones se dirigieron hacia 136 paises, de acuerdo a esta informacion se podria
decir que la diversificacion de destinos es realmente buena, sin embargo la concentracion de los
mismos es lo que pone en duda tal diversificacion, ya que Latinoamérica y el Caribe concentran el
43% de las exportaciones manufactureras no petroleras, seguido por Estados Unidos con el 11% de
participacion, son los dos lugares mas importantes de destino de las exportaciones del sector
manufacturero, mientras que la Unidn Europea y Asia representa tan solo el 3% cada uno.

Por otro lado las exportaciones de los priorizados dentro de la Unién Europea, Asia y Latinoamérica y
el Caribe representan mas del 90% de participacion, a excepcion de Estados Unidos, en el cual
representa el 68%, sin embargo es el que registra un aumento en su tasa de crecimiento promedio
pasando de (-5%) a 9% para el 2008-2011, a este ademas se le suma el continente Asiatico el cual
también presentd un aumento de 11 puntos porcentuales para ese mismo periodo, mientras que las
exportaciones a la Unién Europea y Latinoamérica registraron tasas de crecimiento promedio menores
a las del anterior periodo disminuyendo en el primer caso 7 puntos porcentuales y en el segundo 9
puntos porcentuale.
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Gréfico N°38: Porcentaje de Gréfico N°39: Tasa de crecimiento

participacion de las exportaciones de promedio de las exportaciones del sector
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El incremento que presenta el continente asiatico es en gran medida debido al principal destino de las
exportaciones de los priorizados, el cual es China que concentra el 17% de las exportaciones, después
de Japdn, ya que paso de 1.206,23 miles USD en el 2003 a 53.494,12 miles USD al 2011, por lo tanto
comparando la tasa de crecimiento promedio entre los dos periodos, el crecimiento de las
exportaciones hacia este pais es mejor, entre el 2008-2011, en el cual presenta una tasa de crecimiento
promedio del 94% a diferencia de 76% que presentaba entre el periodo 2003-2007.

Dentro de Latinoamérica y el Caribe, el principal destino de las exportaciones de los priorizados es
Colombia con el 36%, le sigue Venezuela con el 30% y Per( con el 11%, son los tres principales
paises que concentran la mayoria de las exportaciones de la industria manufacturera de este sector, de
los cuales Peru es el Unico destino donde las exportaciones registran un incremento de 9 puntos
porcentuales en su tasa de crecimiento promedio dentro del periodo 2008-2011, ya que las
exportaciones hacia Venezuela y Colombia registraron tasas de crecimiento promedio del 21% y 24%
respectivamente, que son menores comparadas con un crecimiento promedio del 78% y 27% en el
2003-2007, esta es una de las razones por las cuales la tasa de crecimiento promedio de Latinoamérica
y el Caribe bajo el mandato de la revolucion ciudadana es mucho menor a la de los anteriores
gobiernos.

De las exportaciones que van hacia la Unién Europea, el 35% pertenecen a Espafia, el 15% a Italia 'y
Alemania, el 13% a Francia y el 12% a Reino Unido, sin embargo mediante el grafico N°49 se puede
ver que las exportaciones hacia este continente presenta un desempefio menor entre el 2008-2011 a
comparacion del anterior periodo, tal situacion se puede atribuir principalmente a la crisis financiera
que atravesaron estos paises, por lo que las exportaciones del Ecuador se pudieron ver afectadas,
atribuyéndole la peor caida de las mismas para el afio 2009 y 2010, ya que si se suman las
exportaciones que se dirigen hacia estos cinco paises, la disminucion es del (-38%) para el 2009 y del
(-41%) para el 2010 respecto al 2008, donde en el caso de Reino Unido pas6 de comprar 127.180,93
miles en el 2008 a USD 47.627,57 miles USD en el 2009 es decir una disminucion del(- 63%),
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catalogandose como el pais que presento las peores tasas de crecimiento para esos dos afios, a este se
le une Alemania que presento tasas negativas de crecimiento del (-54%) para el 2009 respecto al afio
anterior, sin embargo para el 2011 se vuelve a estabilizar las exportaciones cobrando otro rumbo,
registrando para ese afo tasas de crecimiento que sobrepasan el 100%.

Grafico N°40: Tasa de crecimiento de las exportaciones
de los sectores priorizados hacia los principales
destinos dentro de la Union Europea.

Periodo: 2003-2011
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Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

En el caso de Estados Unidos, las exportaciones hacia este pais que también presentaron un mejor
desempefio dentro del gobierno actual, se lo debe en gran parte a la industria de alimentos procesados
ya que a mas de representar el 65% de las exportaciones hacia Estados Unidos, también es el que
registré en promedio una mejor tasa de crecimiento de las mismas pasando de (-10%) en el 2003-2007
a un 15% al 2008-201, a este se le suma la industria metalmecéanica que concentra el 18% de las
exportaciones con tasas de crecimiento promedio del 1% para ese mismo periodo.

Considerandose Latinoamérica y el Caribe como el principal destino de las exportaciones de los
priorizados, solo el 41% de ellos pertenecen a la industria de alimentos procesados, (de los cuales
elaboracion y conservacion de pescado y de productos de pescado representa el 44% del total de
exportaciones procesados, llegando a exportar 380.820,83 miles USD al 2011), el 19% a
metalmecanica y el 11% a confecciones y calzado, de estos tres sectores el que mejor desempefio ha
venido presentando durante el periodo 2008-2011 es metalmecénica ya que en promedio registra tasas
de crecimiento del 38%, sin embargo no es la industria que mejoro en sus exportaciones ya que
confecciones y calzado paso de un 17% en el 2003-2007 a tasas de crecimiento promedio del 22%
para el siguiente periodo, por otro lado los alimentos procesados registran el peor desempefio de sus
exportaciones de un 20% en promedio dentro del actual gobierno, disminuyendo asi 4 puntos
porcentuales respecto al anterior periodo.
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Gréfico N°41: Exportaciones por sector Grafico N°42: Tasa de crecimiento
priorizado hacia Latinoamérica y el promedio de las exportaciones por sector
Caribe en porcentaje de participacion priorizado hacia Latinoaméricay el Caribe.
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Competitividad Industrial

En este apartado se tratara sobre uno de los temas al cual se le considera como el mas controversial y
popular en la actualidad, refiriéndose asi a la competitividad; si bien es cierto este término y la
mediciéon del mismo se ha vuelto fundamental por no decir primordial para los paises tanto los
desarrollados como en vias de desarrollo, la introduccion del mismo es a partir de la ventaja
comparativa'’ de David Ricardo, lo que quiere decir que es un tema que no se dio por la tan
renombrada globalizacion sino por la importancia que esta requiere, por lo tanto una definicion de la
competitividad en especifico es importante, pero los diversos estudios sobre ello y los varios puntos de
vista de los autores hace que sea aun mas complicado la definicion del mismo, sin embargo se
recogera lo mas fundamental para una mejor comprension del mismo.

De acuerdo a Adbel y Romo (2004) en su estudio sobre “El concepto de competitividad”, menciona
gue a la competitividad se lo define en tres niveles, a nivel de empresa, industria, region y nacional,
donde los define asi:

A nivel empresa:

El significado de competitividad de la empresa es bastante claro y directo. Este deriva de la ventaja
competitiva que tiene una empresa a través de sus métodos de produccion y de organizacion (reflejados
en el precio y en la calidad del producto final) con relacion a los de sus rivales en un mercado
especifico. (Abdel y Romo, 2004: 9)

7 |_a ventaja comparativa de David Ricardo determina que al poseer algin tipo de recurso en abundancia que otro pais,
este posee una ventaja sobre aquel pais, por lo que propone la especializacion en la produccion de un solo bien
aprovechando los recursos eficientemente, y como resultado de esto, los dos paises ganarian al momento de intercambiar
bienes, dicho esto es evidente que en parte habla de eficiencia en la produccion lo que se traduciria en competitividad.
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A nivel industria;

A nivel de industria la competitividad se deriva de una productividad superior, ya sea enfrentando
costos menores a los de sus rivales internacionales en la misma actividad, o mediante la capacidad de
ofrecer productos con un valor mas elevado. Dada nuestra definicion de industria, se infiere que su
competitividad es el resultado, en gran medida, de la competitividad de empresas individuales, pero al
mismo tiempo la competitividad de las empresas se verd incrementada por el ambiente competitivo
prevaleciente en la industria. (Abdel y Romo, 2004: 11)

A nivel regional:

El debate crucial con respecto a la competitividad regional gira en torno a la relacion entre la
competitividad de las firmas y la repercusion que ésta tiene sobre la competitividad de los territorios
relacionados con estas firmas, ya sea a través de su propiedad o su ubicacion (Charles y
Benneworth, 1996, citado en Abdel y Romo, 2004: 12).

A nivel nacional segun (Banco Interamericano de Desarrollo, 2001, citado en Abdel y Romo, 2004:
19) la competitividad “es la calidad del entorno para realizar inversiones y para incrementar la
productividad en un clima de estabilidad macroeconémica e integracion a la economia internacional”.

Cabe mencionar también que la definicion de competitividad industrial en el informe de
competitividad industrial del Ecuador de la Unidad Técnica de Estudios para la Industria [UTEPI]
(2007: 3), mencionan que:

Los paises competitivos en el ambito industrial son aquellos que han conseguido aumentar su capacidad
de produccién y exportacion transformando sus estructuras productivas hacia sectores de alto valor
agregado y contenido tecnolégico, a través de la generacién de empleo cualificado y remunerado, el
uso de tecnologias avanzadas y la explotacién eficiente y sostenible de los recursos.

Dado estos conceptos se puede entonces decir que la competitividad, ya sea a nivel empresarial,
industria, regional o nacional, poseen alguna relacion entre si, ya que una empresa o el conjunto de
ellas logré ser competitiva, depende en gran parte del entorno que a esta la rodea, brindando
estabilidad, seguridad e infraestructura que necesita, para un mejor desenvolvimiento oportuno y
certero, pudiendo asi sobresalir ante los demas competidores, tanto internamente como externamente.

Dicho esto es importante entonces en primer lugar, determinar cémo el Estado ha ayudado al sector
industrial para fomentar su desarrollo, mediante acuerdos comerciales y politicas industriales,
encaminadas hacia una mejor competitividad. En segundo lugar un anlisis comparativo de la
competitividad industrial con los paises de la region, mediante el indice de Rendimiento Industrial
Competitivo*® (IRIC), calculado por la Organizacion de las Naciones Unidas para el Desarrollo
Industrial (ONUDI), que ayudara a diagnosticar la situacion actual de este sector productivo.

Acuerdos y politicas comerciales

Las naciones persiguen un mismo objetivo, en relacion a ser mas competitivas que otras, es ahi donde
cada uno de ellas, busca relacionarse con paises que le permitan una integracion comercial sana y de
libre competencia, esto es sin duda una ayuda a que los productos o bienes sean mas atractivos
internacionalmente, permitiendo asi el ingreso de ellos sin aranceles o barreras que permitan su libre
comercializacion, por lo tanto es ahi la importancia de un acuerdo comercial que ayude a un gobierno
beneficiarse y beneficiar a sus aliados para ayudar a un sector productivo a fortalecerse y

18 sus siglas en ingles es CIP (Competitive Industrial Performance).

82



desarrollarse; y el Ecuador no es la excepcion, ya que presenta varios tipos de acuerdos comerciales
vigentes, los cuales son:

Grafico: N° 43: Acuerdos Comerciales del Ecuador
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Fuente: Sistema de Informacion sobre comercio Exterior (OEA)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

En cuanto a una politica industrial, esta se inicia bajo el mandato de la revolucion ciudadana (2008-
2012), donde el principal objetivo es que:

La politica industrial coadyuvara a cambiar el patrén de especializacion, primario, extractivo exportador
de la economia ecuatoriana hacia el fomento de actividades con ventajas comparativas dinamicas,
generadoras de mayor valor agregado que propendan a la creaciéon de empleo de calidad, impulsen
encadenamientos productivos *°, desarrollen tecnologia e innovacion que eleven los niveles de
productividad, competitividad sistémica y reactiven la demandan interna, procurando el cuidado del
ambiente y el uso racional de los recursos naturales. (Ministerio de Industrias y Productividad

[MIPRO], 2008:42).

Por lo tanto con la creacion de esta politica industrial, el gobierno lo que busca, es dar un cambio
estratégico al sector productivo, que permita a la economia ecuatoriana, (que se basa en la explotacion
de petrdleo y de exportaciones primarias), a depender en gran medida de industrias que produzcan
bienes con un valor agregado mas elevado, pasando de industrias basadas en recursos naturales a
industrias de media y alta tecnologia, permitiéndolas ser mucho méas competitivas tanto a nivel
nacional como internacionalmente.

Para ello se plantearon nueve politicas industriales, las cuales son:

19|_os encadenamientos productivos, es una relacion a largo plazo entre las empresas que desempefian una similar actividad
econémica para obtener beneficio mutuamente, logrando a su vez aumentar el nivel competitivo de cada una.
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Tabal N°21: Politicas Industriales

Fomentar sectores industriales y actividades productivas que generaen mayor
valro agregado

Promover la asociatividad y el desarrollo de economias de escala que promuevan
encadenamientos productivos locales

Impulsar a las micro, pequefias y medianas empresas, artesanos y empresas de
economia social y solidaria

Promoveer el empleo de calidad y mejorar la calificacion de la mano de obra

Promoveer la produccion de bienes y servicios de calidad

Incorporar, desagregar, adaptar y asimilar nuevas tecnologias en los proceso
productivos.

Promoveer la produccion limpia y el cuidado del medio ambiente.

Reducri los costos de transaccion para facilitar los procesod de produccion,
innovaciény comercializacion.

Promoveer en los sectores productivos, la oferta y la diversificacion de prodcutos
industriales y mercados de exportacion basados en economia de escala.

Fuente: Ministerio de Industrias y Productividad (MIPRO): Politica Industrial del Ecuador
Elaboracion: Johanna Tenesaca



Indice de Rendimiento Industrial Competitivo (IRIC)

Para un analisis de la competitividad industrial del pais, se utilizara el indice de Rendimiento
Industrial Competitivo (IRIC), indice creado por la ONUDI, con la finalidad de medir el grado de
competitividad de las naciones, y compararlos entre si atreves del tiempo, utilizando indicadores de
capacidad productiva y de las exportaciones de una nacion.

Este Indice de Rendimiento Competitivo Industrial, estd calculado en base a ocho indicadores
diferentes, que se los resume en tres dimensiones, las cuales se clasifican en:

Grafico N°44: Dimensiones e indicadores del IRIC
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Fuente: Organizacion de las Naciones Unidas para el Desarrollo
Industrial (ONUDI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Segun el Reporte de Rendimiento Competitivo Industrial 2012/2013, realizado por la ONUDI, el
Ecuador se encuentra en el puesto 87 de 135 naciones, con un IRIC del 0.0199 al 2010, clasificandola
dentro de 27 paises como los menos industrializados del mundo, compartiendo el puesto con paises
pertenecientes al continente Africano, determinan también que estos que se encuentran en el quintil
medio bajo representan el 0,06% del valor agregado manufacturero mundial y el 0,7% del comercio de
manufacturero mundial, situacion critica si se compara con paises que se encuentran en el quintil
medio, que en conjunto representan el 2,6% del valor agregado manufacturero mundial y el 2,3% del
comercio manufacturero mundial, dentro de esta categoria se encuentra paises vecinos como Per( y
Colombia que ocupan el puesto 63 y 64 con un IRIC del 0,0437 y el 0,0401 respectivamente, es decir
24 puestos més arriba que el Ecuador y dos puntos mas en el indice de Rendimiento Industrial
Competitivo para el 2010, pero ain es mas critica la situacion si solo se llega a comparar con los
paises que se encuentran en el top de estos quintiles, ya que solo los cinco primeros paises de esta
categoria (Japon, Alemania, Estados Unidos, Corea del Sur y China) representan el 48,6% del valor
agregado manufacturero mundial y el 31,3% del comercio manufacturero mundial, lo que quiere decir
que la diferencia entre las de media baja y los top es abismal, recalcando una vez mas que la industria
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manufacturera del Ecuador, es poco competitiva internacionalmente y que para lograr que este sector
se desarrolle y pueda competir en las ligas mayores, se necesita un arduo trabajo y un cambio
estructural urgente, direccionando no solo la inversion extranjera hacia estos sectores sino también el
conocimiento de nuevas tecnologias.

Sin embargo a nivel regional ocupa el puesto nimero 13 de los 23, un puesto mas arriba que Bolivia y
cuatro puestos mas que Paraguay; el que posee un mayor nivel de competitividad industrial es México
ocupando el primer puesto dentro de Latinoamérica y el Caribe, seguido por Brasil y Argentina.

Tabla N°22: Indice de rendimiento industrial competitivo (IRIC)
de Latinoaméricay el Caribe y
ranking a nivel mundial y regional.

Ano: 2010
n
|_Mundo | Regional | _indice IRIC_|

22 1 0,1776 México
Media alta 33 2 0,1128 Brasil
Mediz alta 35 3 0,1012 Argentina
Media alta 45 4 0,0721 Chile
Media alta 51 5 0,0603 Venezuela
Media 56 =1 10,0506 Costa Rica
Media 60 7 0,0460 Trinidad y Tobago
Media 63 8 0,0437 Peru
Media 64 2 0,0401 Colombia
Media 71 10 0,0331 El salvador
Media 73 11 0,0326 Uruguay
Media 77 12 0,0256 Guatemala

I s oonss

91 14 0,0159 Honduras

92 15 0,0153 Bolivia

a3 16 0,0152 lamaica

99 17 10,0111 Paraguay

104 18 0,0095 Barbados

108 19 10,0081 Suriname
Baja 110 20 0,0078 Panama
Baja 113 21 0,0065 Belize
Baja 123 22 0,0034 Santa Lucia
Baja 127 23 0,0030 Haiti

Fuente: Organizacion de las Naciones Unidas para el Desarrollo
Industrial (ONUDI)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Si se compara el IRIC con los paises miembros de la CAN, se puede evidenciar que, tanto Colombia
como Per( y Ecuador, presentan mejores indices a partir del 2000, sin embargo los dos primeros
paises son muchos mas competitivos, mientras que Bolivia esta por debajo de los demas, lo notable
aqui es que la industria colombiana es incluso mas competitiva que la peruana, donde para el 2005 se
encontraba en el puesto 58 en el ranking mundial, 7 puestos mas que Perd, sin embargo para el 2010
cambia completamente, bajando 6 puestos y donde Peru llega a sobrepasarlo ubicandose en el puesto
63, situacion diferente a lo que ocurre con el Ecuador, que aunque si evidencia una mejora en la
competitividad industrial, ya que paso de un puesto de 89 a 87 en el ranking mundial , aun no alcanza
los niveles de los paises vecinos, presentando deficiencias competitivas.
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Gréafico N°45: indice de Rendimiento Industrial
Competitivo (IRIC), de los paises de la CAN.
Periodo: 1990-2010
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Fuente: http://www.unido.org/datal/Statistics/Research/cip.html
Elaboracion: Organizacion de las Naciones Unidas para el
Desarrollo Industrial (ONUDI)

Indice de ventajas comparativas reveladas (ONUDI)

Mediante este indice es posible medir el nivel de competitividad a nivel sectorial de las industrias
manufactureras del Ecuador.

El indice Vj;es el de ventajas comparativas reveladas de balanza de flujos, el mismo que permite ver la
posicion comercial de la industria manufacturera en comparacién al resto del mundo, la formula
representativa de este indice es la siguiente:

xij —‘mij

Vij =

(X + M)j (@)W

SR,

Donde:

i representa un grupo de productos a nivel industria, rama o clase
j indica el pais

w representa el total mundial

m; son las importaciones totales del producto i

x; son las exportaciones total del producto i

M importacidn total manufacturera

X exportacion total manufacturera
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El numerador indica la brecha comercial de ese producto, por lo tanto es el que determina el signo de
la ventaja comparativa, a su vez esta brecha pondera con el promedio de flujo comercial de la industria
manufacturera a nivel pais y mundial, permitiendo asi localizar al producto, o rama industrial con
capacidad para enfrentar la competitividad externa.

Por lo tanto el calculo de este indice lo que indica es la posicion comercial que tiene ese producto o
sector industrial en comparacion con el resto del mundo, si el signo es positivo lo que viene a reflejar
es una posicién de ventaja comparativa, pero si es negativa es una desventaja.

Gréfico N°46: Indice de ventajas comparativas reveladas
de la industria manufacturero por sector priorizado.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Banco Mundial y Banco Central del Ecuador
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Al analizar por sector se puede ver que la Unica industria del sector manufacturero que presenta una
ventaja comparativa es la de alimentos procesados a comparacion de las demas industrias, lo que
quiere decir que este sector es mas competitivo internacionalmente, esto se explica en gran medida ya
que las demas industrias que presentan niveles bajos de competitividad, requieren un nivel de
especializacion como de tecnologia mas alta para poder generar un mayor valor agregado y por lo
tanto presentar mayor competitividad.

Cabe recalcar que a partir del 2003 hasta el 2007, el nivel de competitividad fue realmente constante,
manteniendo una tendencia normal, sin embargo a partir del afio 2008 se produce en mayor nivel de
competitividad de todas las industrias, registrando hasta un 50% de incremento en el caso de la
industria de alimentos procesados, una de las razones por la que el indice de competitividad mejoro a
partir de este afio es el proyecto que el gobierno se plante6 en una cambio de la matriz productiva y
replantearse nueva politicas industriales, fomentando asi a las exportaciones industriales del Ecuador.
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Gréfico N°47: Indice de ventajas comparativas reveladas y
balanza comercial de las industrias de baja tecnologia.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Banco Mundial y Banco Central del Ecuador
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Las industrias de baja tecnologia son mas competitivas que las que poseen un mayor nivel de valor
agregado (media alta tecnologia), ya que no solo presentan una balanza comercial positiva, sino que
son mas competitivas en promedio en 0,63 unidades a comparacion de (0,49) unidades que registran
las industrias de media alta tecnologia. También es evidente observar que la balanza comercial de las
industrias que son intensas en tecnologias ha venido presentando afio tras afio saldos negativos, un
total deterioro en el comercio exterior de este sector pasando de un valor en la balanza comercial de
(975.815,39) miles USD en el afio 2003 a (4.061.172,25) miles USD en el 2011 es decir se
cuadruplico el valor lo que quiere decir que el problema estructural de las exportaciones es ain mas
preocupante, ya que seguimos siendo un pais de baja intensidad tecnolégica y que su economia a un se
basa en industrias de explotacion de recursos naturales y de menor valor agregado.

Gréfico N°48: Indice de ventajas comparativas reveladas y
balanza comercial de las industrias de media alta tecnologia.
Periodo: 2003-2011
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Fuente: Banco Mundial y Banco Central del Ecuador
Elaboracion: Johanna Tenesaca
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Productividad Industrial

El termino productividad es muchas veces confundido con competitividad, sin embargo, los dos estan
muy relacionadas, ya que mientras mas competitivo eres posees una ventaja competitiva mayor, por
lo tanto se definiria a la productividad como “un indicador relativo que mide la capacidad de un factor
productivo, o varios, para crear determinados bienes, por lo que al incrementarla se logran mejores
resultados, considerando los recursos empleados para generarlos.” (Miranda y Toaric, 2010: 248)

La medicion de la misma puede ser tanto a nivel nacional, industrial, 0 empresarial, esta a la vez puede
ser medida tanto parcialmente como multifactorial, en el primer caso es la relacién de la produccion
con un insumo y en el segundo caso la produccion se relaciona con la ponderacion de los insumos que
se toman en cuenta en el proceso productivo.

Por lo tanto para la medicion de la productividad de la industria manufacturera ecuatoriana, se tomara
en cuenta una medicién parcial en la cual se relacionara la produccién tanto de los sectores priorizados
como los no priorizados con el nimero de trabajadores, lo cual permitird determinar el rendimiento de
los bienes producidos bajo la utilizacion efectiva de la mano de obra utilizada en ella, llamando a este
indicador como la Productividad Media Laboral.

Productividad media laboral

En general la industria manufacturera, presenta un mejor indice de productividad media laboral para el
2010, registrando 40.301,22 USD, donde los sectores no priorizados son los mas productivos a
comparacion de los priorizados, sin embargo, la productividad ha sido inferior para el 2010, ya que
paso de 145.890,93 USD en el 2005 a 95.895,01 USD, mientras que los sectores prioritarios presenta
mejoras en su productividad pasando de 18.204,76 USD a 32158,20 para el 2010.

Tabla N°23: Productividad Media Laboral en USD
de la industria manufacturera.
Periodo: 2005-2010

Productividad Media Laboral
Industria Manufacturera rofuctivica £fld anora
2005 2010

Sectores Priorizados 18.204,76 32.158,20
Sectores no Pricrizados 145.890,93 95.895,01
Total Industria Manufacturera 31.264,37 40.301,22

Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Dentro de los sectores priorizados el sector de vehiculos y sus partes es el Gnico que registré una
disminucién en su productividad pasando de 16.543,13 USD en el 2005 a 10.179,28 USD para el
2010, ubicandose asi como el de més baja productividad media laboral de los ochos sectores
priorizados, incluso confecciones y calzado que en el 2005 se posicionaba en el ultimo puesto, llego a
superarlo, ya que se ubica en un puesto mas arriba que este, con una productividad de 14.451,48 USD,
la baja productividad sobre todo de la industria de vehiculos y sus partes se debe en gran parte a que la
mano de obra empleada para la produccion disminuy6 en un (-7%) para el 2010, respecto al 2005, lo
que incurrié que su valor agregado sea inferior, por otro lado también afecta el hecho de que su mano
de obra no es formada adecuadamente en su totalidad y el grado de tecnificacion por lo tanto es muy
bajo, ademas que no se invierte en la capacitacion de los mismos y sobre todo en la inversion de
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maquinaria adecuadas para optimizar mejor los recursos, este es el caso de la industria de confecciones
y calzado donde predomina en su mayoria trabajadores de muy baja calificacion y la mayoria de las
veces la produccién es manualmente.

Por otro lado, las industrias que se encuentran como las mas productivas son la de quimicos y
farmacéuticos posicionadndose en el primer puesto y alimentos procesados en el segundo puesto con
una productividad para el 2010 de 38.950,39 USD y 36.984,22 USD respectivamente, cabe recalcar
ademas que la eficiencia en el factor mano de obra de cuatro de los ocho sectores priorizados crecieron
en promedio al 79%, este es el caso de metalmecanica, alimentos procesados entre otros.

El alto grado de la productividad de quimicos y farmacéuticos es en gran parte se debe porque la mano
de obra empleada para dicha produccién, necesita un alto nivel técnico, por lo tanto la capacitacién
constante de los mismos es esencial y el alto grado de industrializacion permite que la intensidad de
mano de obra sea menor.

Tabla N°24: Productividad Media Laboral en USD de los
sectores priorizados en la industria manufacturera.
Periodo: 2005-2010

_— Productividad Media Laboral .
Sectores Priorizados Ranking
2005 2010

Quimicos y Farmacéuticos 25.765,40 38.950,39 1
Alimentos Procesados 19.960,37 36.984,22 2
Plastico y Caucho Sintético 18.152,51 33.850,37 3
Forestal para elaborados de madera 16.459,67 30.922,27 4
Metalmecanica 19.151,24 30.176,57 5
Hardware 11.418,64 25.627,84 6
Confecciones y Calzado 9.952,57 14.451,48 7
Vehiculos automaotores, carrocerias y sus partes 16.543,13 10.179,28 8,

Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Dentro de los sectores no priorizados, se habia mencionado que este presentaba una baja productividad
para el 2010, en gran medida se debe a que industrias como los productos de la refinacion de petréleo
y la elaboracién de productos de tabaco que pasaron de una productividad de 734.568,99 miles USD
en el 2005 a 394.108,17 USD al 2010 en el primer caso y para el segundo una productividad de
35.915,95 USD para el 2010, sin embargo la industria de productos de refinacion de petréleo es el que
presenta la mayor productividad de las 7 actividades que conforman los no priorizados, el que le sigue
es la fabricacion de substancias y productos quimicos registran una productividad de 106.443,16
USD, mientras que industrias dedicadas a la actividad de edicion e impresién y fabricacion de
maquinaria y aparatos eléctricos n.c.p son los que presentan la mas baja productividad media laboral,
ocupando el séptimo y sexto puesto respectivamente con un indice de productividad de 18.306,07
USD vy 20.409,60 USD para el 2010.

La baja productividad para el 2010 que registra la industria petrolera, de debe en gran parte a la
deficiencia en la utilizacion de mano de obra ya que aunque registra un aumento en personal el valor
agregado disminuyd, lo que quiere decir que los recursos factor mano de obra no se estan utilizando
adecuadamente y no se los esta optimizando, ya que la cantidad de producto generado por cada
trabajador decay6 en un 46% respecto al 2005.
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Tabla N°25: Productividad Media Laboral en USD de los
sectores no priorizados en la industria manufacturera.
Periodo: 2005-2010

Produttlwdad Media Laboral S .
Sectores no Priorizados PoTo

Fabricacién de cogue, productos de la refinacion de petréleo y combustible nuclear. ?34 568,99 394.108,17 1
Fabricacion de substancias y productos quimicos. 37.999,93 106.443,16 2
Fabricacién de otros productos minerales no metélicos. 39.273,65 52.263,96 3
Elaboracion de productos de tabaco. 35.915,95 25.747,98 4
Fabricacidn de muebles; industrias manufactureras n.c.p. 12.486,47 24.345,59 5
Fabricacidn de maquinaria y aparatos eléctricos n.c.p. 17.226,63 20.409,60 6
Actividades de edicion e impresion y de reproduccion de grabaciones. 13.031,25 18.306,07 7.

Fuente: Instituto Nacional de Estadisticas y Censos (INEC)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

A nivel regional segin un estudio de la Competitividad Industrial del Ecuador 2007 realizado por
Unidad Técnica de Estudios para la Industria (UTEPI) la productividad industrial tomando en cuenta
el factor trabajo es una de las méas bajas a dentro de Latinoamérica y el Caribe ya que ocup6 el puesto
namero 12 en el ranking regional de los 15 paises que se estudiaron, con una productividad de 4.415
USD en el 2004, superando a Bolivia y por debajo de Per( y Colombia que se ubican en el puesto
namero 7 y 10 respectivamente con un indice de productividad superior al del Ecuador de 8.155 USD
en el primer caso y 5.202,00 USD en el segundo, mientras que paises como Argentina y Chile lideran
la lista ubicandose en el primer y segundo puesto con una productividad media laboral de 36.632 USD
y 18.737 USD respectivamente.

Con este capitulo, se pudo determinar que la capacidad exportable de las industrias manufactureras se
basa en exportaciones de baja tecnologia, catalogando al sector de alimentos procesados, como la
predominante dentro de los sectores priorizados, que a mas de representar el mayor porcentaje de las
exportaciones industriales, es el (nico sector que posee una balanza comercial positiva, dejando por
debajo a industrias de alta y media tecnologia, las mismas que poseen un nivel de exportaciones
minimo, presentando por lo tanto un nivel bajo de competitividad, lo que se traduce en una balanza
comercial cada vez mas deteriorada y aunque durante el gobierno actual se ha tratado de incentivar a
este tipo de industrias, mediante politicas industriales que ayudaran en parte al desarrollo del mismo,
la poca apertura del pais hacia nuevos mercados mediante nuevos e innovadores acuerdos comerciales,
hace que tal vez estas politicas comerciales no estén presentando resultados en cuanto al desarrollo de
la industria manufacturera y por lo tanto que no solo registren un mayor volumen de exportaciones en
industrias de baja tecnologia si no industrias que presentan un mayor valor agregado.
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Grado de incidencia del IR en las exportaciones de la
industria manufacturera

Luego de haber analizado el desempefio manufacturero tomando en cuenta aspectos importantes como
las ventas, empleo y salarios, para luego pasar a un analisis de la carga tributaria en general como la
que provoca el Impuesto a la Renta sobre las industrias priorizadas y no priorizadas, terminado con el
capitulo que determina la capacidad exportable de la industria manufacturera, analizando la evolucién
de las exportaciones por sectores, como la competitividad a nivel mundial y su productividad a la hora
de ser eficientes; es necesario identificar el grado de influencia del IR en las exportaciones de la
industria manufacturera.

Aplicacidn de la ecuacion de la incidencia econdémica de un
impuesto

Por lo tanto para el cumplimiento de este Gltimo objetivo, se implementara la ecuacion de la incidencia
econdémica de un impuesto, el mismo que se encuentra en los fundamentos teéricos y el cual se le
determina asi:

APP/T=nD/(@mD-nS) ) Productor
Donde:
1S = elasticidad precio de la funcion oferta precio.
nD = elasticidad precio de la funcion demanda precio.
T = tasa del impuesto medida en valor numérico.
APP = disminucién en el precio relevante para los oferentes después de aplicado el impuesto.

APP / T = fraccion que representa la disminucion en el precio de los oferentes en la tasa del impuesto,
incidencia econdémica porcentual de cargo de los oferentes.

Como esta ecuacion es una igualdad, se procedera a calcular la incidencia econémica del Impuesto a la
Renta en las exportaciones de la industria manufacturera de acuerdo al primer término de la ecuacion,
por lo cual la ecuacidn se representaria asi:

APPeypo [ Tir
Donde:

APP,,p, = Disminucion del valor de las exportaciones de la industria manufacturera

T\r= Impuesto a la Renta recaudado
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El calculo de APPg,,, fue el siguiente:
APP =Pep —Pp
Donde
P 4;°= Es el precio antes del impuesto
Pr = Es el precio después del impuesto
Por lo tanto en este caso seria:

APPpgypo = (Expo industria manufacturera),_, — (Expo industria manufacturera);

(Expo industria manufacturera);_,; — (Expo industria manufacturera);
APPgypo =

Cantidad exportada

Es necesario aclarar que el valor o el resultado del calculo de esta expresion APP / T oscila entre 0y
1.

Tabla N°26: Incidencia econémica del Impuesto a la Renta
en las exportaciones manufactureras

Industria Manufacturera APP, [ Tig

Alimentos Procesados

Confecciones y Calzado

Forestal para elaborados de Madera

Hardware

Metalmecanica

Mo prioriza

Plastico y Caucho Sintético

Productos Farmaceuticos y Quimicos

Vehiculo, automotores, carrocerias y sus paries
TOTAL INDUSTRIA

=[N = S Y e Y Y s Y . Y e [ . Y e

Fuente: Banco Central del Ecuador y SRI
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Al calcular la incidencia econémica del Impuesto a la Renta sobre las exportaciones industriales, dio
como resultado que APPg,y, / TirSea 0 lo que quiere decir que la funcion de oferta es completamente
inelastica a las variaciones de los precios y al aplicarle un impuesto sobre el productor, lo que sucede
es que el precio al consumidor no varia es decir no se incrementa, por lo tanto las carga que provoca el
Impuesto a la Renta recae sobre el oferente, es decir el grado de incidencia que provoca este impuesto
en las exportaciones afecta negativamente, ya que al recaer sobre los exportadores, estos asumen el
impuesto aplicado afio tras afio, lo que da como resultado no solo la disminucion en sus utilidades,
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sino también a perder competitividad dentro del comercio exterior, cayendo asi la capacidad
exportable de las industrias manufactureras.

Cabe recalcar ademéas que la industria de vehiculos, registro una incidencia del 1% solo en el afio
2004, lo que quiere decir que la carga por este impuesto se traslado a los consumidores, incrementando
el precio hacia los consumidores en el mismo porcentaje del impuesto, lo que concuerda con el peor
afio para esta industria en cuanto a competitividad se trata ya que el indice de ventajas comparativas
reveladas fue menor a comparacion de los demas afios.

Tabla N°27: Incidencia econémica del anticipo del Impuesto a la Renta
en las exportaciones manufactureras

Industria Manufacturera APP,,, / Tig

Alimentos Procesados
Confecciones y Calzado

Forestal para elaborados de madera
Metalmecanica

Mo prioriza

Plastico y Caucho Sintético
Quimicos y Farmacéuticos
Hardware

e R e Y . Y Y Y . Y Y s [ e

Vehiculos automotores, carrocerias y sus partes
TOTAL INDUSTRIA

Fuente: Banco Central del Ecuador y SRI
Elaboracion: Johanna Tenesaca

=

De igual manera al calcular la incidencia econémica del anticipo Impuesto a la Renta sobre las
exportaciones industriales, dio como resultado que APPExpo / TIR sea 0 lo que quiere decir que la
funcidn de oferta es completamente inelastica a las variaciones de los precios y al aplicarle un
impuesto sobre el productor, lo que sucede es que el precio al consumidor no varia es decir no se
incrementa, por lo tanto las carga que provoca este anticipo recae sobre el oferente.

Modelo econométrico con datos de panel de la incidencia del IR en
la capacidad exportable manufacturera

Datos de Panel

Para la estimacion de un modelo econdmico, es decir estimar la relacion entre las variables, es
necesario la recoleccion de los datos, sin embargo para el cumplimiento de dicho objetivo estos
mismos datos pueden ser de diferente tipo, series temporales®, de corte transversal 'y datos de panel,
cada una de estas tienen caracteristicas y definiciones diferentes, pero ya se habia mencionado
anteriormente que para esta investigacion se utilizara el tercer tipo de datos.

20« Jn conjunto de datos de series temporales consiste en observaciones sobre una variable o distintas variables a lo largo
del tiempo” (Wooldrige, 2007:9)

2 «yn conjunto de datos de corte transversal es una muestra compuesta por individuos, familias, empresas, ciudades,
estados, paises u otro tipo de unidades muy variadas recogida en un momento determinado” (Wooldrige, 2007:6)
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Por lo tanto sin méas preambulos, datos de panel son aquellos que:

Incluye una muestra de agentes econdmicos o de interés (individuos, empresas, bancos, ciudades,
paises, etc.) para un periodo determinado de tiempo, esto es, combina ambos tipos de datos (dimensién
temporal y estructural) combinan series de tiempo y de corte trasversal. (Mayorga y Mufioz, 2000: 2)

Los beneficios de utilizar este tipo de datos segin (Batalgui: 2005) son:

1. Controlar la heterogeneidad individual, lo que se refiere a los efectos individuales especificos
de cada agente econémico como los efectos temporales que afectan por igual a todos, es decir
controla estos efectos no observables que de alguna manera en un modelo de serie temporal o
de corte transversal no se puede controlar y por la tanto la estimacién puede ser sobrestimada
0 subestimada.

2. Te permite tener més informacion de los datos, variabilidad, menor colinealidad® entre las
variables, méas grados de libertad y més eficiencia a la hora de estimar el modelo.

3. Posee la capacidad de estudiar la dindmica de ajuste, es decir ayuda a ver el grado de
permanencia y duracion de ciertos niveles de situacién econdmica entre estos esta el
desempleo, pobreza.

4. Los datos de panel permiten estudiar modelos muchos mas complejos de comportamiento por
parte de los individuos o0 agentes econémicos.

Existe también una diferenciacion entre los datos de panel que se utilizan ya que al tener un mayor
numero de informacion por individuos es decir de corte transversal, pues se estaria trabajando con
datos de Panel Micro, pero si por el contrario la serie temporal es mas grande que los numero de
agentes, entonces se los considera datos de Panel Macro, de la misma forma también se habla de datos
de paneles equilibrados e incompletos, la primera se refiere a que dispone de la informacion en todos
los afios para cada individuo o agente, mientras que la segunda se refiere a que la observacién de cada
individuo no fueron las mismas para cada afio.

Paneles dinAmicos

Gujarati (2006: 477) establece que en la mayoria de los modelos econémicos al estimar la relacion que
existe entre la variable dependiente y la explicativa se producen en un mismo momento especifico, es
decir es contemporanea, sin embargo cuando existe una serie de tiempo, la situacién cobra otro matiz
ya que tal relacion no es contemporanea, poniendo como ejemplo al consumo de las personas y a su
renta, donde el gasto de los individuos pueden depender de la renta anterior como de la actual,
Ilaméandole asi una relacion retardada entre la variable dependiente e independiente, estos cambios a lo
largo del tiempo entre las variables es lo que se denomina un modelo econémico dindmico.

Esta definicion aplicandola a una estructura de datos de panel produce el mismo sentido, ya que se
habia dicho que para este tipo de datos, la recoleccién de los mismos es tanto de corte transversal
(agentes econdmicos especificos) y de serie temporal (periodo de tiempo), lo que causa que estudiar
este tipo de casos sea mas compleja, pero al mismo tiempo hace que los resultados sean mas certeros,
donde ademaés (Bond, 2002, citado en Rangel Jiménez, 2012:82) establece que:

La ventaja de la aplicacién de datos de panel para la estimacion de modelos econométricos dindmicos es
contundente, dado que no es posible estimar tal tipo de modelos a partir de observaciones en un solo

22 Colinealidad, es uno de los principales problemas en una regresién , ya que a esta se la define como la correlacién entre
las variables independientes
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punto de tiempo, siendo inusual que las encuestas de corte transversal proporcionen suficiente
informacién sobre periodos de tiempo anteriores con el fin de estudiar relaciones dinamicas.

La ecuacion de datos de paneles dinamicos es la siguiente:

Yie = @Yit—1 + BXir + Ve con vy = ¢ +u;

Donde

i: Se refiere a los individuos o agentes econémicos a los cuales se los va a estudiar (corte transversal)
t: A la dimensién del tiempo

a: Es un escalar.

vit—1: Es la variable dependiente rezagada

B: Es un vector de k pardmetros

x;;: Es la i-ésima observacion al momento de t para k variables explicativas

v;;. Es el termino de error de la ecuacion compuesta por un efecto especifico individual ¢; no
observable e invariante en el tiempo el cual permite capturar la heterogenedidad en la media de las
series de la variable dependiente a través de los individuos, y un término de error de perturbacion
u;:(Ranel, Jiménez, 2012:82)

La regresion descrita se caracteriza por dos fuentes de persistencia en el tiempo: la autocorrelacion se
debe a la presencia de la variable dependiente rezagada entre los regresores; y los efectos individuales
caracterizan la heterogeneidad % entre los individuos (Baltagui, 2005:135), por lo tanto como
consecuencia de ello, algunas investigaciones econométricas han propuestos nuevos procedimientos
de estimadores, pero el problema no solo radica en esto, si no que el tamafio de la muestra también es
un factor importante a la hora de elegir un buen estimador que pueda explicar el modelo y no arroje
estimaciones sesgadas, Rangel Jiménez (2012) en su estudio, plantea la eleccién de un método
adecuado para muestras finitas en paneles dindmicos.

Estimador LSDV (least squares dummy variable model)

El modelo planteado para este estimador es que las pendientes permanecen constantes pero el
intercepto de cada unidad de corte transversal puede variar, eliminando asi los efectos temporales, por
lo tanto una de las razones por la cual es preferible utilizar este tipo de técnica a la de efectos
aleatorios es porque si en el efecto individual registra variables omitidas, estas pueden estar
correlacionadas con otros regresores.

A este estimador también se le conoce como el de efectos fijos, el cual se caracteriza por que todas las
variables explicativas afectan de igual manera a los individuos de corte transversal, pero que a la vez

23 |_a heterogeneidad es el error que se produce a la hora de correr el modelo, ya que se omitieron variables en el estudio
que a la vez no pueden ser observadas y que ademas estan correlacionadas con las variables observadas.
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cada una de ellas se diferencian entre si por poseer caracteristicas unicas, las cuales son medidas por el
intercepto, las cuales se las asocia con una variable dummy **para la estimacion.

Vit = @Yit—1 + Pxie + (¢; + Uye)

Dada la anterior ecuacidn, se tendria que eliminar el efecto individual no observable, el mismo que se
lo realiza mediante las primeras diferencias, para el cual se le estima mediante el MCO® para la
obtencién de los estimadores.

Vit = Vi = a(Yie—1 — Vi-1)) + BCie — %) (Wi + Uze)

Hay que tener en cuenta que al momento de eliminar el efecto individual, se produce una correlacién
entre la variable dependiente rezagada a primeras diferencias y el termino de error, por lo que los
estimadores seran sesgados e inconsistentes; este problema también se observa en la dimension de los
datos ya que al tener una N que tiende al infinito y una T pequefia también presenta inconsistencias ,
por lo que el estimador LSDV es consistente si la dimensién temporal es grande, es decir si T tiende al
infinito. (Rangel Jiménez, 2012:83)

Estimador KIVIET (1995)

Este estimador es relativamente nuevo, y es una de las técnicas que parte de las inconsistencias del
estimador LSDV, el cual se habia mencionado que presenta problemas cuando se trabaja con muestras
finitas en paneles dinamicos.

Este estimador parte de LSDV, para corregir el sesgo usando estimadores GMM consistentes de &,
Bruno Giovanni (2004: 5) establece lo siguiente:

[

B| = \

?_1) CBe =By 4 o (_\'_'T_l) : By = Ba + i.\'_lT_E) .

En el cual establece que para obtener los sesgos corregidos de los estimadores de LSDV, se puede
restar la aproximacion de los LSDV estimados, sin embargo en la practica esta aproximacion depende
de los parametros no observados o2,y a. Los estimadores corregidos consistentes pueden también
ser obtenidos por la relacion de los estimadores de o2,y a dentro de la formula de aproximacion,
entonces la depuracion de los estimadores de LSDV son el resultado de la siguiente estimacion
aproximada:

-

LSDVC; = LSDV = B;, i = 1,2, and 3.

El mismo que se le puede escribir de la siguiente forma haciendo referencia al estimador de KIVIET

KIVIET; = LSDV — B;

24 Una variable dummy, es una variable ficticia, que se la incluye generalmente en una regresion, indicando de esta manera
la presencia de un efecto categérico que puede estar afectando el resultado, generalmente estas variables dummy son
cualitativas.

%> Minimos cuadrados ordinarios (MCO)
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Rangel Jiménez (2012: 84) “la estimacion del LSDV corregido, presenta un procedimiento de dos
pasos, en el cual los residuales del estimador consistente el cual puede ser el de Anderson Hsiao®son
usados para calcular el sesgo en un segundo paso”.

Un punto a favor de este método de estimacidn es que es una técnica adecuada cuando se trabaja con
datos de paneles finitos, la validez de los diferentes estimadores para este tipo de paneles dindmicos
con esta caracteristica especifica, se la realizé mediante una simulacion de Monte Carlo?, en el cual se
utiliza la medicion del error estandar®, el RMSE® y la media permitiendo asi evaluar el sesgo®,
mediante esta investigacion se llegd a la conclusion de que cuando la dimension del panel consta de N
entre 30 y 50 y para T una dimension temporal fija de 10, el estimador de KIVIET, es el mejor dentro
del Arrellano Bond, Blundell Bond, LSDV, Anderson —Hsiao, ya que dentro de todos estos 5
estimadores el de KIVIET presenta el menor sesgo, permitiendo que los estimadores sean consistentes

Aplicacion del modelo econométrico de la incidencia del IR en la capacidad
exportable manufacturera

Descripcion de Variables

Para la estimacién del modelo econométrico que ayudara a establecer tanto la incidencia como el
grado en que el Impuesto a la Renta afecta, es importante en primer lugar establecer cuales son las
variables a utilizar tanto dependiente como independiente, como ya se habia mencionado se utilizara
informacién de cada una de las industrias manufactureras del Ecuador, que estan clasificadas de
acuerdo al CIIU , para lo cual a continuacién se realiza la descripcion de las variables que ayudaran a
esta estimacion.

Capacidad Exportable (Variable dependiente): Esta variable actuara como la variable dependiente
o0 a estudiar, la cual esta determinada asi:

Exportaciones, PIB;
Lnexpoy, = Ingg (( xportaciones;; /IPPl-t) /( it /IPPl-t)>

% E| estimador de Anderson-Hsiao puede ser considerado como un caso especial de los procedimientos del estimador de
método gene- ralizado de momentos (GMM) al usar todos los valores rezagados de la variable dependiente ademas de los
rezagos de las variables ex6- genas como instrumentos. Se debe destacar que cuando las variables explicativas xit son
predeterminadas pero no estrictamente exogenas, solo los valores rezagados de las variables explicativas son
instrumentos validos. (Rangel , Jiménez 2012:83)

2 para més informacion sobre la simulacién de Monte Carlo en la aplicacion a datos de panel dindmicos finitos, se puede
ver en Rangel, Andres 2012 Superioridad relativa de los estimadores de Kiviet y Blundell Bond (GMM1) en paneles
dindmicos. Un experimento Montecarlo con muestras finitas

?® Error estandar es al que permite medir el grado de dispersion de los datos respecto a la media, permitiendo medir asi el
error aleatorio.

2 Raiz cuadrada del error cuadratico medio (RMSE) es una medida que ayuda a la medicién del grado de variacién entre
la nube de puntos de datos con el ajuste hacia la curva, calculando la diferencia entre el valor real de cada punto y el valor
de los puntos que se encuentran en mejor ajuste hacia la curva.

%% En estadistica se llama sesgo a la diferencia entre el promedio y el valor real del pardmetro que se estima, cabe recalcar
que a medida que este se acerca a cero es mejor ya que es insesgado
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i =1,..,35(CIIU 4 digitos); t = 2003,...2011(afios)

Determinando por lo tanto el porcentaje de participacion de las exportaciones dentro del PIB (valor
agregado) de cada industria, es decir la porcion que disponen y destinan hacia el comercio exterior.

Impuesto a la Renta (Variable independiente): Es la principal variable independiente que ayudara a
explicar si el pago de este gravamen afecta 0 no a la capacidad exportable de las industrias
manufactureras, la misma que esté determinada de la siguiente manera:

XIR; = Iy (IRy¢)
i =1,..35(CIIU 4 digitos); t = 2003, ...,2011(afos)

Incidencia econémica del impuesto (Variable independiente): Actuara como una variable
independiente, la cual nos permitira medir el impacto que esta variable puede producir o no en las
exportaciones industriales, por lo tanto la especificacién de esta es la siguiente:

Ininidenciaeconmica;; = In;;(inidenciaeconmica;;)
i =1,..35(CIIU 4 digitos); t = 2003, ...,2011 (afios)

PIB internacional (Variable independiente): Actuara como variable independiente, y representa el
crecimiento econdmico a nivel mundial.

Inpibinternacional;; = In;(pibinternacional;;)
i =1,..35(CIIU 4 digitos); t = 2003, ...,201 (afios)

Inflacion (Variable independiente): Es la variaciéon de los precios que actuara como otra variable
independiente y de igual manera ayudara a determinar si la capacidad exportable también puede
depender de los precios por lo tanto para determinar la inflacion se la calculo mediante el deflactor del
PIB de la siguiente forma:

. PIB; PIB;;_
inftacions = (("1,5p,)/ ("1 pp, ,)) - 1) 10

i =1,..,35(CIIU 4 digitos); t = 2003, ...,2011(afios)

Planteamiento del modelo

Después de saber cuales son las posibles opciones de estimar datos de panel y de la descripcion de las
variables a estudiar, el planteamiento del modelo bajo la teoria econdmica de la carga de los impuestos
en los exportadores, se podria plantear asi:
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Lnexpo;; = Lnexpo;;_q+Inincidenciaeconmica; 1 + Iniry 3, + Inpibinternacional;; 53
+ Inflacion;; f4

Donde:

Lnexpo;,: Es el porcentaje en logaritmo natural que la actividad i (en este caso sector industrial a
ClIU 4D) en el tiempo t (se tomaré en cuenta desde el afio 2003 al 2011) de su valor agregado que es
destinado hacia las exportaciones o hacia el comercio exterior, es la variable dependiente

Lnexpo;;_1: Es ese mismo porcentaje de participacion de las exportaciones dentro del PIB de cada
industria pero rezagada. (Variable independiente)

Inincidenciaeonmica;,: Es el logaritmo natural de la incidencia econémica de la actividad i en el
tiempo t (variable independiente)

Inir;;: Es el logaritmo natural del Impuesto a la Renta en términos reales de la actividad i en el tiempo
t. (Variable independiente).

Inpibinternacional;: Es el logaritmo natural del PIB internacional de la actividad i en el tiempo t
(variable independiente)

Inflacion;: Es la variacion de los precios, determinada por el deflactor del PIB de la actividad i en
el tiempo t (Variable independiente).

B1, B2, B3, B4: Son los coeficientes de cada variable.

Estimacion del modelo con datos de panel

Para la estimacion del modelo dinamico con datos de panel, es importante mencionar, que se contara
con informacidn de 35 industrias (ver anexo G), la razon por la cual se las tomé en cuenta, es debido a
gue cuentan con los datos completos para todo los afios dentro del periodo 2003-2011, por lo que
ayuda en gran medida a la estimacion de los parametros, estableciendo asi un panel balanceado. El
paquete econométrico que ayudard con la estimacién del modelo es STATA, el mismo que es
completo en cuanto a la utilizacion de datos de panel, lo cual ayudaria a corregir los problemas propios
gue se dan en una regresion como esta.

Por lo tanto los resultados obtenidos se resumen en el siguiente cuadro mediante los diferentes
métodos de estimacion utilizados, cabe aclarar que para que la estimacién de los coeficientes que se
planted en el modelo sea la adecuada, es necesario que la t de student del coeficiente (8) sea mayor a
1,96 con una significatividad del 95% (a = 0,05) o que el Z de la distribucién normal sea mayor a
1,64.
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Tabla N°28: Resultados de las estimaciones del
modelo economeétrico con datos de panel

Variables Modelo 1 Modelo 2
Pooled KIVIET

————— 0.5162603
Expo-1 L 8.57)

Lnincidenciaconmica -0-0045088 0-0576325
(-0.17) (-2.03)

] -0.0875476 -0.4580497

Lnir

(-0.94 ) (-4.62)

Lnpibinternacional 04342856 2.395807
(-0.33) (2.55)

. -0.0000648 -0.0036297
Inflacion (0.78) (-14.64)

*El valor en paréntesis es el valor z (distribucion normal) y t de
student
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Modelo 1: En el primero modelo es estimado mediante la regresién pooled, es decir mediante este
método se asume que no es necesaria la utilizacion de datos de panel, donde la baja significancia de
todas las variables independientes determinadas bajo la prueba t de student, hace que este no sea el
mejor modelo para explicar la capacidad exportable de las industrias, sumandole a este también que
registr6 un R cuadrado demasiado bajo de 0,0071 lo que quiere decir una vez mas que no la
estimacion del modelo no es apropiado y por ende se descarta dentro del analisis.

De acuerdo a un ejercicio de simulacion de Montecarlo, para establecer dentro de un panel dindmico
cuél de los estimadores es mejor (Arellano Bond* método generalizado de momentos, GMM de
Blundell y Bond* y Kiviet) y sobre todo embace a las propiedades que cada uno tiene, se establecid
gue para valores en su dimensién transversal que se encuentran entre 30 y 50 con una dimension
temporal de 10 (afios), el estimador KIVIET es el mejor respecto a este tipo de datos ya que la raiz
media del error al cuadrado (RMSE) vy el sesgo de este estimador es menor en comparacion a

3! Arellano Bond (1991) toman diferencias en (1) y, eliminando el término individual, llegan al siguiente modelo:
iy = CAYy, o+ PG + Al

. . y Ay, = oAy, + BAX, + Al
El primer periodo donde se observa esta relacion es en t=3.
En este caso yi,1 es un instrumento valido al estar correlacionado con Ayi,2 pero no correlacionado con Aui,3. Para el

AWy = 0AV, + BAX, + Al ,
siguiente periodo t=4, la relacion es:
Para la estimacién mediante el GMM, las condiciones son las siguientes:
E[Ziuit]=0 i=1...N t=34,...,T
donde Zi es una matriz de instrumentos, generalmente este método esta propuesto para paneles con muchos individuos
poco tiempo. (Rangel , Jiménez 2012:83)

32 E| estimador de sistemas GMM de Blundell y Bond sugiere las primeras diferencias como instrumentos para la ecuacién
en niveles e instrumentos en niveles para la ecuacién en primeras diferencias (Bruno, 2004). El estimador se basa en la
combinacion de ecuaciones en diferencias con ecuaciones en niveles y las siguientes condiciones de

momentos: (Rangel , Jiménez 2012:84)
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Arrellano Bond , Blandell Bond. *, por lo tanto la opcion de realizar el modelo numero 7 mediante
este estimador

Modelo 2: Modelo realizado con el estimador KIVIET, donde las cuatro variables independientes son
registran un nivel de significancia muy alta dentro, las mismas que pueden explicar a la capacidad
exportable de la industria manufacturera, teniendo como resultado que la incidencia econdémica del
Impuesto a la Renta afecta negativamente a las exportaciones manufactureras, a tal punto que si esta
incidencia del impuesto sube en 1% la capacidad exportable de las industrias baja en 0,05%, es decir
gue a medida que esta incidencia recae sobre el productor, el nivel de exportaciones decrece, esto a su
vez se puede comprobar con la siguiente variable que se introdujo en el modelo, el Impuesto a la
Renta en valores absolutos, ya que mientras mas se tributa por concepto de este impuesto, las
exportaciones manufactureras decaen, lo que quiere decir que este impuesto dentro de las
exportaciones tiene un efecto negativo, ya que si el pago de este gravamen sube en 1%, la capacidad
exportable de las industrias bajan en 0,45%, de igual manera la relacion de la inflacion con las
exportaciones es negativa registrando un nivel de significancia alto a comparacién con todas las
variables expuestas anteriormente (z de -14,64), sin embargo esta variable afecta en menor medida
gue el Impuesto a la Renta y la incidencia econémica este impuesto , lo que quiere decir que si las
variaciones de precios aumentan en un 1% el nivel de exportaciones baja el 0,0036%.

Por otro lado, el PIB internacional es la variable de mayor de mayor grado de afectacion a la
capacidad exportable manufacturera, ya que poseen una relacion positiva, es decir que a medida que el
PIB internacional cree en un 1% las exportaciones lo hacen en un 2.39% o viceversa, si la economia
mundial decrece en un 1% las exportaciones manufacturera decaen en un 2.39%, por lo tanto esta
variable independiente es una de las principales ya que las exportaciones manufactureras dependen del
desarrollo o crecimiento econdmico del mundo.

Por lo tanto el modelo nimero 2 es el mejor modelo para explicar la incidencia que el Impuesto a la
Renta genera dentro de la capacidad exportable, no solo por el alto nivel de significancia de los
coeficientes, si no que de acuerdo a lo anterior mencionado sobre el ejercicio de simulacion de
Montecarlo, para el tipo de datos que se utiliz en el modelo econométrico, el estimador KIVIET es el
mejor para explicar a la variable dependiente.

Relacionando la teoria econdémica con la aplicacion tanto del modelo de incidencia econémica del
Impuesto a la Renta y del modelo econométrico se comprobd una vez mas que los impuestos si tienen
un efecto sobre el nivel de exportaciones.

Mediante este capitulo se pudo determinar tanto quien termina pagando en realidad el Impuesto a la
Renta (mediante el modelo de incidencia econémica de un impuesto) como el grado en que esta
incidencia del Impuesto a la Renta provoca en la capacidad exportable de las industrias, dando como
resultados que este tributo recae sobre los productores o sobre los exportadores, es decir, el que
termina pagando este impuesto son las industrias o el accionista en si, se determiné ademas que el
anticipo del Impuesto a la Renta lo termina pagando también el productor, lo que causa que la carga o
el peso de este impuesto sea ain mayor. Después de saber la incidencia econémica de este gravamen,
fue importante también saber en qué grado afecta tal incidencia a la capacidad exportable
manufacturera, donde se determind que posee una relacion negativa entre las dos variables (variable
dependiente e independiente), lo que provoca que las exportaciones dependan de la incidencia del
impuesto, por otro lado se comprob6 ademés que una de las principales variables que puede explicar a
las exportaciones es el PIB internacional, es decir, que las exportaciones dependen en mayor grado del

% El ejercicio de Simulacién Montecarlo
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crecimiento o estancamiento de la economia mundial, y esto a la vez tiene sentido ya que si el mundo
se encuentra en crisis no va existir mayor demanda de productos por parte de ellos, y las exportaciones
decaen. Por lo tanto se puede decir una vez mas que los impuestos aunque sea uno de los mayores
ingresos del Estado afecta de forma negativa al crecimiento econémico del pais, y sobre todo al sector
externo de un grupo de productores que es la base para el cambio de la matriz productiva y pasar de
ser un pais plenamente dependiente de las exportaciones de petréleo y de materias primas a un pais
mayormente industrializado con un mayor volumen de exportaciones manufactureras.
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Conclusiones

e En términos de recaudacion, los mayores ingresos tributarios a favor del Estado, fueron
propiamente por las contribuciones del sector manufacturero, ya que después de la actividad
de comercio al por mayor y menor que representa el 28% de los mismos, la industria
manufacturera es la que le sigue con el 21% de representacion, es decir que del 2008 al 2011
anualmente en promedio se recaudo6 por concepto de impuestos un total de 1.845.721,15 miles
USD, donde solo la provincia de Pichincha concentra el 50% de estas aportaciones,
dividiéndose a si mismo como el tributo mas importante el IVA y el Impuesto a la Renta que
representan el 50% Yy el 23% de participacion dentro del total de impuestos recaudados.

e La carga tributaria que la Industria Manufacturera tiene que soportar fue mas alta durante el
gobierno actual, en comparacién con gobiernos anteriores, pasando asi de una presion del 8%
al 11% sobre el PIB, donde el IVA y el Impuesto a la Renta producen el mayor porcentaje de
obligaciones tributarias, a esto sumandole que es uno de los sectores que registra una de las
peores tasas de crecimiento del PIB, permite deducir que el incremento tanto de la
recaudacion que paso del 13% al 19%, para el periodo 2008-2011, como de la carga tributaria,
no es debido al buen desempefio que presenta este sector, si no que se estd recargando
impuesto sobre impuesto, lo que se traduce en un bajo crecimiento y sacrificio del bienestar de
las industrias.

o De los ocho sectores priorizados, el sector de alimentos procesados es la industria de mayor
importancia respecto a los ingresos tributarios, aportando 698.445,54 miles USD por concepto
del Impuesto a la Renta durante el periodo de estudio, lo que viene a representar el 34% del
total recaudado de la industria manufacturera, donde la actividad de elaboracion de bebidas
malteadas y de malta, es la que a mas de registrar el mayor nivel de contribucién de este
impuesto que en promedio fue de 21.404,79 miles USD, es también el que sufre la mayor
carga tributaria bajo el mando del actual gobierno, pasando del 10% al 14% de presién por
concepto de este gravamen.

o El Impuesto a la Renta dentro de los priorizados provocd la mayor carga tributaria a la
industria de vehiculos y sus partes del 16%, el que le sigue es hardware el cual destiné el 13%
de su valor agregado al pago de este impuesto, y quimicos y farmacéuticos con una carga
tributaria del 9%. Dentro de vehiculos y sus partes, la industria de fabricacion de vehiculos a
mas de ser el que mayor aportaciones realiz6 por concepto de Impuesto a la Renta, también es
el que sufri6 una mayor presion por parte de él, ya que durante los anteriores gobiernos, este
destinaba un 14% de su valor agregado hacia el pago de este impuesto, pero para el presente
gobierno este increment6 en 17 puntos porcentuales, lo que equivale a una carga tributaria del
31%.

e Las exportaciones de la industria manufacturera no petrolera representaron tan solo el 19%
dentro del total de exportaciones, es un porcentaje minimo que a mas de presentar tasas de
crecimiento no muy buenas durante el mandato del actual gobierno del 9% comparada con
crecimientos del 12% en los anteriores gobiernos, permite deducir que es un sector que ha
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venido debilitdndose, sobre todo para el afio 2009 el mismo que fue uno de los peores para las
exportaciones de la manufactura con tasas de crecimiento negativas del (-15%), con un nivel
de industrializacion pobre y la concentracion de los mismos tanto en destino como en
productos que se exportan, registran al pais mundialmente como el menos industrializado,
posicionandole en el puesto 87 de 135 pais y en el 13 a nivel regional para el afio 2010; el
esfuerzo que el actual gobierno ha puesto para incentivar a este sector en particular y sobre
todo a las industrias priorizadas no es lo suficiente, ademas de mencionar que algunas de las
politicas industriales implementadas en el afio 2008 se lograran obtener resultados a largo
plazo.

Las exportaciones de los sectores priorizados representan mas del 80% de las exportaciones
manufactureras no petroleras, es decir, exportaron durante el periodo de estudio 18.957.098,79
miles USD en valores FOB, donde las industria basadas en recursos naturales sigue siendo la
gue predomina, siendo esta la industria de alimentos procesados que representa el 60% de las
exportaciones de los priorizados exportando en promedio anualmente un valor de
1.274.126,21 miles USD vy, dejando un porcentaje minusculo a industrias de media y alta
tecnologia, como el de vehiculos y sus partes que representan el 6% y el de hardware que tan
solo representa el 1% de estas exportaciones, esto una vez mas evidencia la poca
especializacion del sector, sin embargo lo parad6jico dentro de estas dos industrias es que son
las que registran la mayor carga tributaria como ya se habia mencionado anteriormente,
soportando asi una presion por parte del gobierno en recaudacién, destinando un buen
porcentaje de su valor agregado al pago del Impuesto a la Renta, como del anticipo de este
impuesto

La capacidad exportable de las industrias manufactureras del pais, se basa en general en
industrias de baja tecnologia ya que a mas de ser una de las mayores exportadoras, también
registran un mayor nivel de competitividad a nivel internacional, a comparacion de las
industrias de media alta tecnologia, ya que a mas de visualizar su baja competitividad
mediante el indice de ventajas comparativas reveladas, la balanza comercial de esta presenta
un deterioro constante.

La incidencia econémica del Impuesto a la Renta recae absolutamente sobre el productor, ya
gue la funcion de oferta es completamente inelastica, lo que quiere decir que la cantidad
ofrecida por las industrias no varia al imponer un impuesto, pero su nivel de ingreso si, por lo
tanto mediante la ecuacion de incidencia econémica, se pudo constatar que tanto el impuesto a
la Renta como el anticipo de este impuesto, lo asume las industrias manufactureras, a la hora
de exportar ya que lidiar con precios mas competitivos internacionalmente y con ventas ya
pactadas anteriormente, hace que de algin modo el productor pierda una parte de sus ingresos
al asumir en su totalidad el cargo por este impuesto.

A mas de saber quién asume el pago del Impuesto a la Renta, fue necesario saber la relacion
de las exportaciones con el Impuesto a la Renta, por lo tanto se llegé a la conclusion, de que
la incidencia econémica del Impuesto a la Renta tiene una relacion negativa con las
exportaciones, es decir, que el nivel de exportaciones de la industria manufacturera depende
del recargo de este impuesto sobre el productor, lo que a su vez tiene sentido, ya que a mayor
porcentaje de la incidencia del Impuesto a la Renta sobre el productor, las exportaciones
disminuye, evidencidndose mediante la ecuacion de incidencia economica, donde se
determind que posee una funcion inelastica, y por lo tanto el precio al que el productor tiene
que vender disminuye y por ende sus ingresos también, sin embargo a largo plazo puede que
el productor pueda transferir una parte de ello al consumidor, pero en el caso de
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exportaciones, al competir con precios y calidad internacionalmente, se vuelve un reto duro
para las industrias.

De la misma forma se determind otros factores que afectan a las exportaciones industriales,
donde la inflacion se relaciona negativamente con la capacidad exportables lo que se
traduciria en que a medida que los precios suban las exportaciones bajan, y esto tiene sentido
ya que si los precios suben, los costos de los bienes lo hacen también y por lo tanto el precio
de venta es mayor lo que seria muy dificil ser competitivo internacionalmente, mientras que el
PIB internacional posee una relacion positiva con las exportaciones manufactureras ya que si
la economia mundial se encuentra en crecimiento, existiese mas demanda de productos por
parte de los paises y por lo tanto las exportaciones se incrementaria.

Mediante el analisis de la incidencia del Impuesto a la Renta en la capacidad exportable de las
industrias manufactureras se pudo aceptar la hipotesis que se planted en la presente
investigacion, ya que la evolucion de la carga tributaria durante la administracion del
gobierno actual es mayor a la anterior y la evolucion de las exportaciones es menor comparada
con la de los anteriores gobiernos, rectificando esta incidencia mediante la ecuacion de
incidencia econémica de un impuesto y el modelo econométrico realizado con datos de panel,
en el cual justifica que el Impuesto a la Renta se relaciona negativamente con la capacidad
exportable de las industrias manufactureras.
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Recomendaciones

o El cambio de la matriz productiva, es una buena forma de comenzar hacia la incentivacién de
la industria manufacturera, sin embargo es un proceso de largo plazo, por lo tanto para obtener
una mejora sobré todo en la productividad de las industrias manufactureras, es bésico la
capacitacion constante de los trabajadores, su especializacion intensa permitiran que la
competitividad incluso sea mejor y por ende su capacidad de exportar aumentara, dado esto,
tanto los empresarios como el gobierno deberian trabajar conjuntamente en dar prioridad a la
continua capacitacién de sus mano de obra, sobre todo de industrias de baja, media y alta
tecnologia.

e La concentracion sobre todo de los destinos de las exportaciones de la industria
manufacturera, es un gran problema que tiene este sector en particular, por lo tanto la apertura
de nuevos mercados, mediante acuerdos comerciales, permite al sector exportador diversificar
los destinos, lo que reducira el riesgo de disminuir sus exportaciones al limite, como fue en el
afio 2008-2009, por la crisis financiera se contrajeron las exportaciones sobre todo hacia
Estados Unidos y Europa, ademas que permitird que este sector se dinamice y se incentive a la
hora de obtener mas opciones al enviar sus productos a diferentes destinos, mejorando asi la
capacidad exportable

e El hecho de que industrias priorizadas y sobre todo que son de media y alta tecnologia sufran
una mayor carga tributaria por parte del Impuesto a la Renta, permite determinar que estancan
su crecimiento y su desarrollo, por ende es necesario, que el gobierno tome en cuenta sobre
todo a este tipo de industrias, y determine algunas soluciones para reducir la presion que estan
soportando por concepto de impuestos, una de las alternativas que podrian tomar en
consideracion es la eliminacion temporal del anticipo al Impuesto a la Renta, que aunque
termina siendo un crédito tributario al final de todo, al adelantarlo, reduce recursos de las
empresas las mismas que pueden ser invertidas en su desarrollo, esta opcion deberia ser
realizado ante todo con un estudio que permite determinar cuales de las industrias serian las
maés beneficiadas con esta alternativa.

e Esta investigacion permitio en gran medida determinar cuéles son las industrias que tienen que
soportar una mayor presion tributaria por parte del Impuesto a la Renta, sin embargo, es
necesario también conocer que otro tipo de impuestos puede estar sobrecargando al desarrollo
de la industria manufacturera, por lo tanto indagar sobre la recaudacion que el Estado ejerce
dentro del sector permitird recomendar soluciones para aliviarlas e incentivarlas hacia la
inversion.
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ANEXOS

Anexo A: Clasificacion del CI1U

Seccion Divisiones Descripcion
A 01,02 Agricultura, ganaderia, caza v silvicultira
B 03 Pesca
L 10-14 Explotacion de IMimas v Canteras
D 15-37 Industrizzs hManufactureras
E 40,41 Suministre de electricidad. gas v agua
F 43 Construccion
Comercie a2l por mayor v al por menor,
reparacion de vehiculos antomotores,
motocicletas, efectos personalss y enserss
G 30-32 doméesticos.
H 33 Hoteles v Bestaurantes
I 60-64 Transporte, almacenamiento v COMUNICICIONES
J 63-67 Intermedizcion  Fmanciera
Actrvidadss mmobiliarizs, empresanzsles v de
K T0-74 alquiler
Admmistracion publica v defensa; planes de
L 75 seguridad socizl de afiliacion obligatoria
% 80 Ensefianza
N 33 Servicios Sociales v de Szlud
Otras actividades e servicios comunitarios,
o 0093 sociales v personales
Actividades de hogares privados como
emplezdores v actividades no diferenciadas de
P 0597 hogares privados comoe productorses
Q ol Organiracionss v organos extraterritorizles

Fuente: Naciones Unidas

Elaboracion: Johanna Tenesaca

Anexo B: Industrias Priorizadas

Sector
BIENES

SERVICIOS

Industria

1) Alimentos frescos y procesados

Z) Biotecnologia [bicquimica y biomedicina)

3) Confecciones y calzado

4) Energias rznovables

5) Industria farmacsutica

&) Matalmacanica

T} Petroguimica

&) Productos forestales de madera

B) Servicios ambientales

10) Tecnologia (software, hardwars y sarvicios informaticos)
11} Wehiculos, automotores, carmocenas y parss
12) Construccion

13} Transpoerte y logistica

14) Turismo

Fuente: SENPLADES

Elaboracion: SENPLADES
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Anexo D: Fabricacidn de otros productos N.C.P a Cl1U 6D

m Fabricacion de otros productos textiles N.C.P

D1725900
D1723901
D172902
D172903

D172504
D172905

D172906

D1725907

Anexo C: Industrias Estratégicas

Indusiria Posibles bienss o senicios

1) Refinera

2) Astillero

) Petroguimica

4y Metalurgia (cobre)

5) Sidendrgics

- W S

Metano, butane,
propana,gasoling,
querasena, gasoil

Consfruceion y
reparacidn de ba
ML, Servicios
asaciados

Urea, pesticidas
herbicidas, fertili
zantes, foliares,
plasticos, fibras
sintéticas, resinas

Cables aléctricos,
tukos, laminacion

Planas, largos

Proyectos

» Proyecio Refineria del Pacifico

= Proyecto de implementacion da
astillera en Posorja

= Estudios para la produccicn de urea y
fertilizantzs nifrogenad

» Planta Petroquirnica Basica

« Sistema para |a automatizacion de
actividades de catastro seguimisnto ¥
control minera, seguimisnto contral y
fizcalizacion de labores a gran escala.

= Mapeo geoldgico a nivel
nacional 3 escala
1:100.000 y 1:50.000 para
las zonas dz= mayor poie
cial geclogico minero.

Fuente: SENPLADES

Elaboracion: SENPLADES

Fabricacion de tejidos estrechos, incluso los de urdimbre sin trama, sujetos por una substancia adhesiva.

Fabricacion de marbetes, insignias y articulos similares de materiales textiles.

Fabricacion de articulos de pasamaneria: trencillas, borlas, madrofios y articulos similares.

Fabricacion de tules y otros tejidos de malla anudadas, encajes, en piezas, tiras o motivos decorativos, bordados.
Fabricacion de fieltro, incluso fieltros impregnados, bafiados, recubiertos o laminados y otros textiles no tejidos:

plumon, guata, etc.

Fabricacion de tejidos impregnados, bafiados, recubiertos o laminados con plastico.

Fabricacion de hilados metalizados o hilados entorchados, hilos o cuerdas de caucho revestidos de materiales textiles,

hilados o bandas textiles recubiertos, impregnados, bafiados o forrados con caucho o materiales plasticos.

Fabricacion de tejidos de hilados de gran resistencia para cuerdas de neumaticos y otros tejidos tratados o bafiados:
papel, tela, lienzos preparados para pintores, bocaci y tejidos entiesados similares, tejidos bafiados con goma o

substancias amilaceas.

Fuente: Ministerio de Industrias y Productividad (MIPRO)
Elaboracion: Johanna Tenesaca
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Anexo E: Fabricacion de otros quimicos N.C.P a CIIU 6D

D242900
D242901
D242902
D243903
D24329504
D242905
D242990
D242991
D242992
D242993
D2432994
D243995
D243999

Fuente:

Fabricacion de aceites y grasas modificados quimicamente (oxidacion, polimerizacion, etc., aceites esenciales).
Fabricacion de carbon activado, aditivos para aceites lubricanrtes, preparados para acelerar la vulcanizacion del caucho catalizadores,

Fabricacion de materiales para el acabado de productos textiles

Fabricacion de productos antidetonantes, anticongelantes, liquidos para transm
Fabricacion de reactivos compuestos para diagnostico o de laboratorio.
Fabricacion de gelatina y sus derivados, colas de origen animal y otros, adhesivos preparados (incluso a base de caucho o plastico).
Fabricacion de peptonas y otras substancias proteinicas y sus derivados.

Fabricacion de substancias para el decapado de metales, polvos y pasta para soldadura blanda, dura o autogena.

Fabricacion de tintas para escribir y dibujar.

Fabricacion de materiales virgenes de reproduccion para grabaciones sonoras o de otro tipo.

Fabricacion de productos fotoguimicos: placas y peliculas fotogr ficas y cinematograficas, papel sensibilizado y otros materiales
Fabricacion de explosivos, productos pirotecnicos, antorchas, articulos encendedores y similares, polvoras propulsoras, otros
Fabricacion de otros productos guimicos n.c.p

iones hidraulicas.

Ministerio de Industrias y Productividad (MIPRO)

Elaboracion: Johanna Tenesaca

Anexo F: Fabricacion de aparatos de uso doméstico N.C.P a CI1U 6D

Fabricacion de aparatos eléctricos de uso doméstico: refrigeradores y congeladores, lavaplatos, equipo de lavanderia (lavadoras,
secadoras), aspiradoras, enceradoras de pisos, eliminadoras de desperdicios, mantas eléctricas, aparatos para preparar o elaborar
alimentos (moledoras, licuadoras, exprimidoras, abrelatas, etc.) y otros aparatos eléctricos de uso doméstico, (maguinas de afeitar,

D293000 campanas de absorcidn de humo), cepillos dentales eléctricos, etc.

Fabricacion de aparatos termoeléctricos de uso domeéstico: calentadores de agua termoeléctricos, de inmersion e instantaneos o de
acumulacidn; aparatos termoeléctricos de pelugueria (secadores, peines, cepillos, rizadores); planchas eléctricas; calentadores de
ambiente y ventiladores de uso doméstico; aparatos de cocina, hornos corrientes y microondas, cocinillas eléctricas cafeteras,

D293001 sartenes y tostadores, parrillas y resistores para calefaccion eléctrica.

Fabricacion de aparatos no eléctricos de uso doméstico: calentadores para ambientes, no eléctricos, cocinas, cocinillas, parrillas e

D293002 instalaciones domésticas de calefaccidn central. Calentadores de agua, aparatos de cocina y calentadores de platos, no eléctricos.

Fuente: Ministerio de Industrias y Productividad (MIPRO)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Anexo G: Fabricacion de otros tipos de equipo electronico N.C.P a ClIlU 6D

ClIU 6D

D313000
D313001

D313002
D319003
D319004
D319005
D319090

D319091

D319092
D319093

D319099

Fuente:

Fabricacion de dispositivos electricos de encendido o de arranque para motores de combustion interna de encendido por chispa o por compresion, magnetos de
encendido, magnetodinamos, bobinas de encendido, bujias de chispa (para motores de explosion), bujia

Fabricacion de juegos de cables, incluso de encendido para motores de vehiculos, aeronaves, embarcaciones o para otro tipo de maguinaria.

Fabricacion de artefactos electricos especiales de iluminacion o sefializacion utilizados en motocicletas y automoviles: faros (excepto faros reflectores sellados) y

lamparas o luces de estacionamiento, de aviso, de giro o de iluminacion interior, indicado

Fabricacion de dispositivos de sefializacion acustica: bocinas, sirenas y otros artefactos electricos similares. Otros aparatos electricos para dar sefiales visuales o
acusticas (timbres, paneles indicadores, alarmas contra robos, alarmas de incendios).

Fabricacion de artefactos electricos de sefializacion, seguridad o control del trafico para autopistas, carreteras o calles; ferrocarriles y tranvias; vias de navegacion
interiores, puertos y radas; y aeropuertos.

Servicios de instalacion, mantenimiento y reparacion de dispositivos y artefactos electricos de encendido, iluminacion y sefializacion.

Fabricacion de limpiaparabrisas, eliminadores de escarcha y desempafiadores electricos.

Fabricacion de electromaines. Portaherramientas, embragues, frenos, acoplamientos, abrazaderas o cabezales, alzadores electromagneticos o de iman permanente.
Fabricacion de ailasdores electricos (excepto de vidrio o de ceramica). Piezas aislantes para aparatos o equipos electricos (excepto de ceramica o plastico). Electrodos
de carbon o de grafito. Tubos y juntas de metal comun forrados de material aislante pa

Fabricacion de partes electronicas de motores.

Fabricacion de maquinas y aparatos electricos y equipo electronico n.c.p.: aceleradores de particulas, generadores de sefiales, detectores, y detonadores electricos de
minas, etc..

Ministerio de Industrias y Productividad (MIPRO)

Elaboracién: Johanna Tenesaca
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Anexo H: Descripcion de industrias manufactureras a Cl1U 4D utilizadas en
el modelo econométrico

ClIU 4D | INDUSTRIA DESCRIPCION CIIU 4D

D1511 1 Produccion de carne y de productos carnicos.
Elaboracion y conservacion de pescado y de productos de
D1512 2 pescado.
D1513 3 Elaboracion de frutas, legumbres y hortalizas.
D1514 4 Elaboracion de aceites y grasas de origen vegetal o animal.
D1520 5 Elaboracion de productos lacteos.
D1533 6 Elaboracion de piensos preparados.
D1541 7 Elaboracion de productos de panaderia.
D1542 8 Elaboracion de azdcar.
D1543 9 Elaboracion de cacao, chocolate y productos de confiteria.
D1549 10 elaboracion de otros productos alimenticios n.c.p.
Destilacion, rectificacion y mezcla de bebidas alcohdlicas;
D1551 11 produccién de alcohol etilico a partir de sustancias fermentadas.
Elaboracion de bebidas no alcohdlicas: embotellado de agua
D1554 12 mineral.
Preparacion e hilatura de fibras textiles; tejedura de productos
D1711 13 textiles.
Fabricacion de articulos confeccionados con materias textiles,
D1721 14 excepto prendas de vestir.
D1730 15 Fabricacion de tejidos y articulos de punto y ganchillo.
D1810 16 Fabricacion de prendas de vestir, excepto prendas de piel.
Fabricacion de hojas de madera para enchapado; fabricacién de
madera terciada, tableros laminados, tableros de particulas y
D2021 17 otros tableros y paneles.
Fabricacion de partes y piezas de carpinteria para edificios y
D2022 18 construcciones.
Fabricacion de papel y carton ondulado o corrugado y de envases
D2102 19 de papel y carton.
D2109 20 Fabricacion de otros articulos de papel y cartén.
D2221 21 Actividades de impresion.
D2222 22 Actividades de tipo servicio relacionadas con las de impresion.
Fabricacion de pinturas, barnices y productos de revestimiento
D2422 23 similares, tintas de imprenta y masillas.
Fabricacion de productos farmacéuticos, substancias quimicas
D2423 24 medicinales y productos boténicos.
Fabricacion de jabones y detergentes, preparados para limpiar y
D2424 25 pulir, perfumes y preparados de tocador.
D2429 26 Fabricacion de otros productos quimicos n.c.p.
D2610 27 Fabricacion de vidrio y de productos de vidrio.
Fabricacion de productos de cerdmica no refractaria para uso no
D2691 28 estructural.
Fabricacion de productos de ceramica no refractaria para uso
D2693 29 estructural.

D2710 30 Fabricacion de productos primarios de hierro y de acero.
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D2812 31
D2899 32
D2912 33
D2919 34
D3140 35

Fabricacion de tanques, depdsitos y recipientes de metal.
Fabricacion de otros productos elaborados de metal n.c.p.
Fabricacion de bombas, compresores, grifos y valvulas.
Fabricacion de otros tipos de maquinaria de uso general.

Fabricacion de acumuladores, de pilas y baterias primarias.

Fuente: Ministerio de Industrias y Productividad (MIPRO)
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Anexo |: Tasa de crecimiento del PIB por actividad

econdmica de la industria manufacturera.

INDUSTRIAS MANUFACTURERAS
ELABORACION DE PRODUCTOS ALIMENTICIOS
ELABORACION DE BEBIDAS

ELABORACION DE PRODUCTQS DE TABACO
FABRICACION DE PRODUCTQS TEXTILES, PRENDAS
DE VESTIR; FABRICACION DE CUERO Y ARTICULOS
DE CUERO

PRODUCCION DE MADERA Y FABRICACION DE
PRODUCTOS DE MADERA

FABRICACION DE PAPEL Y PRODUCTOS DE PAPEL
FABRICACION DE PRODUCTQS DE LA REFINACION
DE PETROLEO

FABRICACION DE SUSTANCIAS, PRODUCTOS
QUIMICOS; DEL CAUCHO Y PLASTICO
FABRICACION DE PRODUCTQS METALICOS Y NO
METALICOS

FABRICACION DE MAQUINARIA, EQUIPO ¥ EQUIPO
DE TRANSPORTE

FABRICACION DE MUEBLES

INDUSTRIAS MANUFACTURERAS N.C.P.

Fuente: Banco Central del Ecuador (BCE)
Elaboracion: Johanna Tenesaca
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Anexo J: Carga tributaria de la industria manufacturera periodo 2003-2011

|_afio | ____IVA____| impuestoalaRenta | Impuesto Salida Divisas | _Total Recaudado _|_PIB nominal en miles USD_|Carga Tributaria
2003 231.907,99 94.632,51 = 326.540,51 4.345.472,00 8%
2004 253.819,81 115.214,23 = 369.034,05 4.621.154,00 8%
2005 269.686,25 148.172,25 - 417.858,50 5.136.671,00 8%
2006 298.100,73 180.052,65 - 478.153,39 5.742.829,00 8%
2007 323.979,69 213.973,32 = 537.953,00 6.077.119,00 9%
2008 350.718,45 256.161,88 1.926,50 603.806,84 7.447.386,00 8%
2009 438.716,92 307.345,47 45.621,79 791.684,18 7.446.143,00 11%
2010 484.360,81 348.910,76 104.678,72 937.950,29 8.0559.005,00 12%
2011 550.213,09 375.948,87 133.990,63 1.060.152,58 9.156.897,00 12%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas SRI

Elaboracion: Johanna Tenesaca
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Anexo K: Impuesto a la Renta en Miles USD y
carga tributaria en % de la industria de alimentos procesados
por CI1U 4D.
Periodo: 2003-2011

2003-2007 2008-2011
Descripcion Impuesto a la Renta| Carga Tributari Impuesto a la Renta
1%

ia

D1511 PRODUCCION DE CARNE Y DE PRODUCTOS CARNICOS. 9.005,06 1% 12.109,21

D1512 ELABORACION ¥ CONSERVACION DE PESCADO ¥ DE PRODUCTOS DE PESCADO. 19.301,62 1% 60.486,34 1%
D1513 ELABORACION DE FRUTAS, LEGUMBRES Y HORTALIZAS. 2.317,92 1% 5.979,65 0%
D1514 ELABORACION DE ACEITES Y GRASAS DE ORIGEN VEGETAL O ANIMAL. 15.378,05 4% 38.823,76 5%
D1520 ELABORACION DE PRODUCTOS LACTEOS. 20.335,64 6% 49.956,63 8%
D1531 ELABORACION DE PRODUCTOS DE MOLINERIA. 3.447,55 1% 8.315,17 4%
D1532 ELABORACION DE ALMIDONES Y DE PRODUCTOS DERIVADOS DEL ALMIDON. 56,40 1% 77,17 1%
D1533 ELABORACION DE PIENSOS PREPARADOS. 2.827,61 2% 6.844,86 1%
D1541 ELABORACION DE PRODUCTOS DE PANADERIA. 10.689,22 5% 20.937,17 9%
D1542 ELABORACION DE AZUCAR. 15.161,54 3% 29.192,89 5%
D1543 ELABORACION DE CACAQ, CHOCOLATE Y PRODUCTOS DE CONFITERIA. 2.147,76 1% 6.320,71 3%

ELABORACION DE MACARRONES, FIDEOS, ALCUZCUZ Y PRODUCTOS FARINACEOS
D1544 SIMILARES. 1.858,73 3% 4.426,28 2%
D1549 ELABORACION DE OTROS PRODUCTOS ALIMENTICIOS N.C.P. 37.514,89 18% 61.417,47 22%
DESTILACION, RECTIFICACION Y MEZCLA DE BEBIDAS ALCOHOLICAS; PRODUCCION DE

D1551 ALCOHOL ETILICO A PARTIR DE SUSTANCIAS FERMENTADAS. 5.388,50 6% 7.760,84 7%
D1552 ELABORACION DE VINOS. 1.385,54 29% 566,21 11%
D1553 ELBORACION DE BEBIDAS MALTEADAS Y DE MALTA. 92.727,95 10% 99.915,12 14%
D1554 ELABORACION DE BEBIDAS NO ALCOHOLICAS: EMBOTELLADO DE AGUA MINERAL. 8.518,39 1% 37.253,68 6%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas SRI
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Anexo L: Impuesto a la Renta en Miles USD y
carga tributaria en % de la industria
de confecciones y calzado por CIIU 4D.
Periodo: 2003-2011

2003-2007 2008-2011
Descripcion Impuesto a la Renta | Carga Tributaria | Impuesto a la Renta | Carga Tributaria

PREPARACION E HILATURA DE FIBRAS TEXTILES; TEJEDURA DE PRODUCTOS

D1711 TEXTILES. 4.176,25 1% 9.337,60
FABRICACION DE ARTICULOS CONFECCIONADOS CON MATERIAS TEXTILES,
D1721 EXCEPTO PRENDAS DE VESTIR. 1.477,25 3% 4.793,29
D1722 FABRICACION DE TAPICES Y ALFOMBRAS PARA PISOS. 1.316,95 8% 3.066,40
D1723 FABRICACION DE CUERDAS, CORDELES, BRAMANTES Y REDES. 384,97 13% 616,16
D1729 FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS TEXTILES N.C.P. 1.525,68 18% 5.319,39
D1730 FABRICACION DE TEJIDOS ¥ ARTICULOS DE PUNTO Y GANCHILLO. 3.915,39 5% 5.483,50
D1810 FABRICACION DE PRENDAS DE VESTIR, EXCEPTO PRENDAS DE PIEL. 9.686,49 3% 15.137,18
D1911 CURTIDO Y ADOBO DE CUERQS. 65,21 0,3% 125,29
FABRICACION DE MALETAS, BOLSOS DE MANO Y ARTICULOS SIMILARES Y
D1912 ARTICULOS DE TALABARTERIA Y GUARNICIONERIA. 451,44 20% 1.023,08
D1920 FABRICACION DE CALZADO. 1.573,47 1% 4.008,98

Fuente: Servicio de Rentas Internas SRI
Elaboracion: Johanna Tenesaca
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Anexo M: Impuesto a la Renta en Miles USD y
carga tributaria en % de la industria
forestal para elaborados de madera por CI1U 4D.
Periodo: 2003-2011

2003-2007 2008-2011
DESCRIPCION Impuesto a la Renta | Carga Tributaria | Impuesto a la Renta | Carga Tributaria
1%

ia
D2010 ASERRADO Y ACEPILLADURA DE MADERA. 353,97 1% 452,48
FABRICACION DE HOJAS DE MADERA PARA ENCHAPADO;
FABRICACION DE MADERA TERCIADA, TABLEROS LAMINADOS,

D2021 TABLEROS DE PARTICULAS Y OTROS TABLEROS ¥ PANELES. 5.925,92 2% 18.347,85 4%
FABRICACION DE PARTES Y PIEZAS DE CARPINTERIA PARA EDIFICIOS Y

D2022 CONSTRUCCIOMES. 241,03 2% 793,79 8%

D2023 FABRICACION DE RECIPIENTES DE MADERA. 741 0% 45,48 5%
FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS DE MADERA; FABRICACION DE

D2029 ARTICULOS DE CORCHO PAJA Y MATERIALES TRENZABLES. 261,17 3% 292,64 2%

D2101 FABRICACION DE PASTA DE PAPEL, PAPELY CARTON. 20.061,57 15% 35.316,07 TT%
FABRICACION DE PAPELY CARTON ONDULADO O CORRUGADO Y DE

D2102 ENVASES DE PAPELY CARTON. 2.170,67 0% 16.730,53 2%

D2109 FABRICACION DE OTROS ARTICULOS DE PAPEL Y CARTON. 2.917,25 1% 6.189,77 1%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas SRI
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Anexo N: Impuesto a la Renta en Miles USD y
carga tributaria en % de la industria
hardware por CI1U 4D.

Periodo: 2003-2011

2003-2007 2008-2011
Descripcion Impuesto a la Renta | Carga Tributaria | Impuesto a la Renta | Carga Tributaria

FABRICACION DE MOTORES, GENERADORES ¥ TRANSFORMADORES

D3110 ELECTRICOS. 519,69 4% 1.640,06 6%
FABRICACION DE APARATOS DE DISTRIBUCION Y CONTROL DE LA

D3120 ENERGIA ELECTRICA. 2.478,39 20% 3.139,39 5%
FABRICACION DE EQUIPO MEDICO ¥ QUIRURGICO Y DE APARATOS

D3311 ORTOPEDICOS. 504,77 23% 1.548,43 22%

D3320 FABRICACION DE INSTRUMENTOS OPTICOS Y DE EQUIPO FOTOGRAFICO. 243,56 3% 638,93 5%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas SRI
Elaboracion: Johanna Tenesaca

118



Anexo O: Impuesto a la Renta en Miles USD y
carga tributaria en % de la industria
metalmecéanica por CI1U 4D.

Periodo: 2003-2011
e

Descripcidn
FABRICACION DE PRODUCTOS PRIMARIOS DE METALES PRECIOSOS Y DE
D2720 METALES NO FERROSOS. 3.288,69 2% 5.120,67 1%
D2811 FABRICACION DE PRODUCTOS METALICOS PARA USQO ESTRUCTURAL. 2.890,57 4% 5.335,96 3%
D2812 FABRICACION DE TANQUES, DEPOSITOS ¥ RECIPIENTES DE METAL. 3.371,32 10% 8.127,64 10%
FABRICACION DE ARTICULOS DE CUCHILLERIA, HERRAMIENTAS DE MANO Y
D2893 ARTICULOS DE FERRETERIA. 696,06 11% 2.323,87 24%
D2899 FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS ELABORADOS DE METAL N.C.P. 6.935,93 2% 12.996,53 3%
D2912 FABRICACION DE BOMBAS, COMPRESORES, GRIFOS Y VALVULAS. 2.331,36 5% 6.443,72 13%
FABRICACION DE HORMNOS, HOGARES Y QUEMADORES PARA LA
D2914 ALIMENTACION DE HOGARES. 359,83 10% 1.089,77 23%
D2915 FABRICACION DE EQUIPO DE ELEVACION Y MANIPULACION. 1.570,71 34% 1.477,70 17%
D2919 FABRICACION DE OTROS TIPOS DE MAQUINARIA DE USO GENERAL. 1.234,70 8% 3.643,81 18%
FABRICACION DE MAQUINARIA PARA LA ELABORACION DE ALIMENTOS,
D2925 BEBIDAS Y TABACO. 60,66 33% 77,21 32%
D2330 FABRICACION DE APARATOS DE USO DOMESTICO N.C.P. 7.846,19 4% 21.626,94 11%
D3130 FABRICACION DE HILOS Y CABLES AISLADOS. 2.456,62 2% 6.207,34 10%
D3511 CONSTRUCCION Y REPARACION DE BUQUES. 1.276,94 % 2.292,43 8%
D3610 FABRICACION DE MUEBLES DE CUALQUIER MATERIAL. 8.393,90 3% 17.462,55 7%
D3691 FABRICACION DE JOYAS ¥ DE ARTICULOS CONEXOS. 148,29 1% 208,97 2%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas SRI
Elaboracion: Johanna Tenesaca

Anexo P: Impuesto a la Renta en Miles USD y
carga tributaria en % de la industria
plastico y caucho por CIIU 4D.
Periodo: 2003-2011

2003-2007 2008-2011
Descripcion Impuesto a la Renta Carga Tributaria Impuesto a la Renta Carga Tributaria

FABRICACION DE PLASTICOS EN FORMAS PRIMARIAS ¥ DE

D2413 CAUCHQO SINTETICO. 10.631,59 31% 23.930,33 24%
FABRICACION DE CUBIERTAS Y CAMARAS DE CAUCHO;

D2511 RECAUCHADO Y RENOVACION DE CUBIERTAS DE CAUCHO. 1.691,60 2% 3.811,81 2%

D2519 FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS DE CAUCHO. 400,29 5% 1.165,61 1%

D2520 FABRICACION DE PRODUCTQS ¥ ARTICULOS DE PLASTICO. 28.597,24 3% 47.658,71 3%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas SRI
Elaboracidn: Johanna Tenesaca

Anexo Q: Impuesto a la Renta en Miles USD y
carga tributaria en % de la industria
farmaceutico y quimicos por CIIU 4D.
Periodo: 2003-2011

2003-2007 2008-2011
Descripcion Impuesto a la Renta | Carga Tributaria | Impuesto a la Renta | Carga Tributaria

FABRICACION DE PRODUCTOS FARMACEUTICOS, SUBSTANCIAS QUIMICAS MEDICINALES Y

D2423 PRODUCTOS BOTANICOS. 9.691,30 3% 18.328,43 4%
FABRICACION DE JABONES Y DETERGENTES, PREPARADOS PARA LIMPIAR ¥ PULIR, PERFUMES ¥

D2424 PREPARADOS DE TOCADOR. 40.108,33 13% 59.036,35 10%

D2429 FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS QUIMICOS N.C.P. 14.993,17 26% 31.467,20 1%,

Fuente: Servicio de Rentas Internas SRI
Elaboracion: Johanna Tenesaca
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Anexo R: Impuesto a la Renta en Miles USD y

carga tributaria en % de la industria
vehiculos y sus partes por CI1U 4D.
Periodo: 2003-2011

2003-2007 2008-2011
Descripcién Impuesto a la Renta | Carga Tributari Impuesto a la Renta | Carga Tributaria
T%

1a
D3190 FABRICACION DE OTROS TIPOS DE EQUIPO ELECTRICO N.C.P. 341,24 34%
D3410 FABRICACION DE VEHICULOS AUTOMOTORES. 38.700,64 14%
FABRICACION DE CARROCERIAS PARA VEHICULOS
AUTOMOTORES; FABRICACION DE REMOLQUES ¥

D3420 SEMIREMOLQUES. 491,30 2%
FABRICACION DE PARTES, PIEZAS Y ACCESORIOS PARA
D3430 VEHICULOS AUTOMOTORES ¥ PARA SUS MOTORES. 2.346,55 5%

Fuente: Servicio de Rentas Internas SRI
Elaboracion: Johanna Tenesaca

594,20
60.074,13 31%
1.208,42 3%
5.792,67 8%,

Anexo S: Impuesto a la Renta en miles USD,

% de participacion y tasa de crecimiento
de los sectores no priorizados.
Periodo: 2003-2011

Sectores no Priorizados 2010 2011 Total general | % de Participacion

ACTIVIDADES DE EDICION E IMPRESION Y DE

REPRODUCCION DE GRABACIONES . 3.175,76 3.764,14 3.759,39 4.964,26 6.099,75 7.240,35 6.684,75 7.782,66
ELABORACION DE PRODUCTOS DE TABACO. 480,71 264,71 310,29 613,22 1.250,64 353,01 296,39 476,13
FABRICACION DE COQUE, PRODUCTOS DE LA

REFINACION DE PETROLEO Y COMBUSTIBLE

NUCLEAR. 1.244,33 1.654,11 1.532,37 1.526,00 1.629,47 1.843.77 3.571,09 2.936,36
FABRICACION DE MAQUINARIA Y APARATOS

ELECTRICOS N.CP. 111,48 108,91 129,84 213,82 350,05 62,14 87,41 81,16
FABRICACION DE METALES COMUNES. 2.696,38 7.212,35 6.531,18 7.840,81 9.800,84  18.612,92 8.550,87  14.587,51
FABRICACION DE MUEBLES; INDUSTRIAS

MANUFACTURERAS N.CP. 84175 964,12 1.241,20 1.281,51 148341 221822 2.215,69 2.134,74
FABRICACION DE OTROS PRODUCTOS.

MINERALES NO METALICOS. 17.456,31 2433000 4245042 3711509  36.622,43  35009,22  47.94641  53.567,12
FABRICACION DE OTROS TIPOS DE EQUIPO DE

TRANSPORTE. 599 6,01 9,75 11,50 1,76 16,88 14,92 12,14
FABRICACION DE PRODUCTOS TEXTILES. 6,86 11,22 20,82 15,77 20,40 26,21 15,08 32,47
FABRICACION DE SUBSTANCIAS Y PRODUCTOS

QUIMICOS. 1.043,40 1.393,56 1.712,53 2.062,35 3.293,94 4.986,81 5.632,82 5.695,89
RECICLAMIENTO. 10,67 13,73 12,56 22,33 80,96 80,92 73,75 140,58
Total general 27.073,65 39.722,87 57.710,31  55.666,77 60.633,64 70.450,46 75.089,17  87.446,78
Tasa de Crecimiento 47% 45% A% 9% 16% % 16%

Fuente: Servicio de Rentas Internas SRI
Elaboracién: Johanna Tenesaca

6.679,90 50.150,95
524,63 4569,74 |
2.607,40 18.524,90
174,78 1319,58
18.062,99 93.895,96 I
261,86 14.642,50

54.150,74 348.647,74

10,98 89,94
14,18 163,02
6.229,52 32.050,82
135,86 571,36

90.852,84  564.646,51

4%

Anexo T: Estimacion del modelo econométrico con regresion pooled

reg ¥1 lnincidenciaecomnmica lnir lnpikbinternacional inflacion

Source 55 df M5 Number of ob3s = 278

F{ 4, 273) = 0.4%9

Model 5.92335051 4 1.48083763 Probk > F = 0.7463

Fesidual B32.45357¢ 273 3.0432813%6 BE-squared = 0.0071

24y R-sguared = -0.0075

Total B38.37732¢ 277 3.02663235 Root MSE = 1.7462
¥l Coef. S5td. Err. t D>t [95% Conf. Interwvall]
lnincidenciaeconmica —.0048088 .0288787 -0.17 0.868 -.061l6621 .05Z20446
lnir —-.0875475 .0933873 -0.594 0.34%9 -.2T7135%36 .0963045
lnpibinternacional —.4342857 1.305924 -0.33 0.740 -3.011776 2.143204
inflacion —.0000648 .0ooo8z7 -0.78 0.434 —-.0002277 .ooo0se
_cons 13.04542 35.1043 0.33 0.73% -63.93607 S30.03431

Elaboracién: Johanna Tenesaca
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Anexo U: Estimacion del modelo KIVIET con datos de panel

xtladve vl Sxvars

i{ah)

woow (50) bias(2)

Bias correction initialized by Anderson and Hsiao estimator

note: Bias correction up to order O(1/NT)

LSDVC dynamic regression

{bootstrapped SE)

¥l Coef. S5td. Err. -4 Ex|z| [95% Conf. Interwall]

¥l
Ll. 5169604 06030591 B.57 o.ooo .3987566 6351641
lnincidenciaeconmica -.0576325 .0284476 -2.03 0.043 -.1133887 —-.0018763
lnir -. 4580437 .0%30802 -4 &2 o.ooo —-.6522433 —-.2638561
lnpibkinternacional 2.395807 9388042 2_55 0.011 .BEETE47 4 23583
inflacion —-.0036297 .0002475 -14. 64 o.ooo —-.0041156 —-.003143%

Elaboracion: Johanna Tenesaca
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