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RESUMEN EJECUTIVO

El analisis de precios de transferencia es unaafménta que, principalmente, permite
examinar las transacciones entre partes relacisnamenparandolas con aquellas
efectuadas con terceros independientes, con divabjarincipal de establecer un control

por parte de la Administracién Tributaria.

A partir del afio 2004, mediante la publicacion dscreto 2430, se instituye la
obligatoriedad de presentar documentacion que rdestas operaciones efectuadas por
Compaiiias establecidas en territorio nacional ,ng@etienen operaciones comerciales con

entidades vinculadas ubicadas en el extranjero.

Para efectos de presentacion, el Servicio de Rémtmas ha emitido varias resoluciones
a lo largo de los afios, en las que especifica gai@stan obligados a cumplir con este
requerimiento de documentacion comprobatoria, payue segun Resoluciéon No. NAC-

DGERCGCO09-00286 del Servicio de Rentas Internasljqgada en el Registro Oficial No.

585 del 7 de mayo del 2009, se incluyen los momi@simos que deben transar las
Compafiias para verse obligadas a presentar estamadion, la misma que esta

especificada en délares USD $, es asi que aqu@taspafias que mantengan
transacciones entre USD$ 1.000.000 y 3.000.000sosnvinculadas del exterior y cuya
proporcion del total operaciones con partes retexlas del exterior sobre el total de
ingresos, de acuerdo con los casilleros correspatet del formulario 101 del impuesto a

la renta, sea superior al 50%, deberan presentaxdme Operaciones con Partes



Relacionadas. Adicionalmente al Anexo, para agsdimpresa que superen los USD $
5.000.000 en operaciones con sus vinculadas depeegentar el Informe de Precios de

Transferencia.

El anexo OPRE (Operaciones con Partes Relaciortddsxterior) es un documento que
inicialmente debia presentar el contribuyente dméofisica en las diferentes oficinas de
atencion al cliente del S.R.I., sin embargo comvalucion tecnoldgica, actualmente se
presenta a través del portal de contribuyentesapofgina del S.R.1., el mismo que detalla
las operaciones mantenidas con las Compafias atesibdel exterior, el monto por el que

ascienden las transacciones y la cantidad de apeesccomerciales.

El Estudio de Precios de Transferencia contieneandlisis de la aplicacion de la
metodologia que, usando como herramienta un am&ksinOmico-contable, se procede a
la ejecucion de un caso practico que involucraaindustria ecuatoriana, este estudio se
compone en orden por las siguientes etapas:

1. Andlisis Funcional

2. Busqueda de Informacion

3. Seleccion de la metodologia para el analisis

4. Andlisis Economico

5. Ajustes para incrementar el grado de Comparabilidad

Este analisis persigue obtener un rango de precimsie al mercado, para la transferencia

de bienes o servicios entre partes vinculadas.



INTRODUCCION

La normativa tributaria en Ecuador, ha establemde las Compafias que efectian
transacciones comerciales con empresas relacionaloiaadas en el exterior. Estas
operaciones son la principal causa de pérdidagtesos para la Administracion Tributaria
cuando no se han planteado estrategias adecuadadegb@ander politicas de precios de las

diferentes compaiiias.

En los dltimos afios ha tomado fuerza el movimiel@da Globalizacion, que abarca toda
la evolucion tecnoldgica, cientifica, asi comotkmicas que permiten ser mas eficientes

en el desempefio de diversas tareas, procurandoamigjaalidad.

Como producto de la Globalizacion, las empresas gmandes capitales llamadas
multinacionales han establecido filiales o subsi@ifaen diversos paises y jurisdicciones,
con el objetivo de trasladar costos y gastos, @sibdngresos de forma artificial y de esta
manera disminuir el pago de impuestos. Como rehultde este hecho tenemos la
manipulacion de precios entre empresas vinculadas, puede deberse también al
requerimiento de flujos de efectivo para lograr ungjor presentacion en sus estados

financieros.

Como consecuencia de esto ha surgido la neces&sapdner controles que no afectan al

comercio internacional. Asi pues la Organizaciorapa Cooperacion y el Desarrollo (en
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adelante OCDE) emiti6 una serie de guias y recoawnoges que en forma general

brindan seguridad y certeza juridica para las agdinationes tributarias.

De esta manera las Administraciones Tributarias d@oygido el régimen de precios de
transferencia como control fiscal en las operagagre las que se involucran mas de dos

empresas vinculadas.

Concluyendo, el establecimiento de las regulaciaees$recios de Transferencia no es
nuevo y esta vigente en la gran mayoria de paiseeh mundial. Alun cuando la

normativa de Precios de Transferencia esta reguadi@aves de la Ley Organica de
Régimen Tributario Interno, las empresas en el &muno tienen un procedimiento claro
de como funcionan los precios de transferencia, @@ su impacto fiscal, en general,

cual sera el desarrollo metodolégico a seguir.

Por lo tanto, con la presente investigacion seepds analizar cual es la normativa vigente
que establece los parametros, métodos, montosr@senacion obligatoria y multas, asi
como la aplicacion de precios de transferencialelaceador, que ha sido efectuada a
través de un ejemplo practico en una Compafia girgoprincipal del negocio son las

Telecomunicaciones.



CAPITULO 1 - GENERALIDADES

1.1. CONCEPTO DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA

El término "precios de transferencia" es usado peferirse al valor asignado a las
operaciones entre partes relacionadas, preciose€umagan o cobran entre éstas. El
intercambio de bienes tangibles, intangibles, @ges, comisiones o la prestacion de
servicios entre compafiias que pueden perteneagemnasmo grupo empresarial o0 no,
transferencia de tecnologia, otorgamiento del usgoce temporal de patentes y
marcas; responden a este concepto. Generalmenpee@b entre dos empresas

vinculadas es utilizado para transferir utilidadete ellas, de ahi proviene el nombre.

1.2.CONCEPTO DE VINCULACION ECONOMICA

El criterio basico para determinar el concepto depresas asociadas es la
participacion que se tenga en la gerencia, el abotel capital de una empresa, por
parte de otra empresa o de otro ente econdmicbalparticipacion puede ser directa

o indirecta o a través de unos o mas intermediarios

Pero, ademas, existen otras situaciones mediasteulales podria considerarse la
existencia de vinculacion econdmica o relacién aleq para propdsitos de aplicacion

del régimen de Precios de Transferencia.
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Tales situaciones especiales pueden, entre otrade $a siguiente naturaleza:

v

Tenencia de un porcentaje minimo de los derecheostde

Control de un limite de porcentaje, en términosc@otuales, que otorgue

derecho a voto de otra empresa, directa o indirestiée;

Préstamos que alcancen un porcentaje dado de tossadotales de la

compaifiia prestataria;

Garantias de préstamos equivalente a un porcgmegstablecido;

Si mas del 50% de la junta directiva o miembroslttenivel es designado por

una empresa,

Dependencia de la empresa que posee derechosieas]ysara la fabricacion
0 produccion de mercancias o0 articulos usando @oor@U@os técnicos
exclusivos (Know How) o patentes, entre otras codasto se refiere
Unicamente a transferencia de tecnologia y paaticm no financiera. La
transferencia de tecnologia puede darse por: i)o€lonentos técnicos; ii)
Patentes; iii) Copyright; iv) Marcas registraday;Licencias; o vi) cualquier

otro negocio o derecho comercial de naturalezdaimi

Dependencia en un porcentaje dado para el sunoirdetrmaterias primas y
otros materiales consumibles en otra empresa, joato influencia sobre

precio y otros términos contractuales.
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Dentro de la legislacion ecuatoriana, la Ley Orgamde Régimen Tributario Interno

en su articulo 4, considera como partes relacemad/inculadas a las siguientes:

1) La sociedad matriz y sus sociedades filialebsisliarias o establecimientos
permanentes

2) Las sociedades filiales, subsidiarias o estahleatos permanentes, entre si.

3) Las partes en las que una misma persona natursdciedad, participe
indistintamente, directa o indirectamente en laatiton, administracion, control o
capital de tales partes.

4) Las partes en las que las decisiones sean tenyamtadrganos directivos
integrados en su mayoria por los mismos miembros.

5) Las partes, en las que un mismo grupo de astamipor su aporte accionario,
participe indistintamente, directa o indirectamesrida direccién, administracion,
control o capital de éstas.

6) Los miembros de los érganos directivos de ldeslacl con respecto a la
misma, siempre que se establezcan entre éstomraaao inherentes a su cargo.

7) Los administradores y comisarios de la societtaw respecto a la misma,
siempre que se establezcan entre éstos relacionebarentes a su cargo.

8) Una sociedad respecto de los cényuges, paridratstm el cuarto grado de
consanguinidad o segundo de afinidad de los sodiges;tivos; administradores;
0 comisarios de la sociedad.

9) Una persona natural o sociedad y los fideicosnésolos que tenga derechos.

Para establecer la existencia de algun tipo deciéglao vinculacién entre
contribuyentes, la Administracion Tributaria aterddele forma general a la
participacion accionaria u otros derechos socidasobre el patrimonio de las
sociedades, los tenedores de capital, la admiciStreefectiva del negocio, la
distribucion de utilidades, la proporcibn de lasnfacciones entre tales
contribuyentes, los mecanismos de precios usadtaemnoperaciones.

También se consideraran partes relacionadas aosupesivos que realicen
transacciones con sociedades domiciliadas, coisttuo ubicadas en una
jurisdiccion fiscal de menor imposicion, o en PswaiFiscales.

L Al tener relacién directa con su filial, subsiitap establecimiento permanente, no es necesario
establecer porcentaje que determine el control.
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Asi mismo, la Administracion Tributarpodra establecer partes relacionadas
presuncion cuando las transacciones que se real@se ajusten al principio
plena competencii

Serén jurisdicciones de menor imposicion y pardiseales, aquellos que sefi
el Servicio de Rentas Internacorde con la informacion de la Organizacion |

la Cooperacion y el Desarrollo Econdmic- OCDE y el Grupo de Accié
Financiera Internacior-GAFI%.

CUADRO 1. Ejemplo de sociedad tatriz y sus sociedades filiale

|

ESTABLECIMIENTO

Elaborado por: Estefania Caldel

2 El Grupo de Accién Financiellnternacional (GAFI) fue creado en la cumbre 1 el grupo de los siete
paises mas desarrollados {§eelebr6 en Paris en julio de 1989, para lucbatra el blanqueo de capita
procedentes del narcotrafico y el terroris

El GAFI esta integrado p@83 paises u organizaciones regionales: Alemanigeima, Australia, Austri
Bélgica, Brasil, Canada, la Comision Europea, Dimaa, Espafia, EE.UU., Finlandia, Francia, Gredi
Consejo de Cooperacion del Golfo Pérsico, Hongg{@hina, Islandiarlanda, Italia, Jap6n, Luxemburg
México, Holanda, Nueva Zelanda, Noruega, Portulgali-ederacion Rusa, Singapur, Sudafrica, Su
Suiza, Turquia y el Reino Unic

En las reuniones participan ademas observadoregaypiaaciones internacionales com Banco Mundial,
el Fondo Monetario Internacional, Interpol y Ewbplas Naciones Unidas y la Organizacion par
Cooperacién Econémica y el Desarrollo (OCI

Cada periodo de sesiones es anual, de julio a,jyr& presidencia es rotativa, cada aorresponde a uno
de sus miembros. En el momento de su creacioi-7 lo integraban: Estados Unidos, Japén, Canad, |
Francia, Reino Unido y Alemania, y como observaslgparticiparon Austria, Espafia, Suiza, Sue
Holanda, Bélgica, Luxemburgo y Atralia.
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CUADRO 2. Ejemplo de <ociedades filiales, subsidiarias o establecimient

permanentes, entre s

[ ]

ABC ECUADOR ABC PAIS X
ABC SUCURSAL ABC EP
H T
i i
b e I I L e e e !
Relacion Relacion

Elaborado por: Estefania Caldel

De acuerdo con lo establecido segun la OCDE, enemio de empresas vinculad
asociadas o relacionadas se enca descrito en el Articulo 9 del Modelo Conve

de la siguiente forma:

Art. 9. Empresas Asociac

1. Cuando

a) Unaempresa de un Estado contratante participatdiceindirectamente en
direccion, control o capital de una empresa del Bstado Contratar, o

b) Las mismas personas participan directa o indireztdéenen la direcciol

control o capital de una empresa de un Estadoatante y de otra empre
del otro Estado contratant®

De igual forma, las Guias de la OCDE en su glosarfmedeperacione vinculadas
como “Operaciones entre dos empresas que estéiadsoentre si” y posteriormer
sefiala como “los precios de transferencia son tesigs a los que una empre

transmite bienes materiales y activos intangiblepresta servicios a empres

®* MODELO OCDE. (1995)Directrices aplicables en materia de precios densterencia a emprese
multinacionales y administraciones tributarie Parrafo 9.
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asociadas® Definiendo como una empresa asociada de la siguferma “empresa

gue cumple las condiciones fijadas en el artictilel @ual hace referencia a:

1. Abstenerse de celebrar o cerrar acuerdos eatrpeatidores contrarios a la
competencia para:

a) fijar precios;

b) realizar ofertas concertadas (licitaciones anias);

c) establecer limites a la produccion o contingerde

d) repartirse o subdividir los mercados mediante regparto de clientes,
proveedores, zonas geograficas o ramas de actividad

2. Desarrollar la totalidad de sus actividades ritie manera compatible con todas
las leyes aplicables en materia de competencidengm en cuenta la
aplicabilidad de la legislacién sobre competenedas paises cuya economia
se vea posiblemente perjudicada por la actividadrana a la competencia
llevada a cabo por dichas empresas.

3. Cooperar con las autoridades de defensa dent@atencia de dichos paises
dando, entre otras cosas Yy sin perjuicio de lasllegibn aplicable y de los
correspondientes mecanismos de salvaguardia, espsestas tan rapidas y
completas como sea factible a las peticiones aenrecion.

4. Fomentar la sensibilizacion de los empleadoscacde la importancia del
respeto de todas las leyes y politicas de defemtsma@bmpetencia aplicables.

1.3. ANTECEDENTES EN LA MATERIA

Los precios de transferencia tienen su origen yardelo en el siglo XX,
conjuntamente con el desarrollo de las empresasnaxibnales. En la medida, en

gue las empresas multinacionales empezaron a démarunos criterios de

* MODELO OCDE. (1995)Directrices aplicables en materia de precios densterencia a empresas
multinacionales y administraciones tributaria®rologo, Parrafo 11.

® Se ha considerado el concepto de empresa Mubimalcilefinido por la OCDE, el cual se estableceaom
“aquellos grupos de empresas asociadas que opetavés de las fronteras nacionales” y “comprende
sociedades y otras entidades cuya titularidad igada, estatal o mixta, establecidas en diferepédses y
tan vinculadas que una o mas de estas puedenparesade ejercitar una influencia significativarsdas
actividades de las otras y en particular, compaxdnocimientos y recursos con otras. El grado de
autonomia de cada entidad con respecto a las deriasde una empresa multinacional a otra, depaddi

de la naturaleza de los vinculos existentes eiitrg g el sector de actividad implicado”. Ver. OCQREB79)
Transfer Pricing and Multinationals Enterprices, Iternational Bureau of Fiscal Documentation
Publication.P..3.
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maximizacion de beneficios y de minimizacion desgi@s por medio de la
diversificacion de actividades de produccion, canaégs y financieras que cada
miembro del grupo realizaba en centros especiaiate prestacion de servicios
intragrupo, fueron surgiendo las técnicas para jaanes precios de transferencia

entre los miembros.

La primera jurisdiccion fiscal que promulgd unamativa interna para combatir la
manipulacion de los precios de trasferencia fuRezho Unido en el afio de 1915. A
través de la Ley de Finanzas de 1915, en dondstaklecia que en el supuesto de que
una entidad no residente llevara a cabo actividaemdmicas con una empresa
residente de Reino Unido y que si la empresa saepte poseia una estrecha
conexidon y ejercia un control sustancial sobreeksidente en la jurisdiccion fiscal
inglesa, si como consecuencia de esto, el negeal@zado entre las dos producia en la
empresa residente un beneficio menor que el gueakda esperado, la entidad no
residente tributaria en Reino Unido como agentdadempresa residente por los

beneficios desviados hacia ella en la operaciéouwéala’

Posteriormente, encontramos el primer antecedenleseEstados Unidos, en el afio de
1917, con la reglamentacion complementaria a lai®ed 331 (a) de la War Reveneu
Act de 13 de octubre de 1917, que establecia laigemsia de declaraciones
consolidadas a las empresas asociadas en el lmpkederal sobre la Renta de
Sociedades’ En virtud del federalismo, en Estados Unidos,reblema de los pecios

de trasferencia surgid inicialmente entre variasdss de la Uniéf.

® G.S. GALVAN. (2003)Los precios de trasferencia internacionales. Sut&miento tributario, Valencia,
Espafia, Editorial Tirant Lo Bianch, p.51

" Ibidem, P.51.

8 C. H. MALLOL. (1991).Precios de transferencia internacionaleEspafia, Editorial Aranzadi, p.151.
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Sin embargo, las regulaciones anteriores tuvierocamacter mas preventivo y cautelar
gue aplicable, claramente encaminadas hacia l&pcan de la elusion fiscal, mas no

hacia su funcioén efectiva.

En el afio de 1935, apareceria en Estados Unidoseglamentacion que interpretaba
la Seccion 45 Internal Reveneu Code — IRC, En lamaies posible encontrar la
primera definicion de Arm’s Lenghtcomo criterio base para la fiscalizacién por el
Internal Revenue Services — IRS de los preciosralesferencia. Esta seccion 45, a
fines de evitar la evasion fiscal, autorizaba ghaismo recaudador en caso de que dos
0 mas organizaciones fueran de la misma propiedestuviesen controladas por los
mismos intereses a distribuir, prorratear o asigeata bruta, deducciones, créditos o
descuentos entre esas organizaciones:
...la ley contempla que el Comisionado intervenieeglizando las distribuciones,
repartos o reasignaciones que €l encuentre nezessobre los ingresos brutos,
deducciones o cualquier otro elemento que afedte lmse imponible entre los
contribuyentes vinculados pertenecientes al grighdPrincipio a aplica en todo

caso es el de un contribuyente independiente opeeadcondiciones de plena
competencia con otro obligado tributario indepenttie(Seccién 45-1 (¢f)

Por esa misma época, encontramos en Argentinanh@nar regulacion sobre precios de
trasferencia en Latinoamérith. Este intento por regular y controlar los preaies

trasferencia en Argentina, se explica en virtudaleje del intercambio internacional
de productos agricolas a comienzos del siglo XXeste pais. Los expertos en el

disefio de politicas tributarias sefialan como entériza de disefio de regulacion

® Traducido al espafiol: Principio de Plena Compégenc

19 GALVAN, 2003. Op. Cit. pp. 77-78.

g, BAISTROCCHI, (1998). The transfer pricing, problem: the argentine experice
Http//:www.utdt.edu/departamentos/derecho/publimaes/ rtj1/pdf/baistrocchi.pdf.
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tributaria, la estructura del sistema impositivouteEstado generalmente se encuentra
en funcién de desarrollo socio-econémico del p3i®sto aplica plenamente en el

tema de precios de trasferencia.

Sin embargo, si bien Argentina implementé en 1982 regulacion sobre precios de
transferenci¥, esta resulté dificilmente aplicable debido agessunciones que exigia
el fisco y solo hasta 1943, cuando se introdujesouema basado en el principio de
plena ocurrencia (Arm’s Lenght Standard — ALS) fiesible una primera aplicacion
enfocada basicamente a reprimir las manipulacicthesprecios de trasferencia

Unicamente en el contexto de la importacién y egoain de mercancids.

Estados Unidos seria el primer pais en promulgarl&8, una reglamentacion
detallada desarrollando los métodos a ser utiligagoara la determinacion de los
precios de transferencia correctos a efectos @istalEsta reglamentacion fijo tres (3)
meétodos especificos basados en las transaccioresqaprobar si el precio respondia
al principio “Arm’s Length” (CUP, Precios reventasto incrementado) y un cuarto
meétodos (clausula abierta que permitia cualquier, st los anteriores no eran viables.

Estos métodos eran utilizados tanto para biengiblas como intangibles.

Posteriormente, en 1980, el Internal Revenue ServillRS, profundizo las cuestiones

relativas a las transferencias de bienes intargjiidssarrollados en Estados Unidos y

12H. HARLEY, (1996). A general theory of tax structure change during emmmy developmenfThe Law
School of Harvard University, Cambridge. P. 6.

13 En 1932 el impuesto a la renta fue promulgadoactey, basado exclusivamente en el principio de la
fuente, es decir, solo ingreso generado en elgraigravado, esto en la medida que Argentina reiais
importador de capital.

4 La regulacién en Argentina del tema de preciogaferencia evoluciona con el transcurso de los &fi
hoy en dia, a pesar de que este pais no es mielaleoOCDE, ha adoptado en gran medida el modeado qu
ha impuesto la OCDE.

> GALVAN. (2003). Op.Cit. p,135
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efectuadas a subsidiarias ubicadas en parais@defisen Puerto Rico. Después de
varias modificaciones en el afio de 1994 el IRSipaldl reglamento definitivo, el cual
tiene vigencia para los afos fiscales iniciadopués del 6 de octubre de 1994. Este
Reglamento contiene varios aspectos fundamentatassmtender la politica de precios
de transferencia en Estados Unidos.

En México, desde el 1 de enero de 1992 se estdbie@m normativa dentro del
Impuesto a la Renta que contempla en detalle todasspectos del réegimen de precios

de trasferencia.

Dos hechos marcaron el desarrollo del tema deqweate trasferencia en México: el
Tratado de Libre Comercio de América del Norte BNA) y su ingreso a la OCDE,
ambos en 1994, lo que permitid celebrar varios eoims para evitar la doble
tributacion. En 1995, la ley mexicana sobre predies Trasferencia empezé a
involucrarse significativament8,introduciéndose dos importantes modificaciones en
el ordenamiento tributario concerniente a los ®ale transferencia con especial
éenfasis en la industria maquiladora, la cual est&bagleno desarrollo en virtud del

NAFTHA.

En el afio de 1997 se establecié que todo contnitteyga no sélo maquiladoras, que
celebraren operaciones entre partes relacionagiadiian la obligacion de demostrar
gue los precios utilizados eran comparables ertesgndependientes, de esta forma,
México fue el primer pais en adoptar el régimempdeios de trasferencia, acorde con

los principios y pautas de la OCDE.

' RENDON, Evolution of Transfer Pricing LegislationMéxivo, Parrafo (9)
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Por esta época, en Brasil se introdujo de formsaci concepto de precios de
trasferencia en el Impuesto a la Renta para pessturédicas, mediante Ley N° 9430
de diciembre 27 de 1996, especificamente regul@tios precios de transferencia de
operaciones de importacion y exportacion entre esgs vinculadas, la remesa de
intereses entre éstas y las operaciones realizadies empresas establecida en paises

con tributacién favorecida (paraisos fiscalés)”.

De igual forma, en Colombia, se introduce el termgrkcios de transferencia dentro
de la legislacion a partir del afio 2002.

En el caso especifico de Ecuador, se habla deogrdei Transferencia desde 1999, en
donde se inician con las modificaciones a los mgerpgales para que puedan regular
las operaciones entre partes relacionadas, damdui@s a la legislacion para Precios

de Trasferencia.

1.4.PRINCIPIO DE ARM'S LENGTH

1.4.1. Definiciones

La definicién del principio Arm’s Length (principide plena competencia)
puede encontrarse en el Glosario de las Directriessla norma internacional
sobre precios de transferencia acordada por Ieepaniembros de la OCDE
para que sea utilizada, a efectos fiscales, poglopos multinacionales y las
Administraciones tributarias” Dicha norma se expare el articulo 9 del

Modelo de Convenio fiscal de la OCDE de la sigwadotma:

' N. CHAMPAGNALE, S. CARINOT, A. LARROND, (2000E! impacto de la tributacién sobre
operaciones internacionaleg\rgentina, Editorial La Ley, p.144.
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Cuando las dos empresas estén, en sus relaciomesctales o financieras,
unidas por condiciones aceptadas o impuestas fjaeadide las que serian
acordadas por empresas independientes, los besefmue habrian sido
obtenidos por una de las empresas de no exishaslicondiciones, y que,

de hecho, no se han realizado a causa de las migotaan incluirse en los
beneficios de dicha empresa y someterse a imposici¢onsecuencig.

Como se menciona anteriormente, el principio sulty@ca esta definicion es
idéntico al establecido en el art. 1.2(a) del Adoempues en ambos casos se
examinan los términos y condiciones de una tran&a&ntre partes vinculadas,
con referencia a las condiciones que hubieranmadtadas de no haber existido

tal vinculacion.

Las Directrices constan de ocho capitulos y trex@sm Desarrollan, entre otras
cosas, el principio Arm’s Length, los criterios @aaplicarlo y cada uno de los
meétodos de determinacion de precios que resultaforcoes con tal principio.

Constituyen un conjunto de reglas detallado y cejoplque pretende guiar la
actividad de las empresas multinacionales al momneetfijar sus precios y de
las administraciones tributarias al verificar siesaprecios cumplen con el

principio Arm’s Length.

La aplicacion de las Directrices a efectos de cemphtar e interpretar las
disposiciones del articulo 1.2(a) y de su notarpretativa es conducente al
cumplimiento de tal principio. Como fundamento d¢aeafirmacion debemos
repetir que tanto el Acuerdo como las Directriceshasan en un principio
comun: el principio Arm’s Length. En otras palahriasto las Directrices como

el articulo 1.2(a) del Acuerdo persiguen lo mismerificar si la vinculacion

¥ MODELO OCDE (1995). Op. Cit. Art. 9.
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entre comprador y vendedor ha influido en el preSiendo las primeras un
cuerpo de normas elaborado en forma detallada gisprey que contempla la
mayor parte de las circunstancias economicas inkadias en la comparacion de
operaciones entre partes independientes y enttespanculadas, entendemos
que resultarian adecuadas para evaluar preciosluz ldel principio general
establecido en el articulo 1.2(a) del Acuerdo yagelineamientos de su nota

interpretativa.

1.4.2. Aplicacion Del Principio Arm’s Length

Para fijar precios que cumplan con el principio Aricength, o para verificar si

ellos cumplen con tal condicidn, las Directriceogamen una serie de
metodologias (capitulos Il y 1) y determinadostesios para aplicarlas

(capitulo I). En términos generales, tanto las oha@tmias como los criterios
mencionados resultan acordes con los principiogrgées del Acuerdo y, en
particular, con el examen de las circunstanciakadenta propuesto en su art.
1.2(a) y su nota interpretativa. Hemos efectuadanalisis exhaustivo de tales
métodos y criterios a la luz del art. 1.2(a) deléwo en una obra previa por lo
gue no pretendemos repetir dicho analisis en edepte trabajo. Sin embargo,
haremos un breve repaso de las cuestiones masntdevcon relacion a la

aplicacion de los métodos de las Directrices ametexto del art. 1.2(d.

La aplicacion del principio de plena competenciecuemtra dificultades

practicas porque las empresas asociadas pueddndrarse en operaciones que

19 Cfr. MODELO OCDE (1995). Op.Cit.



16
las empresas independientes no llevarian a calies dperaciones no estarian
motivadas necesariamente por la elusion fiscalh sjme podrian tener lugar
porque, en las operaciones entre unas y otras,miesnbros del grupo
multinacional se enfrentan con circunstancias comales diferentes a las que se
enfrentarian las empresas independientes. Por kgepyede ocurrir que una
empresa independiente no desee vender un intar{piniejemplo, el derecho a
explotar los resultados de futuras investigaciopes)un precio determinado si
el beneficio potencial de dicho intangible no pusde estimado y hay otras
formas de explotacion del citado intangible. En talso, una empresa
independiente puede no querer arriesgar una vefitdtva porque puede ser
que el precio no refleje la capacidad del biennigilale para llegar a ser
extremadamente rentable. De modo parecido, el g de un bien
intangible puede mostrarse reticente a entrar eardos de cesion via licencia
con empresas independientes por temor a que sadgegu valor. Por el
contrario, este mismo propietario estaria dispuastérecer condiciones menos
restrictivas a empresas asociadas en la medidaeesegpuede controlar mas de
cerca el uso del bien intangible. No hay riesgos @ beneficio global del
grupo en una operacion de este tipo entre miendeas grupo multinacional.
En estas mismas circunstancias, una empresa irdleptn explotaria por si
misma el bien o lo cederia via licencia a otra esgindependiente durante un
periodo limitado de tiempo (o posiblemente bajaonerdo que permita ajustar
los canones). Sin embargo, siempre existe el ridsggue el bien intangible no
sea tan valioso como parece. Por tanto, una emprdspendiente tiene que
optar entre vender el bien intangible, disminuyeasioel riesgo y asegurando el

beneficio, o explotarlo, asumiendo el riesgo de eueeneficio difiera del que se
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podria haber obtenido de la venta del intangible.pBncipio de plena
competencia es dificil de aplicar cuando las engsrésdependientes rara vez
participan en operaciones de la naturaleza de dalizadas por empresas
asociadas, porque no hay, o hay poca evidencidggsdeondiciones que éstas

hubieran establecido.

En determinados casos, el principio de plena cosnp&t puede convertirse en
una carga administrativa en la valoracion de uneransignificativo y diverso
de operaciones transfronterizas, tanto para losribagentes como para las
Administraciones tributarias. Aunque una empresaiada fija normalmente las
condiciones de una operacion a la hora de llexadabo, en algin momento
podra requerirse a la empresa para que demuestraggéllas son consistentes
con el principio de plena competencia. También thmiistracion tributaria
posiblemente tenga que involucrarse en un procesomhprobacion varios afios
después de que las operaciones hayan tenido Legy&dministracion tributaria
tendria que intentar reunir informacion relativa@eraciones similares, a las
condiciones de mercado en el momento en que agus#igorodujeron, etc.,
respecto de operaciones numerosas Yy diferentes.t&sta suele resultar cada

vez mas ardua con el paso del tiempo.

1.4.3. Utilizacion de un rango de plena competencia

Es posible en algunos casos concretar el prinadpiplena competencia hasta

determinar una cifra Unica (por ejemplo, un precien margen) que constituira

la referencia mas fiable para establecer si unaaopm responde a las
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condiciones de plena competencia. Sin embarg@ eretiida en que los precios
de transferencia no constituyen una ciencia exdwhra muchas ocasiones
donde la aplicacion del método o métodos mas aguopiconduzcan a un rango
de cifras en el que cualquiera seria, relativamegtel de fiable. En estos
casos, las diferencias entre las cifras incluidasleango pueden originarse en
que, en general, la aplicacion del principio denpleompetencia permite solo
una aproximacion a las condiciones que hubieraom @stablecidas entre
empresas independientes. Es posible también qudiftaencias en los puntos
del rango reflejen que empresas independienteduicramlas en operaciones
comparables en circunstancias comparables quiestablezcan exactamente el
mismo precio para la operacion. Sin embargo, eanalg casos, no todas las
operaciones comparables examinadas tendran el migrado de

comparabilidad.

El rango de cifras también puede producirse cuaedaplica mas de un método
para evaluar una operacion vinculada. Por ejengade, métodos que alcanzan
grados similares de comparabilidad pueden serzaditis para valorar la
conformidad de una operacion con las condicioneglelga competencia. Cada
método puede determinar un resultado o un rangesidtados que difiera de
los obtenidos con otros métodos como consecuerciagl diferencias en su
naturaleza y de los datos utilizados relevantes lgaaplicacion de un método en
particular. Sin embargo, cada método podria séradd para determinar un
rango aceptable de precios de plena competencsaddtos resultantes de estos
rangos podrian permitir la determinacion con magactitud del intervalo de

plena competencia, por ejemplo, cuando los rangosuperponen, o pueden
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llevar a reconsiderar la exactitud de los métodaslos, cuando no lo hacen. No
es posible establecer una regla general en lo oueoée a la utilizacion de los
rangos obtenidos en la utilizacion de métodos doglya que las conclusiones
que se extraigan de su uso dependeran de la diadbikielativa de los métodos
empleados para determinar los rangos y de la datldda informacién utilizada

para aplicar los diferentes métodos.

Cuando la aplicacion de uno o mas métodos deterarin@ango de cifras, una
desviacion importante entre puntos del mismo pesibhte indique que los
datos utilizados para concretar algunos puntogealno sean tan fiables como
los utilizados para determinar los restantes puetosl rango, o que dicha
desviacion resulte de caracteristicas de los debogparables que a su vez
requieren ajustes. En tales casos, puede ser neaaésanalisis mas detenido de
€s0s puntos con el objeto de evaluar su idoneideal ger incluidos en el rango

de plena competencia.

Si las condiciones relevantes de las operacionesuladas (por ejemplo, el
precio o el margen) se encuentran dentro del ralegplena competencia, no
serd necesario realizar ajustes. Si las condicioglesantes de una operacion
vinculada (por ejemplo, el precio o el margen) seuentran fuera del rango de
plena competencia determinado por la Administracifnibutaria, el

contribuyente deberia tener la oportunidad de dearogue las condiciones de
la operacion satisfacen el principio de plena cdemsa y que el rango de plena
competencia engloba sus resultados. Si el contiiiey no es capaz de

demostrar este hecho, la Administracion tributdebe decidir como ajustar las
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condiciones de la operacion vinculada teniendo wnta el rango de plena
competencia. Se podria argumentar que, sin embatgdquier punto en el
rango satisface el principio de plena competeriera.general, en cuanto sea
posible distinguir entre los diversos puntos delgm tales ajustes deberian
realizarse sobre el punto del mismo que reflejeomeg hechos y circunstancias

de una determinada operacion vinculada.

1.5.¢QUE SE ENTIENDE POR COMPARABILIDAD?

En la Ley Organica de Régimen Tributario Interno,sel articulo 15, menciona lo
siguiente, referente a los Criterios de Comparkuit

Las operaciones son comparables cuando no exisifenerttias entre las

caracteristicas economicas relevantes de éstagfecten de manera significativa
el precio o valor de la contraprestacion o el marde utilidad a que hacen
referencia los métodos establecidos en esta segc&mcaso de existir diferencias,
gue su efecto pueda eliminarse mediante ajustegtscrazonables.

En el documento de “Directrices Aplicables en Matele Precios de Transferencia a
Empresas Multinacionales y Administraciones Tribat expedido por la OCDE en

el aflo de 1995, menciona algunos puntos aplicablesta seccion, como es el

concepto de “Plena Competencia” al cual se retierka siguiente manera:

Es una comparacion entre una transaccion entreesagprelacionadas y otra
transaccion entre empresas independientes. Pargegdé la comparacion no
deben existir diferencias entre ambos tipos deséirarion, o de existir dichas
diferencias, que las mismas puedan ser ajustadasmdera razonable de forma
de eliminar dichas diferencias.
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En el mismo documento, dentro de los Criterios p@pticar el principio de plena

competencia, se encuentra el “Analisis de Complgdadi’, en donde explica las

razones para realizar el examen de Comparabileadpnde se expone lo siguiente:

La aplicacion del principio de plena competenciabssa generalmente en la
comparacion de las condiciones de una operaci@ubdda con las condiciones de
las operaciones entre empresas independientesqgBamstas comparaciones sean
utiles, las caracteristicas econdmicas relevargdagisituaciones que se comparan
deben ser lo suficientemente comparables. Ser aailpasignifica que ninguna de
las diferencias (si las hay) entre las situaciomes se comparan pueda afectar
materialmente a las condiciones analizadas en tdolegia (por ejemplo, el
precio o el margen) o que se pueden realizar gjssticientemente precisos para
eliminar los efectos de dichas diferencias.

1.6.LOS FACTORES QUE DETERMINAN LA COMPARABILIDAD

Las caracteristicas que pueden ser importanteslesome la propiedad o de los

servicios transmitidos, las funciones desempefipdagas partes (teniendo en cuenta

los activos utilizados y los riesgos asumidos), tdusulas contractuales, las

circunstancias economicas de las partes y lastegima empresariales que éstas

persiguen. A continuacion se analizan estos fagtwwa mas detalle.

1.6.1.

Caracteristicas de los activos o de los servicios

En general, la similitud en las caracteristicaslafe activos o servicios
transmitidos serd mas relevante cuando se compageios de operaciones
vinculadas y no vinculadas y, menos relevante, duase comparen
margenes de beneficios. Sera preciso tener en auastcaracteristicas
siguientes: en el caso de transmisiones de bieaegibtes, las
caracteristicas fisicas de los mismos, sus cua&adsu fiabilidad, asi

como su disponibilidad y el volumen de la ofertagkcaso de la prestacion
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de servicios, la naturaleza y el alcance de logiGges; y en el caso de
activos intangibles, la forma de la operacion (@emplo, la concesion de
una licencia o su venta), el tipo de activo (p@n®lo, patente, marca o
know-how), la duracién y el grado de proteccioroy beneficios previstos

derivados de la utilizacion del activo en cuestion.

Analisis Funcional

En las relaciones comerciales entre dos empresdgspendientes, la
remuneracion reflejara las funciones desempefiadascada empresa
(teniendo en cuenta los activos utilizados y lesgos asumidos). Por tanto,
para determinar si son comparables entre si opeexivinculadas y no
vinculadas o entidades asociadas e independiezgesecesario comparar
las tareas asumidas por las partes. Esta comparseibasa en un analisis
funcional que pretende identificar y comparar adtdes y
responsabilidades, significativas desde un puntwista econdmico, que
son 0 van a ser asumidas por la empresa indepéadiguor la asociada.
Con tal fin, se debe prestar particular atenciémestructura y organizacion
del grupo. También sera relevante concretar a duwéo tjuridico el

contribuyente ejerce sus funciones.

También puede ser relevante y util, en la companadie las funciones
desempefadas, la valoracion de los riesgos asumiolo$os respectivos

interesados. En el mercado libre, la asuncion dgoma riesgos se
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compensara al mismo tiempo con un aumento delreedio esperado. Por
tanto, las operaciones y entidades vinculadas epamtientes no son
comparables entre si cuando hay diferencias sigtifies en los riesgos
asumidos respecto de las cuales no se puede raaiizguste adecuado. El
analisis funcional resultara incompleto a menos geeconsideren los
principales riesgos asumidos por cada parte, ya lguasunciéon o la
distribucion de riesgos influye en las condiciodeslas operaciones entre
empresas asociadas. En teoria, en el mercado Iebasuncion de mayores
riesgos debe ser compensada al mismo tiempo polawmento del
rendimiento esperado, aunque el rendimiento read®uo no verse
incrementado, dependiendo del grado en que seatenefectivamente el

riesgo.

Un factor adicional a considerar a la hora de eramia sustantividad
econdmica de la pretendida distribucion de riesggo$a consecuencia que
tendria dicha distribucion en operaciones basadaa erincipio de plena
competencia. En general, en las relaciones conesci®n plena
competencia tiene mas sentido que cada parte asmagares cuotas de

riesgo en aquellos aspectos sobre los que sertiaper control.

Clausulas contractuales

En las relaciones comerciales en condiciones deapt®mpetencia, las

clausulas contractuales de las operaciones defjgearalmente, de forma

expresa o implicita, como se reparten las respditzaies, riesgos y
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beneficios entre las partes. En este sentido enemade los términos
contractuales debe formar parte del analisis furati@l que nos hemos
referido anteriormente. Las clausulas de una operae pueden encontrar,
ademas de en el contrato escrito, en la corresporadey en las
comunicaciones entre las partes. Cuando no congtenescrito las
condiciones contractuales entre las partes, habe dgducirlas de su
conducta y de los principios econdmicos que rigemmalmente las

relaciones entre empresas independientes.

En las relaciones comerciales entre empresas indegeees, las diferencias
de intereses entre las partes aseguran que ésatmnormalmente hacer
respetar los términos del contrato, que solo sgrarados o modificados si
resulta de interés para ambas. Esta misma divaegeecintereses puede
gue no exista en el caso de empresas asociadadp simportante, en

consecuencia, examinar si la conducta de las pagesonforme con las
condiciones del contrato o si ésta indica que ndase seguido 0 si son
simuladas. En estos casos es necesario realizanalisis mas minucioso

para determinar las verdaderas condiciones dediaoion.

Circunstancias econémicas

Los precios de plena competencia pueden variae enércados diferentes
incluso para operaciones referidas a unos mism&ebio servicios; por
tanto, para lograr la comparabilidad se requiere lgg mercados en que

operan las empresas independientes y las asogadasomparables y que
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las diferencias existentes no incidan materialmentéos precios o que se
puedan realizar los ajustes apropiados. Como prnpaso, resulta esencial
identificar el mercado o los mercados consideradonddienes y servicios
sustitutos disponibles. Las circunstancias ecord@snique pueden ser
relevantes para determinar la comparabilidad denescados son: su
localizacion geografica; su dimension; el grado aempetencia y la

posicion competitiva relativa en el mismo de cordpras y vendedores; la
disponibilidad (el riesgo) de bienes y serviciostsutivos; los niveles de
oferta y demanda en el mercado en su totalidad;casd en determinadas
zonas, si son relevantes; el poder de compra decdosumidores, la
naturaleza y alcance de las reglamentaciones p8bdjae inciden sobre el
mismo; los costos de produccion, incluyendo lostasoglel suelo, del

trabajo y del capital; los costos de transportefat®e de comercializacion
(por ejemplo, venta al por menor o al por mayot);periodo de la

operacion; etc.

Estrategias Mercantiles

También es necesario examinar las estrategias miggsaal determinar la
comparabilidad, con el fin de fijar los precios ttansferencia. Estas
atenderian un gran nimero de aspectos propiosatadeesa, como pueden
ser la innovacién y el desarrollo de nuevos pramkjctel grado de
diversificacion, la aversion al riesgo, la valodacie los cambios politicos,
la incidencia de las leyes laborales vigentes ypssyecto, asi como

cualesquiera otros factores que influyen en lacdiém cotidiana de la
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empresa. Puede ser necesario tener en cuent&sistdegias comerciales al
determinar la comparabilidad entre operacioneswauas y no vinculadas

y entre empresas asociadas e independientes.

Al mismo tiempo, sera relevante considerar si Etsategias comerciales
han sido ideadas por el grupo multinacional o purs de sus miembros
aisladamente, asi como la forma y la medida ensguban involucrado
otros miembros del grupo multinacional ante la selz@ de aplicar esta

estrategia.

Las estrategias comerciales también podrian incioodalidades de

penetracion en los mercados.

Una consideracion adicional resultaria de la pbddad o imposibilidad de
gue exista una expectativa razonable de obtenes ungpesos suficientes
gue justifiquen los costos incurridos con dichaagsgia comercial en un
periodo de tiempo que seria aceptable en una d@eraan plena
competencia. Se reconoce que una estrategia cainalicigida a la
introduccién en un mercado puede ser infructuasasé este fracaso deba
conducir a que se ignore la estrategia seguida daterminacion del precio

de transferencia.
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1.7.LA REVISION DE LA OCDE

Esta Organizacién se creé en 186don el doble propdsito de establecer politicas que
permitirian lograr un alto grado de crecimientonypéeo entre sus estados miembros y
por el otro, de contribuir al desarrollo del conerenundial sobre una base no
discriminatoria, ha establecido dentro de sus sastabeneficio de contar con una
normativa sobre precios de trasfereficiamitiendo convenios, recomendaciones e

informes que influyen activamente sobre la materia.

El maximo o6rgano de la OCDE es el Consejo, cuy&ifumes aprobar los trabajos
realizados en el seno de la Organizacion. Del €jordepende la Secretaria General y
de esta las Direcciones, dentro de las cuales@esetman la de Asuntos Financieros,
Fiscales y de Empre$aA su vez, las direcciones dependen de los conetése los
que esta el de Asuntos Fiscales. Finalmente, d€dmsités dependen los Grupos de
Trabajo, entre los que estan: el (1) de Doble Ingds, el (1) que trata de Estadistica
y Politica Tributaria, el (VIII) cuyo trabajo es ¢éwvasion fiscal internacional y el (VI)
que trata sobre Empresas Multinacionales y enalssidesarrolla todo lo referente a

precios de transferencia dentro de la OCDE.

En 1979 la OCDE, a través de su Grupo de Trabajp €miti6 un primer informe
sobre los precios de transferencia, denominadoofiimé del Comité de Asuntos

Fiscales de la OCDE Sobre Precios de TransfergnErmapresas Multinacionales”. El

% Inicialmente la OCDE respondia a las siglas OEQ2 gignifican Organizaciéon Europea para la
Cooperacioén y el Desarrollo, en vista de que sasniios originales fueron los paises europeos.

2L A, E. WOLFSOHN, (2000precios de TransferencigArgentina, Editorial Errepar, pp39-41

22 para mayor informacion sobre el organigrama, aomdgion y actividades de la OCDE, ver la pagina
oficial:
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contenido de este informe no tiene caracter olligatpara los Estados miembros,
pero representa un conjunto de criterios que tdmaseptados por dichos Estaébs.
Del “Informe del Comité de Asuntos Fiscales de |&€DE sobre Precios de

Transferencia y Empresas Multinacionales” puedetadarse aspectos como:

v' La importancia del principio de plena competenciani’s Lenght” para

determinar utilidades de entidades vinculadas.

v' El error de relacionar los precios de transferemtia fraude impositivo o
elusion tributaria, aun cuando las politicas soprecios de transferencia

pueden ser utilizados con estos propositos.

v' El método ideal es el precio comparable no cordmlaiguiéndolo por los
meétodos de costo plus o de precio de reventa endsague no sea aplicable el

primero.

v" No se excluyen otros métodos, pero con ellos etiné es vago y negativo.

v' Se recomienda comenzar con un analisis funciorallgsl responsabilidades,

riesgos, funciones reales) para conocer la operasiadera.

Posteriormente, la OCDE publicé un segundo infollam@ado “Transfer Pricing
and Multinationals Enterprices. Tree Taxation IsSuque abarcé temas como (a)

el procedimiento para los acuerdos mutuos; (b)lesios de transferencia en el

3 MALLOL. (1999) Op. Cit. p. 79
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sector bancario y (c) la imputacion de los cos@dadadministracion, en julio de
1995, el Consejo de Ministros de la OECD publicopemer capitulo de las
Directivas sobre Precios de Transferencia para E&sagr Multinacionales y

Administraciones Fiscales.

Finalmente, dentro de los textos que influyen etierala de precios de transferencia
expedido por la OCDE, es necesario tener en curiedelo de Convenio de la
OCDE, cuya ultima actualizacion fue 1995. Este elman su Art. 9 aplica “el
denominado Arm’s Lenght principle, segun el cual timnsacciones dentro de un
grupo empresaria deberian cuantificarse como agugile fueron negociadas entre

empresas independientes.”

Los convenios bilaterales suscritos en aplicaciénMbdelo de Convenio, deben
considerarse tratados internacionales de cumplimigligatorio para las partes en
virtud del Convenio de Viena sobre el Derecho deTimtado¥, completando en

los paises que los celebren parte integrante elitio de normatividad tributaria

de obligatorio cumplimiento.

El papel de la OCDE en la evolucion de la legigladie precios de transferencia
en todos los paises antes analizados ha sido fuemdain bien porque son
miembros de la misma organizacion como es el cadesthdos Unidos y México,
los cuales han seguido parametros en alguna mandémahora de elaborar su

regulacion o modificarla, como es el caso de ArigantColombia y Brasil.

2iCfr. Ibidem. p.67. )
#Cfr. L. F. ALVAREZ LONDORNO S.J. (1998Derecho Internacional Publicp Colombia, Pontifica
Universidad Javeriana, pp 300-333
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En la actualidad, apartarse de las disposicionedad®CDE en precios de
transferencia es arriesgarse a generar un régimenl gue se desmotive la

inversion extranjera.

1.8. PRECIOS DE TRANSFERENCIA Y LOS TRATADOS DE DOBLE

IMPOSICION INTERNACIONAL MODELOS ONU/OCDE

1.8.1. Elementos de la Doble Imposicion

Para que opere la figura de la doble imposicionbasta que opere la unidad
de sujetos pasivos y de hechos generadores, landosefala la necesidad de
que se presenten cinco elementos concurrentes:

v La existencia de dos o mas potestades tributamiasucrentes.

v Imposicién de dos (o0 mas) tributos de idénticanuilar naturaleza.

v ldentidad de Hechos Generadores.

v’ Identidad de sujetos pasivDs.

v Unidad temporat’

1.8.2. Clases de doble tributacion

Una vez que ha quedado definido el fendbmeno dedtblé imposicién

internacional” es importante sefialar que en la tjpacla doctrina ha

identificado dos tipos de doble tributacién:

% Al respecto es importante sefialar que este elencentiene ciertas variantes segln se trate de dobl
imposicién econdmica o doble imposicion juridica.

*" Referente al mismo periodo impositivo, en los iegias periddicos o al mismo momento de causaaivn, e
los otros
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a) La doble imposicidon econémica.

b) La doble imposicion juridica.

a) De la doble imposicién econémica

Esta figura surge cuando dos o mas estados gravemsmo hecho generador
con tributos similares, pero respecto de persamdgdigas distintas, o sujetos
pasivos formalmente diferentes pero cuyos vincdosnomicos permitan

ubicarlos como un mismo ente generador de riquge#osde imposicion.

César Montafio, citando a R. Cross sefiala que tradbiente se alude al
término doble imposicion econdmica para referirag@ella situacion juridico-
tributaria en la cual una misma fuente impositigaufta gravada por dos (o

mas) impuestos idénticos o0 analogos en manos denaer diferenteé®,

A manera de ejemplo Montafio refiere algunos de#s®s en que se produce

la doble imposicién econdmica:

a) El doble gravamen sobre dividendos (gravamerocsmgiedad y gravamen
como persona fisica. Ref. Art.39 LRTI)
b) La doble imposicion intersocietaria (La sociedadribuye dividendos a una

persona juridica); y,

8C. MONTANO. (2006) Manual de Derecho Tributario InternacionalQuito. Corporacién Editora
Nacional. 1ra. ed. p. 119
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c) La doble imposicion economica que nace de laste$ fiscales en

operaciones entre sociedades relacionadas

b) La doble impaosicion juridica

A diferencia de la anterior, en esta se producemmdeera simultanea las
circunstancias referidas anteriormente, en otromit®s, corresponde a la

figura tipica de la doble imposicion.

El Comité de Asuntos Fiscales de la OCDE, defirsta fenomeno como el
resultado de que dos 0 mas estados sometan a aifposn mismo concepto
de renta obtenida por un mismo sujeto, por idéstaimilares impuestos, y

en igual periodo.

1.8.3. Efectos de la doble imposiciéon

“Rivas y Marquez describen como efectos derivadodaddoble imposicion

internacional a:

a) La existencia de una carga fiscal inequitatolars el inversor extranjero, ya
gue las rentas del mismo seran gravadas en masadsportunidad,;

b) El freno al desarrollo econémico y en particukarlas inversiones
extranjeras, convirtiéendose el factor fiscal erstébulo al libre flujo de

capitales entre los estados;
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c) El incremento de operaciones intermedias reddiza través de estados que
revistan el caracter de paraisos tributarios, ¢dmele reducir la imposicion
global total;
d) La pérdida de neutralidad y eficiencia de laosipidon internacional en la

localizacién de los factores de produccidh”.

1.8.4. Convenios para evitar la doble imposicion

Para entender el alcance de los denominados Carsvdai Doble Imposicion
(CDI) es necesario enmarcarlos en la categoria rglerde “Tratados

Internacionales” a la que pertenecen.

Al respecto, Lopez Bassols define al tratado comn:acuerdo internacional
celebrado por escrito entre Estados y regido patestcho internacional ya
conste en un instrumento Unico, 0 en dos 0 masumsntos conexos y

cualquiera que sea su denominacién particular”

Por su parte César Montafio manifiesta que “Losadt son acuerdos
suscritos entre los diferentes estados o0 entre slgstos del derecho
internacional, que estan encaminados o que tiemenfymcion regular su
reciproco proceder. En principio las normas derktsados solamente vinculan

a los signatarios o a los que se adhieran a effos”.

2 N. CHAMPAGNALE, S. CATINOT, G. PARRONDO, A. JAVIER2000). Op. Cit. p. 21
30 c. MONTARO. (2006). Op. Citp. 119
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Para que exista un tratado, se necesita, que eldacgea celebrado, en primer
lugar, entre sujetos del Derecho Internacional, rasipueden considerarse
tratados los acuerdos entre estados y personasufaes o juridicas que

pertenecen a diferentes estados, o0 entre estgmgismos multilaterales.

Los dos modelos de convenio mas utilizados entlzahdad son el elaborado
por la Organizacion de Naciones Unidas (ONU) y klberado por la

Organizacion de Cooperacion y Desarrollo EconOm{@LCDE). Ambos

modelos reconocen a los estados suscriptores ethiede gravar tanto en el
pais donde se ubica la fuente generadora de la cemo en el pais donde se
encuentre la residencia del sujeto que la obtuuo.e8bargo, en el modelo
OCDE se pone mayor énfasis al criterio de Resideadiiferencia del de la

ONU que se inclina por el de fuente.

En principio, las razones que se expusieron coustificacion para la
adopcion de estos CDI's fueron la necesidad deepigvpor un lado, la
tributaciéon de un ingreso por dos o mas estadoslddmposicion) y por el

otro, la evasion fiscal, mediante un esfuerzo swgm@nal coordinado.

Tanto el modelo OCDE como el modelo ONU proponatattos bilaterales
para evitar la doble tributacion, sin embargo, ti@mtse han suscrito en el
mundo tratados multilaterales con el mismo propéshal es el caso del
modelo del Pacto Andino (hoy Comunidad Andina deidizes) de 1971 que
en su momento fue adoptado por los estados mientgodicha alianza

(Bolivia, Chile, Ecuador, Colombia, Pera y Venea)gl De igual manera
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existen acuerdos multilaterales vigentes a la fedoano por ejemplo la
Convencion Nordica sobre Ingresos y Capital a |l& @@ suscribieron
Dinamarca, Finlandia, Islandia, Noruega y Suecianats de las Islas Faroe
mas recientemente, e igualmente la Decision 578ad€omision de la
Comunidad Andina que contiene el Régimen pararefatBoble Tributacion

y Prevenir la Evasion Fiscal firmada en Lima ekdnthyo de 2004.

1.8.4.1. Convenios suscritos por Ecuador para evitéa doble imposicion

Ademas de la Decision 578 para evitar la Doble sigon en la
Comunidad Andina, el Ecuador ha suscrito los sige® Convenios

Bilaterales de Doble Imposicion:

v' Alemania (Registro Oficial No. 493 de 5 de agostd 886)

v Bélgica (Registro Oficial No. 312 de 13 de abril20®4)

v’ Brasil (Registro Oficial No. 865 de 2 de febrerol@88).

v/ Canada (Registro Oficial No. 484 de 31 de dicienuder@001).

v Chile (Registro Oficial No. 189 de 14 de diciembdes2003)

v' Espafia (Registro Oficial No. 253 de 13 de agosttoda)



36

v Francia (Registro Oficial No. 34 de 25 de septientd® 1992)

v’ ltalia (Registro Oficial No. 407 de 30 de marzol®90)

v' México (Ratificacion del Convenio en el Registroidizii No.
201 de 10 de noviembre de 2000 y la publicaciorteddb en el

Registro Oficial No. 281 de 9 de marzo de 2001)

v Rumania (Registro Oficial No. 785 de 20 de septiemie

1995)

v' Suiza (Texto Original en el Registro Oficial No.878e 25 de
septiembre de 1995 y Protocolo en el Registro @lfidio. 178

de 5 de octubre de 2000).

Adicionalmente tiene suscritos:

v' Convenio entre el Gobierno de la Republica del Houy el
Gobierno de la Republica Argentina para evitar lablp
Imposicién en relacibn con el Transporte Aéreo (Rey

Oficial No. 235 de 4 de mayo de 1982)

v' Convencién Multilateral tendiente a evitar la Dobigosicion
de las regalias por Derechos de Autor (Registroi®@fiNo. 565

de 10 de noviembre de 1994)



37
Finalmente, es necesario sefialar que los Convparasevitar la Doble
Imposicidn, pueden convertirse en mecanismos idpaoa combatir
la elusion y evasion tributaria internacional, rapor la que, tanto en
los comentarios como en el contenido de los coogehilaterales, va
tomado fuerza la introduccién de disposiciones buomten figuras

como el “Treaty Shopping” y la Subcapitalizaciéntre otros®*

1.9.OPERACIONES CON JURISDICCIONES DE BAJA O NULA TRIBU TACION

Por paraiso fiscal se entiende “el territorio calstque se caracteriza por una escasa o
nula tributacion a que someten a determinada ofkseransacciones, ventas a

determinadas personas o entidades que alli enanenircobertura o amparo”.

Otro de los aspectos a tener en cuenta es qugazldonde se encuentran localizados
este tipo de paises, por lo general beneficiadasuoc@a posicion geografica central

respecto al continente o a la region donde se ubica

El Diccionario de Administracion y Finanzas de J.Roosemberg define a los
Paraisos Fiscales como “Paises con leyes fiscaleg favorables para el
establecimiento de la residencia legal de las passfisicas o juridicas que quieren

pagar menos impuestos”.

%1 Cabe mencionar que estos convenios buscan saér ewvilisminuir la doble tributacion tanto de Imgige
a la Renta como del impuesto al patrimonio
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En 1998 cuando la OCDE especifica los criterios debe reunir un pais o territorio

para que sea calificado como paraiso fiécal

a) Ausencia de impuestos 0 impuestos meramenteinates para las rentas
generadas por las actividades econénifcas

b) Carencia de intercambio efectivo de informacean base a una legislacion y
practicas administrativas que permite a las empregaarticulares beneficiarse
de normas basadas en el secreto frente a la fiacaln de las autoridades, que
impiden el intercambio de informacion de sus cbuoientes con otros paises.

C) La falta de transparencia en la aplicacionlade normas administrativas o
legislativas”.

d) La no exigencia de actividad real a parti®@gao a empresas domiciliadas en esa
jurisdiccion fiscal, por el hecho de que soOlo qememtraer inversiones que

acuden a esos lugares por razones simplementeatiasr.

Actualmente, la definicion de paraiso fiscal, esté ligada a su grado de cooperacion

que a su régimen tributario.

Principalmente, los paraisos fiscales son utilizsgolor personas naturales que poseen

un gran capital y no desean pagar impuestos sabrenta del mismo, y personas

%2 En aplicacion estos criterios, la OCDE publicé érnnéorme del afio 2000 una lista con 35 paises o
territorios identificados como paraisos fiscalelguaos de ellos dependientes de Estados de la Union
Europea (Andorra, Gibraltar, Ménaco, Liechtenstéata de Jersey, Isla de Man, Islas Marshall, Nauru
Liberia, Vanuatu, Islas Caiman, etc.), aunque laJQidne censados hasta un total de 74 territorios

% Este seria el caso de Gibraltar, territorio dgri&n Europea, en el que no existe el IVA, impuesto
europeo.

% Criterio que se sigue en Liechtenstein con el emde cuentas bancarias secretas.

% Asi, en el territorio de Gibraltar aparecen regiséis 28.000 empresas segun datos publicados en “The
Gardian”.
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juridicas que a través de compafias anOnimas offsdesean hacer negocios y

disminuir o eliminar la carga fiscal.

Estos territorios reciben un capital que buscadaima rentabilidad al amparo de una

serie de factores que les caracterizan:

v' Su existencia es real, no ficticia, con vias desjparte y de comunicacion bien
desarrolladas, con un régimen politico estable aaatlws en muchas ocasiones

por los propios Estados a los que estan vinculadieslos que son vecinos.

v' Gozan de plena estabilidad econémica y usan unaaacfuerte (divisa) para

garantizar las transacciones que realizan.

v' Disponen de una sélida estructura social, econéynjeedica, que requiere de

los servicios indispensables de buenos profesismagecializados.

v' Poseen un régimen tributario particular para nadeeses que contemple
beneficios o ventajas tributarias que excluya erplio implicitamente a los

residentes.

v Respetan el secreto bancario, financiero y conlerdan los sujetos
beneficiarios de su régimen tributario nulo o bajo, pudiendo operar en el

mercado domeéstico de dicho pais o territorio

v" Ausencia de una politica de control de cambios
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v' Falta o ineficacia de los tratados de cooperaciditial entre los Estados.

v' Cobertura legal para emplear muchas férmulas cenregucir la carga fiscal
tanto de personas fisicas como juridicas, comaedosbios de residencia, las

sociedades conductoras, holdings, testaferrosgdades fiduciarias, etc.

v' Los principales agentes activos a los que se disigeactividad son: las
multinacionales, organizaciones que blanquean Berdi procedente del

crimen, partidos politicos, grandes fortunas deodegtas, artistas, etc.

En realidad se trata de creaciones ficticias dg#ises mas desarrollados, asentadas
sobre todo en figuras juridicas sofisticadas yanpdejas estructuras de gestion como
las anteriormente sefialadas, enclaves financierwgepgiados que se benefician
directamente del amparo politico de respetableadBst de Derecho, como los
EE.UU., Francia, Reino Unido que ante todo les asegla estabilidad politica que

necesitan como maxima garantia de su estabilidaddiera.

En consideracion a lo que mencionan los organisintsrnacionales para la
regulacion de actividades economicas, el Servieicetitas Internas, como entidad de
control fiscal local, ha emitido la resolucion NAC-DGER2008-0182 sobre los
paraisos fiscales publicada en el registro ofisial284, del jueves 28 de febrero de

2008, en el que detallan varios puntos de int&gsecto a paraisos fiscales.

Se establece una definicion de paraiso fiscal ynmexges fiscales preferentes:

Se consideran paraisos fiscales a aquellos tépstor Estados que se caracterizan
por la escasa o nula tributacién a que someteneandi@adas personas o entidades
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gue, en dichas jurisdicciones, encuentran su amfaed amparo. Adicionalmente,
seran considerados regimenes fiscales prefererdgadlos territorios y Estados,
gue tienen un sistema fiscal general, pero que\a&eswfrecen beneficios fiscales
para atraer rentas de no resideries

Para el concepto mencionado, se incluyen paramearascaracterizar paraiso fiscal y

regimenes fiscales preferentes:

Parametros para caracterizar a Paraisos Fiscales:

v Nula o baja imposicion.

v' Carencia de intercambio efectivo de informacion.

v" Requerimientos minimos para la instalaciéon de dacies y ausencia de
actividades sustanciales.

Parametros para caracterizar regimenes fiscales pierentes:

v Paises o territorios donde exista un régimen tifwtparticular para no
residentes que contemple beneficios o ventajastémitas que excluya explicita
o implicitamente a residentes.

v’ Paises o territorios que se publiciten a si mismeg, perciba que se publicitan
a si mismos, como un pais o territorio a ser ugamono residentes para
escapar del gravamen de su pais de residencia.

v/ Paises que no estén dispuestos a brindar informad® los sujetos
beneficiados con gravamen nulo o b¥jo.

En el documento mencionado, se describen todoglg cao de los paises que son

considerados como paraisos fiscales para efedtasaios en territorio ecuatoriano.

Adicionalmente, en la misma resolucién del S.RIm&nciona lo siguiente, respecto a

los paraisos fiscales:

% N° NAC-DGER2008-0182 sobre los paraisos fiscalésigada en el registro oficial N° 284, del jue2&s
de febrero de 2008
%" Ibidem.
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Sin perjuicio de lo sefialado en el articulo antege consideraran paraisos fiscales,
incluidos, en su caso, dominios, jurisdiccionestittgios, Estados asociados o
regimenes fiscales preferenciales, aquellos doadeda del Impuesto sobre la

Renta o impuestos de naturaleza idéntica o anasegajnferior a un sesenta por

ciento (60%) a la que corresponda en el Ecuadoresials rentas de la misma
naturaleza de conformidad con la Ley de Régimehufario Interno™®

En este punto es importante mencionar que de axuerque establece el Cbdigo
Organico de la Produccion, publicado en el RegiSticial 351, del 29 de diciembre
de 2010, en sus disposiciones Reformatorias quaata de 2011, se reduce la tarifa
del Impuesto a la Renta de Sociedades de formaqwiog. Es asi que modifica el
articulo 37 de la Ley Organica de Régimen tribotdnterno, quedando en los
siguientes términos: Durante el ejercicio fiscal ROa tarifa impositiva sera del 24%.
Durante el ejercicio fiscal 2012, la tarifa impositsera del 23%. A partir del ejercicio

fiscal 2013, en adelante, la tarifa impositiva seh22%"

1.10. NECESIDAD DE INCORPORAR NORMAS SOBRE PRECIOS DE

TRANSFERENCIA EN LA LEGISLACION INTERNA

Dentro de los objetivos principales de incorporagutaciones sobre precios de

transferencia dentro de la legislacion estan igpsisntes:

v" Presentar declaraciones; facilitar a los funciasariautorizados las
inspecciones o verificaciones, tendientes al cbrtra la determinacion del
tributo; exhibir a los funcionarios respectivoss ldeclaraciones, informes,
libros y documentos relacionados con los hechosrgdores de obligaciones

tributarias y formular las aclaraciones que lesdnesolicitadas.

%8 |bidem.
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v" Obligar a las entidades del sector publico, lasesacles, las organizaciones
privadas y las personas naturales a proporcioteaAdministracion Tributaria
toda la informacion que requiere para el cumplitwede sus labores de

determinacion, recaudacion y control tributario.

v' Eliminar diversos mecanismos utilizados por emmeskentro del derecho
tributario internacional, para transferir beneficen forma encubierta, hechos
gue han sido estudiados por la Organizacion paGotgperacion y Desarrollo
Econdmico, en atencion a que la manipulacion epiesios afecta la correcta

determinacion de los beneficios tributables.

Las regulaciones en materia de precios de tramsfiereen el Ecuador inician con
modificaciones del Cédigo Tributario, sustituidor b Art. No. 4 de la Ley 99-24
(Suplemento del Registro Oficial No. 181, del 30adbeil de 1999), mediante la cual
se faculta a la administracion tributaria para laglos precios de transferencia de
bienes o servicios para efectos tributarios, deté¢rda determinacion directa, cuando
las ventas se hagan bajo el costo o cuando lagtagmmes y exportaciones de bienes

0 servicios se hagan a precios inferiores a laneleado.

Al 31 de diciembre de 2004 el Estado Ecuatorianttaaés de su presidente Lucio
Gutiérrez, emitio el decreto ejecutivo N° 2430, Im#unlo en el Registro Oficial 494,
en donde se realiza una de las reformas mas inpestaque ha sufrido la Ley
Orgénica de Régimen Tributario Interno, en dondepla@tea por primera vez la

incidencia del principio de plena competenciagaés de parametros como:
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v Definir cuando se configura partes relacionadasowacion.

v' Establecer que los precios pactados en las transasc econdmicas
mantenidas entre compafiias vinculadas deben refigga fueron pactadas
bajo el principio de “Plena Competencia”. En casotrario; es decir, cuando
dichos precios no cumplen con los mencionados fine#os, faculta a la
Administracion para realizar ajustes en los predm#os bienes y servicios que
se venden a los consumidores individuales 0 emgresgue sean usados para

la produccion; o necesarios para la prestaciorenecsos.

v Establecer los criterios de comparabilidad.

v Definir los métodos de aplicacion del principioglena competencia.

Este hecho fue suscitado con el proposito de retadabperaciones de las Compaiiias
extranjeras residentes en el Ecuador que usualmenieen de forma directa la
distribucion de las utilidades desde su casa mdélizxterior, que en muchos de los
casos son desviadas hacia paises con menos ingposistal, dejando de pagar
impuestos sobre aquellos ingresos generados erd&cuwhsminuyendo de tal forma

el ingreso fiscal.

A partir de esta reforma en la Legislacién regutadie estas operaciones dentro de

Territorio Ecuatoriano, se ha establecido un siatelm control a través del cual se
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busca reducir la evasion fiscal y a su vez evitarcbmpetencia desleal entre

comerciantes.

1.11. NORMATIVA LEGAL APLICADA AL MANEJO DE PRECIOS DE

TRANSFERENCIA

Las regulaciones en materia de precios de tramgfieren el Ecuador inician con la
modificacion al articulo No. 91 del Codigo Tributarsustituido por el Art. No. 4 de la
Ley 99-24 (Suplemento del Registro Oficial No. 18kl 30 de abril de 1999),
mediante la cual se faculta a la administracidoutdria para regular los precios de
transferencia de bienes o servicios para efedtmstdrios, dentro de la determinacion
directa, cuando las ventas se hagan bajo el costoando las importaciones y

exportaciones de bienes o servicios se hagan mglateriores a los de mercado.

Con la publicacion del Decreto Ejecutivo No. 24@uplemento del Registro Oficial
No. 494 del 31 de diciembre del 2004), se modiéicReglamento para la Aplicacion
de la Ley de Régimen Tributario Interno, dondenseriporan los aspectos sustanciales
que permiten realizar los controles en materia Gips de transferencia Para la
aplicacion de las normas reglamentarias el SeruleioRentas Internas, emitié las
Resoluciones de caracter general No. NAC-DGER2@®-§ NAC-DGER2005-0641
publicadas en el Registro Oficial No. 188 del 1&dero del 2006, mediante las cuales

se establecen:

v El contenido del Anexos e Informe Integral de Ryecle Transferencia
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v' Los parametros para determinar la mediana y ebrdeglena competencia

A partir de Abril del 2007, el Servicio de Rentaternas mediante reforma, incorpora
formalmente el Area de Fiscalidad Internacionalyocobjetivo fundamental es el
control de operaciones internacionales en temasoc@nta mundial, renta de no
residentes con o sin establecimiento permanergeigsrde transferencia, convenios de

doble tributacion y de manera general la planeaftsgal internacional.

En referencia a las disposiciones de la ResoludidnNAC-DGER2008-0464 del 11

de abril del 2008, publicada en el Registro Ofitlal 324 de 25 de abril del 2008, los
anexos e informes de precios de transferenciaatdei@ps fiscales anteriores al 2007
que se presenten a partir de la vigencia de la iomgta resolucion, deberan regirse

por lo establecido en la misma.

En este sentido, los contribuyentes del impuedtoranta, por los ejercicios fiscales
2005 y 2006, que hayan efectuado operaciones atespalacionadas domiciliadas en
el exterior, dentro de un mismo periodo fiscal ennoonto acumulado superior a
trescientos mil délares de los Estados Unidos dérfa (US $300.000,00), deberan
presentar al Servicio de Rentas Internas el anegbiryforme integral de precios de
transferencia, considerando los requisitos y eiod@ma establecidos en la Resolucion

No. NAC-DGER2008-0464 de 11 de abril del 2008.

En el 2008, con la reforma tributaria integral (ldeyEquidad Tributaria), se realizaron

cambios inherentes a la tematica de precios dsfé@mcia:
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v' Segun Resoluciéon del Servicio de Rentas InternasN&-DGER2008-0464
publicada en el Registro Oficial No. 324 del 25atbeil del 2008, se modificd
los montos, y se establecio el contenido del Angxtel Informe Integral de

Precios de Transferencia.

v' Se eleva a rango de ley el Principio de Plena Ctanpi.

v' Se eleva a rango de ley la facultad de determipsstes en precios de

transferencia.

v' Se establecen sanciones de hasta 15.000 délamedapao presentaciéon o la

presentacion con errores de los informes.

v' Se establece la posibilidad de presentacién deultasspara establecer si la

metodologia a aplicar en precios de transfererxcia adecuada (APAS).

v' La legislacién ecuatoriana en materia de preciodraesferencia sigue los
lineamientos de la OCDE, tanto en el la definicael principio de plena
competencia, los criterios de comparabilidad yro&todos aplicables a este
principio. Adicionalmente a ello a través de la Légy Equidad también se
incluye la prelacion de métodos y la posibilidad ateierdos anticipados de

precios.

En Mayo del 2009, segun Resoluciéon No. NAC-DGERC&(Q0286 del Servicio de

Rentas Internas, publicada en el Registro Oficial 385 del 7 de mayo del 2009, se
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reforma la Resolucion NAC-DGER2008-0464 (Registfi@ No. 324,del 25 de abril
del 2008), que expidi6 el “Contenido del anexo Yyidéorme integral de precios de
transferencia”; reemplazando en toda la resoluddmde diga “Anexo de Precios de
Transferencia” por “Anexo de Operaciones con Par&dacionadas”, ademas, se

establece modifica varios de los articulos de restalucion, por los siguientes incisos:

Art. 2.- Sustituir el primer inciso del Art. 1 de la ResafucN°® NAC-DGER2008-
0464, publicada en el Registro Oficial N° 324 d&l d& abril del 2008, por lo
siguiente:

Los contribuyentes del Impuesto a la Renta querhajectuado operaciones con
partes relacionadas domiciliadas en el exterianfrdede un mismo periodo fiscal
en un monto acumulado superior a tres millonesdli@rels de los Estados Unidos
de América (USD 3.000.000,00), deberan present8enlicio de Rentas Internas
el Anexo de Operaciones con Partes Relacionadas.

Art. 3.- A continuacion del primer inciso del Art. 1 de l&9lucion N° NAC-
DGER2008-0464, publicada en el Registro Oficial3R4 del 25 de abril del 2008,
afiadense los siguientes incisos:

De igual manera deberan presentar el indicado aagiellos contribuyentes que

habiendo efectuado operaciones con partes rela@srdomiciliadas en el exterior,

dentro de un mismo periodo fiscal, por un montaradado comprendido entre

USD 1.000.000,00 a USD 3.000.000,00 y cuya proparciel total operaciones

con partes relacionadas del exterior sobre el tt#ahgresos, de acuerdo con los
casilleros correspondientes del formulario 10linkguesto a la renta, sea superior
al 50%.

Aquellos contribuyentes que hayan efectuado opmmasi con partes relacionadas
domiciliadas en el exterior, dentro de un mismoiquer fiscal en un monto

acumulado superior a los cinco millones de dol@sSD 5.000.000,00) deberan
presentar adicionalmente al Anexo, el Informe Irdkgde Precios de

Transferencid®

En esta misma resolucion se incluye un parrafo hggrciona lo siguiente:

% Resolucion No. NAC-DGERCGC09-00286 del Servicio Rlentas Internas, publicada en el Registro
Oficial No. 585 del 7 de mayo del 2009.
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La obligacion de presentacion del anexo e inforregus los requerimientos
establecidos en la Resolucion N° NAC-DGER2008-046d, limita en forma
alguna a que la Administracion, en sus procesosonérol, solicite a cualquier
contribuyente por cualquier monto y por cualquipo tde operacion o transaccion
con partes relacionadas, la informacién que eliSerde Rentas Internas considere

necesaria para establecer si en los precios pactadodichas transacciones
corresponde el principio de plena competefitia.

Al afio 2010 los lineamientos para la regulaciopr@eios de transferencia dentro de la
Ley Organica de Régimen Tributario Interno se entraa en los articulos siguientes:
v Art. 4.- Partes Relacionadas.
v Art. 15.- Precios de Transferencia, Principio denpl competencia, Criterios de
comparabilidad.
v Art. 22.- Operaciones con partes relacionadas.

v Art. 23.- Determinacioén por la administracion.

En el Reglamento Ley Orgénica de Régimen Tributbrierno se encuentran en los
articulos siguientes:

v Art. 4.- Partes Relacionadas.

v Art. 84.- Presentacion de Informacion de operacammm partes relacionadas.

v Art. 85.- Métodos para aplicar el principio de @emompetencia

v Art. 86.- Prelacion de métodos

v' Art. 87.- Rango de plena competencia

v Art. 88.- Solicitar a la Administracion Tributarpie determine la valoracion de

las operaciones efectuadas entre partes vinculadas.
v Art. 89.- Referencia Técnica en Materia de Predm3ransferencia

v Art. 90.- Utilizacién de comparables secretos

40 |bidem.
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v Art. 91.- Reserva de Informacion

La legislacién ecuatoriana en materia de precidsashsferencia sigue los lineamientos
de la OCDE, y el Grupo de Accion Financiera Imdeional-GAFI tanto en la

definicion del principio de plena competencia, twgerios de comparabilidad y los
meétodos aplicables a este principio. Adicionalmeatello a través de la Ley de
Equidad también se incluye la prelacion de meétodogposibilidad de acuerdos

anticipados de precios.



CAPITULO 2 — METODOS PARA LA APLICACION DE PRECIOS DE
TRANSFERENCIA

2.1. DESCRIPCION DE LOS METODOS

En esta seccidén se describen los métodos paramilederlos precios de
transferencia y verificar si reinen las relaciocemerciales o financieras
entre empresas asociadas siendo compatibles cgmineipio de plena
competencia. Cabe mencionar que no existe métogloegulte Gtil en todas
las circunstancias, pero aun asi, la aplicabildiadbs diversos métodos no

debe ser desestimada.

Para esta seccién, la informacion reflejada respactos métodos para
establecer el principio de Plena Competencia, ltlmtemados del Informe
de “Directrices Aplicables en Materia de Precios T&nsferencia a

Empresas Multinacionales y Administraciones Tribiag*.

Dicho documento establece dos grupos de métodss:Tiadicionales,
basados en las operaciones que se utilizan pacarael principio de libre
competencia y Otros Métodos, que se aplican cuaodo métodos
tradicionales de la operacion no resultan adecuadss aplican solos o,
excepcionalmente, cuando su aplicacion no es @osiblentro del primer

grupo se encuentran: Método del precio libre coatgar el Método del

1 Cfr. MODELO OCDE (1995). Op. Cit. Capitulo Il yiII
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precio de Reventa y el Método del Costo AdicionaBo. el segundo grupo

se incluyen el resto de métodos aplicabfes.

Para efectos de explicacion sobre los métodososugtanalisis, se los

revisara de forma general, sin| considerar dichagaciones.

Algunas consideraciones sobre los métodos y lasacjpmes entre

relacionadas:

El camino mas directo para determinar si las comés establecidas o
impuestas entre dos empresas asociadas respondEs ae plena
competencia consiste en comparar los precios fbbsr en operaciones
vinculadas entre esas dos empresas asociadasscpretos facturados en

operaciones comparables entre dos empresas indepiesd

Esta via es la mas directa porque cualquier diéggeen el precio de una
operacion vinculada respecto del precio de unaagp®r no vinculada
comparable puede ser directamente imputable @lasones comerciales y
financieras establecidas o impuestas entre las epresas; y las
condiciones de plena competencia pueden estaldecdirectamente
sustituyendo el precio de la operacion vinculada eb precio de la
operacion no vinculada comparable. Sin embargo, siempre se
encontraran operaciones comparables que permitsalacion tan directa,

de tal forma que a veces sera necesario compam@s wtdicios menos

“2 Ibidem. Capitulo Il y Il
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claros (como los margenes brutos, derivados deaojoeres vinculadas y de
operaciones no vinculadas) para determinar si deliciones entre dos

empresas asociadas responden a las de plena conipete

Los métodos que se estudiaran a continuacion sosidaientes:

v' Método del precio comparable no controlado
v' Método del precio de reventa

v' Método del Costo Adicionado

v' Método de Particién de Utilidades

v' Método Residual de Distribucion de Utilidades

v' Método de Margenes Transaccionales de Utilidad &ypanal

2.1.1. Método del precio comparable no controlado

Llamado también Método del Precio libre Comparablegual de acuerdo
con La OCDE, en sus directrices establece lo aagetie

Consiste en comparar el precio facturado por a&tigo servicios
transmitidos en una operacion vinculada, con etipréacturado por
activos o servicios transmitidos en una operacionvimculada en
circunstancias comparables. Si hay diferenciasedos dos precios,
esto puede indicar que las condiciones de lasioeles comerciales y
financieras de las empresas asociadas no respandsrtondiciones de
plena competencia y que el precio de la operaciboulada tal vez

tenga que ser sustituido por el precio de la opmaw vinculada™®

Una operacion no vinculada es comparable a unacipervinculada (esto

es, se trata de una operacion no vinculada comparabfin de aplicar el

*3 |bidem. Parrafo 2.9.



54
meétodo del precio libre comparable, si se cumpkedalas dos condiciones

siguientes:

v" Ninguna de las diferencias (si las hay) entraltzsoperaciones que se
comparan o entre las dos empresas involucradasasnoperaciones es

susceptible de influir materialmente en el pre@blidbre mercado.

v' Pueden realizarse ajustes suficientemente prec@oe para eliminar
los importantes efectos de esas diferencias. Cuasedo posible
encontrar operaciones no vinculadas comparables¢teddo del precio
libre comparable es el camino mas directo y figidea aplicar el
principio de plena competencia. En consecuenciaaks casos este

método es preferible a los demas.

Puede resultar dificil encontrar una operacion eentftos empresas
independientes suficientemente parecida a una @parainculada como
para que no existan diferencias que tengan uncefegtortante sobre el
precio. Por ejemplo, una diferencia menor en Ilds/@s transmitidos en
operaciones vinculadas y en operaciones no vinaslgbdria afectar al
precio, aunque la naturaleza de las actividadesemmates emprendidas
pueda asemejarse lo suficiente como para generarsglo margen global

de beneficio. Si tal es el caso, seréd oportunaipea@justes.

Cuando existen diferencias entre la operacion \adeuy la no vinculada o

entre las dos empresas que efectian tales opezacisera dificil



55

determinar unos ajustes suficientemente preciselijminen los efectos de
esas diferencias sobre el precio. Las dificultages surgen al intentar
realizar dichos ajustes precisos no deberian llewar descartar
automaticamente la posible aplicacion del métodd piecio libre

comparable. Razones practicas llevarian a un eafogas flexible para
permitir la utilizacion del método del precio libreomparable,

complementado si fuese necesario por otros méta@gwepiados que
deberian ser valorados segun su precision relgfigarequieren todos los
esfuerzos posibles para ajustar los datos de tatafoque puedan ser
utilizados apropiadamente en el método del prebre comparable. Como
sucede con cualquier otro método, la fiabilidachtred del método del
precio libre comparable esta condicionada poraid@ide precision con que

puedan realizarse los ajustes para lograr la cabpiaiad.

2.1.1.1. Ejemplos de aplicacion del método del pieccomparable no

controlado™*

Los siguientes ejemplos ilustran la aplicacion método del precio
libre comparable, incluyendo situaciones en las puede resultar
necesario realizar ajustes en las operaciones nouladas para

hacerlas comparables.

% Cfr. MODELO OCDE (1995) Op. Cit, Capitulo II. Pafo 2.11, 2.12 y 2.13.
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El método del precio libre comparable es especitienable cuando
una empresa independiente vende el mismo produetees vendido

entre dos empresas asociadas:

Por ejemplo, una empresa independiente vende grd@osafé de
Colombia sin marca, de clase, calidad y en cantganlares a los
vendidos entre dos empresas asociadas, suponieledia @peracion
vinculada y la no vinculada tienen lugar mas o meab mismo
tiempo, en la misma fase del proceso de producaéhcanal de
distribucion y en condiciones similares. Si la @nioperacion
independiente de referencia tenia por objeto grdeosafé de Brasil
sin marca, seria necesario averiguar si la difésesic los granos de
café afecta materialmente al precio. Por ejempbeda preguntarse
si la procedencia de los granos de café implica pm@a o un
descuento en el mercado libre. Esta informaciopusgle obtener en
el mercado de materias primas o0 se puede dedulbsgeecios entre
comerciantes. Si esta diferencia tiene un impaetafécto sobre el
precio seria apropiado practicar ajustes. Si npusgle efectuar un
ajuste suficientemente preciso se reducira laliittal de este método,
pudiendo plantearse la necesidad de combinar eddméton otros

menos directos o de utilizar estos ultimos en garlu

Un ejemplo ilustrativo donde se requieren ajustesdp darse cuando
las circunstancias que rodean las ventas de emspeesziadas e

independientes son idénticas salvo que el preciovatda de la
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operacion vinculada sea un precio de entrega yeeVahta de la
operacion no vinculada sea un precio de fabriegn¢ a bordo). Las
diferencias en las condiciones del transporte ysdglro tienen, con
caracter general, un efecto definido y suficientet@euantificable en
el precio. Por tanto, se deben efectuar ajustespdadio por la
diferencia en las condiciones de la entrega pa@rdaar el precio

de las ventas en el mercado libre.

En otro ejemplo, supongamos que un contribuyentade/el.000
toneladas de un producto a $ 80 por tonelada @&nmpaesa asociada
de su grupo multinacional y, al mismo tiempo, 508etadas del
mismo producto a $ 100 por tonelada a una emppnelegpendiente.
Este caso exige valorar si las diferencias en keinven de las ventas
deberian dar lugar a un ajuste del precio de easmstia. EI| mercado
relevante deberia investigarse, analizando operesiale productos
similares para conocer los descuentos habitualesuecion del

volumen suministrado.

Dificultades en la aplicacion del método

La principal dificultad en la aplicacion de estetod® es lograr

reconocer a una transaccion no controlada compacald no exhiba

diferencias con efectos sobre el precio. Adicioradte, algunos de
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los problemas que se pueden presentar en la aphcate este

método, segtin Julian Alwofthson los detallados a continuacion:

a) La dificultad de establecer mercados econdmicamente
comparables si no se trata de productos individables. Por
ejemplo, tratdndose de productos semiacabadosego@mercializan
dentro de un grupo econdémico puede ser dificil etnao comparables

parecidos o similares.

b) En los casos en que el grupo econdmico tenga el des
monopolio y pueda segmentar mercados en difergraéses. En
consecuencia, las estrategias discriminatoriasreleigs conseguiran
diferencias en precios de mercado ente paisesjedaqdo claro que

precios deben aplicarse en estas circunstancias.

C) En la aplicacion de este método, no se considesaaHorros
gue una empresa es capaz de conseguir de acuerdm @structura
interna, pudiendo resultar arbitrarias y limitatéessbuenas técnicas de

administracion y eficiencia.

d) Los grupos econdmicos pueden intentar defraudaa a |
administracion tributaria creando precios, a tragésventas a otras

partes a precios de mercados incorrectos.

4 Julian Alworth.“The finance, Investment and taxation decisions wiultinationals”, Bath, Ed. Brasil
Blacwell Ltd. 1998. Pp. 220-221.
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En el Reglamento de Aplicacion a la Ley Organica Risgimen
Tributario Interno, referente a este método, en asticulo 85,
menciona lo siguiente:

...para efectos de determinar la renta de fuentet@taa
cuando se trate de operaciones de importacion greqidn a
partes relacionadas se considerara, segun el casm mejor
tratamiento una de las siguientes opciones:

a) Operaciones de Importacion y Exportacion.- En lasos
gue tengan por objeto operaciones de importaciéxpprtacion
respecto de las cuales pueda establecerse el mnesioacional
de publico y notorio conocimiento en mercados farsntes,
bolsas de comercio o similares deberan utilizais®od precios
a los fines de la determinacion de la renta netafudate
ecuatoriana, salvo prueba en contrario.

b) Operaciones de Importacion y Exportacion realizadas
través de intermediarios.- Sin perjuicio de lo lelteido en los
parrafos precedentes cuando se trate de exporaci@n
importaciones realizadas con partes relacionadageaqgan por
objeto cualquier producto primario agropecuariocursos
naturales no renovables y en general bienes comaciin
conocida en mercados transparentes, en las queenga un
intermediario internacional que no sea el destiiatfectivo de
la mercaderia, se considerara como mejor métodm ale
determinar la renta de fuente ecuatoriana de lartaqidn, el de
precio comparable no controlado, considerandoseoctaha
efectos de este articulo el valor de la cotizacdéhbien en el
mercado transparente del dia de la carga de l|laanwemia,
cualquiera sea el medio de transporte, sin corsiddrprecio
pactado con el intermediario internacional.

No obstante lo indicado en el parrafo anteriorelsprecio de
cotizacion vigente a la fecha mencionada en el aderc
transparente fuese inferior al precio convenido ceh

intermediario internacional, se tomara este ultemefectos de
valorar la operacion.

Esta opcidn no sera de aplicacion si el contribteyelemuestra
que el intermediario internacional redne conjuntaeelos

siguientes requisitos:

(i) Tener real presencia en el territorio de residercmatar alli
con un establecimiento comercial donde sus nhegoseas
administrados y cumplir con los requisitos legalde
constituciébn e inscripcion y de presentacion deacdest
contables. Los activos, riesgos y funciones asusniplor el
intermediario internacional deben resultar acordeslos
volumenes de operaciones negociados.
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(i) Su actividad principal no debe consistir en remp@svas ni
la intermediacion en la comercializacion de bietesde o hacia
el Ecuador, o con otros miembros del grupo ecordménte

vinculados vy,
(i) Sus operaciones de comercio internacional con otros

integrantes del mismo grupo no podran superar % @6l total

anual de las operaciones concertadas por la intéanmee

extranjera™®

2.1.2. Meétodo del precio de reventa

En el glosario de las Directrices de la OCDE, regpe este método

menciona lo siguiente:

Método de precio de transferencia basado en eigpabcjue se vende
un producto a una empresa independiente previanaeigigrido a una
empresa asociada. Del precio de reventa se restargen del precio
de reventa. El resultado obtenido, una vez dedueidmargen del
precio de reventa, puede considerarse (tras gkgpasa tener en cuenta
otros costes asociados a la adquisicion del prodpctr ejemplo, los
derechos de aduana), como un precio de plena cenuetde la
transmision inicial del activo entre las empresaximdas’

Este método consiste en partir del precio de raveoe se ofrece a un
tercero independiente de la mercaderia comprage &mpresa vinculada
o relacionada, se parte del precio de reventa Ipacaal se selecciona el
margen de reventa habitual, el cual debe incluitotdos gatos de venta
como los demas operativos, como utilidad adecuada @ revendedor de

acuerdo al giro de su negocio. Una vez que seidael precio de reventa

¢ Reglamento de Aplicacion a la Ley Organica de Régi Tributario Interno, (2010) Op. CArt. 85.-
Métodos para aplicar el principio de plena competen
“” MODELO OCDE. (1995). Op. Cit.
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en el margen de reventa, se obtiene el precio geisidion en condiciones

de libre competencia.

Se puede resumir el precio de reventa de la siguiaanera:

CUADRO 3. Resumen del precio de reventa

PA = PR (1 — X%)*®
PRECIO DE MERCADO = Preciode venta pactado ( 1 — Margen de Utilidad Bruta)

Margen de Utilidad Bruta = Utilidad Bruta / Ventas netas

Elaborado por: Estefania Calderén

Para la aplicacion del método del precio de reveeabee cumplir con una de

las dos condiciones siguientes:

Ninguna de las diferencias (si es que existe algusrdre las dos
operaciones que se comparan o entre las dos emmgesa&mprenden esas
operaciones puede influir materialmente en el nrarde reventa en el

mercado libre; o

Se pueden realizar ajustes suficientemente precmo® para eliminar los

efectos sustanciales de esas diferencias.

Aunque en el método del precio de reventa se pupdamitir mayores

diferencias entre los productos, los activos tramdos en una operacion

“8 Op. Cit. Reglamento de Aplicacién a la Ley Orgarde Régimen Tributario Interntirt. 85.- Métodos
para aplicar el principio de plena competencig?2010.
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vinculada deben seguir siendo comparables a lassriridéidos en la
operacion no vinculada. Las diferencias mayoragfgjaran posiblemente
mas en las distintas tareas asumidas por las dosspen la operacion
vinculada y en la no vinculada. Aunque pueda esggiuna menor
comparabilidad en los productos cuando se utilizaéodo del precio de
reventa, los productos con mayor comparabilidaddyren mejores
resultados. Por ejemplo, cuando la operacion erstiéme incluye un
intangible de elevado valor o relativamente Uni@o,similitud de los
productos cobrard mayor importancia y se le debpréstar especial

atencion para garantizar que la comparacion sédaval

Cuando el margen del precio de reventa utilizadelede una empresa
independiente en una operacion comparable, laliladi del método del
precio de reventa puede estar afectada si exifenentias importantes en
la forma en que las empresas asociadas y las indiepées realizan sus

actividades mercantiles.

El método del precio de reventa depende tambiéla demparabilidad de
las funciones desempefadas (dados los activozadiis y los riesgos
asumidos). Puede resultar menos fiable cuando Hesewcias entre las
operaciones vinculadas y la no vinculadas y eaeartes que intervienen
en las operaciones y esas diferencias tienen uctoefgensible en el
indicador utilizado para medir las condiciones d®@a competencia; en este
caso, el margen de reventa realizado. Cuando Bxisléerencias

importantes que afectan a los margenes brutos idbge®n operaciones
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vinculadas y no vinculadas, deberian realizarsstegupara tener en cuenta

esas diferencias.

Es mas facil determinar un margen de reventa amlopicuando el
revendedor no afiade sustancialmente valor al prodEo cambio, puede
ser mas dificil utilizar el método del precio deamta para llegar a un
precio de plena competencia cuando, antes de ta,Jer bienes son objeto
de una nueva transformacién o se incorporan a ogdupto mas complejo

de tal modo que pierden su identidad o se transfiorm

El margen de reventa es mas exacto cuando se baidibtpoco tiempo
después de que el revendedor comprara los biengmt® mas tiempo
transcurre entre la compra inicial y la reventas pdsibilidades hay de que
se deban tener en cuenta otros factores comoriares en el mercado, en

los tipos de cambio, en los costos, etc.

Se podria esperar que el margen de reventa varfaneron de que el
revendedor tenga el derecho exclusivo de revemdebienes en cuestion.
Este tipo de acuerdos se encuentra en operaciones @&s empresas
independientes y puede influir en el margen. Da estnera, este tipo de
derechos exclusivos debe tomarse en consideracion c@alquier

comparacion.

Cuando las précticas contables difieren entre éaampon vinculada y la no

vinculada, se deberian practicar los ajustes mmt@s de los datos
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utilizados para calcular el margen de reventa adBnasegurar que se
manejan los mismos tipos de costos en cada casollpgar al margen

bruto.

2.1.2.1Ejemplos de aplicacién del método del precio de remta*

Los siguientes ejemplos ilustran la aplicacionrdétodo del precio
de reventa, incluyendo situaciones en las que puedealtar
necesario realizar ajustes en las operaciones mculadas para

hacerlas comparables:

Supongamos que hay dos distribuidores vendiendoni@snos
productos en el mismo mercado con el mismo nomtmeeccial. El
distribuidor A garantiza el producto; el distribardB, no. El
distribuidor A no esta incluyendo la garantia coperte de la
estrategia de precios; vende a precios superidegerminando un
margen bruto de beneficio mayor (si no se tienercwenta los
costos de dar un servicio de garantia) que el mluepor el
distribuidor B que vende a un precio inferior. Estaargenes no son
comparables si no se realiza un ajuste para temertuenta esa

diferencia.

Supongamos que se ofrece garantia para todos ¢amkigbos de

forma que es uniforme el precio de la matriz a ilalf El

“9 Ibidem. Capitulo Il. Parrafo 2.29, 2.30 y 2.31.
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distribuidor C asume la funcion de garantia, pel®, hecho, su
proveedor lo compensa con precios inferiores. &riduidor D no
asume la funcion de garantia, sino que ésta esidgepor el
suministrador (los productos se devuelven a fapriia embargo, el
proveedor de D le factura con un precio mas al® ajudistribuidor
C. Si el distribuidor C contabiliza el costo de mgula funcion de
garantia como un costo de los bienes vendidosnesscel ajuste del
margen bruto de beneficio por esta diferencia d@snaatico. Sin
embargo, si los costos de la garantia se contabitbmo gastos de
explotacion, se produce una distorsion en los nm@&ggue debe ser
corregida. ElI razonamiento en este caso seria sjue, asume la
funcidn de garantia por si mismo, su proveedoraiei@usus precios
y, en consecuencia, el margen bruto de beneficld seria mayor.

CUADRO 4. Ejemplo precio de Reventa

PRECIO DE REVENTA PRECIO DE REVENTA

[ 8]
CompafiicB
CompafiaX
CompaficY

COMPARABLE EXTERNO COMPARABLE INTERNO

Elaborado por: Estefania Calderon.

Una sociedad vende un producto a través de distabes
independientes en cinco paises en los que no fikales. Los
distribuidores se limitan a comercializar el pragusin desempenfar

ninguna tarea adicional. La sociedad ha establaandofilial en un
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pais. Por la importancia estratégica de este mercadcreto, la
sociedad exige a su filial que venda solo su primdyoque preste
servicios técnicos a sus clientes. Incluso si tddssilemas factores
y circunstancias son similares, si los margenesguien de empresas
independientes que no estan sujetas a acuerdantiean exclusiva
ni realizan servicios técnicos como los asumidos ladfilial, es
necesario plantearse si deben hacerse algunossapeta lograr la

comparabilidad.

2.1.2.2. Dificultades en la aplicacion del método

De acuerdo con los lineamientos de la OCDE, lacppal dificultad
se encontrara en calcular el margen de preciovdmt@ en los casos
en que antes de la venta, los bienes hayan siéboodbg una nueva
transformacién o se incorporen a un producto mé&spkEjo>°
Carlos Herrero Mallol sefala que esto se debe ahgb#ualmente
no se aprecia con facilidad un calor afiadido pduaaion del
revendedor y sostiene que en un principio, puedenderse que
dicho margen es el que obtiene el propio revendedindo compra

y vende productos similares a empresas indepeesEnt

2.1.3. Método del Costo Adicionado

Respecto al Método del Costo Adicionado o Costaementado, en el

Glosario de las Directrices de la OCDE se menciosgguiente:

%0 Cfr. Ibidem.Capitulo II, parrafo 2.22.
°1 Cfr. MALLOL.(1999). Op. Cit.. p. 90
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Método del precio de transferencia que utilizadostes incurridos por
el proveedor de activos (o0 de servicios) en el mae una operacion
vinculada. Se aflade a estos costes un margen stel iocrementado
apropiado para obtener un beneficio adecuado, dedasunciones
realizadas (teniendo presente los activos utiligagolos riesgos
asumidos) y las condiciones de mercado. Puededsyasse como un
precio de plena competencia de la operacion videulmicial el
resultado obtenido, una vez sumado el margen dé&t aacrementado a
los costes citado¥.
Este método toma como base el costo asumido pempaesa proveedora
de la mercaderia o servicio en una transacciorraadf. A dicho monto,
se le agrega un margen sobre el costo a fin den@bta que seria una
utilidad adecuada de acuerdo con las funcioneiaglals y las condiciones

de mercado, de esa manera, el valor obtenido smsiderado como un

precio adecuado segun el principio de Arm’s Lenght.

Para realizar la comparacién sera necesario torhapoecentaje de
incremento obtenido por la empresa vendedora en op@racion
comparable con una empresa independiente (comparatdrno) o el
ganado por una empresa independiente en una tcarsac un producto
con similares caracteristicas, para lo cual se dehsiderar diferenciar en
el nivel, clase y tipo de costo dependiendo de sedtate, tal es el caso de

los costos directos o indirectos, gatos financietiesgos, entre otros.

De acuerdo con la OCDE, quien manifiesta respelcfguato anterior lo

siguiente:

*2 |bidem. Glosario,p. 30.
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1. Si los gastos reflejan una diferencia funcioftaEldos los activos
utilizados y los riesgos asumidos) que no ha sihada en cuenta al
aplicar el método, puede resultar necesario realizajuste del margen
del coste incrementado.
2. Si los gastos reflejan funciones adicionalestirdeés de las
actividades verificadas por el meétodo, puede rasuhliecesario
determinar remuneraciones independientes parafese®nes. Estas
tltimas pueden consistir, por ejemplo, en prestasale servicios para
las que se podra establecer una remuneracion apgeopAnalogamente,
pueden exigir ajustes particulares los gastos aeols de la estructura
de capital que no responden a acuerdos basaddpremcgio de plena
competencia.
3. Si las diferencias en los gastos de las patesg comparan reflejan
simplemente eficiencias o ineficiencias de las esgs (como seria el
caso, normalmente, para los gastos de supervigiéngrales y
administrativos), no seré necesario realizar ajusée margen brutc>®
Este método parte de los costos en los que incmaesntidad que entrega
bienes o presta ciertos servicios a otra empresallada, sobre tales costos
se aplica un margen, con el objeto de dar bensfmi®cuados teniendo en
cuenta las funciones desarrolladas por la Compdgiacuerdo a expuesto

en esta seccidn, este método resulta adecuads sigloentes casos:

v' Empresas de servicios e industrias en las queeexisisferencia de
productos semi elaborados que no tienen un mereatwior de
venta.

v' Compras a largo plazo

v' Prestacién de servicios como aquellos prestadosagentes o

comisionistas.

>3 MODELO OCDE. (1995). Op. Cit. Capitulo Il — 2.38,31.
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Cabe mencionar que para la eficiente aplicacioestke método es adecuado
considerar circunstancias que pudieran influir @riijacion de un margen
adecuado, como pueden ser el determinar si sedigataonomias de escala

0 estructura de costos.

En relacidon con los costos, sobre los cuales seaadlel margen adicional,
“pueden tomarse los costos historicos directosdedotos de produccion o

incluirse los gastos de administracién y vent4s”.

Se puede resumir el método del costo adicionada siguiente manera:

CUADRO 5. Resumen del Método del Costo Adicionado

PV = C (1 + X%)>°
PRECIO DE VENTA = Costo del Bien ( 1 + Margen del costo Incrementado)

Margen del Costo Incrementado = Utilidad Bruta / Costo de ventas

Elaborado por: Estefania Calderén.

2.1.3.1. Ejemplos de aplicacién del método del precio de remta™®

A continuacién, a través de un ejemplo se expl@aafunciona el

método de Costo Adicionado:

> CAMPAGNALE, (2000). Op. Cit. p. 109.

%> Reglamento de Aplicacién a la Ley Organica de Régi Tributario Interno,(2010). Op. Cit. Art. 85.-
Métodos para aplicar el principio de plena compzagen

% Cfr. MODELO OCDE (1995) Op. Cit. Capitulo Il, Pafo 2.46, 2.47 y 2.48.
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CUADRO 6. Ejemplo del método de costo adicionado

COSTO ADICIONADO
"A" Fabrica de _ Maquinaria
lavadoras T propie
IIBII
fabrica de
secadoras
Filial de "A" ﬂl
vende lavadoras \ Maquinaria el
secadoras Leasing

Elaborado por: Estefania Calderon.

En este ejemplo se observa que tanto “A” como “Bdbrican
productos similares y ambos le venden la filialA&en otro pais,
para lo cual cabe mencionar que si bien la estaictie costos
resulte similar a la de “A” propietaria de susaasiy “B” tenerlos
en leasing, sera necesario ajustar los costos,ekcdim de incluir

dentro de los costos de produccion el valor dedguimaria de “A”.

Otro ejemplo que explica el funcionamiento del rdétalel costo
adicionado es: A es un fabricante nacional de nisces de
relojeria para relojes fabricados en serie. A vesgle producto a su

filial extranjera B. A obtiene un margen bruto ameéficio del 5% en
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su actividad de fabricacion. X, Y y Z son fabriemthacionales
independientes de mecanismos de relojeria panja@sdhbricados en
serie. X, Y y Z venden a compradores extranjerdspendientes. X,
Y y Z realizan margenes brutos de beneficio enastividades de
fabricacion del 3 al 5%. A contabiliza los costas slipervision,
generales y administrativos como gastos de expéwtapor lo cual
éstos no se recogen como costos de los bienes desndSin
embargo, los margenes brutos de beneficio de X,2yrgflejan los
costos de supervision, generales y administratoayso costos de
los bienes vendidos. Por tanto, los margenes bdédseneficio de
X, Y y Z deben ser ajustados para asegurar la eobir en la

contabilizacion.

La sociedad C del pais D es una filial al 100% aledciedad E,
situada en el pais F. En comparacion con el paés [e] pais D los
salarios son muy bajos. La sociedad C monta asadatdelevision a
expensas Yy riesgo de la sociedad E. Esta ultimangima todos los
componentes necesarios, el know-how, etc. La sadiel se
compromete a comprar los productos montados easel @e que los
aparatos de televisidbn no superen un determinads de calidad.
Después de pasar los controles de calidad se elodaparatos de
television, a expensas y riesgo de la sociedad IBs @entros de
distribucion que esta sociedad tiene en diversolsepa Las
funciones de la sociedad C se limitan a la fabiicgaesde el punto

de vista de sus costos. Los riesgos que pudiem@tsopa sociedad C
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derivan de diferencias que eventualmente se pudma@ducir en la
cantidad y calidad acordadas. La base para apicanétodo del
costo incrementado estara compuesta por todosokisscligados a

las actividades de montaje.

La sociedad A de un grupo multinacional acuerdalasociedad B
del mismo grupo realizar una investigacion, prestmtrato, para
esta ultima. La sociedad B soporta los riesgosfréelaso de la
investigacion. Esta sociedad es también propietdeiatodos los
intangibles desarrollados a través de la investigag, por lo tanto,
le corresponden también las perspectivas de losfibEs que se
deriven de las investigaciones. Este es un esquipieo de
aplicacion del método del costo incrementado. Seemeetribuir
todos los costos de la investigacion acordados lpsr partes
asociadas. El costo incrementado adicional puedlejar cuan

innovadora y compleja es la investigacion desaall

Dificultades en la aplicacion del método

A continuacion se detallan las dificultades decapliel método de

Costo Adicionado:

4 La determinacion de los costos, es una dificultadigular,
aunque sin duda una empresa debe cubrir sus cestosin

determinado periodo de tiempo para poder mantanercsvidad,
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éstos pueden no ser determinantes del beneficialejo obtenerse
en un caso concreto en un afo cualquiera, puestéagisociedades
se ven muchas veces obligadas a bajar sus pre@oslap
competencia. Un ejemplo de ellos son las empreges por
incursionar en un nuevo mercado bajan sus prediogetacion
alguna con los cotos de produccion, aqui se puettereiar
claramente que no es posible dar por supuestoeunsfibio sin

observar las circunstancias reales.

4 Para aplicar este método se debe considerar yaaplit
margen comparable a una base de costos compafaiheo sucede
con el méetodo del precio de reventa, el método dstoc
incrementado se basa en la comparacion del margerodto
incrementado obtenido por el proveedor de bienesewvicios
asociado y el obtenido por una o mas empresas endegntes, por
lo tanto deben analizarse las diferencias entre olasraciones
vinculadas y las no vinculadas que tienen efeatosl emporte del
margen para determinar qué ajustes deberian nmeaizan los

margenes correspondientes de las operaciones culadias.

2.1.4. Método de Particion de Utilidades

En el glosario de las Directrices de la OCDE, laaieina comd'Método
del reparto del beneficio’respecto a este método menciona lo siguiente:
Método del beneficio de la operacién que consistadentificar el

beneficio conjunto que se ha de repartir entreelapresas asociadas
como consecuencia de una operacion vinculada (empdgaciones
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vinculadas que se han de agregar en virtud derilosigios del capitulo

), y, a continuacion, en dividir estos beneficiastre las empresas

asociadas, fundandose en un criterio economicametido, que se

aproxime a la division de beneficios que se poldaizer esperado en un

acuerdo concluido en plena competencia y que pbdbarse reflejado

en dicho acuerdo de plena competentia”.
En el documento de la OCDE, hace mencion la wilirade este método
cuando no es factible evaluar de forma separadapasaciones entre
compafias vinculadas. En circunstancias similarespmpafiias
independientes pueden decidir la forma de reabkaeparto de la utilidad
obtenida. Al aplicar este método se procura elmila incidencia que
provocan ciertas condiciones especiales acordadagpoestas sobre los

beneficios entre operaciones con relacionadasydijjauna distribucion de

utilidades que habria sido acordado entre empnedapendientes.

Por lo tanto, este método identifica el beneficie ¢pa de distribuirse entre
las Compafias relacionadas por las diferentes attaimes que pueden
vincularlas. A continuacién se distribuye estaiddifl 0 beneficio entre las
companias relacionadas considerando criterios eticathente validos que
se aproximan al reparto del beneficio que se halpegvisto y reflejado en
un acuerdo en condiciones de plena competencidrdea este proceso de
distribucion, puede dar lugar al “Beneficio Conpihtque es un beneficio
residual que representa el beneficio que no pusidaase facilmente a una
de las partes, como es el beneficio derivado @mgibles de gran valor vy,

en ocasiones, Unicos.

*" Op. Cit. OCDEDirectrices aplicables en materia de precios darisferencia a empresas
multinacionales y administraciones tributariasGlorario, pag. 29 1995.
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En el andlisis para la aplicacion de este métodbaseodido identificar
varias ventajas como por ejemplo que no suele $agdirectamente en
operaciones estrechamente comparables, por lo @uecoaveniente
emplearlo en operaciones que no son identificaldate empresas
independientes. Por lo tanto, este método se nauftekible por cuanto
considera hechos y circunstancias especificossdeolapariias relacionadas
gue no se desarrollan entren empresas indepensl@idevez que mantiene

coherencia con el principio de plena competencia.

Otra ventaja es que al utilizar este método es mprabable que una de las
dos partes de la operacion vinculada obtenga wrtade excepcional e
improbable en términos de beneficios, dado quedis partes de la

operacion son evaluadas.

Este método las empresas asociadas pretenderareobiga division del

beneficio como si se realizaran con operacionesre e@mpresas

independientes, las consideraciones relacionadas aondiciones de las
operaciones vinculadas de las empresas relacignsea mas sencillas
para la administracion tributaria cuando las esgsesujetas al analisis
hayan fijado desde el inicio las condiciones sdasemismas bases que la
independientes. Cuando no ocurre de esta manedaneeesario evaluar las

condiciones en funcion de beneficio efectivo dengpresa.

Para determinar la distribucién del beneficio existlistintos enfoques de

acuerdo a lo que se menciona en el texto de lasioes de la OCDE, los
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mismos que son: Analisis de aportaciones y Anatesgdual, los cuales no
son necesariamente exhaustivos ni mutuamente extks:, En los casos
en los cuales el valor relativo de las aportagopaeda ser medido
directamente, no sera estrictamente necesario laalel valor de las

aportaciones de mercado de cada participante.

Regularmente, la utilidad o beneficio total a dsetribuido en el ambito del
analisis de aportaciones es el beneficio de explotaal aplicarlo de esta
manera, se garantiza que tanto beneficios commgakt una empresa
multinacional sean atribuidos de modo consistentelaacompafia
relacionada correspondiente. A veces puede resuois adecuado el
reparto de los beneficios brutos y la deducciontepims de los gastos
incurridos o imputables a cada empresa afectaadufendo los gastos que
ya se han tenido en cuenta en la determinaciorosidéneficios bruto).
Para ello cabe considerar que en el andlisis debdision de renta bruta y
los gastos de la empresa multinacional entre susildas debe asegurarse
gue los gastos incurridos o atribuidos a cada esapen coherentes con las

actividades de dicha empresa y con los riesgosidesm

El andlisis residual, distribuye en dos fases elebeio conjunto de las
transacciones vinculadas de la siguiente maneraepr, se le asignan
suficientes beneficios a cada participante, corfirelde garantizar un
rendimiento basico de acuerdo al tipo de operaqigm realiza, tomando
como referencia el desenvolvimiento del mercado temsacciones

similares entre empresas independientes. De acuwerdos lineamientos
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de la OCDE respecto a este punto menciona lo siguiéel rendimiento
basico no tendra en cuenta, por lo general, elfloemelerivado de activos

unicos y de gran valor poseidos por los particgsint

En la segunda, cualquier beneficio residual (oigdéjdesultante del reparto
realizado en la primera fase seria asignado ewgrpdrticipantes en funcion
de un analisis de los hechos y circunstancias ptistas de indicar en qué
modo se habria repartido ese beneficio o pérdidiaual entre empresas
independientes. Podrian ser utiles, los indicaddedss aportaciones de las
partes en activos intangibles y de sus respecpeoeres de negociacion.
De igual forma, de acuerdo con los lineamiento d@CDE respecto a este

punto menciona lo siguiente:

Una posible alternativa para el andlisis residuatias tratar de

reproducir el resultado que se derivaria de lasogiagiones entre
empresas independientes en el mercado libre. En assitexto, el

rendimiento basico de cada participante correspahgescio mas bajo
posible que estaria dispuesto a aceptar un vendedgpendiente en
circunstancias similares y al precio mas alto gaeonablemente,
estaria dispuesto a pagar un comprador. Cualquivergeéncia entre

estas dos cifras indicaria el beneficio residualoeno al cual tendrian
lugar las negociaciones entre dos empresas indigmeesl Por lo tanto,
el analisis residual dividiria el importe del camjo de beneficios en
funcién de cualesquiera de los factores relevaptega las empresas
asociadas, lo cual mostraria coOmo unas empresapandientes se
hubieran repartido entre si la diferencia entrgrelcio minimo del

vendedor y el maximo del comprador

%8 |dem, Capitulo Ill,pag. 94, 3.21
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Ejemplo de aplicacién del método de particion de iidades

Una empresa *“J” fabrica ropa informal bajo una gaade su
propiedad reconocida internacionalmente, dicha unmghtaria es
comercializada en el mercado del pais “XX”, por mede una
distribuidora vinculada “H”. Se entiende que derdel precio de
venta pactado se incluye el valor por el uso exatude la marca.
Por otra parte, en el mercado “YY” se encuentraoridantes de
ropa, los cuales utilizan otra marca de ropa dedmmui estilo
perteneciente a una firma “T” no relacionada, aclal abonan
regalias equivalentes a un 10% de las ventas. dPaeso expuesto,
el método adecuado es el de particion de utilidaolessto que las
operaciones que mantiene la Compafia “J” con $asioaadas, son

diversas.

Dificultades en la aplicacion del método

En el Capitulo Il de las Directrices de la OCDEgnuiona como

inconveniente en la aplicacion a las siguientes:

v Los datos externos del mercado, que son considezali@
determinar la aportacion de cada empresa asocikdaoperaciones
con vinculadas no se relacionan con estas opeexidan

estrechamente como cuando se emplean otros métodos.
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4 Se debe tener presente que cuanto mas ligera seladan
de los datos externos empleados en la aplicacidnmitodo
expuesto en esta seccion, mas subjetiva ocurradid¢gacion de los

beneficios.

4 Resulta dificil medir los costos e ingresos de gotks
empresas asociadas que participan en las transasaiontroladas,
sin embargo, esto puede facilitar la consolidacd® estados

financieros.

2.1.5. Método Residual de Distribuciéon de Utilidades

Este método consiste en asignar la utilidad de agpg@r obtenida por
vinculados econémicos o partes relacionadas, @nolaorcion que hubiera
sido asignada con o entre partes independienteara Bstablecer la
diferencia con el método de participacion de wiliéls puro, se explica
como se realiza dicha asignacion de acuerdo cajuéose expresa en el
Reglamento de Aplicacién a la Ley Organica de Régifributario Interno

en su articulo 85, referente a los Métodos pavsplecacion de precios de

trasferencia:

a) Se determinara la Utilidad Operacional Globaledeoperaciones con
partes relacionadas mediante la suma de la utilojaelacional
obtenida por cada una de ellas; vy,

b) Con la Utilidad Operacional Global obtenida setedminara y
distribuira, tanto la Utilidad Bésica como la Utdid Residual, de
acuerdo a lo siguiente:

1. La Utilidad Basica se obtendra para cada unalade partes
relacionadas mediante la aplicacion de cualquiezalad otros
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métodos sefalados en este articulo, sin tomareamtacia utilizacion
de intangibles.

2. La Utilidad Residual se obtendra disminuyendatliidad basica a
que se refiere el numeral 1 anterior, de la utilidperacional global.
Esta utilidad residual se distribuira entre laggmarelacionadas en la

operacion, en la proporcion en que hubiere sidtriloisda entre
partes independientes en operaciones comparables.

2.1.6. Método de Margenes Transaccionales de Utilidad Opacional

Este método determina, a partir de una base adeasdo costos, ventas,
activos; el margen neto de beneficio que obtieneamiribuyente de una
operacion vinculada. El método de Margenes Traimaaies de Utilidad
Operacional se implementa de modo similar al métatk costo
incrementado y al método del precio de reventa &istilitud significa que,
para que el método del margen neto de la operagdaplique de forma
fiable, debe hacerse de manera compatible condst@@en funcionamiento
de los otros dos métodos mencionados.
...esto implica que el margen neto que obtiene dribmyente de una
operacion vinculada... idealmente debiera fijarse atotlo como
referencia al margen neto que el mismo contribwyesiitiene en
operaciones comparables no vinculadas. Cuandoanpasgble, puede
resultar indicativo el margen neto que habria abteen operaciones
comparables una empresa independiente. Es necesarianalisis
funcional de la empresa asociada y, en ultimo wmile la empresa
independiente, para determinar si las operacionascemparables y
qué ajustes deben practicarse para obtener ressilfiate§’.
Segun el Reglamento de Aplicacion a la Ley Orgardea Régimen
Tributario Interno, menciona lo siguiente respectste método:
6. Método de Margenes Transaccionales de Utilidgebr&rional.-

Consiste en fijar el precio a través de la deteanion, en transacciones
con partes relacionadas, de la utilidad operaciona hubieren

%9 Reglamento a la Ley Orgénica de Régimen Tributhrierno, (2010). Op. Cit. Art. 85.- Métodos para
aplicar el principio de plena competencia.
% MODELO OCDE, (1995) Op. Cit. Capitulo llpag. 97, 3.26
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obtenido partes independientes en operaciones cabips, con base

en factores de rentabilidad que toman en cuentables tales como
activos, ventas, costos, gastos o flujos de efetiv

A continuacién se muestran algunas consideracipaea establecer los

criterios de comparabilidad en la utilizacion deesétodo:

v' La utilizacién de este método requiere que se fipsnmargenes netos
sobre las operaciones no vinculadas realizadas gormismo
contribuyente en circunstancias comparables o e, tuvieran
suficientemente en cuenta las diferencias entrentggesas asociadas y
las empresas independientes con una influenciarstiat sobre el
margen neto empleado, cuando las operaciones cabig@ar no

vinculadas fuesen las de una empresa independiente.

v' De acuerdo con los lineamientos de la OCDE, meaciam aspecto
importante respecto a la comparabilidad:

“Otro aspecto importante de la comparabilidad esolzerencia de las
cuantificaciones efectuadas. Los margenes nett@salapresa asociada
y los de la empresa independiente deben medirdera@ coherente.

Asimismo, pueden existir diferencias en el tratartaele los gastos de
explotacion y de otros gastos que afecten a logenas netos, tales
como las amortizaciones, las reservas o las pomgsi que deberan
considerarse a fin de alcanzar un nivel de comjiatath aceptable®?

Dentro de las facilidades de aplicacion de esteodoétenemos, que los
margenes netos son menos sensibles a las difeseqo@ afectan a las

operaciones, lo que no se da con el precio, deg@imilar al método del

®1 Reglamento de Aplicacién a la Ley Organica de Régi Tributario Interno. (2010) Op. Cit. Art. 85.-
Métodos para aplicar el principio de plena compa&ém. 6.
%2 MODELO OCDE, (1995) Op. Cit. Capitulo Ilp.. 97, 3.40.
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precio libre comparable. Los margenes netos puselemas tolerantes que
el margen bruto con respecto a algunas difererfoiasionales entre las
operaciones vinculadas y las no vinculadas. Enemuescia, las empresas
pueden tener un amplio abanico de margenes brutaspgsar de ello

obtener un nivel similar de beneficios netos.

Otra ventaja practica es que no hay que fijar a€ibnes desarrolladas ni
las responsabilidades asumidas por cada una denipsesas asociadas,
tampoco es necesario homogeneizar los documentombies de los

participantes en la actividad empresarial, ni atrilcostos a todos los
participantes. Esto resulta Gtil cuando una deplases de la operacion es
compleja y realiza diversas actividades estrechtameealacionadas o

cuando es dificil obtener informacion fiable sobra de las partes, por lo

tanto este método se apoya en | informacion extéerrentabilidad.

Al aplicar este método puede resultar mas sengilientable para analizar
las compafias relacionadas cuando realizan mas nde aperacion

controlada entre ellas, que analizar cada unagd&dasacciones de forma
separada, tal es el caso de empresas incluyancapesa como servicios
administrativos, pago de regalias, préstamos iongpafiias y compra-venta

de materias primas.
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2.1.6.1. Ejemplo de aplicacion del método de margenes transaonales

de utilidad operacional

Una empresa asociada “X” vende productos electo8nécsu filial

Compaifiia “Y” en un pais especifico, debiendo elitaal asumir la

funcién de servicio técnico postventa. Al mismentpo, “X”

también vende los mismos productos a tres empinedegendientes
(“Z", "U” y “W”), radicadas en otros estados, lasuates no

desarrollan actividades relacionadas con la funaries descrita en
el caso de “Y”. Si los costos relacionados con $esvicios

prestados por la filial son incluidos dentro de dostos de venta y
no pueden ser identificados por separado, en aste el método del
precio comparable no podria ser aplicable debitas aliferencias
en los productos, puesto que en el caso de “Y’eberda considerar
la asistencia técnica, tampoco seria confiablgredio de reventa,
ya que no se puede determinar en qué medida eemargto de la
empresa asociada debe ser mas alto que el de |psesam
independientes para cubrir los costos adicionassahocidos. Con
este conocimiento, se podrian determinar los masgeatos siempre
y cuando la diferencia entre las funciones desé@agss no afecte

significativamente los mismos.

En otro ejemplo, suponiendo que una compafiia vegdgos de
sonido de calidad superior a una empresa asociape yos dados

de los que se dispone se refieran a los beneficieda venta de
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equipos de calidad media, se tendra que analaa fmas de
rentabilidad, tanto de la actividad sujeta a aisatiemo la que esta
siendo comparada; si el mercado de los equipasltiad superior
es un mercado en crecimiento, tiene un numero i@oude
competidores y ofrece amplias posibilidades derefifgacion de

productos.

Dificultades en la aplicacion del método

A continuaciébn se detallan algunas dificultades quedrian

presentarse al aplicar este método:

v El mayor inconveniente consiste en que el margdao ne
producto del andlisis efectuado, se encuentre enfliado por
determinados factores que no son representativesmecio o en el
margen bruto, tal es el caso de procesos de gdssdaficientes o
control de costos poco idoneos, los cuales ejeirtfurencia en la
utilidad operacional. Considerando esto, es neicetarer en cuenta
los aspectos importantes a fin de establecer umdrpate

comparabilidad especifico para este método.

4 Dentro de los riesgos que afecten los margeness net
podemos encontrar la amenaza de penetracion deosiue
competidores al mercado, la eficiencia en la gesgiministrativa y

estrategias individuales, la existencia 0 no delyctos sustitutos,
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las diferentes estructuras de los costos, el galeexperiencia

comercial, etc.

Otra dificultad es que al momento de buscar infaidra sobre
empresas independientes para realizar el analisgadnal, esta no

se encuentre disponible.

Este método suele aplicarse solo a una de lasesagpmasociadas,
este analisis unilateral no permite distinguir ehdi método de los
demas, cosa que tiene en comun con los métodoged® ple

reventa y de costo incrementado o adicionado.

Cabe mencionar que aunque el impacto sobre lodibiesede las
otras partes de la operacion no sea siempre uor fdetisivo en la
fijacion del precio de transferencia, puede serwimo un punto de

comparacion de los resultados obtenidos.

Adicionalmente, surgiran dificultades para deteanirel ajuste
correlativo idéneo, cuando se apligue este méteddps casos en
los que sea imposible reconstruir un precio destesancia, tal es el
caso de una empresa que opera con asociadas tatovgnder
como para comprar, en donde sefala que el bemditie ajustarse
al alza, pudiendo existir incertidumbre respectu@ de deberia ser

la empresa asociada que debe ajustar sus beneficios
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Controlado

Transacciones con

bienes intangibles.
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CUADRO 7. Resumen de aplicabilidad de los métodos

Precio de
Reventa

Distribucion de
productos
manufacturados

APLICABILIDAD DE LOS METODOS
Métodos tradicionales

Costo Adicionado

Transferencia de
productos
semielaborados.

Métodos no tradicionales

Residual del
particion de
utilidades

Particion de
Utilidade s

Transferencia de
Commodities

Préstamos y
financiamient

Funciones de
marketing

Provision de
servicios

entre compafiias relacionadas

Contratos a largo
plazc

Transacciones que involucran servigios

Margenes
transacionales de
Utilidad
Operacional

Provision de
servicios (excepto
los financieros)

Transferencia de
bienes en procesd
terminados

Elaborado por: Estefania Calderén



CAPITULO 3 - PROCESO DE ANALISIS DE LOS PRECIOS DE
TRANSFERENCIA

3.1. DOCUMENTACION PARA  JUSTIFICAR LOS PRECIOS DE
TRANSFERENCIA

En esta seccion se incluyen normas sobre la dodanién que deberan recopilar y
mantener en orden los contribuyentes en caso desgetos al régimen de precios de
transferencia. A su vez se presentan planteansieuie permitiran identificar cual es
la documentacion necesaria para demostrar que gelsagones con compaifias

relacionadas o vinculadas cumplen con el prindgilgiplena competencia.

Es importante mencionar que esta seccion es de sopwatancia, puesto que en el
régimen ecuatoriano, la revision sobre preciosrdesterencia esta a cargo de la
autoridad tributaria, por lo tanto, es razonablespe y, de hecho esto se menciona
dentro de las regulaciones internas, que la Adinati®n Tributaria puede solicitar en
cualquier momento la presentacion de documentosagpalden sus operaciones con
partes relacionadas y de no hacerlo puede es&psupanciones o ajustes propuestos

por la Administracion Tributaria.

En virtud de esto, dentro de la Ley Organica deirRég Tributario Interno (vigente
para 2010) en su articulo 22, en concordancia téteglamento de Aplicacion del

mismo cuerpo legal, en su articulo 84, mencioragoiente:
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La falta de presentacion de los anexos e informaaterida en este articulo, o si
es que la presentada adolece de errores o madifenencias con la declaracién
del Impuesto a la Renta, sera sancionada por [@agAdministracion Tributaria
con multa de hasta 15.000 délares de los Estadio®$/de Améric&>
De igual forma, en la Resolucion del SRI 464, mauala en el registro Oficial 324 del
25 de abril de 2008, menciona lo siguiente, respada solicitud de informacion:
La Administracion Tributaria, en ejercicio de sumcultades legales, podra
solicitar -mediante requerimientos de informaci@n-los contribuyentes que
realicen operaciones con partes relacionadasealaontdel pais o en el exterior, la
presentacion de la informacion conducente a detemsi en dichas operaciones
se aplico el principio de plena competencia, déararidad con la ley?
Considerando los puntos mencionados en los pargfiosecuentes, las Compafias
sujetas a este régimen deberdn presentar la dotasiten respaldatoria

correspondiente, la cual justifique su cumplimierdon el principio de plena

competencia.

3.1.1. Documentacion

La documentacion para precios de transferencia defmplir con el principio

de plena competencia y debe estar disponible cusedwaya establecido de
forma razonable. Para lograrla, sera necesariolapueompariias determinen
sus precios de transferencia de tal forma quegalds para el afio en curso,
éstos no se vean influenciados o sesgados poratos domparables de afios

anteriores que se hayan utilizado.

De acuerdo con los lineamientos de la OCDE, enastafp 5.4 menciona lo

siguiente:

%3 ey Organica de Régimen Tributario Interno.(201m). Cit. Art. 22.- Operaciones con Partes
Relacionadas.
%4 R.0. 324, Resolucién S.R.| 464nforme Integral de Precios de Transferencia’25 de abril de 2008.
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Se podria esperar que la aplicacion de estos pioigscrequiera que el
contribuyente prepare o se refiera a documentostas@ue pudieran
servir para ilustrar los esfuerzos realizados dofinede cumplir con el
principio d3ee plena competencia, incluyéndosefiarinaciéon en que se
baso la fijacion de los precios de transferenaa,factores que tuvo en
cuenta y el método que seleccidné.
El objetivo de que los contribuyentes mantengapaldado el analisis de sus
precios de transferencia es para que presenteffordea correcta sus

declaraciones, puesto que dentro del ambito l@chhsncluido legislacion que

regula las operaciones con partes relacionadas.

Respecto a la conservacion de documentacion deasiandéle precios de
trasferencia se sugiere que se mantenga de acoendd que establece la
normativa vigente en cada pais, cabe mencionarfeé&esncia a operaciones
que tuvieron lugar en unos afos respecto de ldesehajuste no es factible
por prescripcion, que para el caso especificoaeador es de 7 afos, asi lo
menciona el Coédigo Tributario en concordancia cdnReglamento de
Aplicacion a la Ley Orgéanica de Régimen Tributanterno en el Capitulo V,
que trata de la Contabilidad, en la Seccion |, leArgculo 37, en el que se
menciona lo siguiente:
Art. 37.- Contribuyentes obligados a llevar contdhd.-... Los
documentos sustentatorios de la contabilidad debsvaservarse durante
el plazo minimo de siete afios de acuerdo a lo lestdb en el Codigo
Tributario como plazo maximo para la prescripciom ld obligacion
tributaria, sin perjuicio de los plazos establesi@m otras disposiciones
legales®

Es importante mencionar que las Administracionabufarias no deberian

exigir a los contribuyentes presentar document@sé&stios no tienen o que no

% MODELO OCDE. (1995) Op. CiCapitulo V, p. 183, 5.4.
®*Reglamento de Aplicacién a la Ley Organica de Régirfiributario Interno, (2010) Op. Cit. Art. 37.-
Contribuyentes obligados a llevar contabilidad.
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han sido asequibles, tal es el caso de informacmmfidencial para sus
competidores o aquella informacion que no es pabdi aquella que no se
puede obtener a través de datos de mercado o cehedatribuyente es una
filial de una empresa extranjera asociada o es wdlaccionista minoritario,
puede ser dificil obtener la informacibn como censecia de que el

contribuyente no tiene control sobre la empresaiada.

En las directrices de la OCDE, respecto a esto imeado siguiente:

...la Administracion tributaria tendra que llegar @acretar un precio de
transferencia de plena competencia aunque la iaftiim disponible sea
incompleta. Como consecuencia, el contribuyente d@ebnsiderar que una
conservacion adecuada de archivos y la presentaesppontdnea de
documentos dard mayor credibilidad a su deterndnade precios de
transferencia. Asi serd tanto si un caso concretmey claro como si
resulta complejo pero, cuanto mas complicado eumlusea, mayor
importancia tendra la documentacfdn.

En el aspecto tributario local, el Servicio de Reninternas, como entidad
tributaria reguladora, ha establecido via resohlydi@ presentacion obligatoria
de Anexo OPRE e Informe de Precios de Transfereseiacuerdo con el

monto transado con partes relacionadas, lo cusidoedetallado en el Capitulo

| del presente andlisis.

Conforme a lo expresado en el articulo 84 del Regiao para la Aplicacion
de la Ley Organica de Régimen Tributario Interea, cuanto a los plazos para

la presentacion, menciona lo siguiente:

Art. 84.- Presentacion de Informacion de operadomen partes
relacionadas.-... de conformidad con el articulo mertado quinto
agregado a partir del articulo 15 de la Ley de RégiTributario Interno,
de acuerdo al articulo correspondiente a la LeyRélgimen Tributario

®” MODELO OCDE. (1995) Op. CiCapitulo V, p. 187, 5.14.
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Interno, adicionalmente a su declaracién anualngeuésto a la Renta,
presentaran al Servicio de Rentas Internas elrirddntegral de Precios
de Transferencia y los anexos que mediante ResolUgeneral el SRI
establezca, referente a sus transacciones conpastas, en un plazo no

mayor a dos meses a la fecha de exigibilidad ddeldaracion del
impuesto a la rent&,

3.1.1.1. El Anexo de Operaciones con Partes Relataalas (OPRE)

A partir de la aprobacion de la Ley Reformatoriaapa Equidad
Tributaria (2007) se incluyeron regulaciones pararégimen de

precios de transferencia y partes relacionadas.

Con tal finalidad, el S.R.I. ha elaborado una fitd@nica en la que se
detalla el formato de entrega de la informacionpsateraciones
técnicas aplicables al anexo y el contenido del ud@mnto
denominado ANEXO DE OPERACIONES CON PARTES

RELACIONADAS DEL EXTERIOR

Dicha informacién debera ser entregada anualmérg&bconforme
a lo dispuesto en el articulo 2 y 3 de la Resohludid. 464 NAC-
DGER2008-046; el anexo contendrd la informacioreresfte a la
identificacién del contribuyente, las partes redaadas y el detalle de
las operaciones mantenidas con dichas partes,oasd también el

ajuste por precios de transferencia en caso demeeda.

% Reglamento de Aplicacion a la Ley Organica de Régi Tributario Interno. (2010) Op. Cit. Art. 85.-
Métodos para aplicar el principio de plena compa&nN. 6.
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Este anexo se realizara en medio magnético de dwumon las
especificaciones expuestas en la ficha técnicaapé para este caso,
posteriormente, debera ser cargado desde la pdginServicio de
Rentas Internas (www.sri.gob.ec) con el usuarioadka contribuyente

para ser validado por el sistema informéatico tabiot

A continuacion se describe cuales son las partesomponen este el

ANEXO OPRE:

v'La primera hace referencia a la identificacionsigéto pasivo el
cual entrega el anexo, y el periodo fiscal del quakenta la

informacion.

v' La segunda seccion hace referencia a la personehatjuridica,
considerada parte relacionada o vinculada al supsivo

informante.

v La tercera seccion hace referencia a las operaiome
transacciones, que el sujeto pasivo informantézdadlesarrolld
y/o mantuvo con la persona natural o juridica aersida parte

relacionada o vinculada.

v En la cuarta secciéon se incluyen los ajustes pecigs de
transferencia que se han obtenido al concluir &lisis de precios

de trasferencia.
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v" Finalmente se incluye la firma del contador conngsmero de
R.U.C. y la firma del Representante legal con smemd de

Cédula o R.U.C. dependiendo el caso.

En la seccion de anexos se ha incluido la fichai¢dccompleta en
donde se describe todo respecto al llenado delba®@&RE como son:
los cadigos, tipos de archivos magnéticos, vaiimetc.

Ver en la seccion de anex@NEXO 1)

También se ha incluido un detalle del contenidataéh resumen del
anexo OPRE.

Ver en la seccion de anex@NEXO 2)

3.1.1.2. El Estudio de Precios de Transferencia

Para la elaboracién del Informe Integral de Predmdransferencia
el Servicio de Rentas Internas ha emitido la ResmhuNo. 464
NAC-DGER2008-046, con fecha 25 de abril, a travédadcual se
establece el contenido del documento en menciorcoriinuacion

se presenta una descripcion breve del contenidmideho:

I. Resumen ejecutivo:
En esta seccion se describe puntos como:
A. Alcance y objetivo.

B. Contenido.
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C. Conclusiones.

[I. Andlisis funcional:

El esta seccion se debera detallar las funcioeeadhs a cabo por
cada una de las compafias relacionadas incluyandataraleza y
frecuencia, los riesgos asumidos por cada una si@dees y los
activos tangibles e intangibles utilizados por cada de las partes,

su naturaleza y la medida de dicho uso.

Este andlisis deberd describir informacion, dehtrdouyente
analizado y del grupo de empresas al cual pertenegsno:
antecedentes, estructura, actividades, proveedordgntes,
competencias, funciones realizadas por el negociaieggos
asumidos, entre otras. Adicionalmente es necesagose describa
cada una de sus areas funcionales que pueden seifactara,
distribucion, compras y ventas, mercadeo y verdss; y reflejar
una descripcion de la participacion accionaria aleeipresa con

relacion a sus partes relacionadas.

Por dltimo el analisis funcional también deberatenar un detalle
de las operaciones inter-compafiia haciendo unaipieén de cada
una de estas, mencionando montos y las empresasgspcon las

cuales se realizaron.

I1l. Andlisis de mercado:



95
El mismo que debera proporcionar informacion referea la
industria, sector o actividad econémica en la sgatlesarrollan las
operaciones del contribuyente analizado, dandowvisié@n general
de la evolucion de mercado, precios, aspecto so@oonomicos
ligados al sector, competencias, asi como tamteénlasarrollo de
la economia local y las aspectos politicos rel@sanue afecten el

desarrollo de las actividades econdmicas del dnntente.

IV. Andlisis Economico:

Donde se deberan describir puntos como: operacianeser
analizadas, partes relacionadas, método aplicadexistencia de
operaciones comparables internas o externas, peiscri de las
operaciones comparables y/o busqueda de empresga@Ebles no
controladas que realicen operaciones similaresornmcion
financiera de la empresa analizada, informacioraniera y
descriptiva de las empresas comparables utilizagdag la
realizacion del rango intercuartil, herramientastadisticas
utilizadas, y una conclusién sobre si se cumplid ebprincipio de

plena competencia.

Ver resolucion completa en la seccion de an€¢XdEEXO 3)
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3.2. IDENTIFICACION DE LAS OPERACIONES SUJETAS A AN ALISIS

De manera principal se debe resaltar que la Adiméei®n Tributaria considerara para
efectos de analisis transacciones realmente efltatuaon empresas vinculadas o
asociadas y de acuerdo con la forma en que cadaeitas contribuyentes las han
estructurado, verificando la coherencia de laaaiion de los métodos descritos en el

capitulo anterior.

En el documento de las directrices de la OCDE, meacdos circunstancias
especiales en las que puede ser adecuado Y legjtimta Administracion Tributaria
considere que debe hacer caso omiso de la estaseguida por los contribuyentes en

la realizacion de la operacion vinculada, los caigkedescribe a continuacion:

La primera circunstancia surge cuando el sustrabtmd@mico de la operacién
difiere de su forma. En tal caso, las Administrae®tributarias pueden ignorar
la caracterizacién de la operacion realizada pempkates y recaracterizarla de
acuerdo con su sustancia... La segunda circunstacameurre cuando,
coincidiendo la forma y el fondo de la operacidrs hcuerdos relativos a la
misma, valorados globalmente, difieren de los quigidran sido adoptados por
empresas independientes que actian de modo racies@é un punto de vista
comercial y su estructuracién real impide que lamiudstracion tributaria
determine el precio de transferencia apropfido.

En el primer caso, como ejemplo se puede considerarinversion en una empresa
asociada en forma de préstamo, la cual mantienendevde intereses, por lo tanto,
podria ser considerada de manera distinta en pangetencia tal como una forma de

préstamo, siendo su esencia una inversion.

% MODELO OCDE, (1995) Op. CitCapitulo I, p. 52, 1.37.
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En el segundo caso, un claro ejemplo puede se&sel @e un derecho ilimitado sobre
intangibles que resulte de investigaciones futuehsual se efectua a través de un
contrato a largo plazo y con un pago unico. Come éstcho, es probable que la

autoridad tributaria lo considere como transmislérun activo comercia.

Las empresas asociadas pueden, mantener contetasadhaturaleza muy concreta
que rara vez, 0 nunca, se encuentran entre partgsiculadas, esto es muy comdn
entre este tipo de Compariias. Cabe mencionar quidratos celebrados dentro de
un grupo multinacional podrian ser alterados, sudides, ampliados o resueltos con

facilidad, segun la estrategia global del grupotmational en su conjunto.

EVALUACION DE TRANSACCIONES SEPARADAS Y COMBIN ADAS

El principio de plena competencia, de acuerdo @u hace referencia la teoria, debe
aplicarse  por operacion. Sin embargo, es muy comdoontrar operaciones
separadas que estén estrechamente ligadas ermirqus,no pueden ser valoradas de

forma independiente.

De forma similar, existen operaciones entre empresaculadas que han sido
contratadas de forma separada pero requieren ssidecadas de forma conjunta al
momento de evaluar si cumplen con el principio ®a competencia; asi también
pueden darse operaciones contratadas globalmeantegpe necesitan ser analizadas

por separado.
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También pueden presentarse casos en los cualeseanmosible valorar el contrato y
las operaciones en su conjunto, por lo tanto laom&rma de evaluarlas sera

segregando algunos de sus elementos.

A pesar de que las operaciones o transaccionesafieer por separado, para efectos
de la Administracion Tributaria, debera considesiaren su totalidad, el precio de
transferencia para los diferentes elementos regpoald principio de plena

competencia.

3.4. EL ANALISIS ECONOMICO

En esta seccion se incluye una descripcion desipsctos que se deben considerar en
el Andlisis Econdmico con la finalidad de obtenapsi resultados adecuados en la
evaluacion de las operaciones con compafiias viiasila relacionadas y el principio
de plena competencia; todo esto, aplicado a lad&mtutilizada para efectos del

presente analisis.

3.4.1. Elecciéon del método

Para la aplicacion del método de mas adecuado essar@® buscar una
similitud suficiente en el producto o las funciones la informacion

proporcionada por la entidad sujeta a analisi@ asetesaria y suficiente para
realizar las comparaciones y en su caso ajustegrdmlicables. Los margenes
netos deberan ser medidos de manera consisterite gara las empresas
comparables como para la Compafia objeto de Amabsi el presente

documento, adicionalmente, pueden existir difesnen el tratamiento a los
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gastos operativos y no operativos, como puede karas de reservas,
depreciaciones, o provisiones que deberan tomarseienta para efectos de
comparabilidad. Para poder cumplir con lo menciondd entidad a ser
evaluada, proporciond estados financieros y otfarnmacion relevante para
este analisis, lo cual fundamenta y refuerza lacs&n de los métodos

aplicables para esta evaluacion.

Una aplicacion confiable de cualquier método reguie

v' Seleccion de la parte analizada;

v Resultados financieros confiables relacionados ctansacciones
controladas;

v Seleccion de los afios a comparar;

v' Seleccion de comparfias comparables;

v Ajustes contables a los estados financieros deatte @nalizada y de las
compafias comparables por diferencias en los proxcontables;

v Seleccion de un indicador de utilidad confiabledraes financieras).

Este andlisis de selecciéon del mejor método se emticu detallado en el

presente documento, en el capitulo 4.

3.4.2. Eleccion del indicador de rentabilidad mas adecuado

En la aplicacion de los métodos de precios de feeegrscia, es necesario
utilizar razones financieras que midan la rentdhdi Para el caso de los

métodos de Precio de Reventa y Costo Adicionadoutiezan los
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indicadores a niveles de margen bruto. En el Métddo Margenes
Transaccionales de Utilidad de Operacion y demédsdué se utilizan los

indicadores a nivel de utilidad de operacion y reags netos.

Una aplicacion confiable de los métodos selecciogackequiere de la

seleccion de un indicador de nivel de utilidad Queporcione medidas de
ingresos mas confiables de la parte analizadss estaidas se obtienen de
manejar precios de mercado en el caso de partasamhdas, tomando en

consideracion todos los hechos y circunstancias.

Un indicador del nivel de utilidad mide el retorde la inversion de la
compainia, de los recursos y del manejo del riesgaonfiabilidad de los
indicadores de nivel de utilidad puede aumentariaméel varios ajustes por

diferencias en el capital utilizado, asi como parfunciones desarrolladas.

De acuerdo con las regulaciones de precios deféransia los indicadores
de nivel de utilidad se pueden identificar comoores financieras, las
cuales pueden obtenerse basicamente tomando tenadimn de los estados
financieros. El calculo del retorno en el capitdilizado, es obtenido
utilizando la informacion contenida en el estadordsultados y en el

balance general.
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3.4.3. Busqueda transacciones y compariias comparables

El proceso empleado en la busqueda de empresasactovidades y
funciones comparables a las realizadas por la chmmmdjeto de estudio, se

describe a continuacion:

Para realizar el proceso de busqueda, se utilimantds de informacién
sobre empresas publicas registradas y obligadasvirard de esto, a
presentar informacion financiera y de negocios dateSecurities and
Exchange Commission (“SEC”) de los EE.UU., entitkeghl responsable
de coordinar y vigilar que todas las operacionésmdgcado de valores de
este pais se realizan de manera transparente raticiones de libre
competencia. Adicionalmente se considera infornmacpiiblica sobre

diferentes empresas alrededor del mundo.

Para seleccionar el criterio inicial de busqueda, apoyamos en el Manual
de clasificaciéon industrial estandar. Este Mangagpa a las empresas por
cbdigos industriales estandar (“SIC”, por sus sigla inglés), de acuerdo

con su giro o actividad econémica.

De acuerdo con las funciones y actividades ecorasnite la Compafia
sujeta a estudio que principalmente son la orgaifima administracion,
comercializacion y prestacion de servicios de ttamicaciones, de la cual
se hablara de forma detallada en el Capitulo 4€njehdo como objetivo

obtener una muestra general de empresas a parasdriales se pueden
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establecer criterios especificos de seleccion,dodigos SIC que se han

seleccionado para realizar la busqueda son logesigs:

CUADRO 8. Codigos que aplican para la el tipo de olustria

Cadigos SIC Descripcién
4899 Communication Services Not Elsewhere Specified
4813 Telephone Communications, except radiotelephone,

3661 Telephone and Telegraph apparatus

3669 Communications equipment Not Elsewhere Specifigd

Elaborado por: Estefania Calderén

Para aplicar el método que mejor se ajuste a ledadaeconémica y

financiera de la Entidad objeto de estudio, seieegudentificar compafias
gue tengan informacién publica disponible y quelicea funciones

similares, por el tipo de operacién, equivalentelsarealizadas por la
Compafia sujeta a analisis, que incurran en riesglacionados. Es
evidente por otro lado, dadas las caracteristicapigs de la parte
analizada, no existiran dos compariias 100% comlgaraio obstante estas
diferencias se consideran en la aplicacion dejletes a la informacioén, asi
como en la seleccion del indice de medicion dedlnde utilidad de la parte

analizada contra la de las compafiias comparables.

Es necesario sefialar que el concepto comparabieuiigado no implica
compafias idénticas pero si suficientemente siesilgrara derivar una

medida confiable de valor de mercado.



103

Después de haber determinado qué codigos SIC ericstserian los mas

adecuados para investigar, concluimos que lasesitgs bases de datos

podrian proporcionar descripciones confiables de lactividades

comerciales de los contribuyentes comparables ntralados potenciales,

asi como informacion financiera:

CUADRO 9. Bases de datos para b

CAPACIDAD
BgiEcSJSE INFORMACION DE
COMPARIAS

Ofrece informacion relativa a

“COMPUSTAT” de 10,500 compaifiias vigentegPsoporciona

Usqueda de empresasnparables

FUNCIONALIDADES DE
INFORMACION

as

informacion financiera basjca,

North América 9,000 compafiias con informadiéetallada y de mercado de las institucignes
Data pasada de mas de 270 gruginancieras, comerciales y de servicios activas en

@ industriales actualme
registrados en la SEC.

Incluye la descripcibn de los segme

Ofrece informacién relativa a m

Cg:\gtf;so-z\: de 10,000 compaiias viger
@ fuera de los Estados Unidos

América y Canada.

comerciales, asi como indices industrialg

PRercados geograficos.
tes

de

les Estados Unidos de Norteamérica y Cangda.

tos
S Yy

“EDGARSTAT vy
ROYALTYSTAT"

Esta base de datos constituye el Sistem
Recoleccion, Recuperacion y Analisis de D
Electronicos de la SEC. Se actus
semanalmente.

proporciona informacion financiera bas
detalada y de mercado de las institucid
financieras, comerciales y de servicios activa
paises fuera de los Estados Unidos
Norteamérica y Canada.

comerciales, asi como indices industriale]
mercados geograficos.

n de
atos
\liza

ca,
nes
s de
de

Incluye la descripcibn de los segmentos

S Yy

Informacion de bolsas de valofes

“OSIRIS” de 36,526 empresas en
mundo.

de Bureau van Dik, empresa dedicad
Investigaciones financieras a nivel mundial.

de los segmentos comerciales, industri
mercados geograficos e indices de bolsa
valores.

Constituye el Sistema de Recolecc
Recuperacion y Analisis de Datos Electrc')nJi

ion,
cos
a

La informacion de OSIRIS incluye la descripdion

ales,
5 de

Elaborado por: Estefania Calderén
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(a) Esta informacion la obtiene la empresa STANDARD @QOR’S quien
desarrolla la Base de Datos COMPUSTAT mediantedaleccion de
datos de cada una de los empresas que formandgaite misma, asi
como de los informes anuales y trimestrales adomaistas disponibles
al publico, de los informes 10-K y 12-K que se prgan a la Comision
de Valores de los Estados Unidos Norteamérica ("SEIC sus siglas
en inglés) y de servicios diarios de noticias.

Adicionalmente, existen las siguientes bases efROM!:

v' Standard & Poor's Compustat PC Plus (“PC Plus”)uea base de
datos de CDROM que contiene informacion sobre lacrijgcion

financiera y de negocio de empresas estadounidgnsEmadienses

(18.000 empresas);

v' Global Researcher's SEC (“SEC"), es una base desdi CD-ROM
que contiene informacion con la descripciéon finarei de negocio e

informacion de propiedad de empresas estadounistense

v' Standard & Poor’s Global Vantage (“Global Vantag&y una base de
datos de CDROM con informacién sobre la descrip6iidenciera y de

negocios para empresas mundiales; y

v' Global Researcher'sWorldscope (“Worldscope”), ea base de datos
de CD-ROM que contiene informacion financiera, degatios y

propiedad para empresas mundiales.

Respecto a la informacion financiera de Compaiaasiayoria de agencias
oficiales proporcionan, como minimo, una parteaedatos en libre acceso

via Internet, las publicaciones en papel o CD-ROM splian tener
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normalmente un precio “politico” muy bajo o incluse distribuian

gratuitamente a universidades y bibliotecas.

Muy diferente es el caso de las bases de datasildeitiad privada. El tipo
de informacién (financiera o econdémica) y sus téerhabituales (bancos,
instituciones financieras, analistas de bolsa) icapl en general precios

muy caros

Una vez corrida la busqueda en las diferentes paseban obtenido los

siguientes resultados en la obtencién de compatiparables:

La busqueda de compaiiias con los cédigos SIC smados identifica 237
compafias potencialmente comparables. El siguigase del proceso de
busqueda es revisar si las compafias cumplen cosidaientes criterios
cuantitativos y cualitativos, los cuales son basipara establecer una

comparabilidad de acuerdo con la técnica de prel@dsansferencia.

Criterios cuantitativos

v' Contar con tres afios de informacién financieraatigge a partir

del afio 2008;
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Criterios cualitativos

v" No estar en un proceso de quiebra, liquidacién,ram@nes
discontinuas o eventos extraordinarios; y

v' Realizar actividades significativamente diferentes tener
operaciones en un mercado significativamente diferal de la

Compaiiia objeto de estudio.

A continuacion se describen los resultados de sie@le comparabilidad:

CUADRO 10. Resultados del analisis de comparabilidha

Comparables analizados Numero de compafiias
Empresas con similares cédigos S|C 237
Filtros Cuantitativos 72
Filtros Cualitativos 160
ACEPTADAS 5

Elaborado por. Estefania Calderén

Las cinco compafias seleccionadas fueron:

CUADRO 11. Compaidias seleccionadas

Compaiiias Selecionadas

Adc Telecommunications Inc

Alaska Communications Sys Gp

Centurylink Inc

Wopcs International Inc

Atsi Communications Inc

Elaborado por. Estefania Calderén
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Descripcion de negocio de las compafias comparables

Adc Telecommunications Inc

ADC Telecommunications, Inc. provides broadband momications
network infrastructure products and related sesvigerldwide. Its products
enable the delivery of high-speed Internet, dataeo; and voice
communications over wireline, wireless, cable, mrise, and broadcast
networks. The company's connectivity products ideldiber distribution
terminals, fiber access terminals, passive optisgalitter modules,
wavelength division multiplexer modules, connectersclosures, and drop
cables; fiber distribution panels and frames; digsignal cross-connect and
digital distribution frame modules; panels and bagsuctured cabling
products, such as cables, jacks, plugs, jumpeases, and panels; and
broadcast and entertainment products, includingoawdeo, data patching,
and connectors. Its network solutions comprise uiding wireless
coverage/capacity solutions, and outdoor wireless/ei@ge/capacity
solutions that offers coverage and capacity foeless network operators;
and cell-site solutions, which enhance signal gqualy boosting the uplink

signal of a mobile system.

The company also offers professional services stingi of systems
integration services for broadband, multiservicemownications over
wireline, wireless, cable, and enterprise netwolkserves local telephone

companies, long-distance carriers, wireless servmeviders, cable
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television operators and broadcasters; businessmass and governmental
agencies; and communications equipment  vendors. ADC
Telecommunications, Inc. sells its products throsgles personnel, value-
added resellers, distributors, manufacturers' sgpratives, independent
sales representatives, and public and private mktwooviders. The
company was formerly known as Magnetic Controls @any and changed

its name to ADC Telecommunications, Inc. in 1985.DQ\
Telecommunications, Inc. was founded in 1935 andhdadquartered in

Eden Prairie, Minnesota.

Alaska Communications Sys Gp

Alaska Communications Systems Group, Inc., throitghsubsidiaries,
provides integrated communications services in $tate of Alaska. It
operates in two segments, Wireline and Wirelese Wireline segment
provides voice, data, broadband, multi-protocolelagwitching services,
network access, long distance, and other servicesohsumers, carriers,
businesses and enterprises, and government custoifés segment also
offers other telecommunications carriers voice dath services, such as
private line, frame relay, and ATM services; anicecand data termination
services to long distance and other carriers throitg local telephone
facilities. The Wireless segment provides faciiteased voice and data
services; and equipment sales. This segment, throo@ming agreements
with the U.S. and Canadian carriers, provides ustamers a range of

services and coverage in the lower 48 states, Hawad Canada. As of
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December 31, 2009, the company served approximasay00 subscribers
and 186,000 access lines. Alaska Communicatione®gsGroup, Inc. was

founded in 1998 and is based in Anchorage, Alaska.

ATSI Communications, Inc.

ATSI Communications, Inc., through its subsidiarigvides international
telecommunications services to carriers, telephoesellers, and other
voice-over-Internet-protocol (VolP) carriers worlde. The company
offers digital voice communications, IP/ privateabch exchange services,
IP trunking, prepaid calling, call center applicat, conferencing,
messaging, and other IP telephony functionalityrowe Internet using
VoIP. It also provides network services that comsgri private
communication links and VolP gateway services,uditlg data, voice, and
fax transmission between multiple internationalaaf$, as well as Internet
and collocation services in the United States. dérapany was founded in

1993 and is based in San Antonio, Texas.

Centurylink Inc.

CenturyTel, Inc., together with its subsidiarieperates as an integrated
communications company. The company provides a eranof
communications services, including local and longstasthce voice,
wholesale network access, high-speed Internet sco#iser data services,

and video services in the continental United Stdteservices include local
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exchange and long distance voice telephone senasewell as enhanced
voice services, such as call forwarding, confereraaling, caller
identification, selective call ringing, and call w#iag; network access
services; data services, including high-speed eteaccess services, and
data transmission services over special circuits @vate lines; and fiber
transport, competitive local exchange carrier, ggcmonitoring services,
other communications, and professional and busimésanation services.
The company also offers other related servicesh s leasing, selling,
installing, and maintaining customer premise ted@cwnications
equipment and wiring; provides billing and collecti services to third
parties; participates in the publication of localephone directories; and
provides printing, database management, direct sewices, and cable
television services. In addition, the company pidesi network database
services, as well as switched digital video sewsiaed wireless broadband
Internet services. As of December 31, 2009, it afgel approximately 7.0
million telephone access lines. The company wasded in 1968 and is

based in Monroe, Louisiana.

Wopcs International Inc.

WPCS International Incorporated, a design-build imegring company,
focuses on the implementation requirements of comeations
infrastructure worldwide. The company provides i@ngineering
capabilities, including wireless communication, @pky construction, and

electrical power to the public services, healthcamergy, and corporate
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enterprise markets worldwide. WPCS Internationas i@unded in 2002

and is headquartered in Exton, Pennsylvania.

Ajustes a la informacion financiera

Con base al andlisis de informacion publica didpenilas compafias
identificadas en la busqueda son funcionalmentgeoables. Sin embargo,
también ha determinado que existen diferenciasriakge en los niveles de

capital de trabajo entre las compafiias comparables.

Para aumentar la confiabilidad de los resultadoamplir con lo dispuesto
en la LEY ORGANICA DE REGIMEN TRIBUTARIO INTERNO, es
procede a ajustar informacion financiera de laspaiitas comparables para

dichas diferencias.

La intencion de los ajustes es transformar a lapresas seleccionadas
como comparables, a las condiciones de mercadenfuentd la Compafiia
objeto de estudio durante el periodo bajo anatisis la finalidad es hacer
mas comparables las operaciones sobre las qudica lapmetodologia de

Precios de Transferencia.

No existe una regla general sobre el nimero y lgnihed de los ajustes a
realizar. Sin embargo, las Guias de la OCDE requshaie aplicar el menor

numero de ajustes posible, ya que, en caso canttasi resultados podrian
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no ser confiables. Los ajustes de comparabilidacLiEntemente consideran
factores tales como los siguientes:
v Caracteristicas de productos o servicios
v" Funciones
v' Términos contractuales
v" Riesgos

v" Condiciones econdémicas

Bajo el método de Precio Comparable No Controlddosimilitud de
productos o servicios es el factor de comparaldlidas importante. Bajo el
método de Precio de Reventa, los factores de caiitidad mas
importantes incluyen, ademas de las caracteristleatos productos, los
niveles y las tasas de rotacion de inventariogstauctura de costos y la
eficiencia administrativa. Bajo el método de CoA&thicionado, los factores
de comparabilidad mas importantes incluyen la cejigad de la
manufactura o ensamble, la estructura de costexperiencia de negocios
y la eficiencia administrativa. Bajo los métodaanaccionales de utilidad
de operacion, los factores mas importantes a cersidon las funciones
desarrolladas, los recursos empleados, la esteudaicostos, la experiencia
de negocios o la eficiencia administrativa, adedeks niveles de cuentas

por cobrar y cuentas por pagar.

Algunos de los ajustes mas frecuentes son los deados de intensidad de
activos (cuentas por cobrar, inventarios, cuentagpgagar), dependiendo de

la actividad econdmica que desarrolle la compafjetas a analisis y de
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politicas contables. Estos ajustes eliminan lagrelifcias en rubros tienen
un impacto importante en los resultados financiel$as companiias, pero
no estan reflejados en sus estados de resultadoliminar dichas

diferencias, se obtiene mayor grado de comparabilig resultados mas
confiables. Estos ajustes han recibido la aceptagg&neral, tanto de las
autoridades fiscales, como de los asesores ecoo®ryicfiscales en la
mayoria de los paises que aplican reglas de prdeigsansferencia. Otros
ajustes menos frecuentes pueden incluir diferenerasiesgo cambiario,

tasa de crecimiento y mercados de capital.

La aplicacion de ajustes financieros debe tomar @menta tres

consideraciones importantes:

v' Una diferencia material es aquella que afecta ldicitn de los
resultados Arm’s Length bajo el método aplicador Ro tanto,
ajustes a empresas evaluadas y comprables paiaalidiferencias
gue soOlo tienen un impacto minimo o un efecto mesulre el
precio o la utilidad no son necesarios.

v Los ajustes de comparabilidad deberian preferemienafectuarse a
las comparables. En algunos casos, es necesasiarajanto a las
empresas comparables como a la empresa evaluagtdrasique en
otros casos, es mas practico ajustar Unicamenta ampresa
evaluada.

v' Los ajustes deben basarse en las practicas cofesrdas principios

econdmicos o el analisis estadistico.
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Diferencias en Cuentas por Pagar y Cuentas por Cohr

Los ajustes en la utilidad de operacién utilizamdkereses implicitos se
justifican mediante la teoria de que conceptosates, como ventas netas
y costo de ventas, no siempre reflejan apropiad@riamocién econémica

del “valor del dinero en el tiempo”.

En términos simples, el “valor del dinero en eimjp®” indica que un ddlar
el dia de hoy vale mas que un dolar el dia de nzapan la oportunidad
perdida de ganar intereses en el ingreso difeddanismo, un vendedor
racional normalmente aceptara un menor precio padbien si el pago se
hace al momento de la venta en lugar de recibioygragos diferidos. La
diferencia entre estos dos precios refleja laspeatias intertemporales del
vendedor (v.g., una tasa de descuento), que pamerlado se expresa
como una tasa de interés de corto plazo para préstay créditos a
negocios. La tasa de descuento utilizada en nuaséiisis para cuantificar
el “valor del dinero en el tiempo” es una tasarmterés promedio de corto

plazo para préstamos a negocios.

En términos generales, cuando existen diferengigsfisativas en cuentas
por cobrar es conveniente realizar un ajuste dabuélidad de operacion y
sobre las ventas de los comparables. Lo mismo esgepaplicar a ajustes en
costo de ventas cuando existen diferencias sigtifis en cuentas por
pagar. Las cuentas por pagar reflejan el plazoage pue los proveedores

ofrecen, mientras que las cuentas por cobrar aeflel plazo de pago
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otorgado a clientes. De esta manera, las ventas net solo incluyen una
compensacion por la venta de una propiedad sinbi¢gamun ingreso por

interés implicito atribuible al crédito extendidcedmnte las cuentas por
cobrar. Por lo tanto, diferencias importantes snclaentas por cobrar de la
Compaiiia analizada y en las cuentas por cobraysdeoimparables pueden
resultar en diferencias significativas en la conpos de la cantidad

reportada como ventas netas, que consistird dandad pagada por el
bien vendido y del interés implicito por la extémsde crédito a través de
los términos de pago. Diferencias significativascaantas a pagar afectan
el costo de ventas, entonces se pueden realiztesjpara tomar en cuenta

este interés implicito.

Los ajustes economicos que tradicionalmente deasaa la informacion

financiera de las empresas comparables son loesigs:

a) Ajustes al Capital de Trabajo

Los ajustes se hacen normalmente para alcanzaistntsa en los niveles

de capital de trabajo los cuales se reflejan enclesitas por cobrar, y

cuentas por pagar que poseen los comparables troledos.

b) Ajuste de Cuentas por Cobrar y Cuentas por Pagar

Una empresa que reporta cuentas por cobrar enlancbageneral esta

proporcionando un servicio a sus clientes, al ppWi@anciamiento para la
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compra del producto. Bajo el supuesto de que lampadias buscan
maximizar sus utilidades, una compafia deseargnebtina remuneracion
por proveer este servicio de financiamiento. Sulgdatles, por lo tanto,
incluirian un monto por el interés implicito gangolar esta actividad de

financiamiento.

Es decir la dnica diferencia entre dos empresad es/el de cuentas por
cobrar, se esperaria que la comparfia con maydrdeveuentas por cobrar
estuviera obteniendo mayores retornos porque edtmsnos también

incluirian un cargo financiero explicito.

En otras palabras, ajustando los resultados firesgide las compaiiias
comparables para cuantificar las diferencias esl@svrelativos de cuentas
por cobrar se obtiene una evaluacion con mayotigidecde los precios de

transferencia.

Paso 1

Calcular la diferencia en la razon de cuentas pbrar sobre las ventas

entre la entidad analizada y cada comparable

(Cuentas por cobrar/ vent&PMPANIA OBJETO DE ESTUDIO

(-)(Cuentas por cobrar/ ventaBDMPANIA COMPARABLE

= Diferencia (A)



117

Paso 2:

Calcular el valor implicito en la diferencia de eles de cuentas por cobrar

Diferencia en cuentas por cobfay

X _ventas de compafiia comparable (suma 3 afios)

= Diferencia implicita en cuentas por cobrar

Paso 3:

Calcular el costo de financiamiento de esta dilgeeimplicita de cuentas
por cobrar
Diferencia implicita en cuentas por cobrar

X tasa prima (promedio de 3 afios)

= Ajuste de cuentas por cobrar

c) Ajuste de Cuentas por Pagar

Una compafiia que reporta cuentas por pagar enlancbageneral esta
recibiendo un servicio por parte de sus proveedoresibiendo

efectivamente financiamiento para la compra detflpcto. Sus retornos, por
lo tanto, incluirian un monto por el interés imfbicganado por esta

actividad de financiamiento.
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Por lo tanto si la Unica diferencia entre dos cdimgses el nivel de cuentas
por pagar, se esperaria que la compafia con mayerde cuentas por
pagar estuviera ganando menores retornos, porteséincluido en sus
resultados operativos. Por lo tanto, ajustandordssitados finales de las
firmas comparables para el conteo de diferenciasiegies relativos de
cuentas por pagar se obtiene una evaluacion comrnpagcision de los

precios de transferencia.

Paso 1:

Calcular la diferencia de la razén de cuentas @wap sobre los costos

totales entre la entidad analizada y cada comparabl

(Cuentas por pagar/ costo toa)MPANIA OBJETO DE ESTUDIO

(-) (Cuentas por pagar/ costo tot@PMPANIA COMPARABLE

= Diferencia (B)

Paso 2:

Calcular el valor implicito en la diferencia de elies de cuentas por pagar:

Diferencia en cuentas por paBy

X _costos totales comparable (suma 3 afios)

= Diferencia implicita en cuentas por pagar
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Paso 3:

Calcular el costo de financiamiento de esta dilgeeimplicita de cuentas

por pagar

Diferencia implicita en cuentas por pagar

X tasa prima (promedio de 3 afios)

= Ajuste de cuentas por pagar

d) Ajuste Inventarios

Es necesario realizar un ajuste en los indicaddeesentabilidad de las

compafias comparables, si el nivel de tenenciawdmiarios es diferente al
de la empresa que se sujeta al andlisis. El propdls este ajuste es
eliminar el impacto de las diferencias en el cagaapital, el cual se refleja
en las diferencias en la tenencia de inventarios. ¢bmpafia que mantiene
altos niveles de inventario realiza funciones dater@miento de inventario

para sus clientes o para sus proveedores; ponto, tarobablemente dicho
financiamiento se compensa a través de precio®nia ynas altos o costo

de ventas mayores.

Para el indicador seleccionado, se ajustan lodtag®s financieros de las
compafiias comparables para reflejar niveles deniaxie iguales a los de la
compafia sujeta al analisis. El ajuste modificelgurecio de venta la prima

cobrada por mantenimiento de inventario, a traedgagiaciones en el costo
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de ventas, tomando en consideracion el financiamiemplicito incluido en
las cuentas por pagar comerciales, con la finalidadcompensar las
diferencias en cuanto al descuento implicito otoga sus proveedores y a

sus clientes.

Paso 1:

(Inventarios/ ventasJOMPANIA OBJETO DE ESTUDIO

(-) (Inventarios/ ventasfOMPANIA COMPARABLE

= Diferencia (C)

Paso 2:

Diferencia en inventari(C)

X ventas de compaiiia comparable (suma 3 afios)

= Diferencia implicita en inventarios

Paso 3:

Diferencia implicita

X_tasa prima (promedio de 3 afios)

= Ajuste de inventarios
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e) Ajuste de activos fijos

Paso 1:

(Activo fijo/ ventasCOMPANIA OBJETO DE ESTUDIO

(-)_(Activo fijo/ ventas)\COMPANIA COMPARABLE

= Diferencia (D)

Paso 2:

Diferencia en activo fijo

X _ventas de compafia comparable (suma 3 afios)

= Diferencia implicita en activo fijo

Paso 3:

Diferencia implicita

X tasa prima (promedio de 3 afios)

= Ajuste de activo fijo
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f) Ajustes para resultados

Finalmente el retorno ajustado sobre costos tot@letidad operativa
ajustada por capital de trabajo como razén dede®os totales) es calculado

para cada comparable.

Ventas netas

+ Ajuste de cuentas por cobrar, inventario y acfijgo

= Ventas ajustadas de comparfiia comparable

Costo total

+ Ajuste de cuentas por pagar

= Costo total ajustado de compafiia comparable

Ventas ajustadas de compariia comparable

(-) Costo total ajustado de compafiia comparable

= Utilidad de operacion ajustada

CUADRO 12. Férmula del Margen de la Utilidad de lasComparables

Margen de la utilidad de las comparables = Udidie operacién ajustada

Total costo ajustado

Elaborado por: Estefania Calderén
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3.4.5. Medidas estadisticas, la mediana y el rango interautil

De manera general, bajo la LEY ORGANICA DE REGIMEN
TRIBUTARIO INTERNO, y las directrices de Precios tensferencia de
la Organizacion para la Cooperacion y DesarrolloorBmicos, se
encuentran en muchas ocasiones mas de una empraparable para la
aplicacién del método mas apropiado, por lo quelt@sonveniente la
utilizacion de un rango de cifras, de las cualescssa un nivel de
confiabilidad. En estas circunstancias se entieande la diferencia de las
cifras que comprenden el rango puede ser el reésutta la aplicacion de las
fuerzas de mercado a cada compafiia comparablerequeduce una
aproximacion de condiciones que se hubieran esidblentre empresas

independientes.

La LEY ORGANICA DE REGIMEN TRIBUTARIO INTERNO vy la
O.C.D.E. establecen en referencia a los Rangogcuddiles, de la
aplicacion de algunos de los métodos, se podréebten rango de precios,
de montos de las contraprestaciones o rangosldiadtiSi el precio, monto
de la contraprestacion o margen de utilidad detritmryente se encuentra
dentro de esos rangos, dichos precios, montos gemés se consideraran

como pactados o utilizados entre partes indepetedien

Utilizar rangos intercuartiles proporciona un “rahgle valores a partir de
una muestra ordenada de datos. El rango intercuagntiina aquellos
valores de una muestra ordenada de datos que wenéran por encima del

percentil 75 (cuartil superior) y por debajo delgeatil 25 (cuartil inferior).
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Lo que resulta es el rango de valores medios deramtairango intercuartil,
el cual se utiliza como parametro para comparamptesios, margenes de
utilidad o cualquier otro indicador financiero dedmpresa evaluada y de

las comparables.

Cuando los precios, margenes de rentabilidad oquaigal otro indicador
financiero de la empresa evaluada se encuentrea fie este rango, se
considerara que la compafia no cumple con el pimerm’s length, lo que
indicara que sera necesario realizar ajustes mdpesos o deducciones de

dicha empresa.

De acuerdo con el articulo 87 del Reglamento decA@ibn a la Ley de
Régimen Tributario Intrerno, Respecto al Rango @ Competencia,
menciona lo siguiente: “el contribuyente deberaldster la Mediana y el
Rango de Plena Competencia de los precios, montes lab

contraprestaciones o margenes de utilidad de dmpersciones”.

Por otro lado, si el precio o margen obtenido porcantribuyente se
encuentra dentro del Rango de Plena Competencéno dvalor se
considerard como pactado entre partes indepensie@tso contrario, se
considerara que el Valor que hubieren utilizaddgsaindependientes es el

gue corresponde a la Mediana del mencionado rango.

Por lo tanto, cualquier ajuste de impuesto a laargvor precios de

transferencia debera hacerse ®&diana del Rango mencionado.
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En el mismo articulo expresa los siguientes comsept

a) Rango de plena competencia.Es el intervalo que comprende los
valores que se encuentran desde el Primer Cuastialel Tercer Cuartil,
y que son considerados como pactados entre padegeandientes;

b) Mediana.- Es el valor que se considera hubieren utilizadaepa
independientes en el caso que el Valor registradaelpcontribuyente se
encuentre fuera del Rango de Plena Competencia; vy,

c) Primer y tercer cuartil.- Son los valores que representan los limites del
Rango de Plena Competencia.

La mediana y los cuartiles correspondientesaseularan en funcion de
los métodos estadisticos convencionales.

3.4.6. Resultado del analisis econémico

A través del andlisis econdmico, el cual abarceplostos expuestos en la
seccion anterior, se establece de forma concre¢atgra, si la Compaifia se

encuentra o no dentro del rango de plena competenci

3.5. EL AJUSTE PROCEDENTE EN EL IMPUESTO A LA RENTA

Cualquier precio fijado por operaciones entre iadas puede ser considerado como
un precio de transferencia, sea que se encuerdre ssub valuado, o no. En materia
tributaria el régimen de precios de transferensi@ancebido como aquél referido a
los casos en que los grupos empresariales fijapreesos por valores distintos a los

gue habrian pactado con terceros ajenos a su gogp@mico.

Para fines de la aplicacion practica del régimenpdecios de transferencia la
Administracion Tributaria goza de facultades estaldas con el objeto de practicar

ajustes a las operaciones realizadas por entid@@dadas. Asi, en los casos en que

O RALORTI (2010), Op. Cit. Art. 87.
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los precios entre compafias relacionadas no reapamth regla de valor de mercado,
las partes pueden ser objeto de ajustes tributdfis® con el objeto de llegar al
resultado de la operacion tal y como si hubierao sigalizado por partes
independientes. Normativamente se ha reconocido ejuggimen de precios de
transferencia se aplicara en tanto la aplicaciopréeios entre empresas vinculadas

signifigue un menoscabo para la recaudacion.

Como es evidente, los gobiernos prevén normasquétar que las empresas reduzcan
la carga impositiva que les corresponde por lecapidbn de precios de transferencia.
Por tal motivo, gran numero de estados, entre ellosiestro, han introducido normas
mediante las cuales se limita la habilidad de tapresas para manipular sus precios

de transferencia.

En la LEY ORGANICA DE REGIMEN TRIBUTARIO INTERNO, reconcordancia
con su Reglamento, menciona en su articulo 2, goe referencia a la cuantificacion
de los ingresos, lo siguiente respecto al ajudténtmiesto a la renta por precios de
trasferencia:
La Administracion Tributaria podra establecer aastomo resultado de la
aplicacion de los principios del sistema de prededransferencia establecidos
en la ley, este reglamento y las resoluciones gukicsen para el efectd®.

El ajuste de impuesto a la renta por precios desfeaencia se efectuara considerando

la mediana del rango que ha sido establecido pamadisis.

"' Reglamento de Aplicacién a la Ley Organica de Régi Tributario Interno. (2010). Op. Cit..Art. 1.-
Cuantificacién de los ingresos.
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3.6. CASOS ESPECIALES

3.6.1.

3.6.2.

Utilizacion de datos de multiples afios

Para el andlisis de precios de transferencia eesolichas veces adecuado
examinar los datos del afilo que se ha sometido |lsiardgsi como los de
afios anteriores para entender todo lo que rodaa apleraciones con una
parte vinculada, tales como: hechos que influyenorta determinacion de
los precios de transferencia, pérdidas en operesjorircunstancias
particulares de afios anteriores que pudieron gemsreementos en los
costos, acontecimientos determinantes como proslagte estén al final de
su vida util, etc. Ademas permiten entender cielosndémicos y ciclos de

vida de productos, que pueden ser de suma imp@tanc

El andlisis de datos de afios anteriores permiteerrdetar si
acontecimientos pasados afectaron a los precianefioios de tal forma
gue dicha operacion de la empresa no deberia ifeadd como elemento

comparable.

Existencia de pérdidas recurrentes

Para esta seccion se considerara el siguienteagtetuando una empresa
asociada incurre en pérdidas constantemente nsergtee el grupo

multinacional en su conjunto es rentable, este di@chlrian requerir de un
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examen especial de los temas relativos a la fijaddé los precios de

transferencia.

Las pérdidas recurrentes pueden tener afectaciio tmra las empresas
asociadas como para las independientes por divensasstancias como
por ejemplo los costos elevados de puesta en marebatos desfavorables

en su economia, diversas razones legitimas debiherc

Considerando el punto anterior, cabe resaltar qua wompafia
independiente que incurre en pérdidas de forma rmate cesaria
eventualmente en sus actividades en estas conelciporque no estaria
preparada para afrontar pérdidas indefinidas. Poordrario, una empresa
asociada que realiza pérdidas puede continuartsidad si ésta beneficia

al grupo multinacional en su conjunto.

En el parrafo 1.53 de los lineamientos de la OCDé&nciona un punto
importante a considerar:

El hecho de que exista una empresa que arrojedadrglique concierte
negocios con otros miembros rentables de su gruphinacional
sugeriria a los contribuyentes o a las Administnaes tributarias que
se deberian examinar los precios de transfereRtiade ser que la
empresa con pérdidas no esté siendo retribuidauadamente por el
grupo multinacional del que forma parte si se a@rsin los beneficios
derivados de sus actividad@s.

Otro punto importante, hace referencia a las egfias comerciales, puesto
gue en muchos casos las pérdidas recurrentes pestinustificadas por

este factor en el sentido de que pueden fijaseigs bajos para conseguir

2 OCDE, Directrices aplicables en materia de precios densterencia a empresas multinacionales y
administraciones tributarias,Parrafo 1.53
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penetracion en el mercado. Si la estrategia dagsree prolonga mas alla
de un periodo razonable, seria necesario efectuajuste de precios de
transferencia, especialmente cuando los datos cabipa de varios afios
manifiestan que se ha incurrido en pérdidas durantperiodo mas largo

del que afectaria a empresas independientes cobigmra



CAPITULO 4

SELECCION DEL MEJOR METODO PARA EL ANALISIS ECONOMI CO DE LA
COMPANIA OBJETO DE ESTUDIO

En este capitulo se expone un caso practico astrd@écual se efectia la seleccion del
mejor meétodo aplicable a la Compariia objeto dedastse exponen las razones por las
cuales se ha escogido un método especifico, agi mmmmotivos por los que se descartan

a los demas.

Para poder desarrollar este analisis es necesamiprender la actividad comercial que
realiza la empresa objeto de estudio en el mercadb,como los factores que son
determinantes en la actividad con las Compafiasiogladas. También se ha incluido un

detalle completo de cuales son las transaccionetasia analisis.

4.1. DESCRIPCION DE LA COMPANIA SUJETA A ANALISIS Y SuUS
VINCULADAS

4.1.1. Descripcion de las actividades del grupo multinaciaal

El grupo multinacional es reconocido como uno de lmayores
transportadores de energia de la region; destadelnas por su operacion
de telecomunicaciones y por sus servicios comoaoipery administrador
de mercados de energia, es uno de los conglomeesdpesariales mas

importantes de Colombia y Latinoamérica.
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A partir de la integracion de sus redes en Colomtma las redes de su
empresa filial en Ecuador, en Peru y con rededrds paises, esta creando
la gran red (network) de la region lo que le pegnoifrecer un portafolio de
servicios cada vez mas importante en transporigexiones y acceso a

Internet.

El grupo multinacional cuenta con un sistema desemdmplementarias de
diferentes tecnologias que aseguran la cobertgedigad requerida por los
clientes. La red principal esta desplegada sobhittosy ramales de fibra
Optica que se integran con enlaces de microondascgmplementan con un

sistema satelital, permitiendo ofrecer las mejomexliciones de cobertura.

El mercado objetivo a los que estan dirigidos lexvisios que ofrece el

grupo son:

v' Operadores de telecomunicaciones en los sectoreSP&CLD
(Telefonia Publica Basica Conmutada de Larga Disignservicio
de voz movil y servicio de valor agregado.

v' Operadores de telecomunicaciones con redes prppjas requieren
respaldo ocasional por rutas y redes diferentes.

v' Operadores de telecomunicaciones que tengan amidgatsus
Servicios con terceros y que requieren respaldsiacal por rutas y

redes diferentes.
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v' Operadores de telecomunicaciones con derechospdeidad sobre
sistemas de cables internacionales, submarinosrrestres, que
deseen conectar las cabezas de cable a otrosd&tioe del pais.
v' Operadores de telecomunicaciones con necesidadeteom®nexion
entre sus sitios dentro del pais y cabezas de debkistemas de

cables internacionales

4.1.2. Descripcion del Objeto social y las actividades oterciales de la

Compaiiia sometida a Estudio

La Compainiia tiene como objeto social:

“la organizacion, administracion, comercializacibprestacion de servicios
de telecomunicaciones, tales como portadores, &iems y de valor
agregado, de acuerdo a lo definido en las leyesglamentos vigentes;
puede desarrollar también actividades complemeastayi en general
cualquier servicio de telecomunicacioné&$”.

La compaiiia fue constituida con un capital inicide US $ 50,000.00
(cincuenta mil dolares americanos), la misma qua fiaes de este analisis
sera denominada comoCOMPANIA OBJETO DE ESTUDIO
mediante Escritura Publica celebrada en la Notefidel Canton Quito, el

29 de Noviembre de 2002, la cual fue aprobadaa&ubperintendencia de

Compafias e inscrita en el Registro Mercantil.

"3 Informacién tomada de la Escritura de Constituaiénla Compafiia objeto de estudio con fecha 29 de
noviembre del 2002.
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La Compafia objeto de estudies una sociedad ecuatoriana, que al 31 de

Diciembre de 2010, el capital suscrito de la corfgpa&$ de US$ 518.600.

Las acciones tienen un valor de USD$100 cada una.

Al 31 de Diciembre de 2010 la Sociedad contaba Z@tcionistas, cuya

participacion se puede observar en el siguientdroua

CUADRO 13. Resumen de la participacion accionariaalla Compariia

Accionistas Nacionalidad | Capital Suscrito | Aumento de | CAPTITAL No. de Participacion
y pagado Capital TOTAL Acciones
2010
ACCIONISTA Ecuatoriana $ 25.000 $ 234.30( $ 259.3¢0 2598 % 50
A
ACCIONISTA Colombiana $ 25.000 $ 234.30( $ 259.300 2598 % 50
B
Totales: $ 50.000 $ 468.600 $ 518.60(') 5186 100%

Elaborado por: Estefania Calderén

Esta informacion ha sido tomada de la escrituraweento de capital de la

Compaiiia sujeta a analisis con fecha 22 de ene26@fe

Es importante mencionar dentro de este analisigante al Accionista A,

asi como el Accionista B son considerados comcepartlacionadas, de

acuerdo a lo que estipula la Ley Organica de Régifmdbutario Interno.

Para entendimiento general del giro del negocitadéomparfia objeto de

analisis, es adecuado mencionar que sus ingresuspaies estan dados

por Servicios denominados Portador, es decir, ®licse que presta por

mantener las telecomunicaciones vigentes y en daaoliento con sus

clientes.
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Sus costos estan dados por los valores pagadasti@@onexion y servicios
de gestion, adicionalmente por costos de persomatigs costos indirectos

tales como impuestos, tasas y afiliaciones.

A continuacion se describen a los principales tdigery proveedores de la
Compaiiia objeto de estudio, con el fin de enteatlgiro del negocio y su

mercadé*

CUADRO 14. Detalle de Clientes mas importantes dea|Compaifia
objeto de analisis

Clientes
Corporacion Nacional De Telecomunicaciones
AT&T Global Network S
Telconet S.A.
Puntonet S.A.
Lutrol S.A.
Asociacion de Empresas Proveedoras
Elaborado por: Estefania Calderén

CUADRO 15. Detalle de Clientes mas importantes dea|Compafia
objeto de analisis

Proveedores
Telconet S.A.
Global Crossing Comunicaciones Ecuador,
Otecel S.A.
Megadatos S.A.
Columbus Networks Colombia Ltda.
ISA Interconexion Electrica S.A.
Elaborado por: Estefania Calderdon

La cobertura de los servicios que ofrece la Congpabjeto de andlisis, a

través de sus relacionadas, es la que se preseoitdiguacion:

" Informacién proporcionada por la Compafiia Objetd\dalisis



135

CUADRO 16. Cobertura de la Compafia Objeto de Anasiis

Pais Ciudades
Ecuador Quito
Colombia Bogota, Medellin, Cartagena, To|u
Peru Lima

Elaborado por: Estefania Calderén

Para tener un mejor entendimiento del mercado equel realiza sus
actividades comerciales la Compaiiia Objeto de Aisasie incluyen varios
puntos a ser considerados al momento de escogeejet método para la

aplicacion de precios de transferencia:

Los productos y servicios que ofrece, ocupan ursicigm de importancia
en el mercado ecuatoriano, ya que son los Unicmgepdores de este tipo
de servicios. No obstante, la presencia de posdadegpetidores que estan
ofreciendo soluciones novedosas hace que la commié actualmente
enfrentando un riesgo bajo en cuanto a la demamdays servicios. Cabe
mencionar que la compafia enfrenta un bajo riesggandrcado como
consecuencia de su posicion privilegiada dentronigho especifico de

mercado.

En cuanto al riesgo crediticio, la Compafiia r@eam operacion de venta
con terceros independientes, por lo que es la m&amaesa quien asume
toda la responsabilidad relativa a la cobranzachadi operaciones a plazo.

Por tal motivo, los términos de crédito otorgadms de pocos dias, pues el
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sistema de venta de la compafiia mantiene, en aguaeos, pagos

anticipados por parte de sus clientes.

La Compaiiia objeto de analisis no efectia ninguneidn de investigacion
y desarrollo, al menos en la parte local. Estaxifures son realizadas
directamente por su parte relacionada que functmmo matriz, desde

Colombia.

Debido a que no registra pasivos significativos ebrsector financiero,

local o del exterior, el riesgo por fluctuaciones las tasas de interés es
minimo.

El riesgo laboral es minimo, puesto que la Compaiijata a analisis

mantiene dentro de su nomina al 31 de diciembr20d® a 6 empleados,

con los cuales cumple con todas las disposiciausdds y sociales.

No existen probabilidades altas que se pueda pegsalguna clase de
intervencion del estado en las actividades de Igpresa privada,
relacionadas con control de precios o medidas aiesly es muy factible
gue se aprueben nuevas leyes que incentiven lesiGmeextranjera, en los

sectores productivos de la nacion.

La compafia ha identificado como un riesgo bajmksibilidad de ataques o
asonadas. Esta opinién se sustenta en el hechgede gbicacion de la sede
€S una zona que no se encuentra sefialada comarrsedn posibilidad

gue sus empleados o instalaciones puedan versadds@or atagues.
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4.2. DESCRIPCION DE LA RELACION CON LAS VINCULADAS

4.2.1. Vinculadas del Exterior

a) Relacionada 1 (Colombia)

El parametro de vinculacion con relacionada colamdi se da por dos

motivos especificos:

v' Es una sociedad filial con la que mantiene openasiairectas en el 95%
de del total, por lo tanto son establecimientosmp@entes entre si, en
cuanto a las transacciones que desarrollan, cuogsieel supuesto de
relacion N° 11 de acuerdo con la ficha técnica péeatos de declaracion

de operaciones con relacionadas del exterior, lesidb por el S.R.1.

v" El segundo punto es porque la Compafiia Relaciobadme el 50% de
las acciones de la Compafiia, por lo tanto ejerngaalirecto en la toma
de decisiones, este punto esta dentro de los gopuds relacion, con el
Caodigo N° 13 el cual hace mencién a las relacidacth o indirectamente

en la direccion, administracion, control o capitaltales partes.

b) Relacionada 2 (Peru)

El parametro de relacion con la segunda empresaasgorque es un

establecimiento permanente entre si, es decir gaatieme operaciones
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directas entre ellas y forma parte del grupo sudaare, funcionan bajo la
misma denominacion y como sucursal extranjera. Gaimgn el supuesto de

relacion N° 11.

4.2.2. Vinculadas locales

La vinculacion de la Compafia Relacionada Ecuatarse da porque tiene el
50% de las acciones de la Compafia, por lo taet@esjcontrol directo en la
toma de decisiones, este punto esta dentro daipagestos de relaciéon, con el
Caddigo N° 13 el cual hace mencién a las relaciéecth o indirectamente en la

direccion, administracion, control o capital desapartes.

4.3. DESCRIPCION DE LAS TRANSACCIONES OBJETO DE ANALISIS

La Compafiia objeto de analisis, no realiza la vdetaquipos de telecomunicaciones
directamente, sino que, a través de contratos ré@stguion de servicios de
telecomunicaciones con sus diversos clientes, prode equipos, maquinarias,
asistencias técnicas, asesoramiento, instalaciémplmentacion necesarios para la
implementacion de servicios de telecomunicacionegrados a paquetes de servicios

complementarios no Unicamente la venta de equipo® ¢al.

Las operaciones que realizé la comparfiia objetondbse durante el transcurso del
afio fiscal 2010 con sus partes relacionadas erxteli@ fueron operaciones de
egreso, por conceptos de asistencia técnica, BE\#&cnicos, interés pagados y otros

ingresos con respecto a las operaciones de intgBemMOs servicio técnico.
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Cada una de las operaciones indicadas contieneogpiiopcodigo de referencia e
identificacion, a continuacion se muestran dosatabbn las operaciones detalladas y

sus valores respectivos por cada una de las opeeacen las actividades realizadas

durante el afio 2010

CUADRO 17. Operaciones con Compaiiias Vinculadas dekterior
Ejercicio fiscal 2010

EGRESOS
. NUMERO DE
CcODIGO DETALLE PAIS PROVEEDOR Monto USD $ AN [BINES
209 SERVICIOS DE COLOMBIA |RELACIONADA 1 2.846.849,90 37
TELECOMUNICACIONES |PERU RELACIONADA 2 1.377.862,23 20
210 ASISTENCIA TECNICA COLOMBIA | RELACIONADA 1 27.200,00 4
214 INTERESES COLOMBIA | RELACIONADA 1 47.061,22 41
224 MANTENIMIENTO COLOMBIA |RELACIONADA 1 2.737,00 1
PERU RELACIONADA 2 30.107,00 11
TOTAL 4.331.817,35 114
INGRESOS
. NUMERO DE
cODIGO DETALLE PAIS CLIENTE Monto USD $ TRANSACCIONES
110 SERVICIO DE COLOMBIA |RELACIONADA 1 1.099.501,45 42
TELECOMUNICACIONES |PERU RELACIONADA 2 26.573,74 17
TOTAL 1.126.075,19 59
TOTAL OPERACIONES CON RELACIONADAS | 5.457.892,54 | 173

Elaborado por: Estefania Calderdn

Es importante recordar que la Compafiia Relaciodades el Accionista B de la

Compaifiia objeto de analisis, con el 50% del cagpdeill.

’® Esta informacién ha sido proporcionada por la Cafiigo objeto de estudio.
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CUADRO 18. Operaciones con Compaiiias Vinculadas Lales
Ejercicio fiscal 2010

PARTE N° DE
RELACIONADA OPERACION MONTO USD $ TRANSACCIONES

Arrendamiento 963.097,21 33
Capacidad 128.154,36 12
Gestién de red 101.817,80 12
Accionista a Intereses de convenio 28.502{31 25
Mantenimiento 124.404,38 24
Otros 313.499,21 22
Direccion 68.855,34 12

TOTAL OPERACIONES CON PARTES
RELACIONADAS LOCALES 1.728.330,61 140

Elaborado por: Estefania Calderén

De acuerdo con lo que menciona la LEY ORGANICA REGIMEN TRIBUTARIO

INTERNO, para efectos tributarios, el analisis gaeefectlia en cuanto a precios de

trasferencia es sobre las transacciones que mantiea empresa domiciliada en

Ecuador con sus partes vinculadas en el exterar,|@tanto para efectos de este

analisis se realizara sobre las operaciones cextelior.

4.4. Seleccion y aplicacién del mejor método

En esta seccion se realiza un analisis de cualdoés el mas adecuado, de acuerdo

con las caracteristicas presentadas en la padeeat@nte, con el fin de establecer el

rango de plena competencia de la empresa objetstddio.

La metodologia utilizada es la siguiente:

Se procedera con la revision de todos los métodssattando o no su aplicabilidad

y explicando los motivos por los que debe o no @sse dicho método.
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4.4.1. Método de precio comparable no controlado

Este método dispone que el precio que mejor cunwieel Principio de Plena
Competencia, sea el precio real que se cobra kastieéartes No Relacionadas,
para las transferencias comparables de bienes sem¥&cios, por lo tanto,

requiere de un grado muy alto de comparabilidaldsieroductos y funciones.

Para aplicar este método seria necesario que lgp&oe objeto de estudio
realice transacciones que involucren bienes intdegi commodities 0 que
mantenga préstamos y financiamiento, que no easel de la Compania objeto

de estudio.

Tampoco compra productos terminados sino servecipartes relacionadas y a
terceros independientes, por lo cual no fue posiplécar este método con

comparable interno.

De acuerdo a los Lineamientos de la OCDE, las ésedé informacion deben
ser suficientemente sdlidas y fidedignas y no exisformacion publica

disponible sobre terceros independientes que perogtroborar que eéstos
efectien las mismas operaciones que realiza la @bimpbjeto de analisis en

forma exacta, de sus partes relacionadas residemtgsextranjero.
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4.4.2. Método de costo adicionado

Segun este método el precio que mas se apega a$EICosto resultante de
la produccién de la Parte Relacionada, méas un matgeutilidad bruta. Este
método proporciona una medida razonable del rekultdel grado de

cumplimiento del PPC, si el contribuyente controlathbrica o ensambla

mercancia que se vende a las Partes Relacionadas.

La operacion sujeta a andlisis no corresponde aowehta de inventarios
producidos, si bien es un servicio el que brindaea posible identificar de
forma general el margen adicionado al costo, pugstolos contratos fijan de
manera distinta los costos, dependiendo del tiemglo servicio, tipo de

entidad, entre otros parametros. Adicionalmentejgabl que el método

anterior, éste requiere un alto grado de estarat@diz en las politicas
contables de la empresa testeada con las compgrahlkes las diferencias en

este tipo de estructuras pueden distorsionar ékena

Este método probablemente es mas util cuando biss@i#erminados son
vendidos entre compafias relacionadas, en dondergsafnias vinculadas han
celebrado acuerdos sobre instalaciones comuneseardas a largo plazo de

compra venta, o donde la transaccion controladia g®stacion de servicios.

Si bien la Compafia objeto de andlisis, prestadesy en ellos no es posible
identificar de forma uniforme el margen que secaplken todos los casos.

Derivado de la descripcion anterior, no es un netaglicable a las



4.4.3.

143
operaciones que la Compania objeto de estudio réehlrante el ejercicio
fiscal de 2010 con sus partes relacionadas, puegpresia servicios de
manufactura, en donde se pueda identificar de foclaea y especifica el

margen de adicion a la transaccion.

Método de particion de utilidades

Este método asigna la ganancia o pérdida combimkdauna actividad
comercial, de manera tal que refleje el valor projpmal de la aportacion de

cada contribuyente a dicha ganancia o pérdida caadhi

La aplicacion del método de particion de utilidadeguiere la localizacion de
dos compafias que tengan funciones, riesgos yatraioses similares a la

compaiiia objeto de estudio y sus partes relacishada

En nuestra experiencia es muy poco probable ersrarampafias con activos,
funciones, riesgos y transacciones suficientememteparables a la compafia
objeto de estudio y a sus partes relacionadas.yAcirando dichas compafias
fueran identificadas, seria muy poco probable t@wweeso a la informacion

necesaria para evaluar las utilidades en transsesicomparables.

Si bien es cierto que la empresa relacionada coforabes accionista de la
Compafiia objeto de andlisis, es poco factible guasanformacion que
permita obtener un margen de comparabilidad adecuatho para efectuar

una analisis confiable, cuyos resultados puedafiat@es.
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Asimismo, una de las debilidades que presentanestedo estriba en que una
vez dadas dos 0 mas empresas 0 grupos semejantesmamente dificil
identificar apropiadamente los gastos de operad®rcada transaccion, asi

como separar los costos de las operaciones enagstuds demas del grupo.

Método residual de particion de utilidades

Este método parte de la misma premisa al antgs@mr,lo que es necesario
encontrar informacion especifica muy dificil deestdr de las compafiias que
pudieran resultar ser comparables; este métodosnmeommendable para las

operaciones que la Compafiia objeto de estudio.

Como se menciond anteriormente, la principal at#idi econdmica de la
compafiia objeto de estudio es la organizacion, radiracion,

comercializacion y prestacion de servicios de tetamicaciones tales como
Portadores, Telematicos y de valor agregado, derdoua lo definido en las

leyes y en general cualquier servicio de teleconaamnes.

Asimismo, enfrentamos problemas adicionales al druscompaiiias
comparables ecuatorianas, ya que Ecuador cuentgpamas compafias que
cotizan en la Bolsa de Valores, muchas de las slialean a cabo actividades

no comparables con las de la Compaifia.
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No hay intangibles involucrados en la transacci@mesdizadas, por lo tanto la

aplicacion de este método resultaria inapropiada.

Método precio de reventa

Como antecedente para el analisis de la aplicadileste método, es adecuado
mencionar que la Compafia objeto de estudio, nlizaeransacciones de
compra venta de mercaderia 0 ninguna operacionetteaaeo de productos,
por lo tanto, empezando por este punto, seriadpauta la utilizacion de este

método para efectuar el andlisis de precios dsfesmncia.

Este método se utiliza por lo general en los casogue los contribuyentes
controlados realizan una funcion de distribuciébnny afiaden un valor

sustancial a la mercancia vendida.

El método del precio de reventa en esencia cuestbprecio de adquisicion
de un bien o de la prestacion de un servicio o ldecontraprestacion de
cualquier otra operaciéon entre partes relaciongdgae es revendido a una
parte independiente, en tal sentido requiere coomalicibn que las compras

sean hechas a partes relacionadas.

El Método de Precio de Reventa podria ser aplicapleel supuesto de
encontrarse un grupo de compaiiias independienégequérminos generales,
desarrollen actividades similares a las de la Cdiapabjeto de analisis. Sin

embargo, las normas de la OCDE indican que cuaedipkca el Método de
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Precio de Reventa, considerando como transacciooegparables aquellas
realizadas por terceros independientes, se dels&deoar la consistencia de las
normas contables. Cuando las practicas contablégredi entre las
transacciones controladas y no controladas, resetasario realizar ajustes
para asegurar que el mismo tipo de costo estaciefigjado por las distintas
empresas. Caso contrario, las diferentes practomagables referidas al

tratamiento de los costos, implicarian margenetobmo comparables.

Adicionalmente, las normas de la OCDE mencionan ejumargen bruto es
influenciado por las actividades llevadas a cabolgp@ompairiia, asi como la
intensidad con la que las mismas se efectuan.l#siempresas comparables
podrian incurrir en gastos de comercializacion goesstén siendo reflejados
en los costos de la mercaderia vendida. Por |lm,tdamtcomparacion de los
margenes brutos de la Compariia objeto de estudidosomargenes de otras
compafias no resultaria apropiada, en la medidpugesan existir diferencias

significativas en cuanto a los gastos de comerzaiaibn.

De este modo, y tal como lo indican los Lineamisrde la OCDE, con el fin
de incrementar la comparabilidad de los margenda gonfiabilidad del
andlisis, es necesario considerar ciertos gastesacpnales para lograr la
consistencia y comparabilidad de la informacioneBtos casos, el método del
Precio de Reventa entre partes independienteszanialel margen operativo
en lugar del margen bruto. Tal analisis equivalendtodo del Margen Neto

Transaccional.
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Para demostrar lo que se menciona en la partedaete se ha procedido a
ejecutar el andlisis por este método, para lo saaha utilizado los Estados
Financieros de las Compafias seleccionadas comopacabies, los

indicadores financieros y los ajustes respectisolre las cuales se ha incluido

informacioén en la seccidén de Anexos.

Ver en la seccion de anex@NEXO 5)

A continuacion se muestra cual seria el efectgptieas el margen Bruto como

indicador de Comparabilidad.

CUADRO 19. Resumen de Margen Bruto Ajustado de Congrables

COMPARABLES ADC TELECOMMUNICATIONS INC ~ ALASKA COMMUNI' CATIONS SYS GP CENTURYLINK INC WPCS INTERNATIONAL INC ATSI COMMUNICATIONS INC

ESTADO DE RESULTADOS 2010 2009 2008 2010 2009 2008 2010 2009 2008 2009 2008 2007 2010 2009 2008

+ [Ventas Netas 1.156,60 996,70 | 1.456,40 341,52 346,51 389,60 | 7.04153] 4.97321| 259841 105,77 107,10 101,43 20,94 19,89 41,96
+|Ajustes de cuentas por cobrar 0,80 (0,14) 427 1,23 121 2,28 14,81 18,30 17,16 (0,09) (0,13) (0,04) 0,15 0,14 0,46
+ [Ajustes de inventarios (3,86) (@4,77) (8,47) (0,22) (0,27) (0,51) (1,11) (0,73) (0,44) (0,31) (0,23) (0,29 - - -

=| Ventas ajustadas cia comparable| 1.153,54 991,79 | 1.452,19 342,53 347,45 391,37 | 7.05523| 4.990,79| 261512 105,36 106,73 101,10 21,09 20,03 42,42
+ [Costo de Ventas (677,20 (600,50)] (870,70)| (130,86)] (136,13)] (270,07)[ (2.365,67)] (1.756,75)] (953,99) (77,93) (78,33) (73,08) (19,38) (18,53)| (38,88)|
+ [Ajustes cuentas por Pagar (7,66) (6,16) (16,00) (1,86) (2,53) (4,49) (48,47) (36,91) (30,74) (0,64) (0,68) (1,04) (0,19) (0,18) (0,60)
=| Costo de Ventas Ajustado (684,86)] (606,66)] (886,70)| (132,72)] (138,66) (274,56) (2.414,14)] (1.793,65) (984,73) (78,57) (79,02) (74,13) (19,57) (18,71) (39,48)
= [Utilidad Bruta Ajustada 468,68 385,13 565,50 209,82 208,79 116,81 | 4.641,10| 3.197,14| 1.630,39 26,79 21,12 26,97 1,52 1,32 2,94
= [Utilidad Bruta /Ventas (Ajustado) ~ |40,63%  |38,83%  |38,94% 61,25% | 60,09% | 29,85% | 6578% | 64,06% | 62,34% | 2542% | 2597% | 26,68% | 7,19% 6,57% 6,93%

PROMEDIO 39,47% 50,40% 64,06% 26,02% 6,90%

Elaborado por: Estefania Calderdn

A continuacion se refleja los resultados de aplielamétodo de precio de

reventa con las operaciones que mantiene actuaneei@ompafia objeto de

analisis.
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CUADRO 20. Resultados finales obtenidos de aplicai método del precio

de reventa

EMPRESAS COMPARABLES

ALASKA COMMUNICATIONS SYS GP 50,40%
CENTURYLINK INC 64,06%
WPCS INTERNATIONAL INC 26,02%
ATSI COMMUNICATIONS INC 6,90%
ADC TELECOMMUNICATIONS INC 39,47%
CUARTIL 1 26,02%
MEDIANA 39,47%
CUARTIL 3 50,40%
COMPANIA OBJETO DE ESTUDIO

AL 2010 8,61%

Elaborado por: Estefania Calderén

Se puede concluir con la aplicacion de este méjoeémo es consistente con el
objetivo que se pretende alcanzar con este andajisgsal aplicarlo no se esta
cubriendo con las necesidades del método, puestaigo de los rubros que
tienen gran importancia es el de Inventarios, emnddotambién se realizan
ajustes, que si bien la Compafiia objeto de estndidiene dentro de su

balances, las Comparfias comparables lo tienen genaubros irrelevantes.

Otro de los temas importantes es que los costoscgigan las compaiiias
comparables no es por afectacion de inventarinp gpor los incurridos en la

operacion del negocio. Es por este motivo que ktaapeste método en esta
Compaiiia, los resultados obtenidos son irrealesogb#antes, lo que prueba
que este meétodo no es el adecuado para el tipodiestria que estamos

analizando.
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4.4.6. Método de margenes transaccionales de utilidad ageracion

Se ha establecido de acuerdo con la aplicabilidhdnétodo de Margenes
Transaccionales de Utilidad de Operacién como a atkecuado para realizar
el analisis de precios de transferencia y establecka Compariia objeto de
estudio cumple o no con el principio de plena caem®a. A continuacion se

exponen las razones por las cuales se ha llegesta @onclusion:

v’ Este método analiza el caracter Arm’s Length de poscios de una
transaccion entre vinculados a travéslaleomparacion del margen nette

dicha operacién con el de una transaccion compagatite independientes.

v Al igual que los otros métodos lo ideal seria coctan comparables de
operaciones hechas por la propia empresa con @srcgresto no es posible
pueden utilizarse los margenes obtenidos por w@sceque operan

exclusivamente con empresas independientes.

v' Al tomar margenes netos como punto de referentimétodo es menos
sensible a la diferencia de productos que el métiedigorecio comparable no
controlado y menos sensible a la diferencia deifues llevadas a cabo para
la transaccion que el precio de reventa y el cadtoionado. La debilidad es
gue puede verse influenciado por factores que riiggeeo impacto en los

precios por las diferencias de los gastos opesawire empresas.

v' Aunque el método haga referencia a la comparacddrtrpnsaccion, este

método, permite agrupar determinadas operacione®déneas, el grado de
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agrupamiento dependera de la complejidad de la abrapbajo analisis, asi
como de la posibilidad de encontrar informacioredhi tanto de la empresa

testeada como de las comparables.

v' Para establecer el margen neto debe realizarsdivis&n en la cual, el
numerador es la utilidad neta y el denominadoetigure llevar relacion con los
factores que inciden directamente en la rentalildia la empresa, tales como
activos, ventas, costos y gastos. El concepto dgananeto no se encuentra
definido en la normativa tributaria ecuatorianaopse puede expresar como la
diferencia entre la utilidad bruta y los gastosrapeos, incluyendo todas las
ganancias antes de impuestos, sin tomar en cuspiateéreses, dividendos y
resultados extraordinarios que no tengan que vetacoperacion normal de la

parte analizada.

v' Segun a lo establecido en las Directrices de la B@&3pecificamente en el
parrafo 1.42 sobre la evaluacion de las operaciseearadas y combinadas, se
establece el analisis en conjunto de aquellas ojpels que se encuentran tan
estrechamente vinculadas o son tan continuas, gegauacion por separado
no resultaria adecuada. Basados en lo anteriormmorteentado y como
consecuencia de la interrelacion existente engr@eeraciones realizadas con
partes relacionadas y la actividad de negocioa @ernpafiia, la evaluacién en
forma independiente de tales operaciones no rdfieja realidad de las
actividades de negocio de la empresa, por lo fastmismas seran analizadas

en conjunto.
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Tomando en cuenta la preferencia por un mayor giladcomparabilidad mas
directo y cercano, relacionado con las transacsiamee lleva a cabo la
Compaifiia objeto de analisis con sus partes rekd#as considerando que
requiere de una menor similitud del producto pafstemmer resultados
suficientemente confiables que con otros métodatidionales, se decidio la
aplicacion de éste método, ya que con su aplicas®rcubren todas las
necesidades de nuestro estudio y adicionalmenitggaerformacion disponible

de compafias comparables independientes.

A continuacion se presentan los resultados obterntda la ejecucion de este

método para la Compafia Objeto de estudio.

CUADRO 21. Resumen de Margen Operativo Ajustado d€omparables

COMPARABLES ADC TELECOMMUNICATIONS INC ~ ALASKA COMMUNI CATIONS SYS GP CENTURYLINK INC WPCS INTERNATIONAL INC ATSI COMMUNICATIONS INC
ESTADO DE RESULTADOS 2010 | 2009 | 2008 | 2010 | 2009 || 2008 | 2010 | 2009 | 2008 | 2009 | 2008 | 2007 | 2010 | 2009 | 2008
+ [Ventas Netas 115660 99670| 145640 34152| 34651| 38960 7.04153| 497321| 259841] 10577 10710 10143] 2094] 1989| 41,9
+ | Ajustes de cuentas por cobrar 080 1) 4z 123 121 228] 1481 1830 1716] (009 (©13] (04 015 0,14 046
+ [Ajustes de inventarios @88 @ 6@ 02 02 o5 ) 03] oM 03] 03] 029

Ventas ajustadas cia comparable 1.153,54| 991,79 145219| 34253| 34745| 391,37 7.05523| 4.990,79| 2.61512| 10536| 106,73] 101,10 21,09 20,03 42,42

Utiidad operativa 5990] 1830 90,90] 50,02] 37,37] 4552] 218301] 1507.80] 734,68 165 314 665] (028 (13)] 025
+ |Ajustes cuentas por cobrar 080 (014 427 123 121 228 1481 1830 1716 (009 03] 004 015 0,14 0,46
- |Ajustes cuentas por Pagar 766 616] 16,00 1,86 253 149]  4847| 3691| 3074 0,64 0,68 1,04 0.19 0,18 0,60
+ [Ajustes Inventarios @6 @ ea] 02 ©2) o5 @i 073 044 03] 023 (029 - - -
= |Utiidad operativa ajustada 49,18 723| 1070 4917] 3578| 42,80 | 2.14824| 148847| 720,65 0,60 2,08 5271 (03] (L35 04l
MO 426% | 0.73% | 487% | 14,36% | 10,30% | 10,94% | 30,45% | 29,82% | 27,56% | 057% | 195% | 521% | -151% | 6.73% | 0,26%
PROMEDIO 3,20% 11,86% 29,28% 2,58% -2,66%

Elaborado por: Estefania Calderén

A continuacion se refleja los resultados de apliearmétodo margenes

transaccionales de utilidad de operacion:
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CUADRO 22. Resultados finales obtenidos de aplicael método de

margenes transaccionales de utilidad de operacion

EMPRESAS COMPARABLES

ALASKA COMMUNICATIONS SYS GP 11,86%
CENTURYLINK INC 29,28%
WPCS INTERNATIONAL INC 2,58%

ATSI COMMUNICATIONS INC -2,66%
ADC TELECOMMUNICATIONS INC 3,29%
CUARTIL 1 2,58%
MEDIANA 3,29%
CUARTIL 3 11,86%
COMPANIA OBJETO DE ESTUDIO
AL 2010 2,61%

Elaborado por: Estefania Calderén

Este analisis permite apreciar que los resultatienalos son razonables, que
la Compafia objeto de estudio se encuentra dergtorahgo de plena
Competencia y que el método que se ha utilizadsl egs apropiado, puesto
gque son varias las operaciones que mantiene dictrap@fia con sus

relacionadas.



CAPITULO 5 - CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

5.1. CONCLUSIONES

v' Dentro de la legislacion ecuatoriana se han inoladpectos que norman las
operaciones que efectian Compafias domiciliaddscaador, con empresas del
exterior, con la finalidad de cumplir con principi@condmicos mundiales que
eliminan diversos mecanismos utilizados por empgtesara transferir beneficios
en forma encubierta, hechos que han sido estudmiol Organizacion para la
Cooperacion y Desarrollo Economico, considerande lgumanipulacion en los
precios afecta la correcta determinacion de logfii@os tributables, estudio que se
realiza mediante la verificacion del Principio d&erfd Competencia o Arms

Length.

v" En la legislacién local se establece la aplicacbligatoria del andlisis de precios
de transferencia, para aquellas empresas que afiettéansacciones con partes
relacionadas que se encuentran domiciliadas eregpale menor imposicion

tributaria o en paraisos fiscales.

v Para evaluar dicho principio, en el documento jmalold por la OCDE: “Directrices
aplicables en materia de precios de transferend@anpresas Multinacionales y
Administraciones Tributarias”, se han sefialadom@$odos, a través de los cuales,
se puede llegar a establecer si una Compafiia cummecon dicho principio. Los

métodos que son aceptados en este documento styddviel precio comparable
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no controlado, Método del precio de Reventa, Metdeél costo adicionado,
Método de particion de utilidades, método residleabistribucion de utilidades y
Método de margenes transaccionales de utilidadaojmeral, siendo el ultimo, el
mas adecuado para el caso del ejemplo expuesta BolEompafia Objeto de

Analisis.

Al aplicar cualquiera de estos métodos es necegdgitificar la comparabilidad
entre las partes a ser evaluadas (empresas reldame independientes), es decir,
que las operaciones que efectian las compafniasimen dener diferencias en
cuanto a caracteristicas economicas, que puedetaadfe forma significativa en el
precio o en el margen de utilidad. En la practieaa seleccionar el criterio inicial
de busqueda de las Compariiias comparables, exidtlarelal de clasificacion
industrial estandar. Este Manual agrupa a las esaprpor codigos industriales
estandar (“SIC”, por sus siglas en inglés), de mtueon su giro o actividad

econdmica.

Para poder establecer el método que se va a veizal analisis del principio de
plena competencia, es necesario identificar clantéeneual es el giro del negocio
de la Compaiiia que va a ser evaluada asi como sagafunciones, mercado,
riesgos y en general todas las transacciones qudiema con sus partes
relacionadas, de no hacerlo, podria aplicarse utoduoéerroneo, que no sea
adecuado para la Compafiia en la que se pretencteaefel analisis, generando

resultados inapropiados.

Una vez que se han seleccionado a las Compafigsugden resultar comparables

para efectos del andlisis econdmico y con baserddanacion publica disponible,
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es adecuado determinar si existen diferencias ral@®en los niveles de capital de
trabajo entre las comparfiias comparables. Para #anranconfiabilidad de los
resultados y cumplir con lo dispuesto en la LEY GRIBCA DE REGIMEN
TRIBUTARIO INTERNO, se debe ajustar informaciéndintiera de las compafias
comparables para dichas diferencias. La intenci®rod ajustes es llevar a las
empresas seleccionadas como comparables, a lasciooed de mercado que
enfrentaria la Compafia objeto de estudio durdnpereodo bajo analisis, con la
finalidad es hacer mas comparables las operacisolese las que se aplica la

metodologia de Precios de Transferencia.

Los ajustes que usualmente se practican sobre di@slos financieros de las
Compaifiias seleccionadas como comparables son:eéjest cuentas por cobrar,

cuentas por pagar, inventarios, activos fijos, Itados.

En varias ocasiones puede encontrarse con masadempresa comparable para la
aplicacion del método mas apropiado, por lo quelt@gonveniente la utilizacion
de un rango de cifras, de las cuales se crea wi dés confiabilidad. En estas
circunstancias se entiende que la diferencia deiles que comprenden el rango
puede ser el resultado de la aplicacion de lag#&sede mercado a cada compaiiia
comparable, que reproduce una aproximacion de coméis que se hubieran
establecido entre empresas independientes, paralaelLEY ORGANICA DE
REGIMEN TRIBUTARIO INTERNO y la O.C.D.E. establecen referencia a los
Rangos Intercuartiles, Si el precio, monto de lat@prestacion o margen de
utilidad del contribuyente se encuentra dentro seserangos, dichos precios,
montos 0 margenes se consideraran como pactadadizados entre partes

independientes.
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v' Para fines de la aplicacion practica del régimenpadios de transferencia la
Administracion Tributaria goza de facultades est@idlas con el objeto de practicar
ajustes a las operaciones realizadas por entidawesladas, de tal forma que, en
los casos en que los precios entre compafiasaetatas no respondan a la regla
de valor de mercado, las partes pueden ser obgetgudtes tributarios. Esto con el
objeto de llegar al resultado de la operacion @byo si hubiera sido realizado por

partes independientes.

v Con lo expuesto anteriormente, se ha procedidoetamnalisis para escoger el
mejor método para el establecimiento del princgigoplena competencia, en una
Compafiia que se ha tomado como ejemplo, la cuarrdda actividades de
administracion, comercializacion y prestacion devis®s de telecomunicaciones,
tales como portadores, telematicos y de valor agi@gAdicionalmente se ha
incluido informacion sobre el mercado, funcionegeggos que afectan a la Entidad
objeto de estudio, con la finalidad de tener urmdiiimiento mas claro del giro del

negocio y poder escoger de forma acertada el méteer aplicado.

v" Con la informacién anterior, se ha llegado a lactsion que método que se ajusta
a las operaciones que realiza la Compafia objetestia&lio es el de Margenes
Transaccionales de Utilidad de Operacion princigali® porque toma margenes
netos como punto de referencia, el método es meewsble a la diferencia de
productos que el método del precio comparable ntr@ado y menos sensible a la
diferencia de funciones llevadas a cabo para fsaecion que el precio de reventa
y el costo adicionado, ademas, permite agrupar rrdatadas operaciones

homogéneas, el grado de agrupamiento dependeraa dmnhplejidad de la
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compafia bajo analisis, asi como de la posibildaéncontrar informacion abierta

tanto de la empresa testeada como de las comparable

5.2. RECOMENDACIONES

v' Es adecuado que los contribuyentes tengan pregeeatkas operaciones con partes
relacionadas en el exterior estan reguladas plaglalacion nacional a través del
Servicio de Rentas Internas y se ha establecigeelentacion de informacion con
caracter de obligatoria para Compafiias que seraa@ate régimen, por lo tanto se
sugiere revisar frecuentemente los cambios y prmammentos en la normativa
legal, especialmente en aquellos que tienen inflaendirecta con la

Administracion Tributaria.

v" En la aplicacion de un método para establecerimtipio de plena competencia, es
necesario tener un amplio entendimiento de girmdgbcio de la Compafia que se
va a evaluar, asi como su entorno, esto es, sumaipees, procesos, riesgos,

mercado, legislacion, entre otros.

v Se debe verificar que el método que se va a utikea ajuste a la realidad
econdmica de la Compaiiia a evaluar y a las opeeigue se han establecido en

cada uno de los métodos.

v’ Para aquellas Compafias que aplican analisis ydiestupor precios de
transferencia es recomendable que escojan emmp@sgmrables que desarrollen

operaciones econdmicas muy similares a la Compalfjeto de andlisis, con la
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finalidad de que al momento de efectuar dicho sisala informacion pueda ser

mas fiable y veraz.

v' Es importante resaltar que cuando es necesantuafejustes en los comparables,
debe realizarse de la manera mas acertada pd3iEeto que en muchos casos se
han reportado ajustes al impuesto a la renta pote pde la Administracion
Tributaria cuando han sido sometidos a revisiorsesies por temas de precios de

transferencia.

v Finalmente, se sugiere tener en orden y adecuadam@éocumentada la
informacion referente a precios de transferencigsfp que, como habiamos
mencionado anteriormente, la Administracion Tribata esta facultada para
solicitar en cualquier momento, hasta que la FadulReterminadora caduque,
que puede ser en tres afos, contados desde la decle declaracion, en los

tributos que la ley exija determinacion por el Bujgasivo.

"8 Informacién tomada del Cédigo Tributario, (201G).84.
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ANEXO 1

FICHA TECNICA
ANEXO DE OPERACIONES CON PARTES
RELACIONADAS DEL EXTERIOR

1. CONSIDERACIONES GENERALES

1.1. Aspectos normativos.

La Asamblea Constituyente aprob6 la Ley Reformatpara la Equidad Tributaria del
Ecuador, publicada en el tercer suplemento del dRegiOficial No. 242 de 29 de

diciembre de 2007. En este cuerpo legal se incluggulaciones para el régimen de
precios de transferencia y partes relacionadas:

Precios de TransferenciaSe establece el régimen de precios de transferen@atado

a regular con fines tributarios las transaccionagecse realizan entre partes relacionadas,
en los términos definidos por esta Ley, de manerlgs contraprestaciones entre ellas
sean similares a las que se realizan entre partdependientes.

Partes relacionadas.Para efectos tributarios se consideraran partesacanadas a las
personas naturales o sociedades, domiciliadas emel Ecuador, en las que una de ellas
participe directa o indirectamente en la direcci@iministracion, control o capital de la
otra; o en las que un tercero, sea persona nataraociedad domiciliada o no en el
Ecuador, participe directa o indirectamente, endiaeccion, administracion, control o
capital de éstas.

Principio de plena competenciaPara efectos tributarios se entiende por principie
plena competencia aquel por el cual, cuando sebéstaan o impongan condiciones entre
partes relacionadas en sus transacciones comegcial&nancieras, que difieran de las
gue se hubieren estipulado con o entre partes iewidientes, las utilidades que hubieren
sido obtenidas por una de las partes de no existinas condiciones pero que, por razon
de la aplicacion de esas condiciones no fueronrobiés, seran sometidas a imposicion.
Adicionalmente, el articulo 80 d&eglamento para la aplicacion de la Ley Organica de
Régimen Tributario Internmbliga a los sujetos pasivos del Impuesto a la &epie
realicen operaciones con partes relacionadas amees! Informe Integral de Precios de
Transferencia yos anexogjue mediante Resolucion General el SRI establegfsente a
Sus transacciones con estas partes.

Mediante la Resolucion No. NAC-DGER2008-0464, cyencia a partir de la fecha de su
publicacion en el Registro Oficial No. 324 del 25 abril del 2008, se establece, entre
varios aspectos, el alcance para la obligatoriedadoresentar la informacion, por la
normativa de precios de transferencia, a la Adrmaggdn Tributaria; asi como también, el
contenido y plazo de presentacion del anexo deaojeres con partes relacionadas del
exteriorl.

1.2. Aspectos generales.

La presente Ficha Técnica, sefiala el formato degatle la informacion, consideraciones
técnicas aplicables al anexo y el contenido deludh@nto denominad@NEXO DE
OPERACIONES CON PARTES RELACIONADAS DEL EXTERIOR , el mismo que
sera entregado por los sujetos pasivos del Imp@ekdRenta de conformidad al articulo
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80 del 1 La denominacion de anexo de operacionegades relacionadas, fue definida
mediante el articulo 1 de la Resolucion No. NAC-IR&E5C09-00286, publicada en el
Registro Oficial 585 de 7 de mayo del 2009.

Reglamento para la Aplicacion de la Ley Organica REgimen Tributario Interno,
considerando el alcance del articulo 1 de la RegbniuNo. NAC-DGER2008-0464,
publicada en el Registro Oficial No. 324, el 25atwil del 20082. La informacion del
sujeto pasivo, al que corresponde el anexo, deberdentregada anualmente al SRI
conforme a lo dispuesto en el articulo 2 y 3 dRégolucion No. 464 NAC-DGER2008-
046, dicho anexo contendré la informacion referenka identificacion del contribuyente,
las partes relacionadas y el detalle de las operasimantenidas con dichas partes, asi
como también el ajuste por precios de transferatizaso de que proceda.

1.2.1 Fecha de presentacion.

Conforme a lo expresado en el articulo 80 del Regdo para la Aplicacion de la Ley
Organica de Régimen Tributario Interno, los sujgtasivos del Impuesto a la Renta que
realicen operaciones con partes relacionadas, @eh@esentar al Servicio de Rentas
Internas, el Informe de Precios de Transferenamocsus anexos, em plazo no mayor a
dos meses a la fecha de exigibilidad de la declamacdel Impuesto a la Rentade
conformidad con lo dispuesto en el articulo comesigente del Reglamento.

1.3. Caracteristicas del archivo.
El archivo se denominara PTaaaa.zip; donde aaa®sespa al afio en el cual el
contribuyentecontabiliza las operaciones.

Tipo de grabacionArchivos tipo xmicomprimidos (extension .zip)
Tipo de rotulacionArchivo denominado Ptaaaa.zip.

1.4. Caracteristicas de generacion del archivo.

El sistema de generacion del Anexo de Operaciome®artes Relacionadas del Exterior,
debera permitir la instalacion del plug-in eodMM Anexos a través de dos opciones:
Actualizacién por internet.

Actualizacién por archivo.

1.5. Caracteristicas de la carga.

Cada contribuyente podra, dentro de su paginamebiante la opcion de favoritos,
acceder al anexo de operaciones con partes redaasmel exterior; una vez ubicado en el
link podra seleccionar entre las siguientes opapne

Cargar archivo.

Consulta general de archivos enviados.

Consulta de archivos de error.

Mediante la opcidéncargar archivo, se deberd cargar el anexo en formato xml
comprimido, el mismo que sera seleccionado delipropmputador del contribuyente, una
vez efectuado dicho paso se deberd dar clic emtéhldeiniciar carga. Si el archivo
cargado presenta errores de esquema, en la panitdiaaticamente aparecera un detalle
de hasta un maximo de 10 errores encontradosese fel caso que 2 Mediante Resolucién
No. NAC-DGERCGCO09-00286, publicada en el Registfwi@l 585 de 7 de mayo del
2009, se modifico el articulo 1 referente al aleapara presentar la informacion hubiesen
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mas errores se tendra la posibilidad mediante @inbaer errores, divisar todos aquellos
errores encontrados en el anexo que ha sido cargado

El sistema no receptara archivos en el formatoriacto o que no se ajusten al esquema
proporcionado por la Administracion Tributaria.

Para el caso que la carga sea de un archivo quengle con las condiciones de esquema,
el sistema mostrara en la pantalla los datos ddlibayente que hizo la carga y el periodo
que informa, dando la opcion @eeptar o cancelar la carga. Al dar click en el botén
aceptar el sistema generara una confirmacion @gce&m del archivo, lo cual no garantiza
que la informacion fue aceptada ni que es corréateionalmente en dicha confirmacion
aparecera la direccién de correo electronico aitasg enviaran las notificaciones respecto
al resultado del procesamiento del archivo.

Para el caso de que un contribuyente que ya cargdchivo, desea sustituirlo por otro, el
sistema remitird una alerta previa a la carga eglisdo archivo, mencionandole si quiere
proceder con la carga. La validaciones a las cuedeman sujetos los archivos cargados
por la Internet, serdn conforme se detalla ena&iew denominaddCatalogo, al cual se
puede acceder mediante la pagina web del SRI,vastrdel link TU PORTAL por la
opcidén deAnexos asi como también en el anexo 2 de la preserita fécnica.

Para la recepcion del anexo de operaciones comspaelacionadas del exterior, la
siguiente opcion estara a disposicion del publico
Servicios en linea a través de la pagina weftnv.sri.gov.ec

Cabe tener claro que la presentacion del informgreeios de transferencia sera realizada
a través de la Secretaria General de cada DiredRégional, conforme a los plazos
establecidos en la normativa vigente, los cualabiian son de aplicacion para el anexo3.

1.6. Especificaciones técnicas de la informacion.

La informacién contenida en los campos marcadosoctobligatorios”, debera ser
ingresada siempre, por lo tanto, estos campos didp@star vacios o nulos.

Los campos marcados como “condicionales” puedero @wantener informacion, y se
ingresaran los datos correspondientes cuando s@l@ucon las condiciones de otro
campo.

Los campos en los cuales se ingresen valores nimsetamontos deben ser registrados en
dolares. Estos valores siempre deben ser positivos.

3 Mediante el articulo 4 de la Resolucion No. NAGERCGC09-00286, publicada en el
Registro Oficial 585 de 7 de mayo del 2009, sebéstad, por Unica vez para presentacion
en el 2009, una ampliatoria de plazo de presentgm@éa el anexo OPRE, de 2 meses a 4
meses a partir de la fecha de exigibilidad de tdadlacion del Impuesto a la Renta.

2. INSTRUCCIONES.

El anexo de operaciones con partes relacionadasexdetior consta de 3 secciones
principales.

La primera hace referencia a la identificacionsigéto pasivo el cual entrega el anexo, y
el periodo fiscal del cual presenta la informacion.
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La segunda seccidn hace referencia a la persommahat juridica, considerada parte

relacionada o vinculada al sujeto pasivo informante

La tercera seccion hace referencia a las operaciorieinsacciones, que el sujeto pasivo
informante realizé, desarroll6 y/o mantuvo con éaspna natural o juridica considerada
parte relacionada o vinculada.

2.1. Estructura del anexo.

2.1.1 Identificacion del contribuyente.

RUC del Informante:Campo obligatorio, y corresponde al numero de RUS d
contribuyente que presenta la informacion. Esteedsér un nuamero valido de 13
caracteres, los tres ultimos deben ser 001. Deimavse con el digito verificador.

Afo fiscal : Campo obligatorio, que corresponde al periodo ffisted cual se esta
presentando el anexo, siendo este el afio en etlqrantribuyentecontabilizo y declaro
sus operaciones con partes relacionadas. Consfacdeacteres, se aceptaran solamente
periodos desde 2005 hasta el afio actual.

2.1.2 Empresa relacionada domiciliada en el extenio

Denominacion del Sujeto del ExteriorCampo obligatorio, que corresponde a la razén
social o apellidos y nombres de la parte relaciandaimiciliada en el exterior. Podra ser
minimo un caracter y maximo 60.

Tipo de Sujeto del ExteriortCampo obligatorio, el mismo corresponde al tipsuieto

con quien se realiza las operaciones. Identifice parte relacionada es una persona
natural o una sociedad (persona juridica). El caogwsta de 1 caracter, de acuerdo a la
Tabla 1 (Anexo 3).

Pais de domicilio fiscal Campo obligatorio, en este campo se consignaradiyc del
pais de domicilio fiscal del sujeto del exteriorcBmpo consta de 3 caracteres, de acuerdo
ala Tabla 2 (Anexo 3).

Direccion de la empresa relacionad&ampo obligatorio y se registrara la direcciénale |
persona natural o juridica con la que se mantielagion, segun el pais de domicilio fiscal
registrado. Este campo consta de un maximo deréGteaes.

Identificacion Tributaria :Campo obligatorio, en el cual se hard constar etend de
registro o identificacion tributaria que utilice p@rsona natural o juridica relacionada, en
su pais de domicilio fiscal. Este campo constardméaximo de 20 caracteres. Si en el pais
del sujeto del exterior no existiere este tipod#mtificacion tributaria se colocara ceros.

2.1.3 Operaciones o transacciones realizadas corsajeto del exterior.

Tipo de Operacion :Campo obligatorio, en el cual se indicara si larapén que se
declara es de ingresos, egresos, activo o pasivaanipo constara de maximo un caracter
y se escogera un codigo de acuerdo a la Tablaadx 3).

Operaciones de ingreso: Las operaciones de ingr@saodas aquellas susceptibles de
producir un incremento neto en el patrimonio, y@ae&e forma de incrementos del activo o
disminuciones de pasivo 0 una combinacién de anibastro de este tipo de operaciones
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se incluye cualquier tipo de exportacion de biesesyicios e intangibles. También se
incluyen los intereses ganados, dividendos recsbydganancias de capital.

Operaciones de egreso: Las operaciones de egresaodas aquellas que causan
disminuciones en el patrimonio, afectando los tadok del periodo gravable, aunque no
necesariamente obedezcan a desembolsos o salidhsede. Algunos ejemplos de este
tipo de operaciones son las pérdidas de capitas pagos de canones, intereses, cuotas de
leasing o arrendamiento y servicios recibidos.

Operaciones de activo: Son todas aquellas queeafdunenes y derechos tangibles e
intangibles de propiedad del ente econdmico, lasesten la medida de su utilizacion, son
fuente potencial de beneficios presentes o futidesiro de estas operaciones se incluyen
las inversiones hechas en el periodo y cualquierde importacion de activos, incluyendo

aguellas que hayan estado en transito al fingbeiébdo.

Operaciones de pasivo: Son todas aquellas quesespiem las obligaciones contraidas o
renegociadas por el ente econdmico pagaderas erodinenes o servicios.

El registro de las operaciones sera sin tomar entada contrapartida, es decir no sera por
partida doble. Por ejemplo: registro de una expaitaen operaciones de ingreso y
registro de la cuenta por cobrar en el activo. Egiose debera hacer al momento de
elaborar el anexo, Unicamente se ingresara la &qx@n en operaciones de ingreso y el
valor anual al cual dicha operacion ascendi6 gredbdo declarado.

Operaciones no contempladas.

Con referencia a las operaciones que no puedaegstradas por el sujeto pasivo dentro
del anexo de operaciones con partes relacionadasxeior, se aceptara unicamente la
exclusibn de aquellas operaciones que sean apgrédsmoniales en efectivo;
compensaciones, reclasificaciones o neteos de tasu@wontables de activo, pasivo y
patrimonio que no afecten a resultados; y, pagafemiivo de rendimientos patrimoniales
(dividendos) y pasivos. Estas operaciones no savasideradas para el establecimiento
del monto acumulado que define la obligatoriedadpdesentar la informacion a la
Administracion Tributaria.

Operaciones especiales.

Dada la existencia de algunas operaciones que pygdsentar un registro y tratamiento
especial se considera apropiado mencionar que,gbazaso de operaciones financieras
como overnights, repos, inversiones, compra desakyi entre otras, se registraran
conforme a continuacion se detalla: Si se tratairdecapital que haya sido invertido y
reinvertido durante periodos de tiempo determinaoidginando una utilidad o pérdida, se
registraran dos operaciones en el anexocdpital originario de la operacion como un
activo o pasivo cada vez que se invierta o reitejiey la utilidad o pérdida obtenida
COMO un ingreso o egreso, respectivamente.

Por ejemplo, si un capital de US$ 1.000.000 evegiido cada mes durante los

12 meses del afio, ganando un 1% mensual, se aggistr

Capital= 1.000.000 x (12) = 12.000.000

Operacion de activo o pasivo interés= 10.000 X £1220.000] Operacién de ingreso o
Egreso
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Campo valor de la operaciése atribuira los 12 millones
Campo numero de operaciones efectuadasatribuiran las 12 operaciones

Caddigo Tipo de OperaciérCampo obligatorio en el cual se indicara el codigbtipo de
operacion que se declara, el mismo que deberaspomder al tipo de operacion
seleccionado en el campo anterior. EI campo cordardin maximo de 3 caracteres,
conforme a los codigos sefialados en la Tabla fexd 3).

Valor de la operacion:Campo obligatorio, que correspondera el valor arakatual
ascendid la operacion registrada en los camposi@aetey que la empresa realizd con su
parte relacionada. El campo sera expresado eneddlar los Estados Unidos de América.
Este campo consta de un maximo de 12 caracterese ranteros, un punto y dos digitos
decimales, no podran ser valores negativos ni estaero.

Numero de operaciones efectuada€ampo obligatorio, que corresponde al niumero o
cantidad total anual de operaciones que la empesdiad, en referencia al tipo y cédigo
de operacion. El campo consta de maximo de 7 emescttodos numeros enteros, no
acepta valores negativos ni puede estar en blanco.

Para aquellas operaciones que no tiene constarcfacturas o de un comprobante de
venta, el total de operaciones sera el nimero deinmentos realizados o registros
efectuados en la contabilidad.

¢, Utiliza método para aplicar el principio de plenampetencia? Campo obligatorio, en

el cual se debera seleccionar uno de los dos tmeaccion, pudiendo ser “SI” 0 “NO”,
En este campo se debera seleccionar si si paggelaadn que se esta detallando en el
anexo es procedente la utilizacion de un métoda pegalicar el principio de plena
competencia. El campo consta de hasta un maximb caracter, y no podra estar en
blanco.

Método para aplicar el Principio de Plena CompeiancCampo condicional en el cual
correspondera ingresar el método para aplicaimtipio de plena competencia. El campo
tendra un maximo de un caracter conforme a losgoddde la Tabla 5 (Anexo 3). El
campo es condicional por que se activara siemmgapdo se haya contestado de manera
afirmativa en la pregunta referente; atiliza método para aplicar el principio de plena
competencia?caso contrario no se activara.

¢, Cumple con el principio de plena competenci€ampo condicional, en el cual se podra
consignar “SI” o “NO”, de acuerdo a si la operacumple con el principio de plena
competencia. El campo sera activado siempre y auaedconteste “SI” en el campo
referente g utiliza método para aplicar el principio de plecampetencia?caso contrario
no se activara. El campo consta de un maximo @eécter.

Monto de ajuste por precios de transferen€@ampo condicional, en el cual se consignara
el monto de ajuste por precios de transferencissgue determinado para la operacion en
el periodo informado. ElI campo, sera activado diagpreguntg;,cumple con el principio
de plena competencidta sido contestada con “NO”; tendra un maximo dedracteres
no podra estar en blanco y podran haber valorestineg.
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Margen obtenido de utilidad o pérdida en operaciiste campo es condicional, y se
consignara el tipo de margen de ganancia o péafitkmido en la operaciéon pudiendo ser
neto o bruto. El campo sera activado siempre quesgmnda “SlI” en el campo referente a
¢utilizar el método para aplicar el principio de pl@ competenciaTendra una extension
méaxima de un caracter y se registrard conformeldal7 (Anexo 3).

En el caso de que una operacion informada utilicmétodo del precio comparable no
controlado, se debera seleccionar la opcion "nicaphargen” y se debera dejar en cero el
campo referente al porcentaje.

Para aquellas operaciones en que no es posibleeobéd margen, podra omitirse el
ingreso de informacién en este campo, selecciondaduapcion "no aplica margen” y
dejando en cero el porcentaje.

Porcentaje de margen obtenidGampo condicional, en el cual se consignara elgmbage

de margen de ganancia o pérdida obtenido en lacdper EI campo sera llenado si el
campo referente anargen obtenido de utilidad o pérdida en operacg&m encuentra
activado. Consta de hasta un maximo de 6 caracfareden ser valores negativos y podra
guedar en cero.

3. TALON RESUMEN

El programa DIMM generara un documento con el resune la informacion registrada,
siendo este talon resumen provisional. A travéla gieesentacion de la informacion por la
Internet, en un plazo maximo de 48 horas a paditadfecha de envio del archivo, se
remitira un mail de confirmacion dearga correcta sin erroresde la informacion;
refiiendo que etaldon resumerse encuentra disponible el PORTAL” dentro de la
pagina web del SRI a través de la opc@onsulta de archivos enviado®n la opcidn
referente ainexo de operaciones con partes relacionadas detiex

Si la informacién no es correcta, se enviara aitacdion de correo electrénico del
contribuyente un archivo con los errores enconsagara que se proceda a corregir el
anexo y volverlo a cargar.



169

RESUMEN DE LA INFORMACION QUE DEBE CONSTAR DE ACUER DO CON
LA FICHA TECNICA

FICHA TECNICA
ANEXO DE OPERACIONES CON PARTES RELACIONADAS DEL EXTERIOR

Descripcion del campo Campo XML Formato |Requisito L0|:|g_|tud Lo'l'gft“d Va_nos (_:Iave_
minima | maxima | registros | primaria
IDENTIFICACION DEL CONTRIBUYENTE
RUC del Informante informante Obligatorio 13 13 NO
Afio Fiscal anioFiscal aaaa Obligatorio 4 4
EMPRESA RELACIONADA
Denominacidn del Sujeto del Exterior denominacion Obligatorio 1 60 X
Tipo de Sujeto del Exterior tipoSuijeto Tabla 1 | Obligatorio 1 1
Pais de domicilio fiscal codigoPais Tabla 2 | Obligatorio 3 3 st X
Direccion de la empresa relacionada direccion Obligatorio 1 45
Identificacion Tributaria identificacionTributaria Obligatorio 1 20 X
Supuestos de Relacién supuestos Tabla 3 | Obligatorio 2 2
OPERACIONES DEL EXTERIOR
Tipo de Operacidn tipoOperacion Tabla 4.b | Obligatorio 1 1
Codigo tipo de operacion codTipoOperacion Tabla 4.c | Obligatorio 3 3
Valor de la Operacion valor 2 decimales ] Obligatorio 1 16
NUmero de operaciones efectuadas numOperac enteros | Obligatorio 1 10
Utiliza método para aplicar el Principio de Plena Competencia? utilizaMetodo S/N Obligatorio 1 1 st
Método para aplicar el Principio de Plena Competencia metPlenaComp Tabla 5 | Condicional 1 1
Cumple con el Principio de Plena Competencia? cumplePlenaComp S/N Condicional 1 1
Monto de ajuste por precios de transferencia ajustePtf 2 decimales | Condicional 1 12
Margen obtenido de utilidad o pérdida en operacion margenObt Tabla 7 | Condicional 1 1
Porcentaje de margen obtenido porcentMargen 2 decimales | Condicional 1 6

TABLAS REFERENCIALES

Tabla 1:
Codigo Tipo de Suijeto del Exterior

Codigo Tipo de Sujeto del Exterior
1 Persona Natural
2 Persona Juridica o Sociedad
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Tabla 2:
Codigo del Pais
Nombre del Pais Cédigo Nombre del Pais
ARGENTINA 312 IRAN (REPUBLICA ISLAMICA)
BOLIVIA 313 ISRAEL
BRASIL 314 JAPON
CANADA 315 JORDANIA
COLOMBIA 316 KUWAIT
COSTA RICA 317 LAOS, REP. POP. DEMOC.
CUBA 318 LIBANO
CHILE 319 MALASIA
ANGUILA 321 MONGOLIA (MANCHURIA)
ESTADOS UNIDOS 322 PAKISTAN
GUATEMALA 323 SIRIA
HAITI 325 TAILANDIA
HONDURAS 327 BAHREIN
JAMAICA 328 BANGLADESH
MALVINAS ISLAS 329 BUTAN
MEXICO 330 COREA DEL SUR
NICARAGUA 331 CHINA POPULAR
PANAMA 332 CHIPRE
PARAGUAY 333 EMIRATOS ARABES UNIDOS
PERU 334 QATAR
PUERTO RICO 335 MALDIVAS
REPUBLICA DOMINICANA 336 NEPAL
EL SALVADOR 337 OMAN
124 TRINIDAD Y TOBAGO 338 SINGAPUR
125 URUGUAY 339 SRI LANKA (CEILAN)
126 VENEZUELA 341 VIETNAM
127 CURAZAO 342 YEMEN
129 BAHAMAS 344 BRUNEI DARUSSALAM
130 BARBADOS 346 TURQUIA
131 GRANADA 347 AZERBAIJAN
132 GUYANA 348 KAZAJSTAN
133 SURINAM 349 KIRGUIZISTAN
134 ANTIGUA Y BARBUDA 350 TAJIKISTAN
135 BELICE 351 TURKMENISTAN
136 DOMINICA 352 UZBEKISTAN
137 SAN CRISTOBAL Y NEVIS 353 PALESTINA
138 SANTA LUCIA 354 HONG KONG
139 SAN VICENTE Y LAS GRANAD. 355 MACAO
140 ANTILLAS HOLANDESAS 356 ARMENIA
141 ARUBA 402 BURKINA FASO
142 BERMUDA 403 ARGELIA
143 GUADALUPE 404 BURUNDI
144 GUYANA FRANCESA 405 CAMERUN
145 ISLAS CAIMAN 406 CONGO
146 ISLAS VIRGENES (BRITANICAS) 407 ETIOPIA
147 JOHNSTON ISLA 408 GAMBIA
148 MARTINICA 409 GUINEA
149 MONTSERRAT ISLA 410 LIBERIA
151 TURCAS Y CAICOS ISLAS 412 MADAGASCAR
152 VIRGENES, ISLAS(NORT.AMER.) 413 MALAWI
201 ALBANIA 414 MALL
202 ALEMANIA 415 MARRUECOS
203 AUSTRIA 416 MAURITANIA
204 BELGICA 417 NIGERIA
205 BULGARIA 419 ZIMBABWE (RHODESIA)
207 ALBORAN Y PEREJIL 420 SENEGAL
208 DINAMARCA 421 SUDAN
209 ESPANA 422 SUDAFRICA (CISKEI)
211 FRANCIA 423 SIERRA LEONA
212 FINLANDIA 425 TANZANIA
213 REINO UNIDO 426 UGANDA
214 GRECIA 427 ZAMBIA
215 PAISES BAJOS (HOLANDA) 429 BENIN
216 HUNGRIA 430 BOTSWANA
217 IRLANDA 431 REPUBLICA CENTROAFRICANA
218 ISLANDIA 432 COSTA DE MARFIL
219 ITALIA 433 CHAD
220 LUXEMBURGO 434 EGIPTO
221 MALTA 435 GABON
222 NORUEGA 436 GHANA
223 POLONIA 437 GUINEA-BISSAU
224 PORTUGAL 438 GUINEA ECUATORIAL
225 RUMANIA 439 KENIA
226 SUECIA 440 LESOTHO
227 SUIZA 441 MAURICIO
228 CANARIAS ISLAS 442 MOZAMBIQUE
229 UCRANIA 443 MAYOTTE
230 RUSIA 444 NIGER
231 YUGOSLAVIA 445 RWANDA
233 ANDORRA 446 SEYCHELLES
234 LIECHTENSTEIN 447 SAHARA OCCIDENTAL
235 MONACO 448 SOMALIA
237 SAN MARINO 449 SANTO TOME Y PRINCIPE
238 VATICANO (SANTA SEDE) 450 SWAZILANDIA
239 GIBRALTAR 451 TOGO
241 BELARUS 452 TUNEZ
242 BOSNIA Y HERZEGOVINA 453 ZAIRE
243 CROACIA 454 ANGOLA
244 ESLOVENIA 456 CABO VERDE
245 ESTONIA 458 COMORAS
246 GEORGIA 459 DJIBOUTI
247 GROENLANDIA 460 NAMIBIA
248 LETONIA 463 ERITREA
249 LITUANIA 464 MOROCCO
250 MOLDOVA 465 REUNION
251 MACEDONIA 466 SANTA ELENA
252 ESLOVAQUIA 501 AUSTRALIA
253 ISLAS FAROE 503 NUEVA ZELANDA
301 AFGANISTAN 504 SAMOA OCCIDENTAL
302 ARABIA SAUDITA 506 FIJI
303 MYANMAR (BURMA) 507 PAPUA NUEVA GUINEA
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Tabla 3:
Codigo Supuestos de Relacion

Codigo Supuestos de Relacién
10 La sociedad matriz y sus sociedades filiales, subsidiarias o establecimientos
11 Las sociedades filiales, subsidiarias o establecimientos permanentes entre si.
12 Las partes en las que una misma persona natural o sgciedad, participe indistintamente,
directa o indirectamente en la direccion, administracion, control o capital de tales partes.
13 Las parte§ en las que las decisiones sean tomadas por drganos directivos integrados en
su mayoria por los mismos miembros.
Las partes, en las que un mismo grupo de accionistas, por su aporte accionario, participe
14 indistintamente, directa o indirectamente en la direccion, administracion, control o capital
da Actac
Los miembros de los 6rganos directivos de la sociedad con respecto a la misma, siempre
15 que se establezcan entre éstos relaciones no inherentes a su cargo.
Los administradores y comisarios de la sociedad con respecto a la misma, siempre que se
16 establezcan entre éstos relaciones no inherentes a su cargo.
Una sociedad respecto de los conyuges, parientes hasta el cuarto grado de
17 consanguinidad o segundo de afinidad de los socios, directivos, administradores o
comisarios de 1a saciedad
18 Una persona natural o sociedad y los fideicomisos en los que tenga derechos.
Operacion/es efectuada/s con sociedades domiciliadas, constituidas o ubicadas en una
19 jurisdiccion fiscal de menor imposicion o en Paraisos Fiscales.
Cuando una persona natural o sociedad sea titular directa o indirectamente del 25% o
20 mas del capital social o de fondos propios en otra sociedad.
Las sociedades en las cuales los mismos socios, accionistas o sus conyuges, 0 sus
21 parientes hasta el cuarto grado de consanguinidad o segundo de afinidad, participen
directa o indirectamente en al menos el 25% del capital social o de los fondos propios.
Cuando una persona natural o sociedad sea titular directa o indirectamente del 25% o
22 mas del capital social o de los fondos propios en dos o mas sociedades.
Cuando una persona natural o sociedad, domiciliada o no en el Ecuador, realice el 50% o
23 mas de sus ventas o compras de bienes, servicios u otro tipo de operaciones, con una
persona natural o sociedad, domiciliada o no en el pais.
24 Otros

Tabla 4.b:
Operaciones - Tipo de Operacion

Ccodigo Operacion
Operaciones de Ingreso
Operaciones de Egreso
Operaciones de Activo
Operaciones de Pasivo

DWW N |—
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Tabla 4.c
Operaciones - Cédigo Tipo de Operacién
0::::gi?'m Operacion | Operacion Tipo de Operacion co:'::e :il:xo Co: '9
1 INGRESO 100 Exportacion de inventarios producidos X X
1 INGRESO 101 Exportacion de inventarios no producidos X X
1 INGRESO 102 Servicios intermedios de la produccién X X
1 INGRESO 103 Servicios administrativos X X
1 INGRESO 104 Seguros y reaseguros X X
1 INGRESO 105 Comisiones X X
1 INGRESO 106 Honorarios X X
1 INGRESO 107 Regalias X X
1 INGRESO 108 Publicidad X X
1 INGRESO 109 Asistencia técnica X X
1 INGRESO 110 Servicios técnicos X X
1 INGRESO 111 Prestacion de servicios financieros X X
1 INGRESO 112 Prestacion de otros servicios financieros X N/A
1 INGRESO 113 Prestacion de otros servicios diferentes de X N/A
1 INGRESO 114 Intereses sobre préstamos X X
1 INGRESO 115 Comisiones sobre préstamos X X
1 INGRESO 116 Arrendamientos X X
1 INGRESO 117 Venta de acciones X X
1 INGRESO 118 Venta de obligaciones X X
1 INGRESO 119 Exportacion de activos fijos X X
1 INGRESO 120 Otras inversiones X N/A
1 INGRESO 121 Venta de bienes intangibles X X
1 INGRESO 122 Utilidad por opera.cione.s de futuros distintas X X
de las del sector financiero
1 INGRESO 123 Garantias X X
1 INGRESO 124 Otros ingresos (puede incluir dividendos) X X
1 INGRESO 125 Rendimientos por otras inversiones N/A X
1 INGRESO 126 Utilidad o pérdida por derivados financieros N/A X
1 INGRESO 127 Prestacion de otros servicios N/A X
2 EGRESO 200 Importacion de inventarios para produccidn X N/A
2 EGRESO 201 Importacion de inventarios para distribucion X N/A
2 EGRESO 202 Servicios intermedios de la produccion X X
2 EGRESO 203 Servicios administrativos X X
2 EGRESO 204 Seguros y reaseguros X X
2 EGRESO 205 Comisiones X X
2 EGRESO 206 Honorarios X X
2 EGRESO 207 Regalias X X
2 EGRESO 208 Publicidad X X
2 EGRESO 209 Asistencia técnica X X
2 EGRESO 210 Servicios técnicos X X
2 EGRESO 211 Prestacion de servicios financieros X X
2 EGRESO 212 Prestacion de otros servicios financieros X N/A
2 EGRESO 213 Prestacion de otros servicios diferentes de X N/A
2 EGRESO 214 Intereses por préstamos X X
2 EGRESO 215 Comisiones por préstamos X X
2 EGRESO 216 Arrendamientos X X
2 EGRESO 217 Adquisicion de acciones X N/A
2 EGRESO 218 Adgquisicion de Obligaciones X N/A
2 EGRESO 219 Importacion de activos fijos X N/A
2 EGRESO 220 Otras inversiones X N/A
2 EGRESO 221 Adquisicion de bienes intangibles X N/A
2 EGRESO 222 P.ér(.jidas por operaciones d.e futyros X X
distintas de las del sector financiero
2 EGRESO 223 Garantias X X
2 EGRESO 224 Otros egresos X X
2 EGRESO 225 Utilidad o pérdida por derivados financieros N/A X
2 EGRESO 226 Prestacion de otros servicios N/A X
3 ACTIVO 300 Importacion de inventarios para produccion N/A X
3 ACTIVO 301 Importacion de inventarios para distribucion N/A X
3 ACTIVO 302 Importacion de activos fijos N/A X
3 ACTIVO 303 Adgquisicion de acciones N/A X
3 ACTIVO 304 Inversiones N/A X
3 ACTIVO 305 Adquisicion de bienes intangibles N/A X
3 ACTIVO 306 Préstamos o créditos N/A X
3 ACTIVO 307 Otros Activos N/A X
4 PASIVO 400 Préstamos o créditos N/A X
4 PASIVO 401 Otros pasivos N/A X
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Tabla 5:
Método del Principio de Plena

o Método

Precio Comparable no Controlado
Precio de Reventa

Costo Adicionado

Distribucion de Utilidades
Residual de Distribucion de
Margenes Transaccionales de

lﬁz
(2} [, FNJ (960 ] [ =™

Tabla 7:
Margen obtenido de utilidad o
pérdida en operacion

Método
Margen bruto
Margen operativo
No aplica margen

(@]
(=}




ANEXO 2

TALON RESUMEN
ANEXO DE OPERA CIONES CON PARTES RELACIONADAS DEL EXTERIOR
SERVICIO DE RENTAS INTERNAS - RIG
RUC : 1800813915001
RAZON SOCIAL: Contribuyente NN

SRI

SRAFLOAT LAY WA

SECUENCIAL: 123456789123456

PERIODO FISCAL: 2010 ORIGINAL
EMPRESAS RELACIONADAS

NOMBRE IDENTIFICACION TRIBUTARIA PAIS
Empresa 1 1D21354 315-JORDANIA
Empresa 2 ID415514 316-KUWAIT
Empresa 3 1D5454 317-LAOS, REP. POP. DEMOC.
Empresa 4 1D4454 318-LIBANO
Empresa 5 ID546654 319-MALASIA

RESUMEN DE OPERACIONES

i NUMERO DE EN VALORES (USD)
TIPO DE OPERACION OPERACIONES | OPERACIONES | OPERACIONES | OPERACIONES | OPERACIONES
EFECTUADAS DE INGRESO DE EGRESO DE ACTIVO DE PASIVO

100 - Exportacion de inventarios producidos 546 2.510,00
101 - Exportacion de inventarios no producidos 213 56.210,00
200-Servicios intermedios de la produccion (maquila) 1.321 96.420,00
201-Servicios administrativos 123 3.130,00
300-Importacién de inventarios para produccidn 123 54.610,00
301-Importacion de inventarios para distribucién 954 5.410,00
400-Préstamos o créditos 8.464 3.190,00
401-Otros pasivos 5.646 69.470,00

TOTAL 17.390 58.720,00 99.550,00 60.020,00 72.660,00

VALOR TOTAL DE OPERACIONES 0.950,

AJUSTES POR PRECIOS DE TRANSFERENCIA

METODO PARA APLICAR EL PRINCIPIO DE PLENA COMPETENCIA MONTO

1-Precio Comparable no Controlado 546.540,00
2-Precio de Reventa 58.130,00
3-Costo Adicionado 51.356,00
4-Distribucion de Utilidades 36.910,00
5-Residual de Distribucion de Utilidades 6.110,00
6-Margenes Transaccionales de Utilidad Operacional 68.410,00
767.456,00

Declaro que los datos contenidos en este anexo son verdaderos, por lo que asumo la responsabilidad correspondiente, de acuerdo a lo establecido en el
Art. 101 de la Codificacion de la Ley de Régimen Tributario Interno.

Firma del Contador
RUC 123456789001

Firma del Representante Legal
CI 1234567890




ANEXO 3

INFORME INTEGRAL DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA DEL SR |

NORMA: Resolucion del SRI 464 STATUS: Vigente
PUBLICADO: Reaqistro Oficial 324 FECHA: 25 de Abril de 2008

EL DIRECTOR GENERAL DEL SERVICIO DE RENTASITERNAS
Considerando:

Que, el articulo innumerado posterior al &2 de la Ley Organica de Régimen
Tributario Interno establece que los contribuyentpge celebren operaciones o
transacciones con partes relacionadas estan obfigaddeterminar sus ingresos y sus
costos y gastos deducibles, considerando paraopeasaciones los precios y valores de
contraprestaciones que hubiera utilizado con ceqdrtes independientes en operaciones
comparables;

Que, de conformidad con el mismo articuloumerado, para efectos de control
deberan presentar a la Administracion Tributanmalas mismas fechas y forma que ésta
establezca, los anexos e informes sobre tales @pees; y, que la falta de presentacion
de los anexos e informacion referida, o si es guerésentada adolece de errores o
mantiene diferencias con la declaracion del Impuaska Renta, serd sancionada por la
propia Administracion Tributaria con multa de ha&®000 dolares de los Estados
Unidos de América;

Que, el Art. 99 del Cdodigo Organico Tributagstablece que las declaraciones e
informaciones de los contribuyentes, responsableterceros, relacionadas con las
obligaciones tributarias, seran utilizadas para floss propios de la Administracion
Tributaria;

Que, el Art. 66-1 del Reglamento para la équdion de la Ley de Régimen Tributario
Interno sefiala que los sujetos pasivos del impuestorenta, que realicen operaciones
con partes relacionadas, de acuerdo con el ardcd®este reglamento, adicionalmente a
su declaracién anual de impuesto a la renta, pi@senen las oficinas del servicio de
rentas internas el Anexo de Operaciones con Padkesionadas referente a sus
transacciones con estas partes, dentro de losSidisientes a la fecha de declaracién, de
conformidad con lo dispuesto en el articulo 58 ste eeglamento, en la forma y con el
contenido que establezca el Servicio de RentasnBgemediante resolucion general, en
funcién de los métodos y principios establecido®srarticulos siguientes;

Que, el mismo articulo establece que -iguatsredeberan presentar el informe
integral de precios de transferencia, referentpemaziones con partes relacionadas, en la
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forma y con el contenido que establezca el ServiaeoRentas Internas mediante
resoluciéon general, en un plazo no mayor a 6 mdesede la fecha de la declaracion,
conforme lo dispuesto en el articulo 58 de estlanegnto;

Que, el Art. 58 del Reglamento para la Amliéa de la Ley de Régimen Tributario
Interno y sus reformas establece los plazos palarde y pagar el impuesto a la renta;

Que, mediante Resolucion No. NAC-DGER2005606#! Servicio de Rentas
Internas, publicada en el Registro Oficial No. &8 16 de enero del 2006 se establecio
el contenido del anexo y del informe integral decprs de transferencia;

Que, es necesario realizar modificacionesaeResolucion No. NAC-DGER2005-
0640 con respecto al alcance al contenido del ageadal informe integral de precios de
transferencia, con el fin de lograr un mejoramieato la calidad de la informacion
presentada por el contribuyente, para un adecyadwooo de las facultades y gestion de
la Administracién Tributaria, de conformidad coridg;

Que, de conformidad con el Art. 8 de la Ley @reacion del Servicio de Rentas
Internas, publicada en el Registro Oficial No. 2@62 de diciembre de 1997, el Director
General del Servicio de Rentas Internas expediga risoluciones, circulares o
disposiciones de caracter general y obligatori@, sgan necesarias para la aplicacion de
las normas legales y reglamentarias y para la d@anoeficiencia de su administracion; vy,

En uso de sus atribuciones legales.

Nota: Considerando reformado por Resolucion del SRI R&6, publicada en
Registro Oficial 585 de 7 de Mayo del 2009.

Resuelve:
Establecer el contenido del anexo y del m®integral de precios de transferencia.

Art. 1.- Alcance.- Los contribuyentes del Impuesto adat& que hayan efectuado
operaciones con partes relacionadas domiciliadasl exterior, dentro de un mismo
periodo fiscal en un monto acumulado superior @ rmglones de ddélares de los Estados
Unidos de América (USD 3.000.000,00), deberan ptasal Servicio de Rentas Internas
el Anexo de Operaciones con Partes Relacionadas.

De igual manera deberan presentar el indicatexo aquellos contribuyentes que
habiendo efectuado operaciones con partes relatasndomiciliadas en el exterior,
dentro de un mismo periodo fiscal, por un montonadado comprendido entre USD
1.000.000,00 a USD 3.000.000,00 y cuya proporciénhtotal operaciones con partes
relacionadas del exterior sobre el total de inggeste acuerdo con los casilleros
correspondientes del formulario 101 del impuedtoranta, sea superior al 50%.

Aquellos contribuyentes que hayan efectuaperaxiones con partes relacionadas
domiciliadas en el exterior, dentro de un mismdqukr fiscal en un monto acumulado
superior a los cinco millones de dolares (USD 5@00,00) deberan presentar
adicionalmente al Anexo, el Informe Integral dediye de Transferencia.
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Las compaiiias de transporte internacionalpdeajeros, carga, empresas aéreo
expreso, couriers o correos paralelos constitusddeamparo de leyes extranjeras y que
operen en el pais a través de sucursales, estaldatds permanentes, agentes o
representantes, sefialadas en el articulo 31 deyaOrganica de Régimen Tributario
Interno, no tienen la obligacidon de presentar eledn e Informe de Precios de
Transferencia sobre sus operaciones habitualeamigbrte.

Sin embargo, cuando las empresas descritabipoiso anterior realicen operaciones
0 transacciones que no correspondan a sus opezadiaituales de transporte, con sus
partes relacionadas del exterior, y estas operesiontransacciones superen los limites
establecidos en este articulo, deberan present#neko e Informe de Precios de
Transferencia considerando los plazos y el contesifialados para el efecto en la
presente resolucion.

La Administracion Tributaria, en ejercicio gles facultades legales, podra solicitar -
mediante requerimientos de informacion- a los domyentes que realicen operaciones
con partes relacionadas al interior del pais o lemxeerior, la presentacion de la
informacion conducente a determinar si en dichasamiones se aplicod el principio de
plena competencia, de conformidad con la ley.

Nota: Incisos segundo y tercero agregados por ResoludsdnSRI No. 1301,
publicada en Registro Oficial 452 de 23 de Octulale2008.

Nota: Articulo reformado por Resolucién del SRI No. 2B6@blicada en Registro
Oficial 585 de 7 de Mayo del 2009.

Art. 1-A .- Los contribuyentes que celebren operacionearsécciones con partes
relacionadas, en lo que respecta a la informacosrespondiente al ejercicio fiscal del
afio 2008, presentaran el Anexo de Operaciones adesPRelacionadas -en la forma
prevista en la Resolucion del Servicio de Renttexias No. NAC-DGER2008-0464, en
un plazo no mayor a 4 meses, contados a partiradedha de exigibilidad de la
declaracion del impuesto a la renta sefialada &eglamento para la Aplicacion de la
Ley Organica de Régimen Tributario Interno.

Esta disposicion regira Unicamente para &sgmtacion del Anexo de Operaciones
con Partes Relacionadas, sobre las operacionesngatciones correspondientes al
periodo fiscal 2008, a presentarse en el afio 2009.

A partir del periodo fiscal 2009, los contrlentes que efectien operaciones o
transacciones con partes relacionadas, deberé&arsajal plazo establecido en el articulo
80 del Reglamento para la Aplicacion de la Ley @Qiggade Régimen Tributario Interno.

Nota: Articulo dado por Resolucion del SRI No. 286, jrdila en Registro Oficial
585 de 7 de Mayo del 2009.

Art. 1-B.- La obligacion de presentacion del anexo e inérsegun los
requerimientos establecidos en la Resolucion NoOCNAGER?2008-0464, no limita en
forma alguna a que la Administracion, en sus paxete control, solicite a cualquier
contribuyente por cualquier monto y por cualquipo tde operacién o transaccion con
partes relacionadas, la informacion que el SendeidRentas Internas considere necesaria
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para establecer si en los precios pactados enddidr@gsacciones corresponde el principio
de plena competencia.

Nota: Articulo dado por Resolucion del SRI No. 286, jedila en Registro Oficial
585 de 7 de Mayo del 2009.

Art. 1-C.- Todas las unidades del Servicio de Rentas lasedeberan considerar la
presente resolucion dentro de sus procesos de otowntrdeterminacion a estos
contribuyentes.

Nota: Articulo dado por Resolucion del SRI No. 286, jedila en Registro Oficial
585 de 7 de Mayo del 2009.

Art. 2.- Contenido del Anexo de Operaciones con Partasiomadas.- Este anexo
se debera presentar en medio magnético y de acaendia ficha técnica a obtenerse en
la pagina web de esta institucién: www.sri.gov.ec.

Nota: Articulo reformado por Resolucién del SRI No. 2B6blicada en Registro
Oficial 585 de 7 de Mayo del 2009.

Art. 3.- Plazo de presentacion del Anexo de Operaciomedartes relacionadas.-
El anexo debera presentarse y enviarse a traviasinternet, de acuerdo con los sistemas
y herramientas tecnoldgicas establecidas pardetetioepor el Servicio de Rentas Internas,
y de acuerdo con los plazos dispuestos en el Reglanpara la Aplicacion de la Ley de
Régimen Tributario Interno y sus reformas.

El SRI facilitara a los contribuyentes el esm a los medios tecnoldgicos para la
presentacion y el envio del Anexo de OperacionasRartes relacionadas, para aquellos
casos en los cuales no tengan acceso a los mismos.

Nota: Articulo reformado por Resolucién del SRI No. 2B6blicada en Registro
Oficial 585 de 7 de Mayo del 2009.

Art. 4.- Contenido del informe integral de precios degfarencia.- Este informe
debera contener la siguiente informacion:

I. Resumen ejecutivo:

A. Alcance y objetivo.
B. Contenido.
C. Conclusiones.

[I. Andlisis funcional: El cual debera desallas funciones llevadas a cabo por cada
una de las empresas relacionadas incluyendo sualeta y frecuencia, los riesgos
asumidos por cada una de las partes y los actaraghies e intangibles utilizados por
cada una de las partes, su naturaleza y la medidecklo uso.

Este analisis debera describir informaci@i,ocdntribuyente analizado y del grupo de
empresas al cual pertenece, como: antecedentesctesd, actividades, proveedores,
clientes, competencias, funciones realizadas paregbcio y riesgos asumidos, entre
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otras. Adicionalmente es necesario que se descaith@ una de sus areas funcionales que
pueden ser manufactura, distribucidon, compras ytagemmercadeo y ventas, etc.; y
reflejar una descripcion de la participacion acarta de la empresa con relacién a sus
partes relacionadas.

Por ultimo el analisis funcional también d&beontener un detalle de las operaciones
inter-compafia haciendo una descripcién de cadalemstas, mencionando montos y las
empresas y paises con las cuales se realizaron.

A. Antecedentes grupo multinacional:

I. Historia o panorama.

ii. Estructura organizacional y societaria.
iii. Linea de negocio y productos.

iv. Otros aspectos relevantes.

B. Funciones realizadas por el grupo:

i. Investigacion y desarrollo.
ii. Manufactura.

iii. Distribucion.

iv. Mercadeo y publicidad.
v. Ventas.

C. Antecedentes compaiiia local:

i. Historia 0 panorama.

ii. Estructura organizacional y societaria.
iii. Linea de negocio y productos.

iv. Clientes.

v. Competencia.

vi. Otros aspectos relevantes.

D. Funciones realizadas por la compafiia local

i. Investigacion y desarrollo.

ii. Manufactura.

iii. Distribucion.

iv. Compras (locales y al exterior).
v. Ventas (locales y al exterior).
vi. Mercadeo y publicidad.

vii. Control de calidad.

viii. Operaciones financieras.

E. Riesgos asumidos:

i. Mercado.

ii. Propiedad, planta y equipo.
iii. Investigacion y desarrollo.
iv. Financieros.
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v. Cambiarios.
vi. Tasas de interés.
vii. De crédito.
viii. Otros aplicables.

F. Activos utilizados.
G. Transacciones inter-compafia:

i. Venta de maquina y equipo.
il. Venta de inventarios.

iii. Transferencia de intangibles.
iv. Provisién de servicios.

v. Operaciones financieras.

vi. Otras.

[ll. Andlisis de mercado: El mismo que deb@m@porcionar informacion referente a la
industria, sector o actividad econdmica en la @eldesarrollan las operaciones del
contribuyente analizado, dando una vision genezdldevolucion de mercado, precios,
aspecto socio - econémicos ligados al sector, ctanpes, asi como también del
desarrollo de la economia local y las aspectostigmdi relevantes que afecten el
desarrollo de las actividades econdmicas del dnntente.

A. Contexto macroeconémico ecuatoriano.

B. Comportamiento y evolucion de la indusémeel ambito mundial.
C. Comportamiento y evolucion de la industiiael ambito local.

D. Comportamiento de la demanda tanto logcalacmundial.

IV. Analisis Economico: Donde se deberan diescountos como: operaciones a ser
analizadas, partes relacionadas, método aplicado,existencia de operaciones
comparables internas o externas, descripcion deofssaciones comparables y/o
busqueda de empresas comparables no controladasajieen operaciones similares,
informacion financiera de la empresa analizadarmécion financiera y descriptiva de
las empresas comparables utilizadas para la redlizadel rango intercuartil,
herramientas estadisticas utilizadas, y una coidcisobre si se cumplié con el principio
de plena competencia:

A. Detalle y la cuantificacion de las opeoads realizadas con partes relacionadas.

B. Seleccion del método mas apropiado indiodas razones y fundamentos por los
cuales se lo consider6 como el método que mejdejdeiel principio de plena
competencia.

C. Seleccion del indicador de rentabilidagiisemétodo seleccionado.

D. Detalle de los comparables seleccionados fa aplicacion del método utilizado.

E. Detalle de los elementos, la cuantificacio la metodologia utilizada para la
realizacion de los ajustes necesarios sobre lopa@hles seleccionados.

F. Detalle de los comparables no selecciomadwdicando los motivos y
consideraciones para desecharlos.

G. Descripcion de la actividad empresaridhy caracteristicas del negocio de las
compafiias comparables.

H. Establecimiento de la mediana y del ratg@lena competencia.
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I. Estado de situacion y de resultados deagresas comparables correspondientes a
los ejercicios fiscales que resulten necesarios pEr andlisis de comparabilidad,
indicando la fuente de obtencion de dicha inforidraci

J. Conclusiones a las que se hubiera llegado.

Es facultad del contribuyente presentar adaimente un analisis -en un contenido
similar al que se sefala en la presente resolugidna las empresas relacionadas
domiciliadas en el exterior; y cualquier otro tige informacion, en la medida que con
ello contribuya a soportar sus andlisis de pred#oansferencia.

Este informe debera tener un indice de acueld contenido anteriormente
establecido, mismo que debera ser anillado y foliad orden secuencial e incluira la
firma de responsabilidad del representante legabsn de personas juridicas, y del titular
del RUC en caso de personas naturales.

Nota: Numeral Il reformado por Resolucion del SRI No0O13publicada en
Registro Oficial 452 de 23 de Octubre del 2008.

Art. 5.- Plazo de presentacion del informe integral éips de transferencia.- El
Informe Integral de Precios de Transferencia deberapresentado en las oficinas del
Servicio de Rentas Internas en los plazos dispsiestel Reglamento para la Aplicacion
de la Ley de Régimen Tributario Interno y sus nefas.

Art. 6.- Confidencialidad de la informacion.- La inforni@t contenida en el anexo
y el informe integral de precios de transferen@ea sutilizada Unicamente para fines
tributarios y no podra ser divulgada ni publicada.

El funcionario que incumpliere esta dispasici sera sancionado conforme a las
normas legales previstas para el efecto.

Art. 7.- El anexo e informes de precios de transferedeiaejercicios fiscales
anteriores al 2007 que se presenten a partir degéncia de la presente resolucion,
deberan presentarse segun lo establecido en kenpeagsolucion.

Art. 8.- Deroguese la Resolucion No. NAC-DGER2005-0640 Skrvicio de
Rentas Internas, publicada en el Registro Ofic@al 188, el 16 de enero del 2006.

Nota: Incluida Fe de Erratas, publicada en Registroi@f@43 de 22 de Mayo del
2008.

Art. 9.- La presente resolucion entrara en vigencia #r i su publicaciéon en el
Registro Oficial.

Comuniquese y publiquese.- Proveyo y firmadelsolucion que antecede el Econ.
Carlos Marx Carrasco, Director General del ServilgdRentas Internas.

Quito, D. M., 11 abril del 2008.
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SINTESIS DEL INFORME DE PRECIOS DE TRANSFERENCIA

I. Resumen ejecutivo:
A. Alcance y objetivo.
B. Contenido.
C. Conclusiones.

[I. Andlisis funcional: El cual deberéa detallar las funciones llevadaake gor cada
una de las empresas relacionadas incluyendo sualeta y frecuencia, los riesgos
asumidos por cada una de las partes y los actaraghies e intangibles utilizados por
cada una de las partes, su naturaleza y la medidecklo uso.

Por ultimo el analisis funcional tambiérera contener un detalle de las
operaciones inter-compariia haciendo una descripe@d@ada una de estas, mencionando
montos y las empresas y paises con las cualealszren.

A. Antecedentes grupo multinacional:
i. Historia o panorama.
ii. Estructura organizacional y societaria.
iii. Linea de negocio y productos.
iv. Otros aspectos relevantes.

B. Funciones realizadas por el grupo:
i. Investigacion y desarrollo.
ii. Manufactura.
iii. Distribucion.
iv. Mercadeo y publicidad.
v. Ventas.

C. Antecedentes compafia local:
i. Historia o panorama.
ii. Estructura organizacional y societaria.
iii. Linea de negocio y productos.
iv. Clientes.
v. Competencia.
vi. Otros aspectos relevantes.

D. Funciones realizadas por la compafia local:
i. Investigacion y desarrollo.
ii. Manufactura.
iii. Distribucion.
iv. Compras (locales y al exterior).
v. Ventas (locales y al exterior).
vi. Mercadeo y publicidad.
vii. Control de calidad.
viii. Operaciones financieras.

E. Riesgos asumidos:
I. Mercado.
ii. Propiedad, planta y equipo.
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iii. Investigacion y desarrollo.
iv. Financieros.

v. Cambiarios.

vi. Tasas de interés.

vii. De crédito.

viii. Otros aplicables.

F. Activos utilizados.

G. Transacciones inter-compafia:
i. Venta de maquina y equipo.
ii. Venta de inventarios.
iii. Transferencia de intangibles.
iv. Provisidn de servicios.
v. Operaciones financieras.
vi. Otras.

lll. Analisis de mercado:ElI mismo que debera proporcionar informacion esfer a
la industria, sector o actividad economica en k&l sa desarrollan las operaciones del
contribuyente analizado, dando una visién genexdh évolucion de mercado, precios,
aspecto socio - economicos ligados al sector, ctanpias, asi como también del
desarrollo de la economia local y las aspectosigmdirelevantes que afecten el
desarrollo de las actividades econdmicas del dnntente.

A. Contexto macroecondémico ecuatoriano.

B. Comportamiento y evolucion de la industrin el @mbito mundial.
C. Comportamiento y evolucion de la industriaen el ambito local.

D. Comportamiento de la demanda tanto localoeno mundial.

IV. Analisis Econdmico:Donde se deberan describir puntos como: operaceses
analizadas, partes relacionadas, método aplicadxistencia de operaciones
comparables internas o externas, descripcion depsciones comparables y/o
busqueda de empresas comparables no controladasaljeen operaciones similares,
informacion financiera de la empresa analizadayrmécion financiera y descriptiva de
las empresas comparables utilizadas para la redizdel rango intercuartil,
herramientas estadisticas utilizadas, y una coiddsobre si se cumplié con el principio
de plena competencia:

A. Detalle y la cuantificacion de las operagnes realizadas con partes
relacionadas.
B. Seleccion del método mas apropiado indicda las razones y fundamentos por
los
cuales se lo considerd como el método auejor reflejé el principio de plena
competencia.
C. Seleccion del indicador de rentabilidad gg&in método seleccionado.
D. Detalle de los comparables seleccionadaaala aplicacion del método
utilizado.
E. Detalle de los elementos, la cuantificaciy la metodologia utilizada para la
realizacion de los ajustes necesarios selios comparables seleccionados.
F. Detalle de los comparables no seleccionadadicando los motivos y
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consideraciones para desecharlos.

G. Descripcion de la actividad empresarial las caracteristicas del negocio de las
compafias comparables.

H. Establecimiento de la mediana y del rangbe plena competencia.

I. Estado de situacion y de resultados de lasnpresas comparables
correspondientes a los ejercicios fiscalgue resulten necesarios para el

analisis

de comparabilidad, indicando la fuente debtencion de dicha informacion.

J. Conclusiones a las que se hubiera llegado.

Este informe deberéa tener un indice de aocugrdontenido anteriormente
establecido, mismo que debera ser anillado y fol&dorden secuencial e incluira la
firma de responsabilidad del representante legabsn de personas juridicas, y del titular
del RUC en caso de personas naturales.



ANEXO 4

N° NAC-DGER2008-0182

TRIBUNAL CONSTITUCIONAL
Segundo Suplemento al Registro Oficial N° 285 Afio |
Quito, Viernes 29 de Febrero del 2008

EL DIRECTOR GENERAL DEL SERVICIO
DE RENTAS INTERNAS

Considerando:

Que, el Servicio de Rentas Internas, con el fippoecautelar y defender sus intereses
fiscales, considera imprescindible establecer nsrmaregulaciones que limiten las
practicas de elusion y evasion tributaria interoaal, las cuales se ven acentuadas
mediante la utilizacion de paises cuyos sistenitagtéirios ofrecen beneficios fiscales para
atraer rentas de no residentes;

Que, el articulo innumerado posterior al Art. 4laldey de Régimen Tributario Interno,
incluido por el Art. 56 de La Ley Reformatoria pdsaEquidad Tributaria sefiala que “se
consideraran partes relacionadas a sujetos pagijues realicen transacciones con
sociedades domiciliadas, constituidas o ubicadasuren jurisdiccion fiscal de menor
imposicion o en Paraisos Fiscales”,

Que, en el mismo articulo se establece que “semdsdicciones de menor imposicion y
paraisos fiscales, aquellos que sefale el Sedé&Rentas Internas, pudiendo basarse para
ello en la informacién de la Organizacién para teg@eracion y el Desarrollo Econémicos
OCDE vy el Grupo de Accién Financiera InternacidBalFI”;

Que, de manera particular, la Ley Reformatoria dard&quidad Tributaria contiene
algunas disposiciones normativas que hacen refaraictratamiento de transacciones
realizadas en paraisos fiscales, con la finaligadainbatir las practicas nocivas de elusion
y evasion tributaria internacional, eliminando eksifiscales;

Que, la Administracién Tributaria ha aplicado afde técnicos y objetivos para sefialar
como “paraiso fiscal” o jurisdiccion de “menor ingo@on” a los dominios, jurisdicciones,
territorios, Estados asociados o regimenes fisqaleferenciales que se detallan en esta
resolucion, criterios que se encuentran sustentaldes experiencia legislativa comparada
y en la practica doctrinaria a nivel mundial;

Que, de conformidad con el Art. 8 de la Ley de Citmadel Servicio de Rentas Internas,
el Director General tiene la facultad de expedidiawete resoluciones, disposiciones de
caracter general y obligatorio, necesarias parapkcacion de normas generales y
reglamentarias y para la armonia y eficiencia dadsuinistracion; vy,

En uso de sus facultades legales,

Resuelve:
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Art. 1.- Las disposiciones de la presente resotu@é aplican a paraisos fiscales y
regimenes fiscales preferentes.

Art. 2.- Para todos los efectos previstos en la Reformatoria para la Equidad Tributaria
del Ecuador, se consideran como paraisos fiscabesng regimenes fiscales preferentes,
incluidos, en su caso, dominios, jurisdicciones;tt@ios o Estados asociados, aquellos
que se detallan a continuacion:

ANGUILA (Territorio no autonomo del Reino Unido)

ANTIGUA Y BARBUDA (Estado independiente)

ANTILLAS HOLANDESAS (Territorio de Paises Bajos)
ARCHIPIELAGO DE SVALBARD

ARUBA (Territorio de Paises Bajos)

ISLA DE ASCENSION

BARBADOS (Estado independiente)

BELICE (Estado independiente)

BERMUDAS (Territorio no autonomo del Reino Unido)

BRUNEI DARUSSALAM (Estado independiente)

CAMPIONE D’ITALIA (Comune di Campione d'ltalia)

COLONIA DE GIBRALTAR

COMUNIDAD DE LAS BAHAMAS (Estado independiente)

EL COMMONWEALTH DE DOMINICA (Estado asociado)

EMIRATOS ARABES UNIDOS (Estado independiente)

ESTADO ASOCIADO DE GRANADA (Estado independiente)

ESTADO DE BAHREIN (Estado independiente)

ESTADO DE KUWAIT (Estado independiente)

ESTADO DE QATAR (Estado independiente)

ESTADO LIBRE ASOCIADO DE PUERTO RICO (Estado asadda los EEUU)
FEDERACION DE SAN CRISTOBAL (Islas Saint Kitts ahvis: independientes)
GRAN DUCADO DE LUXEMBURGO

GROENLANDIA

GUAM (Territorio no auténomo de los EEUU)

HONG KONG (Territorio de China)

ISLA DE COCOS O KEELING

ISLA DE COOK (Territorio autonomo asociado a Nu&@eanda)

ISLA DE MAN (Territorio del Reino Unido)

ISLA DE NORFOLK

ISLA DE SAN PEDRO Y MIGUELON

ISLA QESHM

ISLAS AZORES

ISLAS CAIMAN (Territorio no auténomo del Reino Uraiy

ISLAS CHRISTMAS

ISLAS DEL CANAL (Guernesey, Jersey, Alderney, ldaGreat Stark, Herm, Little Sark,
Brechou, Jethou Lihou)

ISLAS DEL PACIFICO

ISLAS SALOMON

ISLAS TURKAS E ISLAS CAICOS (Territorio no autonondel Reino Unido)
ISLAS VIRGENES BRITANICAS (Territorio no autbnomebReino Unido)
ISLAS VIRGENES DE ESTADOS UNIDOS DE AMERICA

KIRIBATI
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LABUAN

MACAO

MADEIRA (Territorio de Portugal)

MONTSERRAT (Territorio no autbnomo del Reino Unido)
MYAMAR (ex Birmania)

NIGERIA

NIUE

PALAU

PITCAIRN

POLINESIA FRANCESA (Territorio de Ultramar de Fraanc
PRINCIPADO DE LIECHTENSTEIN (Estado independiente)
PRINCIPADO DE MONACO

PRINCIPADO DEL VALLE DE ANDORRA

REINO DE SWAZILANDIA (Estado independiente)

REINO DE TONGA (Estado independiente)

REINO HACHEMITA DE JORDANIA

REPUBLICA COOPERATIVA DE GUYANA (Estado independtiei
REPUBLICA DE ALBANIA

REPUBLICA DE ANGOLA

REPUBLICA DE CABO VERDE (Estado independiente)
REPUBLICA DE CHIPRE

REPUBLICA DE DJIBOUTI (Estado independiente)
REPUBLICA DE LAS ISLAS MARSHALL (Estado independien)
REPUBLICA DE LIBERIA (Estado independiente)
REPUBLICA DE MALDIVAS (Estado independiente)
REPUBLICA DE MALTA (Estado independiente)
REPUBLICA DE MAURICIO

REPUBLICA DE NAURU (Estado independiente)
REPUBLICA DE PANAMA (Estado independiente)
REPUBLICA DE SEYCHELLES (Estado independiente)
REPUBLICA DE TRINIDAD Y TOBAGO

REPUBLICA DE TUNEZ

REPUBLICA DE VANUATU

REPUBLICA DEL YEMEN

REPUBLICA DEMOCRATICA SOCIALISTA DE SRI LANKA
REPUBLICA ORIENTAL DEL URUGUAY

SAMOA AMERICANA (Territorio no autonomo de los EEQ)U
SAMOA OCCIDENTAL

SAN VICENTE Y LAS GRANADINAS (Estado independiente)
SANTA ELENA

SANTA LUCIA

SERENISIMA REPUBLICA DE SAN MARINO (Estado indepeaadte)
SULTANADO DE OMAN

TOKELAU

TRIESTE (ltalia)

TRISTAN DA CUNHA (SH Saint Helena)

TUVALU

ZONA ESPECIAL CANARIA

ZONA LIBRE DE OSTRAVA
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Art. 3.- Sin perjuicio de lo sefialado en el articanterior, se considerardn paraisos
fiscales, incluidos, en su caso, dominios, jurisidices, territorios, Estados asociados o
regimenes fiscales preferenciales, aquellos doadask del Impuesto sobre la Renta o
impuestos de naturaleza idéntica o analoga, seadnf un sesenta por ciento (60%) a la
gue corresponda en el Ecuador sobre las rentasrdisina naturaleza de conformidad con
la Ley de Régimen Tributario Interno.

Art. 4.- Podran ser excluidos, de la categoria aeipos fiscales y regimenes fiscales
preferenciales aquellos paises, dominios, jurigohes, territorios o Estados asociados que
suscriban y pongan en vigencia un convenio patarela doble tributacion internacional
gue contenga clausula de intercambio de informagi@iemas, que por aplicacién de sus
normas internas no pueda alegarse secreto banbargatil o de otro tipo ante el pedido
de informacion del Servicio de Rentas Internas ro,se caso, que establezcan en su
legislacion interna modificaciones en el Impuestta&Renta a fin de adecuarlo a los
parametros internacionales en esa materia, quagkenhperder la caracteristica de paraisos
fiscales o de regimenes fiscales preferenciales.

Art. 5.- No obstante a lo indicado en el articulteaior, aquellos paises, dominios,
jurisdicciones, territorios o estados asociadosrqueroporcionen informacion que le sea
solicitada con referencia a la clausula de intelsande informacion del respectivo

convenio para evitar la doble imposicion internaaip seran considerados paraisos
fiscales para los fines de la aplicacion de la Rejyormatoria para la Equidad Tributaria
del Ecuador y demas normativa tributaria vigente.

Art. 6.- La presente resolucién entrara en vigeagmartir de su publicacion en el Registro
Oficial.

Comuniquese y publiguese

Previo y firmo la resolucion que antecede el ecdstanCarlos Marx Carrasco Vicuia,
Director General del Servicio de Rentas InternasQeito, D. M., a 21 de febrero del
2008.

Lo certifico.

f.) Dra. Alba Molina, Secretaria General, Servid®@Rentas Internas.



ANEXO 5

DETALLE DE INFORMACION FINANCIERA DE LA COMPANIA OB
ANALISIS Y SUS COMPARABLES

COMPANIA OBJETO DE ESTUDIO

ESTADO DE RESULTADOS

-+

Ventas

2010

7.072.619,51

Costo de Ventas

(6.463.321,23)

Utilidad Bruta

609.298,28

Gastos Generales, de Ventay Adm

(425.007,46)

Costo de Ventas

(6.463.321,23)

Costo Total

(6.888.328,69)

Utilidad de Operacién

184.290,82

BALANCE GENERAL
+ |Cuentas por Cobrar clientes 1.534.420,82
+ |Inventarios -
+ |Cuentas por Pagar 1.991.621,67
+ |Propiedad Planta 'y Equipo 483.970,65

PROMEDIOS DEL ANO

Cuentas por Cobrar 2.209.997,77
= |Inventarios -
Cuentas por Pagar 2.704.322,86
= |Activos fijos 402.976,34
Utilidad Bruta/Ventas 8,61%
= |Utilidad de Operacion/Ventas 2,61%
Cuentas por Cobrar/Ventas 21,70%
Inventarios/Ventas 0,00%
Cuentas por Pagar/Ventas 28,16%
= |Activos Fijos/Ventas 6,84%

JETO DE



COMPARABLES ADC TELECOMMUNICATIONS INC

ESTADO DE RESULTADOS 2010 2009 2008
+ |[Ventas 1.156,60 996,70 1.456,40
- |Costo de Ventas (677,20) (600,50) (870,70)
= |Utilidad Bruta 479,40 396,20 585,70
+ |Gastos Generales, de Venta'y Adm (358,00) (311,50) (412,40)
+ |Depreciacion (61,50) (66,40) (82,40)
+ |Costo de Ventas (677,20) (600,50) (870,70)
= | Costo Total (1.096,70) (978,40) (1.365,50)
= Utilidad de Operacion 59,90 18,30 90,90
BALANCE GENERAL 2010 2009 2008
+ |Cuentas por Cobrar 252,50 200,30 240,60
+ |Inventarios 106,40 131,10 162,70
+ |Cuentas por Pagar 97,20 83,00 99,10
+ |Propiedad Planta y Equipo 146,50 163,40 177,10
PROMEDIOS DEL ANO 2010 2009 2008
= |Cuentas por Cobrar 226,40 220,45 232,15
= |Inventarios 118,75 146,90 166,45
= |Cuentas por Pagar 90,10 91,05 95,80
= |Activos Fijos 154,95 170,25 188,15
DICADOR 010 009 008
= |Utilidad Bruta/Ventas 41,45% 39,75% 40,22%
= |Utilidad de Operacion/Ventas 10,70% 13,70% 9,70%
= |Promedio de Cuentas por Cobrar/Ventas 19,6% 22,1% 15,9%
= |[Promedio de Inventarios/Ventas 10,27% 14,74% 11,43%
= |Promedio de Cuentas por Pagar/Ventas 7,8% 9,1% 6,6%
= |Promedio de Activos Fijos/Ventas 13,4% 17,1% 12,9%
AJUSTES 2010 2009 2008
+ |Cuentas por Cobrar/Ventas (analizada) 21,70% 21,70% 21,70%
- |Cuentas por Cobrar/Ventas (comparable) 19,6% 22,1% 15,9%
= |Diferencia 2,1% -0,4% 5,8%
X |Ventas de Cia Comparable 1.156,60 996,70 1.456,40
= |Diferencia Implicita 24,53 (4,21) 83,82
X |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
x |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
= |Ajustes Inventarios (3,86) (4,77) (8,47)
+ |Cuentas por Pagar/Ventas (analizada) 28,16% 28,16% 28,16%
Cuentas por Pagar/Ventas (comparable) 7,79% 9,14% 6,58%
= |Diferencia 20,37% 19,02% 21,58%
X |Ventas de Cia Comparable 1.156,60 996,70 1.456,40
= |Diferencia Implicita 235,59 189,62 314,32
X |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
= [Ajuste Cuentas por Pagar 7,66 6,16 16,00
ADO DE RESULTADOS DE COMPARABLE AJUSTADO
+ [Ventas Netas 1.156,60 996,70 1.456,40
+ |Ajustes de cuentas por cobrar 0,80 (0,14) 4,27
+ |Ajustes de inventarios (3,86) (4,77) (8,47)
= Ventas ajustadas cia comparable 1.153,54 991,79 1.452,19
Utilidad operativa 59,90 18,30 90,90
+ |Ajustes cuentas por cobrar 0,80 (0,14) 4,27
- |Ajustes cuentas por Pagar 7,66 6,16 16,00
+ |Ajustes Inventarios (3,86) (4,77) (8,47)
= |Utilidad operativa ajustada 49,18 7,23 70,70
= |Utilidad Operativa /Ventas (Ajustado) 4,26% 0,73% 4,8 7%
+ |Costo de Ventas (677,20) (600,50) (870,70)
+ |Ajustes cuentas por Pagar (7,66) (6,16) (16,00)
= Costo de Ventas Ajustado (684,86) (606,66) (886,70)
= |Utilidad Bruta Ajustada 468,68 385,13 565,50
= |Utilidad Bruta /Ventas (Ajustado) 40,63% 38,83% 38,94%
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COMPARABLES ALASKA COMMUNICATIONS SYS GP
ESTADO DE RESULTADOS 2010 2009 2008
+ [Ventas 341,52 346,51 389,60
- |Costo de Ventas (130,86) (136,13) (270,07)
= |Utilidad Bruta 210,66 210,38 119,52
+ |Gastos Generales, de Ventay Adm (88,56) (91,65) -
+ |Depreciacion (72,08) (81,36) (74,00)
+ |Costo de Ventas (130,86) (136,13) (270,07)
= Costo Total (291,50) (309,14) (344,07)
= Utilidad de Operacion 50,02 37,37 45,52
BALANCE GENERAL 2010 2009 2008
+ |Cuentas por Cobrar 36,99 35,41 40,43
+ |Inventarios 6,53 7,11 9,40
+ |Cuentas por Pagar 62,54 15,56 23,85
+ |Propiedad Planta y Equipo 410,98 450,89 499,45
PROMEDIOS DEL ANO 2010 2009 2008
= |Cuentas por Cobrar 36,20 37,92 39,79
= |Inventarios 6,82 8,26 9,94
= |Cuentas por Pagar 39,05 19,70 21,51
= |Activos Fijos 430,94 475,17 441,52
DICADOR 010 009 008
= |Utilidad Bruta/Ventas 61,68% 60,71% 30,68%
Utilidad de Operacién/Ventas 9,40% 6,00% 12,40%
= |Promedio de Cuentas por Cobrar/Ventas 10,6% 10,9% 10,2%
= |Promedio de Inventarios/Ventas 2,00% 2,38% 2,55%
= |Promedio de Cuentas por Pagar/Ventas 11,4% 5,7% 5,5%
= |Promedio de Activos Fijos/Ventas 126,2% 137,1% 113,3%
AJUSTES 2010 2009 2008
+ |Cuentas por Cobrar/Ventas (analizada) 21,70% 21,70% 21,70%
- |Cuentas por Cobrar/Ventas (comparable) 10,6% 10,9% 10,2%
= |Diferencia 11,1% 10,8% 11,5%
X |Ventas de Cia Comparable 341,52 346,51 389,60
= |Diferencia Implicita 37,89 37,25 44,73
X |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
X |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
= |Ajustes Inventarios (0,22) (0,27) (0,51)
+ |Cuentas por Pagar/Ventas (analizada) 28,16% 28,16% 28,16%
- |Cuentas por Pagar/Ventas (comparable) 11,43% 5,69% 5,52%
= |Diferencia 16,73% 22,47% 22,64%
X |Ventas de Cia Comparable 341,52 346,51 389,60
= |Diferencia Implicita 57,12 77,87 88,20
X |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
= |Ajuste Cuentas por Pagar 1,86 2,53 4,49
ESTADO DE RESULTADOS DE COMPARABLE AJUSTADO
+ |Ventas Netas 341,52 346,51 389,60
+ |Ajustes de cuentas por cobrar 1,23 1,21 2,28
+ |Ajustes de inventarios 0,22) 0,27) (0,51)
= Ventas ajustadas cia comparable 342,53 347,45 391,37
Utilidad operativa 50,02 37,37 45,52
+ |Ajustes cuentas por cobrar 1,23 1,21 2,28
- |Ajustes cuentas por Pagar 1,86 2,53 4,49
+ |Ajustes Inventarios 0,22) 0,27) (0,51)
= |Utilidad operativa ajustada 49,17 35,78 42,80
= |Utilidad Operativa /Ventas (Ajustado) 14,36% 10,30% 1 0,94%j
+ |Costo de Ventas (130,86) (136,13) (270,07)
+ |Ajustes cuentas por Pagar (1,86) (2,53) (4,49)
= Costo de Ventas Ajustado (132,72) (138,66) (274,56)
= |Utilidad Bruta Ajustada 209,82 208,79 116,81
Utilidad Bruta /Ventas (Ajustado) 61,25% 60,09% 29,85%




192

COMPARABLES CENTURYLINK INC
ESTADO DE RESULTADOS 2010 2009 2008
+ |Ventas 7.041,53 4.973,21 2.598,41
- |Costo de Ventas (2.365,67) (1.756,75) (953,99)
= |Utilidad Bruta 4.675,87 3.216,46 1.644,42
+ |Gastos Generales, de Venta y Adm (1.059,31) (733,96) (385,95)
+ |Depreciacion (1.433,55) (974,71) (523,79)
+ [Costo de Ventas (2.365,67) (1.756,75) (953,99)
= Costo Total (4.858,53) (3.465,41) (1.863,73)
= Utilidad de Operacion 2.183,01 1.507,80 734,68
BALANCE GENERAL 2010 2009 2008
+ [Cuentas por Cobrar 712,81 801,27 230,29
+ |Inventarios 32,72 35,76 8,86
+ |Cuentas por Pagar 299,62 394,69 135,09
+ |Propiedad Planta y Equipo 8.754,48 9.097,14 2.895,89
= |Cuentas por Cobrar 757,04 515,78 226,66
= |Inventarios 34,24 22,31 8,71
= |Cuentas por Pagar 347,15 264,89 127,73
= |Activos Fijos 8.925,81 5.996,52 3.002,13
DICADOR 010 009 008
= |Utilidad Bruta/Ventas 66,40% 64,68% 63,29%
Utilidad de Operacién/Ventas 31,00% 3,40% 3,70%
= |Promedio de Cuentas por Cobrar/Ventas 15,2% 10,4% 8,7%
= |Promedio de Inventarios/Ventas 0,69% 0,45% 0,34%
= |Promedio de Cuentas por Pagar/Ventas 7,0% 5,3% 4,9%
= |Promedio de Activos Fijos/Ventas 179,5% 120,6% 115,5%
AJUSTES 2010 2009 2008
+ |Cuentas por Cobrar/Ventas (analizada) 21,70% 21,70% 21,70%
Cuentas por Cobrar/Ventas (comparable) 15,2% 10,4% 8,7%
= |Diferencia 6,5% 11,3% 13,0%
x |Ventas de Cia Comparable 7.041,53 4.973,21 2.598,41
= |Diferencia Implicita 455,78 563,17 337,07
x |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
X |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
= [Ajustes Inventarios -1,11 -0,73 -0,44
+ |Cuentas por Pagar/Ventas (analizada) 28,16% 28,16% 28,16%
- |Cuentas por Pagar/Ventas (comparable) 6,98% 5,33% 4,92%
= |Diferencia 21,18% 22,83% 23,24%
x |Ventas de Cia Comparable 7.041,53 4.973,21 2.598,41
= |Diferencia Implicita 1.491,34 1.135,55 603,97
x |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
= |Ajuste Cuentas por Pagar 48,47 36,91 30,74
ADO DE RESULTADOS DE COMPARABLE AJUSTADO
+ |Ventas Netas 7.041,53 4.973,21 2.598,41
+ |Ajustes de cuentas por cobrar 14,81 18,30 17,16
+ |Ajustes de inventarios (1,11) (0,73) 0,44)
= Ventas ajustadas cia comparable 7.055,23 4.990,79 2.615,12
Utilidad operativa 2.183,01 1.507,80 734,68
+ |Ajustes cuentas por cobrar 14,81 18,30 17,16
- |Ajustes cuentas por Pagar 48,47 36,91 30,74
Ajustes Inventarios (1,11) (0,73) (0,44)
= |Utilidad operativa ajustada 2.148,24 1.488,47 720,65
= |Utilidad Operativa /Ventas (Ajustado) 30,45% 29,82% 2 7,56%)
+ |Costo de Ventas (2.365,67) (1.756,75) (953,99)
+ |Ajustes cuentas por Pagar (48,47) (36,91) (30,74)
= Costo de Ventas Ajustado (2.414,14) (1.793,65) (984,73)
= |Utilidad Bruta Ajustada 4.641,10 3.197,14 1.630,39
= |Utilidad Bruta /Ventas (Ajustado) 65,78% 64,06% 62,34%
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COMPARABLES WPCS INTERNATIONAL INC
ESTADO DE RESULTADOS 2009 2008 2007
+ |Ventas 105,77 107,10 101,43
- |Costo de Ventas (77,93) (78,33) (73,08)
= |Utilidad Bruta 27,84 28,77 28,35
+ |Gastos Generales, de Venta 'y Adm (23,45) (23,05) (19,30)
+ |Depreciacion (2,73) (2,58) (2,40)
+ |Costo de Ventas (77,93) (78,33) (73,08)
= Costo Total (104,11) (103,96) (94,79)
= Utilidad de Operacion 1,65 3,14 6,65
BALANCE GENERAL 2009 2008 2007
+ |Cuentas por Cobrar 26,01 25,66 29,09
+ |Inventarios 11,58 7,71 6,68
+ |Cuentas por Pagar 10,96 9,00 9,31
+ |Propiedad Planta y Equipo 6,47 6,67 6,83
PROMEDIOS DEL ANO 2009 2008 2007
= |Cuentas por Cobrar 25,84 27,38 22,83
= |Inventarios 9,64 7,19 5,72
= |Cuentas por Pagar 9,98 9,15 8,05
= |Activos Fijos 6,57 6,75 6,16
DICADOR 009 008 00
= |Utilidad Bruta/Ventas 26,32% 26,86% 27,95%
Utilidad de Operacion/Ventas 1,56% 9,90% 4,90%
= |Promedio de Cuentas por Cobrar/Ventas 24,4% 25,6% 22,5%
= |Promedio de Inventarios/Ventas 9,12% 6,72% 5,64%
= |Promedio de Cuentas por Pagar/Ventas 9,4% 8,5% 7,9%
= |Promedio de Activos Fijos/Ventas 6,2% 6,3% 6,1%
AJUSTES 2009 2008 2007
+ |Cuentas por Cobrar/Ventas (analizada) 21,70% 21,70% 21,70%
Cuentas por Cobrar/Ventas (comparable) 24,4% 25,6% 22,5%
= |Diferencia -2,7% -3,9% -0,8%
x [Ventas de Cia Comparable 105,77 107,10 101,43
= |Diferencia Implicita (2,89) (4,14) (0,82)
X |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
X |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
= |Ajustes Inventarios -0,31 -0,23 -0,29
+ |Cuentas por Pagar/Ventas (analizada) 28,16% 28,16% 28,16%
- |Cuentas por Pagar/Ventas (comparable) 9,44% 8,54% 7,94%
= |Diferencia 18,72% 19,61% 20,22%
X |Ventas de Cia Comparable 105,77 107,10 101,43
= |Diferencia Implicita 19,80 21,01 20,51
X |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
= |Ajuste Cuentas por Pagar 0,64 0,68 1,04
ESTADO DE RESULTADOS DE COMPARABLE AJUSTADO 2009 2008 2007
+ [Ventas Netas 105,77 107,10 101,43
+ |Ajustes de cuentas por cobrar (0,09) (0,13) (0,04)
+ |Ajustes de inventarios (0,31) (0,23) (0,29)
= Ventas ajustadas cia comparable 105,36 106,73 101,10
Utilidad operativa 1,65 3,14 6,65
+ |Ajustes cuentas por cobrar (0,09) (0,13) (0,04)
- |Ajustes cuentas por Pagar 0,64 0,68 1,04
+ |Ajustes Inventarios (0,31) (0,23) (0,29)
= |Utilidad operativa ajustada 0,60 2,08 5,27
= |Utilidad Operativa /Ventas (Ajustado) 0,57% 1,95% 52 1%
+ |Costo de Ventas (77,93) (78,33) (73,08)
+ |Ajustes cuentas por Pagar (0,64) (0,68) (1,04)
= Costo de Ventas Ajustado (78,57) (79,02) (74,13)
= |Utilidad Bruta Ajustada 26,79 27,72 26,97
= |Utilidad Bruta /Ventas (Ajustado) 25,42% 25,97% 26,68%
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COMPARABLES ATSI COMMUNICATIONS INC
ESTADO DE RESULTADOS 2010 2009 2008
+ |Ventas 20,94 19,89 41,96
- |Costo de Ventas (19,38) (18,53) (38,88)
= |Utilidad Bruta 1,56 1,36 3,08
+ |Gastos Generales, de Ventay Adm (1,67) (2,51) (2,67)
+ |Depreciacion (0,17) (0,15) (0,16)
+ |Costo de Ventas (19,38) (18,53) (38,88)
= Costo Total (21,21) (21,20) (41,71)
= Utilidad de Operacion (0,28) (1,31) 0,25
BALANCE GENERAL 2010 2009 2008
+ [Cuentas por Cobrar 0,53 0,34 1,11
+ |Inventarios - - -
+ |Cuentas por Pagar 0,64 0,58 1,36
+ |Propiedad Planta y Equipo 0,13 0,22 0,17
PROMEDIOS DEL ANO 2010 2009 2008
= [Cuentas por Cobrar 0,43 0,72 1,01
= |Inventarios - - -
= |Cuentas por Pagar 0,61 0,97 1,22
= |Activos Fijos 0,17 0,20 0,20
DICADOR 010 009 008
= |Utilidad Bruta/Ventas 7,45% 6,83% 7,33%
= |Utilidad de Operacion/Ventas 0,00% 3,40% 3,70%
= |Promedio de Cuentas por Cobrar/Ventas 0,0% 0,0% 0,0%
Promedio de Inventarios/Ventas 0,00% 0,00% 0,00%
= |Promedio de Cuentas por Pagar/Ventas 0,0% 0,0% 0,0%
= |Promedio de Activos Fijos/Ventas 0,0% 0,0% 0,0%
AJUSTES 2010 2009 2008
+ |Cuentas por Cobrar/Ventas (analizada) 21,70% 21,70% 21,70%
- |Cuentas por Cobrar/Ventas (comparable) 0,0% 0,0% 0,0%
= |Diferencia 21,7% 21,7% 21,7%
X |Ventas de Cia Comparable 20,94 19,89 41,96
= |Diferencia Implicita 4,54 4,31 9,09
X |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
X |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
= [Ajustes Inventarios 0,00 0,00 0,00
+ |Cuentas por Pagar/Ventas (analizada) 28,16% 28,16% 28,16%
- |Cuentas por Pagar/Ventas (comparable) 0,01% 0,02% 0,05%
= |Diferencia 28,15% 28,14% 28,11%
X |Ventas de Cia Comparable 20,94 19,89 41,96
= |Diferencia Implicita 5,89 5,60 11,80
X |Tasa Prime 3,25% 3,25% 5,09%
= |Ajuste Cuentas por Pagar 0,19 0,18 0,60
ESTADO DE RESULTADOS DE COMPARABLE AJUSTADO 2010 2009 2008
+ |Ventas Netas 20,94 19,89 41,96
+ |Ajustes de cuentas por cobrar 0,15 0,14 0,46
+ [Ajustes de inventarios - - -
= Ventas ajustadas cia comparable 21,09 20,03 42,42
Utilidad operativa (0,28) (1,31) 0,25
+ |Ajustes cuentas por cobrar 0,15 0,14 0,46
- |Ajustes cuentas por Pagar 0,19 0,18 0,60
+ |Ajustes Inventarios - - -
= |Utilidad operativa ajustada (0,32) (1,35) 0,11
= |Utilidad Operativa /Ventas (Ajustado) -1,51% -6,73% 0 ,26%)
+ |Costo de Ventas (19,38) (18,53) (38,88)
+ |Ajustes cuentas por Pagar (0,19) (0,18) (0,60)
= Costo de Ventas Ajustado (19,57) (18,71) (39,48)
= |Utilidad Bruta Ajustada 1,52 1,32 2,94
= |Utilidad Bruta /Ventas (Ajustado) 7,19% 6,57% 6,93%




