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RESUMEN EJECUTIVO

El presente trabajo busca el desarrollo de un modelo para el cumplimiento del principio
de plena competencia en operaciones financieras efectuadas con partes relacionadas
dentro de la industria manufacturera de productos alimenticios. En el pais, esta industria
realiza con frecuencia este tipo de operaciones para mantener el negocio en marcha, por
lo cual deben cumplir con la normativa exigida por el Servicio de Rentas Internas en
materia de Precios de Transferencia. Las operaciones nacen con el fin de realizar un
intercambio de capitales financieros ya sea para inversion o capital de trabajo, en estas
operaciones el sujeto que cede el capital es el acreedor y la otra parte actia como deudor.
El modelo propuesto buscara establecer pardmetros generales que puedan ser utilizados
por las compafiias dentro de la industria, para determinar las condiciones en las cuales
deben ser pactadas las operaciones crediticias, con énfasis especial en la tasa pactada. La
aplicacion del modelo propuesto, permitira a las compafiias involucradas en la transaccion

cumplir con el principio de plena competencia.
Palabras clave:
Precios de Transferencia
Operaciones financieras
Plena competencia
Industria manufacturera

Productos alimenticios



INTRODUCCION

La economia mundial, se mantiene en constante cambio; sin embargo, en los Gltimos
afios ha sufrido cambios a gran escala, debido a la incidencia de varios factores como el avance
tecnoldgico, la globalizacion y la constante apertura de las naciones hacia un comercio
internacional mucho mas fluido y automatizado; lo que ha generado un aumento general en los
volumenes de produccion y comercio tanto nacional como global. En este marco, las grandes
empresas y compafias multinacionales desempefian un papel fundamental, ya que buscan
generar las mejores estrategias que les permitan maximizar las utilidades y beneficios entre

todos los miembros de sus conglomerados.

El flujo comercial entre empresas vinculadas no guarda ningun tipo de relacién con
aquellas no asociadas, debido a su capacidad de neutralizar cambios en los precios relativos,
las tasas de cambio y otros condicionantes en un corto plazo, sin contar que las caracteristicas
especificas de los precios fijados por estas empresas se llegan a constituir en precios de
transferencia, hecho que afecta los esquemas tributarios de los paises donde se localizan. Esta
problematica resulta mas comdn de lo que llegaria a estimarse y en donde se encuentran
inmiscuidas todo tipo de compafiias sin importar su actividad econdémica principal o
secundaria, como es el caso de las empresas relacionadas con la industria manufacturera de
productos alimenticios, quienes ejecutan de manera usual operaciones con partes relacionadas,

pero desconocen los principios elementales de la normativa legal y su respectiva aplicacion.

El desconocimiento de una norma no exime de la responsabilidad, el riesgo de operar
al margen de la ley y no tratar adecuadamente las operaciones financieras entre partes
relacionadas para que cumplan el Principio de Plena Competencia (Arm's Length), puede
ocasionar que estas empresas se expongan innecesariamente a riesgos y sean glosadas por el
Servicio de Rentas Internas (SRI) en su calidad de ente de control. El desarrollo del modelo
que propone esta investigacion se basa en la premisa de informar a las empresas que se
encuentran en la industria manufacturera de productos alimenticios sobre el proceso técnico
que conlleva manejar la informacion proveniente de las operaciones financieras entre partes
relacionadas, a fin de prevenir inconvenientes a futuro con el ente regulador en materia

tributaria y observar cumplidamente el principio de plena competencia.

Ante la ausencia de un modelo de analisis en Ecuador que sirva como referente o guia

para las empresas afincadas en el pais, en especial aquellas relacionadas con la industria



manufacturera de productos alimenticios, este trabajo de titulacion pretende servir como un
referente en el tema, en vista del poco o nulo conocimiento en el tratamiento de las operaciones
financieras entre partes relacionadas, 1o que supondria un ahorro importante en la contratacion

de asesores externos especializados.



CAPITULO I
ASPECTOS GENERALES DE LOS
PRECIOS DE TRANSFERENCIA

1.1. Antecedentes

El concepto de precio de transferencia no es un tema reciente, ya que va de la mano con
la globalizacion mundial, el cual ha sido considerado como su antesala inmediata. Por otro
lado, la globalizacion puede llegar a considerarse como “un fendémeno basado en el aumento
continuo de la interconexion entre las diferentes naciones del mundo en el plano econémico,

politico, social y tecnologico” (Economipedia, 2019).

El término “globalizacion” fue acufiado a mediados de los afos ochenta y bajo esta
denominacién se establecié un proceso de interdependencia econdmica donde los mercados
nacionales traspasaron sus fronteras para alcanzar notoriedad a nivel internacional. Como
producto de esta apertura, se origina un complejo proceso de integracion entre diversas
economias y cuya consecuencia inmediata es el incremento en volumen de bienes y servicios

a nivel mundial.

Histéricamente hablando, este proceso de integracién global tuvo inicio en el afio de
1492 con la conquista y colonizacion de América, Africa, Asia y Oceania por parte de las
potencias europeas de la época. En el caso de América, tuvieron especial influencia Esparia,
Inglaterra y Portugal (en un grado inferior Holanda y Francia), producto de lo cual se impuso

el idioma, costumbres e idiosincrasia de los colonos.

En el siglo XX, el uso de la tecnologia ha logrado que el mundo se asemeje cada vez
méas a una aldea global, tal como lo definid acertadamente el filésofo canadiense Herbert
Marshall Mc Luhan, quien sostuvo que “la civilizacion es equiparable a la cultura de la escritura
y, por tanto, divide la historia en cuatro fases: agricola, mecanica, eléctrica (medios de
comunicacion) y tecnoldgica (la etapa de mayor relevancia en su investigacion)” (El Pais,
2017).

Si se toma como referencia los periodos de la historia propuestos por Mc Luhan, existen
varios acontecimientos que se relacionan con la fase tecnologica como la invencion del chip
(1958), primera transmision via satélite (que coincide con la llegada del hombre a la luna en
1969 o los inicios de la interconexion entre computadoras Advanced Research Projects Agency



Network (ARPANET, por sus siglas en inglés) (1969) lo cual derivo en la creacion de internet.
En términos generales, el proceso moderno de la globalizacion ha sido ubicado luego de la
desaparicion de la Unidn Soviética y su bloque comunista, hechos que ocurrieron a partir del
afio de 1989.

1.1.1. Antecedentes a nivel internacional

Europa, luego que fuera practicamente devastada por la Segunda Guerra Mundial (1939
— 1945), el entonces gobierno de los Estados Unidos de Norteamérica (EEUU) anuncio el
denominado Plan Marshall, bajo el cual el Congreso de aquella nacion “aprobo la Ley de
Cooperacién Econdmica, y los fondos por doce mil millones de ddlares para la reconstruccion

de Europa occidental” (El Universal, 2019).

Este programa tuvo como objetivo impulsar el resurgimiento de la industria europea
para atraer inversion extranjera, principalmente norteamericana, que dinamice la economia en
el mediano y largo plazo. Gracias a la implementacion de este plan durante el periodo 1948 —
1960, la economia europea crecid en un porcentaje sin precedentes, lo que se tradujo en alianzas

comerciales prdsperas que condujeron a la creacién de la Union Europea (UE).

El éxito de este proyecto fue de tal magnitud que posteriores gobiernos de los EEUU
decidieron institucionalizarlo como parte del plan integral de ayuda norteamericana en politica
exterior, sin mencionar que George Catlett Marshall (mentalizador de la iniciativa) fue
galardonado con el Premio Nobel de la Paz en el afio de 1953. Precisamente, en el afio 1960 se
crea formalmente la Organizacion para la Cooperacion y el Desarrollo Econémicos (OCDE),
cuyo objetivo es “promover politicas que favorezcan la prosperidad, la igualdad, las
oportunidades y el bienestar para todas las personas” (OCDE, 2019). En un inicio, el foro

OCDE estuvo integrado por los siguientes paises:

Tabla 1l
Paises fundadores de la OCDE

Pais Origen Fecha de integracion
Canada Norteamérica 10/04/1961
EEUU 12/04/1961
Reino Unido Europa 02/05/1961
Dinamarca Europa 30/05/1961
Noruega Europa 04/06/1961
Islandia Europa 05/06/1961
Turquia Europa 02/08/1961
Espafia Europa 03/08/1961

Portugal Europa 04/08/1961




Pais Origen Fecha de integracion
Francia Europa 07/08/1961
Irlanda Europa 17/08/1961
Bélgica Europa 13/09/1961
Alemania Europa 27/09/1961
Grecia Europa 27/09/1961
Suecia Europa 28/09/1961
Suiza Europa 28/09/1961
Austria Europa 29/09/1961
Paises Bajos Europa 13/11/1961
Luxemburgo Europa 07/12/1961
Italia Europa 29/03/1962

Nota. Adaptado a partir de (El Mundo, 2017) por Benavides E. 2020.

Luego de la primera convencién realizada en Paris, el 14 de diciembre de 1960 se
oficializo el ingreso de un grupo de paises; sin embargo, se han venido incluyendo cada vez

mas paises de manera paulatina, y hoy cuenta con 37 miembros:

Tabla 2

Actuales paises miembros

Pais Origen Fecha de integracion
Canada América 10/04/1961
EEUU América 12/04/1961
Reino Unido Europa 02/05/1961
Dinamarca Europa 30/05/1961
Islandia Europa 05/06/1961
Noruega Europa 04/07/1961
Turquia Europa 02/08/1961
Espafia Europa 03/08/1961
Portugal Europa 04/08/1961
Francia Europa 07/08/1961
Irlanda Europa 17/08/1961
Bélgica Europa 13/09/1961
Alemania Europa 27/09/1961
Grecia Europa 27/09/1961
Suecia Europa 28/09/1961
Suiza Europa 28/09/1961
Austria Europa 29/09/1961
Paises Bajos Europa 13/11/1961
Luxemburgo Europa 07/12/1961
Italia Europa 29/03/1962
Japon Asia 28/04/1964
Finlandia Europa 28/01/1969
Australia Oceania 07/06/1971
Nueva Zelanda Oceania 29/05/1973
México América 18/05/1994
Republica Checa Europa 21/12/1995
Hungria Europa 07/05/1996
Polonia Europa 22/11/1996
Corea del Sur Asia 12/12/1996
Eslovaquia Europa 14/12/2000
Chile América 07/05/2010
Eslovenia Europa 21/07/2010
Israel Asia 07/09/2010
Estonia Asia 09/12/2010

Letonia Asia 01/07/2016




Pais Origen Fecha de integracion
Lituania Asia 05/07/2018
Colombia América 28/04/2020

Nota. Adaptado a partir de (El Mundo, 2017) por Benavides E. 2020.

La OCDE es considerado en los actuales momentos como uno de los foros econdmicos
mas importantes e influyentes del mundo en temas de relevancia inherentes a la economia,
educacion y medio ambiente. Los paises miembros adquieren el compromiso de respetar los

principios de la organizacion, los mismos que se encuentran basados en:

= Marco legal eficaz: capaz de “promover la transparencia y eficacia de los mercados,
ser coherente con el régimen legal y articular de forma clara el reparto de
responsabilidades entre las distintas autoridades supervisoras, reguladoras y ejecutoras”
(Aprende NIIF, 2017).

= Respeto al derecho de los accionistas: lo que conlleva también otorgar todas las
facilidades y amparos claves en el ambito de propiedad.

= Trato equitativo: donde el gobierno corporativo se compromete a proporcionar a todos
los accionistas, sin discriminar a ningin accionista por su origen o por el tamafio de su
participacion.

= Papel de las partes interesadas: es obligacién del gobierno corporativo fomentar la
cooperacion activa entre las sociedades y los individuos interesados en generar riqueza
y empleo.

= Transparencia en divulgacion de datos: es una obligacién del gobierno corporativo
revelar oportunamente los datos relativos a sociedades como situacion financiera,
resultados, etc.

= Cumplimiento de responsabilidades del Consejo: el gobierno corporativo se
compromete a controlar efectivamente la direccion del Consejo y sus actos de

responsabilidad con relacion a los accionistas.

Es necesario recalcar que todos los esfuerzos de la OCDE se enfocan en generar una
cultura de valores relacionados con la ética y el comportamiento profesional, ya que de éstos
depende un correcto funcionamiento de los mercados. A pesar de estos esfuerzos, son varios
los casos de falta de integridad por parte de empresas transnacionales que usan a su favor los
vacios legales y ausencia de controles adecuados para trasladar las utilidades generadas en
paises con mayor carga tributaria a paises con nulo control, logrando un “ahorro” fiscal

considerable.



Una de las principales causas de este abuso es la colocacion de redes subsidiarias en
paises con legislaciones débiles, donde les resulta facil usar rubros de utilidades, cobros por
intangibles y servicios, de tal manera que sus movimientos no puedan ser identificados gracias
a los métodos de evasidon que manejan. La técnica mas usual es mantener a la matriz de una
multinacional determinada en paises miembros de la OCDE vy trasladar sus operaciones
secundarias a economias emergentes donde el nivel de control tributario es bajo o inexistente.
Esto ha obligado a los paises miembros a dictar medidas mucho més severas en sus respectivas
economias y en las de aquellos que han sido catalogados como paraisos fiscales, sobre todo
cuando éstos se encuentran en la lista de paraisos fiscales. En los actuales momentos, los
esfuerzos de la OCDE se encuentran encaminados en mantener actualizada su base de datos
con informacién relacionada a todos los paraisos fiscales alrededor del mundo, debido a su
complicidad con estas préacticas fiscales ilegales (ver Anexo A Listado de paraisos fiscales).

En el afio 1992. la OCDE emite el Modelo de Convenio Tributario sobre la Renta y
sobre el Patrimonio, el cual permite estandarizar los tratados bilaterales y/o multilaterales en
temas fiscales. La importancia del documento radica en el articulo 9, el cual establece los
lineamientos que posteriormente fueron definidos como el principio de plena competencia para
las transacciones que se efectlien con partes relacionadas, convirtiéndose dicho principio en la
base de control de precios de transferencia a nivel mundial. En el afio de 1996 la OCDE elabora
la “lista negra” de paises considerados paraisos fiscales y por medio de su Consejo expidi6 una
serie de disposiciones para profundizar en los estudios respectivos y la continuidad de los
mismo. Estas acciones se vieron respaldadas con la creacién en 1998 del llamado Foro de
Competencia Fiscal Perjudicial actualmente conocido como Foro Mundial Sobre
Transparencia Fiscal, cuyo objetivo principal consiste en impulsar a nivel internacional la
cooperacion mutua para identificar oportunamente y eliminar cualquier tipo de practica

perjudicial en el area fiscal.

En el afio 2006, el Foro Conjunto de Precios de Transferencia de la UE (Joint
Transfer Pricing Forum). por primera vez se coloca dentro de la agenda de
cooperacion internacional e interinstitucional de lucha contra la evasion tributaria; el
problema del manejo malintencionado de los precios de transferencia por parte de las
multinacionales en su busqueda de reducir el gasto fiscal (Barreix, Roca, & Velayos,
2016).



En el afio 2013, la OCDE pone en marcha el proyecto Base Erosion and Profit Shifting
(BEPS, por sus siglas en inglés) el cual consiste en estrategias que buscan reducir las
discrepancias e inconsistencias existentes entre los sistemas fiscales que permiten a las
empresas multinacionales cambiar artificiosamente los beneficios a lugares de escasa o nula
tributacion. Este proyecto es especialmente relevante para los paises en vias de desarrollo
debido a su mayor dependencia de los ingresos por impuestos societarios. Desde julio de 2013,
la OCDE ha tomado cartas en el asunto a través de la presentacion de un Plan de Contingencia
que permita identificar y diagnosticar la problemaética relacionada con los BEPS, para luego

tomar medidas especificas relativas a los precios de transferencia (OCDE, 2014).

Dichas medidas se han plasmado en normativas especificas tales como la Accién 8 de
Activos Intangibles, la Accion 9 de Riesgos y Capital, la Accion 10 Otras Transacciones de
Alto Riesgo y finalmente la Accion 13 Documentacion de Precios de Transferencia. Si bien es
cierto que, esta normativa maneja niveles de seguridad estables, en paises de ALC se busca un
equilibrio que beneficie a las Administraciones Tributarias y garantice al contribuyente un

proceso transparente.

En la actualidad, la OCDE es reconocido por gran parte de las economias a nivel global
como “el 6rgano técnico por excelencia en la interpretacion y el tratamiento que se debe dar en
materia de regulacion impositiva entre los diferentes paises que cuenten con empresas de un
mismo grupo econémico” (El Mundo, 2017), pese a que no se encuentra establecido de manera
formal como otro tipo de organismos de este tipo. A raiz del crecimiento y expansion del sector
empresarial en diferentes zonas geograficas del mundo, la OCDE tuvo la necesidad imperiosa
de establecer una normativa legal en el tema tributario, ya que las politicas de la globalizacion
manipularon las bases impositivas de tal manera que los Unicos beneficiarios son los grandes

grupos econdémicos, sin importar en qué pais se encuentren.

Los procedimientos establecidos por la OCDE — visto con recelo por la mayoria de
gobiernos a nivel internacional — se remiten a analisis técnicos disefiados por grupos
multidisciplinarios de especialistas, los cuales determinan si un grupo empresarial opera de
acuerdo a las fuerzas del mercado en sus relaciones comerciales con otras compafiias y donde
los precios de transferencia deben fijarse siguiendo los principios de libre competencia o
concurrencia. En 2015 la OCDE y el G20 publican el paquete BEPS el cual contiene medidas
para mejorar la coherencia de los estandares impositivos internacionales, reforzar su

focalizacion en la sustancia econdmica y garantizar un entorno fiscal de mayor transparencia.



Ello implica cambios en materia de convenios tributarios bilaterales; la revision de las normas
sobre el traslado de beneficios; el enfoque sobre el sustrato de las transacciones en lugar de su
forma legal entre otros (OCDE, 2020). El pan BEPS consta de tres principios y quince acciones

como puede ser observado en el cuadro a continuacion:

Figura 1

Principios y acciones BEPS

Coherencia Sustancia Transparencia
Neutralizar los efectos de los Prevencion de utilizacién abusiva Medicion y monitoreo de
mecanismos hibridos. de convenio. BEPS
Normas sobre entidades Establecimientos permanentes. Revelcion de mecanismos de

extranjeras controladas "CFC

- - lanificacion fiscal agresiva.
Rules". J Transacciones que involucran P 5

intangibles.

Documentacion de precios de
transferencia.

Deducciones de intereses.
Asignacion de reisgos y capital.

Practicas tributarios agresivas. Otras areas de riesgo. Resolucién de controversias.

( Economia digital

( Instrumento multilateral

Nota. Informacién tomada a partir de (Centro de Estudios Tributarios Universidad de Chile, 2016)

1.1.2. Antecedentes a nivel latinoamericano

La apertura e integracion a la economia mundial por parte de todas las naciones del
planeta constituye una herramienta invaluable para sustentar el crecimiento econémico, el
desarrollo sustentable y la disminucién de los indices de pobreza, sobre todo en los paises de
tercer mundo. Los resultados han sido muy diversos, siempre dependiendo del tipo de pais y
su ubicacién geografica, aunque coinciden en un aspecto general: mejora de los niveles de vida

de los habitantes, en especial aquellos en situacion de vulnerabilidad y extrema pobreza.

A pesar de estos avances significativos, el tema de la integracion ha mantenido un
comportamiento bastante desigual en los Gltimos afios: mientras paises en desarrollo de Asia
y, América Latinay el Caribe (ALC) registran altos indices de crecimiento como consecuencia
de la inversion extranjera directa, en otras naciones provenientes de Africa y Oriente Medio
los progresos han sido lentos debido a su poca participacion en el mercado internacional, con
lo que el riesgo de permanecer aislados debido a sus barreras arancelarias vigentes se mantiene
latente.
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Esta informacion apunta hacia la necesidad de profundizar el comercio internacional,
en especial en aquellos paises cuyos esquemas arancelarios afectan la produccion agricola,
manufacturera y de servicios, hecho que sin lugar a dudas constituye una traba importante al
momento de insumos industriales. EI tema de los precios de transferencia en ALC es una de
las cuestiones de mayor importancia y trascendencia gracias a su relacion con la ética en la

fiscalidad internacional.

Al encontrarse en casi todas las legislaciones de paises latinoamericanos, el régimen de
precios de transferencia ha cobrado una gran relevancia, por lo que el Centro Interamericano
de Administraciones Tributarias (CIAT) ha puesto a consideracion de todos los involucrados
una herramienta capaz de comparar todos los aspectos de este sistema. Tanto a nivel individual
0 como parte de una multinacional, las diferentes empresas desarrollan su actividad econémica
al interior de un territorio nacional, por lo que tienen la obligacion de cumplir con todas las
regulaciones que el 6rgano de administracion tributaria en cada pais dispone para el efecto (en
el caso de ALC, el informe mas comun que deben presentar las compafiias de acuerdo a fechas,

montos y plazos establecidos es conocido como Reporte Local).

Desde al afio de 1965, la mision del CIAT, conocido también por las siglas CIAT, ha
sido “promover la cooperacion internacional y el intercambio de experiencias e informacion y
prestar servicios de asistencia técnica, estudios y capacitacion, contribuyendo asi al

fortalecimiento de las administraciones tributarias de sus paises miembros” (CIAT, 2019).

En 1990 el CIAT publica el Modelo de Acuerdo de Intercambio de Informacién
Tributaria el cual fue revisado en 1997. Si bien la aplicacion practica de este modelo fue escasa,
su mérito se encuentra en identificar de manera temprana un problema conceptual y en aportar
una solucion. Los paises en ALC se encuentran divididos en cuatro categorias, segun el tipo de
normas que han adoptado para el control de los precios de transferencia, tal como se aprecia a

continuacion:

Tabla 3

Clasificacion por tipo de norma adoptada por los paises para el control de los precios de transferencia

Paises Grupo A Grupo B Grupo C Grupo D Grupo E
Argentina X
Barbados X

Bolivia X
Brasil X
Chile X

Colombia X

Costa Rica X
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Paises Grupo A Grupo B Grupo C

Grupo D

Grupo E

Ecuador

El Salvador

Guatemala

Guyana X
Honduras

Jamaica

México

Nicaragua

Panama

Paraguay

Per

Republica Dominicana

Suriname

Trinidad y Tobago X
Uruguay

Venezuela

X

X X

X

X X X

X X

Nota. Adaptado a partir de (CIAT, 2019) por Benavides E. 2020.

Estos paises se encuentran divididos de acuerdo a los siguientes criterios:

Grupo A: comprende a aquellos paises que no cuentan con normas afines al tema de
precios de transferencia o que se encuentran en proceso de apertura.

Grupo B: este conjunto de estados no cuenta con normas para el control de los precios
de transferencia, pero a cambio disponen de normas aplicables en precios de
transferencia en particular.

Grupo C: en este grupo, estas naciones cuentan con normas generales para el control
de precios de transferencia (se entiende por normas generales aquellas que se guian de
manera parcial o total en los precios de transferencia de la OCDE).

Grupo D: estos paises cuentan Unicamente con normas especificas para controlar los
precios de transferencia (se entiende por normas especificas las que han sido disefiadas
para una operacion en particular).

Grupo E: en este Gltimo grupo se incluyen los estados que disponen de normas
generales y especificas aptas para el control de los precios de transferencia.

En términos porcentuales, esta clasificacion se puede graficar de la siguiente manera:
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Figura 2
Paises clasificados segun las normas adoptadas para el control de precios de transferencia

11 paises; 48%

9 paises; 35%
3 paises; 13%
1 pais; 4%
0% —

GRUPO A GRUPO B GRUPO C GRUPO D GRUPO E
Nota. Adaptado a partir de (CIAT, 2019) por Benavides E. 2020.

De igual manera, los paises de ALC se han dividido segun el afio de sancion y vigencia

de las normas para el control de los precios de transferencias:

Tabla 4

Paises segun el afio de sancién de la norma y afio de entrada en vigencia

. Afio de sancidn Afio de vigencia
Paises
de la norma de la norma
Mexico 19492 1992
Republica Dominican 1992 2011
Suriname 1992 15492
Brasil 1996 1997
Chile 1997 1997
Argentina 19498 15408
Ecuador 104049 2005
Yenezuela 1999 1999
Peru 2000 2001
Colombia 2003 2004
Costa Rica 2003 2003
Uruguay 2006 2007
El Salvador 2000 2010
Panama 2010 2011
Honduras 2011 2014
Guatemala 2012 2013
Micaragua 2013 2017
Paraguay 2013 2014
Bolivia 2014 2014
lamaica 2015 2015

Nota. Adaptado a partir de (CIAT, 2019) por Benavides E. 2020.

De forma grafica, la diferencia entre ambas fechas se representa de la siguiente manera:
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Figura 3

Afio de sancion comparado con afio de vigencia de la normativa en paises de América Latina y el Caribe

Afio de sancién Vs. Afio de vigencia de la normativa de precios de transferencia adoptada por
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Nota. Adaptado a partir de (CIAT, 2019) por Benavides E. 2020.
También se ha dividido a los paises en ALC, de acuerdo al enfoque que se adopta, al

momento de incorporar las normas de los precios de transferencia:

Tabla 5

Criterios de adopcion de las normas en los precios de transferencias

Criterios

Paises

Criterios OCDE y
propios del Pais

Criterios
OCDE

propios del
Pais

Argentina

x

Bolivia

x

Brasil

x

Chile

Colombia

Costa Rica

Cuba

Ecuador

El Salvador

Guatemala

Honduras

lamaica

Meéxico

o o o o e s

Nicaragua

Panama

Paraguay

Peru

Republica Dominicana

Suriname

Uruguay

o o B

Venezuela

X

Nota. Adaptado a partir de (CIAT, 2019) por Benavides E. 2020.
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La representacion grafica del enfoque al momento de incorporar la norma de precios de
transferencia es la siguiente:

Figura 4

Criterios de adopcién de las normas en los precios de transferencias

14 paises; 67%

b paises; 29%

1 pais; 5%
1

Cnterios OCDE y Crterios OCDE Criterios propios del Pais
propios del Pais

Nota. Adaptado a partir de (CIAT, 2019) por Benavides E. 2020.

En cada uno de estos casos, es necesario realizar varias observaciones relacionadas con

la aplicacion de las normas en los precios de transferencia:

= En laregion existen once paises que se apoyan en normas generales y especificas para
el control de los precios de transferencia, 1o que representa aproximadamente el 48%
del total analizado (Ecuador entre ellos).

= Son tres paises (Barbados, Guyana y, Trinidad y Tobago) unicamente disponen de
normas generales con las cuales es posible ejercer control sobre los precios de
transferencia, posiblemente por influencia britanica.

= Es notable la ausencia de estados que no cuenten con normas previstas para regular el
tema de los precios de transferencia o que se encuentran en proceso de introducirlas.

= El afio de sancién de las normas para el control de los precios de transferencias entro
en vigencia en pocos afios en la mayoria de paises, excepto Republica Dominicana, ya
que tardo 19 afios en hacerlo.

= EI67% de los paises en ALC usan los criterios de la norma segtn la OCDE y propios
de cada nacion, un 29% lo hace segun los criterios de la OCDE vy tan so6lo un 5% (un

pais) lo hace segun su propio criterio, en este caso se trata de Paraguay.

Una de las acciones mencionadas hace referencia a la Accion 13 Documentacion sobre

Precios de Transferencia (PT), cuyo objetivo principal radica en mejorar y desarrollar “normas
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relativas a la documentacion sobre PT para aumentar la calidad de la informacién
proporcionada a las administraciones tributarias y limitar la carga de cumplimiento sobre las

operaciones del contribuyente” (INCP, 2017).

Como consecuencia de la aplicacion de esta normativa, se han establecido tres niveles

de estandarizacién de documentos sobre Precios de Transferencia, se detallan a continuacion:

1. Archivo Maestro (AM). — Este archivo constituye un informe pormenorizado y al
detalle de las operaciones generales y procedimientos de los precios de transferencia de
las empresas multinacionales. La organizacion de este documento consta de la
organizacion de la compafiia, detalle de cada linea de negocio, activos intangibles,
movimiento economico entre relacionadas, asi como la situacion financiera y tributaria.

2. Archivo Local (AL). — Este documento hace referencia exclusiva a cada pais y a las
empresas susceptibles a este diagndstico, se emplea para identificar “las operaciones
con partes relacionadas y el analisis funcional con respecto a las transacciones
controladas” (INCP, 2017).

3. Informe pais por pais (CbC). — Este informe contiene informacion referente a los
ingresos declarados, utilidades antes del impuesto a la Renta, capital, pérdidas y
ganancias, numero de colaboradores en la empresa y activos tangibles diferentes al

efectivo.

De la misma manera, este informe contiene documentacidn sobre “entidades del grupo,
residentes en cada jurisdiccion fiscal; si dichas entidades fueron constituidas en lugar distinto
de la jurisdiccion de residencia” (INCP, 2017) y sobre todo la actividad econdémica de las
empresas relacionadas. Sin embargo, carece de informacidén importante para este tipo de
analisis como la cadena de valor, detalle de productos / servicios que ofrece la empresa, sus
clientes principales, entre otros (se puede subsanar este inconveniente usando el archivo
maestro y el archivo local). En conjunto, estos niveles de informacion obligan al contribuyente
a preparar una documentacién coherente con los precios de transferencia, de tal manera que la

administracion tributaria posea valores fidedignos y transparentes.
1.1.3. Antecedentes en Ecuador

El caso ecuatoriano no difiere mucho del resto de paises en ALC, respecto al control de
los precios de transferencia por parte del SRI como ente de Administracion Tributaria. Como

todo sector estratégico presente en las finanzas del Ecuador, el area fiscal se ha visto sujeta a
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una evolucién gradual de su estructura, como consecuencia de diversos factores econémicos,
politicos y sociales, entre los cuales destaca las sugerencias emitidas por la OCDE. A través
del tiempo, la administracion tributaria (SRI) o por sus siglas SRI; ha ido fortaleciendo su base
normativa y técnica para ejercer control sobre los precios de transferencia. Estas acciones
buscan “lograr una recaudacion mas amplia y sistematizada, ademas de buscar una
fiscalizacion mas eficiente” (BDO Ecuador, 2019), gracias al control de las transacciones que
las empresas multinacionales establecen con partes relacionadas, para lo cual es indispensable

que cumplan con la legislacién y normativa vigentes.

Estos avances en la materia puede que resulten insuficientes si no existe una rigurosa
focalizacion que permita identificar un patrén de comportamiento comun respecto a los riesgos
tributarios y su forma de contrarrestarlos. Un caso interesante consiste en la inclusion de partes
relacionadas locales para el andlisis de precios de transferencia, ya que, considerando lo
anteriormente mencionado los grupos buscan trasladar sus beneficios a jurisdicciones de menor
imposicion; sin embargo, dentro de Ecuador se maneja la misma tarifa de impuesto a la renta.
Pero, al hacer un andlisis mas extenso, se pone en evidencia que existen varios beneficios
fiscales para cierto tipo de compafiias cuyo efecto es reducir la tarifa de impuesto a la renta, en
este sentido la administracion tributaria consideré pertinente incluir a las compafiias
relacionadas locales dentro del régimen para cubrir una potencial erosién fiscal por parte de

grupos locales.

En el caso de Ecuador, el régimen de precios de transferencia se encuentra regulado por
la Ley de Régimen Tributario Interno (LRTI) (Ecuador, Ley de Régimen Tributario Interno,
Registro Oficial Suplemento 57, 24 - julio, 2018) y el Reglamento para la Aplicacion de la Ley
de Régimen Tributario Interno (RLRTI) (Ecuador, Reglamento para la aplicacion de la Ley de
Régimen Tributario Interno Decreto 580, Registro Oficial 448, 28 - febrero, 2015), los cuales
se constituyen en los “cuerpos legales que incluyen las regulaciones tributarias a las que estan
sujetos los contribuyentes sobre las transacciones realizadas entre partes relacionadas”,
buscando que las contraprestaciones relacionadas guarden similitud con aquellas que se

relacionan con partes independientes.

Sin embargo, incluso antes de la creacidon de normativa local especifica para precios de
transferencia, los convenios fiscales, con énfasis en los que emplean el modelo de la OCDE ya
contaban en su articulo 9 con referencias respecto a lo que se conoce como principio de plena

competencia; por lo cual, se puede inferir el primer rastro de control de precios de transferencia
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en Ecuador, surge a partir de los convenios fiscales. El control de precios de transferencia se
halla sujeto al comportamiento de la economia el cual puede verse influido por procesos de
incursion de compaiiias del extranjero o la consolidacion de grupos corporativos locales, en

este sentido el control del SRI debe avanzar y evolucionar al paso de la economia.

Para cumplir con este objetivo, el SRI ha creado un modelo de riesgo aplicado a precios
de transferencia cuya finalidad es fortalecer toda politica tributaria tendiente a luchar
eficazmente contra la evasion y fraude fiscal. Luego de la construccion de este modelo, los
técnicos especialistas del SRI han socializado este documento con todos los departamentos de
fiscalizacion de precios de transferencia, donde se tom6 como referente de control al Servicio
de Administracion Tributaria (SAT) de México.

En esencia, el modelo aplicé la metodologia Cross Industry Standard Process for Data
Mining (CRISP-DM, por sus siglas en inglés) para obtener una “probabilidad de riesgo
tributario, en base a comprension y preparacion de la informacion que dispone el SRI para crear
las principales variables e indicadores de riesgo” (CIAT, 2018) cuando se proceda a aplicar en
los precios de transferencia. Este modelo incluy6 “andlisis de técnicas de redes neuronales,
componentes, redes de Kohonen, clisteres K-medias y Bietapico, arboles de decision, bandas
Optimas y mineria de texto” (CIAT, 2018) aplicadas a informacion tributaria desde el afio 2012
a 2017.

Figura 5
Metodologia CRISP DM

Catastroy

‘ Base de Datos Obtencién de ‘ fuentes de Andlisis de l . C_alculo de
catastro (2012- . i . indicadores de
SRI informacién variables -
2017) - riesgo
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horizontal contribuyentes q Definicion de Definicion de
L . ‘ contribuyentes . ‘ .
(variaciones con potencial L contribuyentes variables
. i similares
inusuales) riesgo
‘ Analisis de I Seleccion de
Seleccién de | ‘ Construccion de resultados y casos para
muestra modelo comparacion con ejecutar
afios anteriores auditoria

Nota. Adaptado a partir de (CIAT, 2019) por Benavides E. 2020.

El uso de estas herramientas tecnoldgicas establecid una especie de puntaje de riesgo o
escala de valor, que asigna cantidades entre cero y mil puntos, para que cada contribuyente
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tenga su propia categoria de riesgo bajo, medio y alto. Con esta técnica, el sistema informatico
es capaz de seleccionar aleatoriamente los casos que ameriten una auditoria tributaria, basados
en el analisis previo del sujeto pasivo y operaciones con partes relacionadas. El estudio dio
como resultado que el 31.76% de las compafiias con riesgo alto relativo a Precios de
Transferencia, corresponden a compafiias manufactureras, y por ende la revision de la

Administracion Tributaria podria enfocarse en dicho sector.
1.2. Fundamentos

El comercio a nivel mundial se ha vuelto mucho mas dinamico y fluido, lo que se
traduce en un incremento de las operaciones comerciales, en especial cuando se encuentran de
por medio empresas relacionadas o pertenecientes a un grupo multinacional. Precisamente en
estos Ultimos nace los inconvenientes derivados de la bisqueda de un precio de transferencia
de mercado, aunque también surgen las actividades ilicitas que buscan evadir el pago de
impuestos en la localidad correspondiente. Sin duda, la intervencién de la OCDE como ente de
consulta internacional puede ser la clave para que la fijacion de precios de transferencia se

unifique y sea posible evitar las consecuencias de la elusion fiscal.

Figura 6

Manipulacién de utilidades

PAIS"A" PAIS"B"
PAIS CON TASA DE PAIS CON TASADE
IMPUESTO A LAS COMPRA VENTADE IMPUESTO A LAS
GANANCIAS BAJA BIENES Y SERVICIOS GANANCIAS
ELEVADA
MAYORUTILIDAD O MENORUTILIDAD O
MENORES COSTOS MAYORES COSTOS

FACTURA APRECIOS MENORES A LOS DE
CUMPLIMIENTO DELPRINCIPIO
DEARM S LENGTH

FACTURA CON SOBREPRECIOS
RESPECTO DE LOS PRECIOS VIGENTES
EN LIBRE COMPETENCIA

Nota. Adaptado a partir de (Ma. Victoria Foscale, Juan Rosello, Luis Massud, 2013) por Benavides E. 2020.

Uno de los temas de mayor relevancia, en el tema de Precios de Transferencia hace
referencia a la manipulacion de utilidades en operaciones internacionales conocido como BEPS

es una de las estrategias mas empleadas por las empresas multinacionales para disminuir la
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carga impositiva con relacion a las ganancias obtenidas en cada pais donde desarrolle sus

actividades econdmicas.

Como se aprecia en el grafico anterior, estas compafias emplean como estrategia
trasladar sus mayores utilidades a contribuyentes ubicados en paises donde el porcentaje de
impuesto a la renta es menor, y/o trasladar todo tipo de costo elevado a partes vinculadas, donde
el porcentaje de impuesto a la renta es mayor, esto con la finalidad de declarar un valor menor

por concepto de impuesto a la renta en paises donde el porcentaje es mayor.

Este traslado de beneficios puede ser efectuado por todas las transacciones que se
efectlan entre partes relacionadas, es ahi donde surge la importancia de analizar los precios
pactados en las mismas. Sin embargo, existen transacciones de alto riesgo, como son las
operaciones crediticias, regalias, intangibles, etc.; que pueden facilitar el traslado de los
beneficios.

1.2.1. Definicion de Precio de Transferencia

El Precio de Transferencia es definido como la “materia que determina si se cumple el
principio de plena competencia en las operaciones que efectian las compafiias relacionadas
entre si, dentro de un determinado periodo” (TP Consulting, 2019), aunque en otras palabras
se lo puede catalogar como “el precio que pactan dos empresas asociadas para transferir, entre

ellas, bienes, servicios o derechos” (SMS Auditores del Ecuador, 2019).

Figura 7
Precio de Transferencia

Precio de
Transferencia

El precio de transferencia es el precio
que pactan dos empresas para
transferir, entre ellas, bienes, servicios
o derechos.

Este precio es RELEVANTE, en el
ambito tributario, cuando las
entidades que pactan el precio
son empresas relacionadas mas
que cuando son terceros.

Nota. Adaptado a partir de (Slide Player, 2020) por Benavides E. 2020.
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La situacion actual internacional sugiere un mayor control en los procedimientos
relacionados con el precio de transferencia, tanto para el contribuyente como para el ente de
control de cada pais, generalmente relacionado con su administracion tributaria. En este marco,
es necesario para determinar el tipo de analisis del principio de plena competencia més apto
para que el cumplimiento de la normativa resulte beneficioso y asegure una distribucion de

rentas mas equitativa.
1.2.2. Concepto de principio de plena competencia

Segun el articulo inumerado segundo posterior al articulo 15 de la LRTI, se define a la

Principio de Plena Competencia de la siguiente manera:

Art. [...] Principio de plena competencia. — Para efectos tributarios se entiende por
principio de plena competencia a aquel por el cual, cuando se establezcan o impongan
condiciones entre partes relacionadas en sus transacciones comerciales o financieras,
que difieran de las que se hubiese estipulado con o entre partes independientes, las
utilidades que hubieren sido obtenidas por una de las partes de no existir dichas
condiciones pero que, por razon de la aplicacion de esas condiciones no fueron
obtenidas, seran sometidas a imposicion (Ecuador, Ley de Régimen Tributario
Interno, Registro Oficial Suplemento 57, 24 - julio, 2018).

Para la OCDE en cambio, el principio de plena competencia se conceptualiza en los

siguientes términos:

“Cuando [...] dos empresas (asociadas) estén, en sus relaciones comerciales o
financieras, unidas por condiciones aceptadas o impuestas que difieran de las que
serian acordadas por empresas independientes, los beneficios que habrian obtenido
por una de las empresas de no existir dichas condiciones, y que de hecho no se han
realizado a causa de las mismas, podran incluirse en los beneficios de esa empresa y

someterse a imposicion en consecuencia” (OCDE, 2018).

En consecuencia, ambas definiciones coinciden con un hecho determinante: si los
precios pactados en operaciones con partes relacionadas guardan similitud con los pactados en
operaciones entre partes independientes, es necesario que sean analizados conforme lo

establece la legislacion vigente.
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Figura 8

Principio de plena competencia

PRECIO PRECIO
Nota. Adaptado a partir de (Forvm, 2015) por Benavides E. 2020.

Se puede determinar que el principio de libre competencia no permite que entre
empresas relacionadas se distorsionen sus operaciones como consecuencia de la interrelacion
que las une, lo que indica que esta competencia debe ser de naturaleza neutral. Se ha llegado a
pensar que el tema de los precios de transferencia es un motivo de tension entre los paises
desarrollados y las naciones en vias de desarrollo, o entre aquellos que manejen porcentajes de
tributacion altos o bajos, lo cierto es que el problema radica en la falta de acuerdos para proteger
la base imponible tributaria de cada pais y poner un limite al riesgo de caer en la doble no
imposicion (en muchos casos, la legislacion nacional e internacional resulta insuficiente para

combatir la evasion fiscal).

Estadisticamente hablando y de acuerdo con la OCDE, “las empresas multinacionales
tienen una participacion activa del 65% en operaciones comerciales internacionales. Las
empresas multinacionales realizan diversas transacciones con empresas relacionadas, tales
como la enajenacion de bienes o prestacion de servicios”, lo que indica la importancia de este
tipo de operaciones en la actividad econémica para el cumplimiento del Principio de Plena
Competencia (Arm’s Lenght Principle, en inglés).

De acuerdo a los conceptos analizados con anterioridad, se puede determinar que el
Principio de Plena Competencia valora que las partes activas de una transaccion se manejen de
manera independiente y en igualdad de condiciones, sin privilegios de ninguna clase. En el
caso de la normativa tributaria ecuatoriana, el Principio de Plena Competencia se ejerce cuando
en “transacciones comerciales o financieras entre partes relacionadas, se pacta condiciones

diferentes a las que se hubiera pactado con partes independientes” (Actuaria, 2019).
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Si de las utilidades o beneficios de la empresa se habla, hay que considerar que, Si
alguna de las partes no las obtuviere como consecuencia a la aplicacion de las mencionadas
condiciones, estos valores son susceptibles de imposicion. Esta imposicion se la efectia
mediante el denominado (Ajuste de Precios de Transferencia), el cual forma parte de la

conciliacion contable tributaria y cuyo impacto es incrementar la base imponible.

En consecuencia, cuando dos partes relacionadas acuerden el precio determinado para
una transaccion, esta cifra debe reflejar precio, margenes, valores o contraprestaciones de
mercado como si la operacion se hubiera pactado entre partes independientes; casé contrario
la compafiia estara sujeta al ajuste respectivo. Para que esta operacion sea legal a los ojos del
ente de control la Administracion Tributaria, que en este caso es el SRI, los precios acordados
deben ir acompafiados de la respectiva documentacion de respaldo (andlisis de cumplimiento
del principio de plena competencia), en vista de los rigurosos controles a los que estan
sometidos (en caso de asi requerirlo, servird para realizar los ajustes correspondientes si se

hallan inconsistencias en los analisis pertinentes).
1.2.3. Partes relacionadas en el Precio de Transferencia

De acuerdo a las Normas Internacionales de Informacion Financiera (NIIF), una parte
vinculada es considerada cuando “una persona o entidad que esté relacionada con la entidad

que prepara sus estados financieros en forma directa o indirecta” (Actuaria, 2019), y en donde:

= Uno de los vinculados ejerce influencia en la toma de decisiones, en temas relacionados
con la parte administrativa, operativa e incluso los objetivos de la otra parte.

= Se encuentran integrados, de una u otra forma, en el mismo grupo de negocios o
empresa conjunta.

= Un familiar o allegado tiene algun tipo de influencia importante o significativa sobre el
control de la empresa.

= Se hallen compartiendo colaboradores en funciones de alto rango como gerencias

generales, juntas de socios, presidencias de directorio, entre otros.

Sin embargo, para determinar de forma clara las partes relacionadas que deben ser
contempladas dentro del régimen de precios de transferencia, es necesario observar a la
normativa local y los criterios de vinculacion que se expresan en la misma. La legislacion

ecuatoriana contempla que, para efectos tributarios, se considera partes relacionadas a “las
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personas naturales o sociedades, residentes 0 no en Ecuador, que participen, directa o

indirectamente, en la direccion, administracion, control o capital de la otra” (Actuaria, 2019).

La LRTI en el articulo numerado posterior al articulo 4 menciona los criterios de
relacion para efectos tributarios en donde se considera como partes relacionadas en el régimen

de precios de transferencia a las siguientes:

a. Sociedad matriz y sus filiales, subsidiarias o establecimientos con el caracter
de permanente

b. Sociedades filiales, subsidiarias o establecimientos con el caracter de
permanente, entre si.

c. Partes en que una misma persona natural o persona juridica participe, de
manera directa o indirecta, en la direccidn, administracion, control o capital de
tales partes.

d. Agquellas partes en gque las decisiones fueren tomadas por érganos directivos
cuyos integrantes sean los mismos miembros.

e. Las partes de un mismo grupo de socios, accionistas 0 miembros que tomen
partido, de manera directa o indirecta, en la direccion, administracién, control
o capital de aquellas.

f.  Miembros de drganos directivos de una sociedad con respecto a si misma,
siempre que exista relaciones no vinculantes a su cargo.

g. Comisarios y administradores de una sociedad respecto a si misma, siempre
gue exista relaciones no vinculantes a su cargo.

h. Una sociedad respecto a conyuges, familiares hasta cuarto grado de
consanguinidad o segundo de afinidad con directivos, administradores o
comisarios de la sociedad.

i. Persona natural o persona juridica y los fideicomisos donde posean derechos
participativos (Ecuador, Ley de Régimen Tributario Interno, Registro Oficial
Suplemento 57, 24 - julio, 2018).

De acuerdo al articulo 4 del RLTRI, se establecen los siguientes criterios para
establecer la vinculacion entre partes relacionadas, de acuerdo al porcentaje de capital

0 por la proporcion de las transacciones:
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a. Enlos casos en que una persona natural o persona juridica conste como titular
de manera directa o indirecta del 25% o mas del capital social o de fondos
propios en otra sociedad.

b. De igual forma, en aquellas sociedades donde los mismos socios, accionistas o
sus conyuges consten como titulares de manera directa o indirecta de por lo
menos el 25% del capital social, fondos propios o0 se encuentren en relacion de
dependencia

c. Siuna persona natural o persona juridica consta como titular de manera directa
o indirecta del 25% o mas del capital social o de fondos propios en dos 0 méas
sociedades.

d. En caso que una persona natural o persona juridica efectte un 50% mas de sus
compras 0 ventas de bienes y servicios con una similar (persona natural o
persona juridica), en cuyo caso sera la Administracion Tributaria quien
informe al sujeto pasivo (Ecuador, Reglamento para la aplicacion de la Ley de
Régimen Tributario Interno Decreto 580, Registro Oficial 448, 28 - febrero,
2015).

1.3. Obligaciones formales

Para determinar si la compafia se encuentra exenta del régimen de precios de
transferencia para el ejercicio fiscal analizado, es necesario tomar en cuenta lo mencionado por

el articulo inumerado posterior al articulo 15:

Art. (...). - Los contribuyentes que realicen operaciones con partes relacionadas
quedaran exentos de la aplicacion del régimen de precios de transferencia cuando: -
Tengan un impuesto causado superior al tres por ciento de sus ingresos gravables; -
No realicen operaciones con residentes en paraisos fiscales o regimenes fiscales
preferentes; y, - No mantengan suscrito con el Estado contrato para la exploracion y
explotacion de recursos no renovables” (Ecuador, Ley de Régimen Tributario Interno,
Registro Oficial Suplemento 57, 24 - julio, 2018).

En caso de que la compafiia cumpla con los tres requisitos de exencién, no genera
ninguna obligacion formar relativa a precios de transferencia, independientemente del monto

de transacciones con partes relacionadas que mantenga en el ejercicio fiscal.
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Si la compafiia no se encuentra exenta del régimen, se debe cuantificar las operaciones
con partes relacionadas mantenidas en el ejercicio fiscal, en este sentido se debe observar lo
mencionado en articulo 3 de la resolucion No. NAC-DGERCGC15-00000455, en donde se
determinan las operaciones que no deben ser consideradas (no contempladas) para efectos del

calculo del monto total de operaciones con partes relacionadas.

Art. 3.- Operaciones no contempladas. - Para efectos de calcular el monto acumulado
referido en el articulo anterior para la presentacion tanto del anexo como del informe,
se sumaran los montos de operaciones con partes relacionadas, excepto las que
correspondan a: a) Aportes patrimoniales en efectivo, en délares de los EEUU; b)
Compensaciones o reclasificaciones de cuentas contables de activo, pasivo o
patrimonio, siempre que no afecten a resultados; ¢) Pagos en efectivo, en ddlares de
los EEUU de América, de rendimientos patrimoniales (dividendos) o pasivos; d)
Ingresos sefialados en los articulos 27 y 31 de la LRT], asi como activos, pasivos o
egresos del sujeto pasivo imputables a la actividad generadora de tales ingresos; e)
Operaciones con entidades de derecho publico ecuatoriano o empresas publicas
ecuatorianas; f) Operaciones que estén cubiertas por una metodologia aprobada via
absolucion de consulta previa de valoracion. Cuando se trate de operaciones entre
partes relacionadas locales, este literal aplicara tanto para el sujeto pasivo que
presentd la consulta como para dichas partes relacionadas; y, g) Operaciones con otras
partes relacionadas locales (...)” (Ecuador, Ley de Régimen Tributario Interno,
Registro Oficial Suplemento 57, 24 - julio, 2018).

Para que las operaciones con partes relacionadas locales sean consideradas como no
contempladas, la resolucion No. NAC-DGERCGC15-00000455 establece que seran
consideradas como operaciones no contempladas, siempre que no se presente ninguna de las

siguientes condiciones:

1. La parte relacionada con la que el sujeto pasivo realiza tales operaciones obtenga
ingresos provenientes de los casos sefialados en los articulos 27 0 31 de la LRTI; 0 2.
El sujeto pasivo:

i. Declare una base imponible de impuesto a la renta menor a cero;
ii. Haya aprovechado cualquier tipo de beneficios o incentivos tributarios, incluidos

los establecidos en el Codigo Organico de la Produccion, Comercio e Inversion;
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iii. Se acoja a la reduccidn de la tarifa por reinversion de utilidades;

iv. Sea Administrador u Operador de una Zona Especial de Desarrollo Econémico;

v. Se dedique a la exploracion o explotacion de recursos naturales no renovables; o,
vi. Tenga titulares de derechos representativos de su capital que sean residentes o
estén establecidos en paraisos fiscales” (Ecuador, Ley de Régimen Tributario Interno,
Registro Oficial Suplemento 57, 24 - julio, 2018).

Una vez se haya determinado el monto de transacciones con partes relacionadas de ese
ejercicio fiscal se debe determinar las obligaciones formales que se generan de acuerdo a la
resolucion No. NAC-DGERCGC15-00000455. Los sujetos pasivos del impuesto a la Renta
gue mantienen transacciones con partes relacionadas y superen un monto de tres millones de
dolares, tienen la obligacion de presentar ante el SRI el “anexo de operaciones con partes
relacionadas” y si el monto supera los quince millones de ddlares, debe presentar el “Informe
Integral de Precios de Transferencia”, y debe satisfacer estas obligaciones en un periodo no
mayor a dos meses después de la declaracion del impuesto a la renta (junio de acuerdo al 9no
digito del RUC).

Si a pesar de la obligatoriedad de presentar estos anexos en los tiempos dispuestos por
el SRI como ente regulador en materia tributaria esta disposicién no se cumple, es posible
aplicar una penalidad por incumplimiento, la misma que se encuentra tipificada en el Articulo
22 de la LRTI y en el articulo 84 del RLRTI, donde “la falta de presentacion, entrega
incompleta, inexacta, con datos falsos o diferencias con respecto a la declaracion de la renta,
en los anexos e informes sobre las operaciones con partes relacionadas” (Grupo Consultor
Internacional, 2020) tienen como sancién la suma de hasta quince mil ddlares. Si luego de la
revision se obtiene un ajuste en las transacciones intercompafiias del contribuyente, esa

diferencia sera sujeta de las multas y recargos establecidos por el Codigo Tributario.
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Descripcion de campos en el Anexo de operaciones con partes relacionadas

FICHA TECMNICA
ANEXO DE OPERACIONES CON PARTES RELACIONADAS
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Descripolen del campso Campio XML Formato Resqulsito | Lonpitwd | Longitwd Warlos Clave
minima | maxima | registros | primaria
IDENTIFICACION DEL CONTRIBUYENTE
RUC del Inforrnarke réormante Oibligaioric 13 13
——— — peeors e
Afo Fscal anicFiscal =333 Cibligatorio 4 4
FPARTE REL&CT MM DE
Deroeminacicn parte R
- denominacion Obligatoric 1 80 i
Tipo de parte relscionada tipoSujets Takia 1 Obligatoric 1 1
Pais de residencis fiscal codigoPais Tabia 2 | Obligstoric 3 3 i
Direccian oe la parte =
o =B dirsccion Oibligatoria 1 45
relacionads
Ideriificaciin Tributarna jd enkFicacionTributaris Cibligatorio 1 20 i
Supuesios de Relackin supueshos Tabia 3 | Obligstoric 2 2
DPFERACIINES
Tipo de Opersciin tipoOperacion Tabia 4.b | Obligstorio 1 1
Codigo Hpo de aperaciin oodTipoDperacion Tabls 4.c | Obligaforio 3 3
Walor de i Operackin walor 2 decimales | Obhligatoric 1 12
MAmErD de OpesTackines
FRIMICDEraC enkeros Obligatoric 1 7
ESd=aathh b
UEflira método para aplioar
=l Principic de: Flena utilizakeiods S/HN Obligatoric 1 1
Coamipetencia?
Métooo parn apiicar o
Principic e Flena metPenaComp Tabia 5 | Condicional 1 1 =i
CATipeten o
Cumple con el Prindlpio de | e PenaComp /N |Condiconal 1 1
Plena Competencia?
UG SR M | e aj usteFar 2 decimaies | Congicional 1 12
precics e fransferericia
Margen obternido de
uilicisd o peiridia e et Tabla 7 | Condicional 1 1
oAk
Porcentaje de margen )
e——— porce b srgen 2 decimales | Condicional 1 f

Nota. Adaptado a partir de (SRI, 2020) por Benavides E. 2020.

Como una forma de contribuir al cumplimiento en la presentacion de este documento,

el SRI, en su calidad de ente de control de la Administracion Tributaria en Ecuador, ofrece una

Guia al Contribuyente en la elaboracién y presentacion del Anexo de Operaciones con Partes

Relacionadas, el mismo que se encuentra disponible para su revision en la pagina web del SRI.

Dicho Anexo debe ser llenado en un formato denominado XML (propio de la

Administracion Tributaria) siguiendo al pie de la letra las indicaciones respecto a la descripcion

del campo, campo XML, formato, requisito, longitud minima, longitud méaxima, varios

registros y clave primaria. Posteriormente, el sistema del SRI presenta un talon de resumen

como respaldo documental, tal como se muestra a continuacion:
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Talon resumen Anexo de Operaciones con partes relacionadas

SRi

HRARELE [ AR W R

PERIODO FISCAL:

VALIDACION DE CAMPOS FICHA TECNICA

TALON RESUMEN
ANEXO DE OPERACIONES CON PARTES RELACIONADAS

SERVICIO DE RENTAS INTERMNAS -

RUC : obtener el nimero de la base de RUC
RAZON SOCIAL obtener la razon soclal de la base de RUC

RIG

SECUENCIAL: s=cuendal dado por el sistema automaticamente

AASA

ORIGINAL/SUSTITUTIVA

NOMBRE

IDENTIFICACION TRIBUTARLA

PAIS

Mostrar los registros del campo denominacion

Mostrar los registros del campo
identificacionTributaria

Mostrar los registros del campo codigoPais

Mo mostrar registros
repetidos

tipo0peracion = 1

tipoOperacion = 2

Mo mostrar registros repetidos No mastrar registros repetidos Mo mostrar registros repetidos
B NUMERD DE EN YALORES (USD)
TIPD DE OPERACION OPERACIOMNES OPERACIONES DE OPERACIONES DE OPERACTONES DE OPERACIOMNES DE
EEECIUADAS INGRESO EGRESQ PASIVO
Maostrar el campo
codTipoOperacion, Sumar &l campo valor | Sumar & campo valor | Sumar el campo valor | Sumar el campo valor
Jincluyendo el codigo y la Sumar el campo de cada de cada de cada de cada
desoripoion numOperac de cada codTipoOperacion cod TipoOperacion codTipoOperacion codTipoOperacion
Ordenar por codigos codTipoOperacion cuando el campo cuando & campo cuando el campo cuando el campao

tipoOperacion = 3

tipoOperacion = 4

Sumar todos los Sumar todos los Sumar todos los Sumar todos los Sumar todos los
registros de esta registros de esta registros de esta registros de esta registros de esta
s i, i, i ettt il

sumar los resulados d
la= columnas de Ingreso,

egreso, activo y pasivo

METOEN) PARA AR
CE‘J'-EFE

siMetPlana o

s ethien:

rlpdun que IIII'IS-'E en |a Tablz
4 Ao _..1| -
lostrar la descripdon que consta en Ia Tabla 5 del campo

ando gste &

EL PRINMCIPIO

gualal

5 del campo

MA COMBETER

Trasianar & valor oe Campo a]ustem TUanas 2

cmpo gjustMetplena =1 |
Trasladar el valor del campo ajustePtf cuando el

ostrar la de-scrlpdun que consta en Ia Tabla 5 del campo
ajustMetPlena cuando este es lgual 8 3

SmpogiystMatplena =2
Trasladar el valor dal campo ajustePtf cuando el
3l justMetPlena = 3

lostrar la descripdon que consta en la Tabla 5 del campo

stMetPlena cuando este es loual 2 4

Trasladar el valor dal campo ajustePtf cuando &l

lostrar la descripdon que consta en la Tabla 5 del campo

stMetPlena ouando este ec igual 3 5

campo ajystMetplena =4
Trasladar el valor del campo ajustePtf cuando el

. lostrar la descripdon que consta en la Tabla 5 del campo

stMetPlana oo

andg este es lgus

Qoo aiustMetplena =5 |
Trasladar el valor dal campo ajustePtf cuando &l

amoo aiustMetPlena = 6

Trasladar el valor del campo total Ajuste

Declaro que los datos contenlidos en estbe anexo son verdaderos, por lo que asumo la responsabilidad cormespondiente, de acuerdo a bo establecido en &

Art. 101 de la Codificacion de la Ley de Regimen Tributario Interno.

Firma del Contador
RUC 123456789001

Firma del Representante Legal
CI 1234567890

Nota. Adaptado a partir de (SRI, 2020) por Benavides E. 2020.

El talon de resumen para que no pierda validez, debe constar las firmas del contador de

la empresa y del representante legal, con su respectivo numero de RUC y numero de cédula de
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identidad. Por otro lado, el Informe Integral de Precios de Transferencia es aquel instrumento
documental solicitado por el SRI donde quede evidenciado el cumplimiento del principio de
plena competencia, segun el cual “los precios pactados en las transacciones con partes
relacionadas locales y/o extranjeras son equivalentes a aquellos que se hubiesen pactado con

terceros independientes” (Pérez, Bustamante & Ponce, 2020).

La administracion tributaria ha expedido la Ficha Técnica para la Estandarizacion del
Anadlisis de Precios de Transferencia, documento que establece el formato, contenido minimo
y ciertas medidas técnicas para la elaboracion de los analisis, a la fecha de elaboracion del

presente estudio, la tltima version de esta ficha ha sido publicada en marzo 2019.
1.4. Métodos de Precios de Transferencia

A continuacién, se presenta de manera gréfica, como se desarrolla de manera general

un andlisis de precios de transferencia:

Figura 11

Diagrama del estudio de los precios de transferencia

Tiene Selecci
; . Si caonar
Existe vinculados Si ~ operaciones con Si - fuentes de
econdmicos o +{ losvinculadoso »— | Caracteristicas de informacién para
partes vinculadas cada operacion
partes comparables
relacionadas
No Presentar :
No Declaracién Jurada Seleccionar
empresas
N —  Realizar ajuste al Y comparables
Terminar Imp. a la Renta
‘__J A
Desarrollo
No del método R
Determinar
Esta dentro del Sy

Documentacién |, v rango - . comparables
del mejor método

Nota. Adaptado a partir de (Paredes Cano & Asociados S.C., 2010) por Benavides E. 2020.
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Dentro de las directrices establecidas por la OCDE se han definido cinco métodos a
través de los cuales es posible determina el precio de transferencia, los mismos que son los

siguientes:
1.4.1. Método del precio comparable no controlado (CUP)

En este método consiste en comparar el precio cobrado por la transferencia de bienes o
servicios a una entidad vinculada, con el precio cobrado por la transferencia de bienes o
servicios a una entidad no vinculada. La metodologia emplea una comparacion directa, es
necesario que el producto o servicio sea el mismo en la transaccion vinculada y en la efectuada
con un tercero independiente, dado que cualquier diferencia puede haber influido en el precio

pactado por la transaccion y de existir esas diferencias este método no podria ser empleado.
1.4.2. Método del precio de reventa

A diferencia del método CUP, este método compara el margen bruto obtenido por la
transferencia de bienes a una transaccion vinculada, con el margen bruto obtenido por la
transferencia de bienes a una entidad no vinculada. Adicionalmente este método es empleado
para compafiias dedicadas al comercio las cuales desarrollan solo actividades de compra y
venta. La metodologia compara a nivel de margen bruto, se admite que los bienes comparados
posean menor similitud a la requerida por el método CUP, en relacién a que se espera, por
ejemplo, que una entidad genere un nivel de margen bruto semejante en toda su categoria de
productos (frutas) independientemente del tipo de producto (manzanas, peras, uvas, entre

otros).
1.4.3. Método de precio del costo adicionado

De igual forma que el método de precio de reventa, este método compara el margen
bruto obtenido por la transferencia de bienes o servicios a una transaccion vinculada, con el
margen bruto obtenido por la transferencia de bienes o servicios a una entidad no vinculada.
Adicionalmente este método es empleado para compafiias que mantienen actividades de
agregacion de valor, ya sean productoras o prestadoras de servicios. La metodologia compara
a nivel de margen bruto, se admite que los bienes comparados posean menor similitud a la
requerida por el método CUP, en relacion a que se espera, por ejemplo, que una entidad genere
un nivel de margen bruto semejante en todos sus servicios de alto valor, a pesar de que no

consistan necesariamente en el mismo servicio.
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1.4.4. Método de division de beneficio

Este método consiste en asignar la utilidad de operacidn obtenida por partes vinculadas
en la misma proporcion que hubiera sido asignada con o entre partes independientes, de

acuerdo a lo siguiente:

= La utilidad de operacion global se determinara mediante la suma de la utilidad de
operacion obtenida por cada individuo relacionado y que se encuentra involucrado en
la misma

= La utilidad de operacién global se asignara a cada una de las personas relacionadas
considerando elementos como activos, costos y gastos de cada una de las partes
vinculadas. En este método, el beneficio operativo o pérdida, derivados de

transacciones controladas, se asigna en proporcion a las contribuciones realizadas.

Este método se emplea principalmente en grupos corporativos que mantienen activos
intangibles y lo desarrollan en distintas entidades del grupo, por cuanto se requiere de la
aplicacién de esta metodologia para determinar que parte del valor agregado le corresponde a
cada compafiia y por ende las ganancias correspondientes; debido a la complejidad de
aplicacion de esta metodologia y al alto volumen de informacién necesaria del grupo y cada
miembro del mismo; en la practica esta metodologia es la menos empleada para el analisis del

principio de plena competencia.
1.4.5. Método de margen neto transaccional

Este método compara a nivel de margen operativo la utilidad obtenida en transacciones
efectuadas con compafiias relacionadas, con el margen operativo obtenido en transacciones
efectuadas con terceros independientes. El enfoque mas utilizado de la metodologia consiste
en comparar a la compafiia analizada y su indicador operativo obtenido con compaiiias que
mantienen gran similitud en las funciones desarrolladas, activos utilizados y riesgos asumidos;
ya que las compafiias de un mismo sector deberian generar utilidades similares y al obtener el
rendimiento del sector de puede determinar si la compafiia puede o no estar erosionando su

base fiscal.
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CAPITULO 11
MARCO NORMATIVO NACIONAL E INTERNACIONAL
SOBRE PRECIOS DE TRANSFERENCIA

2.1. Introduccion

La aplicacion de las normas sobre precios de transferencia, tanto a nivel nacional como
internacional, puede resultar compleja y a la vez requerir de una importante inyeccion de
recursos econdmicos. La adaptacion de medidas legislativas adecuadas, asi como el desarrollo
de destrezas administrativas a las necesidades estratégicas y la capacitacion del factor humano
en cada pais pueden constituirse en un factor de éxito. Esto significa que se debe dar prioridad
a las actividades relacionadas con el cumplimiento y control en materia de precios de

transferencia, de acuerdo a las circunstancias de la economia en cada pais.

Es necesario poner énfasis en el tipo de comercio internacional y factores relacionados
como su complejidad, numero de contribuyentes afectados, objetivos de cumplimiento y
control, capacidades de la administracion, entre las mas importantes. Para establecer
condiciones de cumplimiento de la normativa que sean razonables para los contribuyentes en
funcién de la importancia que conlleva el comercio internacional, se requiere de la guia de
organismos especializados como la OCDE. En primer lugar, se analizara las directrices de la
legislacion internacional sobre precios de transferencia, ya que son un referente obligado de
consulta en el tema y posteriormente se analizard a la legislacion ecuatoriana tributaria,
regentada desde hace algunos afios por el SRI. Cabe mencionar que la legislacion, tanto
nacional como internacional, no son suficientes para resolver estos conflictos por cuanto

también depende de la destreza del experto a cargo.
2.2. Directrices en legislacion internacional sobre Precios de Transferencia

Las Directrices de la OCDE aplicables en materia de precios de transferencia para
multinacionales y administraciones tributarias sera la base técnica referencial para afrontar la
compleja tematica que es motivo de este trabajo. Es asi que las Directrices de Precios de
Transferencia 2017 constituye un reto importante para todas las Administraciones Tributarias
en ALC, ya que sefiala la manera como modificar la legislacion base para mejorar su capacidad
de control. Para ello, cada estado cuenta con su respectiva hoja de ruta donde se sefiale los

nuevos elementos a considerar en la valoracion de las transacciones intragrupo. Cabe resaltar
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que, en algunas normativas latinoamericanas, estas Directrices son calificadas como una
referencia técnica en la valoracion de la metodologia de plena competencia, siempre y cuando

guarden correlacion con la legislacion nacional.

Al interior de las Directrices de Precios de Transferencia, se debe resaltar el enfoque
desarrollado sobre las transacciones que deberian gravarse para generar valor y la evolucién en
la problematica sobre la valoracion de intangibles, que hoy resultan de dificil apreciacion, ya
que por su naturaleza pudieran causar situaciones de doble no imposicion. De la misma manera,
las directrices manifiestan un enfoque sobre las transacciones reales, las caracteristicas
econdomicamente relevantes, la guias para evaluacion de riesgo, servicios de valor agregados,

transacciones con materias primas, entre otras.

Bajo estas directrices, es posible que los grupos multinacionales logren redefinir su
politica de precios de transferencia hacia un modelo de cumplimiento tributario, lo que seréa de
gran utilidad para evitar controversias futuras originadas de las transacciones intragrupo.
Debido al incremento significativo en las transacciones internacionales relacionadas con
empresas multinacionales, la necesidad imperiosa de regular los precios de transferencia
provoco que en el afio 1979 la OCDE (OCDE) elabore en primera instancia el Ilamado Informe

sobre Precios de Transferencia y Empresas Multinacionales.

Ademas de efectuar un analisis pormenorizado de la problematica relacionada el tema
y describir los métodos y practicas legales para determinar el precio de transferencia, en este
informe se “elaboro el principio de plena competencia tal y como lo recoge el art.9 del Modelo
de Convenio Fiscal para evitar la doble imposicion de la OCDE”. Una peculiaridad respecto a
las directrices relacionadas con el precio de transferencia es que la mayoria de paises alrededor
del mundo se basan en la normativa emanada por la OCDE, aunque también es licito el uso del
modelo de convenio prescrito por la Organizacion de las Naciones Unidas (ONU), cuyos
postulados son similares a los expuestos por la OCDE en lo concerniente al criterio sobre
empresas vinculadas, aun incluyendo ‘“las relaciones internas producidas entre el
establecimiento permanente y su casa central situada en otro Estado firmante del Convenio”

(Anguita Morera, 2012).

Actualmente, todos los paises miembros de la OCDE siguen empleando el principio de
plena competencia tal como se encuentra determinado en el Modelo de Convenio Fiscal y los

convenios bilaterales adyacentes, en estricto cumplimiento a lo establecido en el afio 1979. Por
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otro lado, el Modelo CDI o también conocido como Modelo de Convenio para evitar la Doble
Imposicion sobre la Renta y el Patrimonio determina en su cuerpo legal “la base juridica de la
regulacion de los precios de transferencia, estableciendo la aplicacion del principio de libre
competencia entre sociedades vinculadas en diferentes jurisdicciones y por ende la asignacion
correcta” (Anguita Morera, 2012) de una base imponible segun la necesidad de cada pais
vinculado. Para el tema de la solucidn de controversias, se establece un procedimiento amistoso
donde las autoridades competentes determinan los mecanismos de resolucion basados en cada

caso y de acuerdo a lo que determina la OCDE.
2.3. Legislacion ecuatoriana tributaria sobre Precios de Transferencia

La legislacion ecuatoriana en materia de precios de transferencia sigue los
lineamientos de la OCDE, tanto en la definicion del principio de plena competencia,
como en los criterios de comparabilidad y en los métodos aplicables a este principio.
Mediante resolucion del SRI No. NAC-DGER2008-0464 publicada en el Registro Oficial
No. 324 del 25 de abril del 2008, el SRI modificd los montos, y establecid el contenido
del Anexo y del Informe Integral de Precios de Transferencia:

Adicionalmente establece que la Administracion Tributaria, en ejercicio de sus
facultades legales, podra solicitar mediante requerimientos de informacién a los
contribuyentes que realicen operaciones con partes relacionadas al interior del pais o en el
exterior, la presentacion de la informacion necesaria con el fin de determinar si en dichas

operaciones se aplico el principio de plena competencia, de conformidad con la Ley.

El SRI con el fin de aclarar el alcance de la normativa de Precios de
Transferencia en referencia a las disposiciones de la Resolucion No. NAC- DGER2008-
0464 publicada en el Registro Oficial No. 324 de 25 de abril del 2008 que derogé la
Resolucién No. NAC-DGER2005-0640 publicada en el Registro Oficial No0.188, el 16
de mayo del 2006, establece que los anexos e informes de precios de transferencia de
ejercicios fiscales anteriores al 2007 que se presenten a partir de la vigencia de la

mencionada resolucién, deberan regirse por lo establecido en la misma.

La sefialada disposicion se refiere especificamente a los requisitos formales de los

anexos e informes de precios de transferencia de los ejercicios fiscales 2005 y 2006, los cuales
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de conformidad con la norma deberan presentarse Gnicamente con el contenido y en la forma
sefialadas en los Articulos No. 2, 3, 4y 5 de la Resolucién No. NAC- DGER2008-0464.

En tal sentido, se enfatiza que los contribuyentes del impuesto a la renta, por los
ejercicios fiscales 2005 y 2006, que hayan efectuado operaciones con partes relacionadas
domiciliadas en el exterior, dentro de un mismo periodo fiscal en un monto acumulado
superior a trescientos mil dolares de los EEUU (US $ 300.000), deberan presentar al SRI el
anexo y el informe integral de precios de transferencia, considerando los requisitos y en la
forma establecidos en la Resolucion No. NAC-DGER2008- 0464 publicada en el Registro
Oficial No. 324 de 25 de abril del 2008.

Posteriormente en mayo 2015, se deroga la resolucién No. NAC-DGER2008- 0464,
mediante la publicacion de la resolucion No. NAC-DGERCGC15-00000455, la cual modifica
los montos para la presentacion tanto del Anexo de Operaciones con Partes Relacionadas (US$
3 millones 0 mas) y el Informe Integral de Precios de Transferencia (US$ 15 millones 0 mas),
adicionalmente establece las transacciones no contempladas dentro del régimen, los plazos de

presentacion entre otros aspectos relevantes.

El tema de Precios de Transferencia, comprende a nivel mundial, el anélisis de los
precios fijados entre empresas vinculadas, verificando que dichos precios reflejen el resultado
de factores exclusivamente de mercado o de libre concurrencia (Arm’s Length), eliminando
la posibilidad de que posibles manejos encubiertos de utilidades que resulten en el deterioro
de la recaudacion tributaria de cada estado en el cual guarda algin elemento de conexion con
dicha manifestacion de riqueza. Con ello se evita, que la recaudacién se vea erosionada
por causas ajenas al mercado. A continuacidn, se presenta un detalle de la normativa relevante

en el régimen de Precios de Transferencia, asi como la ultima modificacion en cada normativa.

Tabla 6

Normativa local Precios de Transferencia

Normativa Ultima modificacién

Ley de Régimen Tributario Interno, (LRTI).

Registro Oficial Suplemento 242 de 29 de
Acrticulos innumerados de la Seccion Segunda diciembre del 2007
posterior al Art. 15: Registro Oficial Suplemento 94 de 23 de diciembre
del 2009
Avrticulo innumerado posterior al Art. 22 Registro Oficial Suplemento 242 de 29 de
Avrticulo innumerado posterior al Art. 23 diciembre del 2007
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Ultima modificacién

Reglamento para la Aplicacion de la Ley de Régimen Tributario Interno, (LRTI).

Articulos: 1 -84 -87-90-91

Registro Oficial Suplemento 209 de 8 de junio de
2010

Articulo 4

Registro Oficial Suplemento 407 de 31 de
diciembre del 2014

Aurticulos: 85 - 86 — 89

Registro Oficial Suplemento 736 de 19 de abril del
2016

Articulo 88

Registro Oficial 448 de 28 de febrero del 2015

Normativa

Ultima modificacion

Resolucion No. NAC-DGERCGC15-00000455 —
Contenido del AOPR y del 1IPT.

Registro Oficial Suplemento 511 de 29 de mayo de
2015

Resolucion No. NAC-DGERCGC14-00001048 —
Procedimiento para la absolucion de consultas sobre
valoracion previa de operaciones efectuadas entre
partes relacionadas para la determinacion de precios
de transferencia.

Registro Oficial Suplemento 913 de 30 de
diciembre de 2016

Resolucion No. NAC-DGERCGC15-00000571 —
Normas de aplicacién, alcance y otras definiciones
en cuanto al procedimiento de la consulta de
valoracién previa de operaciones entre partes
relacionadas.

Registro Oficial 567 de 18 de agosto de 2015

Resolucion No. NAC-DGERCGC16-00000531 —
Medidas técnicas y metodoldgicas para evitar el
abuso de los precios de transferencia.
Acrticulos:2-3-4-6

Registro Oficial Suplemento 925 de 26 de agosto
del 2020

Resolucion No. NAC-DGERCGC16-00000532 —
Normas técnicas para la aplicacion del régimen de
precios de transferencia y la prelacién en la
utilizacion de los métodos para aplicar el principio
de plena competencia.

Acrticulo 2

Registro Oficial Suplemento 925 de 26 de agosto
del 2020

Resolucion No. No. NAC-DGERCGC16-00000332
- Regulaciones sobre los gastos indirectos asignados
desde el exterior por partes relacionadas.

Registro Oficial Suplemento 816 de 10 de agosto
del 2016

Circular No. NAC-DGECCGC16-00000007

Registro Oficial Suplemento 733 de 14 abril del
2016

Ficha técnica para la estandarizacion del analisis de

Precios de Transferencia. Marzo 2019
Directrices de la OCDE aplicables en materia de
precios de transferencia a empresas multinacionales | Julio 2017

y administraciones tributarias.

Nota. Adaptado a partir de (Ecuador, Ley de Régimen Tributario Interno, Registro Oficial Suplemento 57, 24 -
julio, 2018) y (Ecuador, Reglamento para la aplicacién de la Ley de Régimen Tributario Interno Decreto 580,
Registro Oficial 448, 28 - febrero, 2015) por Benavides E. 2020.
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CAPITULO III
CASO PRACTICO

3.1. Implicaciones tributarias

Para establecer el modelo de analisis propuesto en el presente estudio, es necesario
determinar las implicaciones tributarias de las transacciones crediticias. Las operaciones
financieras si bien son operaciones comunes dentro de grupos corporativos, pueden llegar a
encubrir créditos vinculados cuyo objetivo es crear un pasivo que genere un interés, el cual se
constituird en gasto y reducira el impuesto generado, pudiendo ser un mecanismo para trasladar

los ingresos a una jurisdiccion fiscal de menor imposicion.

En operaciones financieras se debera considerar la cantidad del crédito, flujo de caja
tanto del acreedor como del deudor, plazos de pago, intereses en la operacion, asi como
los intereses del mercado tanto del acreedor como del deudor ya que estos son indicadores
que pueden dar una idea general de los motivos por los cuales se ha adquirido u otorgado un
préstamo. Estos elementos una vez que hayan sido analizados en su conjunto, determinan
si existe 0 no ventaja artificial o pérdida intencional o gravoso que perjudique a la

recaudacion del tributo adecuado.
3.2. Metodologia de analisis

“Analizar significa desintegrar, descomponer un todo en sus partes para estudiar en
forma intensiva cada uno de sus elementos, asi como las relaciones entre si y con el todo”
(Eumed Net, 2020). Para el caso de este trabajo de investigacién, donde se busca desarrollar
un modelo enfocado en el cumplimiento del principio de plena competencia de operaciones
financieras con partes relacionadas para la industria manufacturera de productos alimenticios,
es necesario seleccionar el método de analisis mas adecuado para las transacciones con

empresas financieras.

De acuerdo, con las metodologias empleadas para los andlisis de precios de
transferencia, el mejor método para efectuar un analisis de precios de transferencia es el
Método del Precio Comparable No Controlado (CUP, por sus siglas en inglés), el mismo que
ha sido considerado por la Organizacion para la Cooperacion y Desarrollo Economicos
(OCDE) y autoridades fiscales como el mas idoneo en la aplicacion del principio de valor de

mercado en transacciones crediticias. El uso extendido de este método radica en su facilidad



38

para aplicarse siempre que exista la suficiente informacion y se cumplan a cabalidad con las

condiciones de comparabilidad disponibles.

El Método del Precio Comparable No Controlado “compara el precio de los bienes o
servicios en una transaccion intercompafiia (transaccién controlada) con el precio de las
transacciones entre partes independientes en circunstancias comparables (transaccion no
controlada)” (PT Asesores Financieros, 2017). Existen dos maneras de aplicar el Método del
Precio Comparable No Controlado: cuando se dispone de informacion de uso interno y de uso
externo, en cuyos casos se procede de diferente manera. Antes de aplicar efectivamente el
Me¢étodo del Precio Comparable No Controlado interno es deseable que existan “transacciones
comparables con partes independientes por cualquier de las partes relacionadas involucradas

en la transaccion analizada” (PT Asesores Financieros, 2017).

En el caso concreto del Método del Precio Comparable No Controlado a nivel interno,
la similitud entre términos y condiciones de las transacciones que se analizan facilita el analisis
de los factores de comparabilidad. EI Método del Precio Comparable No Controlado a nivel
externo en cambio requiere de “transacciones independientes celebradas por partes
independientes en circunstancias similares a la operacién celebrada entre partes relacionadas

sujeta a analisis” (PT Asesores Financieros, 2017).

Una de las caracteristicas visibles en la aplicacion del Método del Precio Comparable
No Controlado externo es que las transacciones involucradas en el proceso son ejecutadas a
partir de una base de datos especializada y de acceso publico. EI Método del Precio Comparable
No Controlado externo tiene varias aplicaciones, siendo la mas comun aquella correspondiente
a la fijacion de la tasa de interés para préstamos entre compafiias y procedimientos relacionados
con el pago de regalias. En lo referente a las ventajas y desventajas producto de la aplicacion
del Meétodo del Precio Comparable No Controlado, es posible mencionar a las siguientes:

Ventajas

= A pesar de todo, resulta el método méas confiable para verificar la aplicacion del
principio de valor de mercado vigente.

= Es un metodo muy bien visto por las autoridades de la administracion fiscal, ya que
cuenta con los elementos de comparabilidad necesarios para el analisis.

= En términos de costo / beneficio, el Método del Precio Comparable No Controlado es

la mejor opcion, siempre que se cuente con la informacién necesaria.
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= Si se desea analizar las tasas de interés por concepto de préstamos entre compariias o
por pago de regalias, el Método del Precio Comparable No Controlado es la opcion méas

confiable.
Desventajas

= Es necesario que se cumpla de manera estricta con los requisitos de comparabilidad
(cualquier diferencia, por minima que sea, entre la transaccion analizada y la
transaccion comparable podria afectar el precio).

= Se requiere de un nivel de vigilancia estricto para los precios y las condiciones de la
transaccion analizada y la transaccion comparable, a fin de garantizar que los cambios
resultantes entre periodos no afecten al analisis de comparabilidad.

= El uso de valores externos debe ajustarse a las normas de comparabilidad establecidas,
para lo cual es necesario un estudio a profundidad de la transaccion analizada y la
transaccion comparable.

= La posibilidad de obtener informacion verificada (datos comparables locales,
ubicaciones geograficas especificas o datos contractuales) es escasa, sobre todo cuando
se desea aplicar el Método del Precio Comparable No Controlado externo.

Desde el punto de vista fiscal, el Método del Precio Comparable No Controlado es el
sistema mas usado por las empresas en los temas de controversia que se llegaren a presentar,
ya que ofrece la posibilidad de minimizar riesgos en los precios de transferencia. Sin embargo,
se requiere que todos los elementos inmiscuidos sean cuidadosamente verificados, de tal

manera que su aplicacion sea confiable durante varios ejercicios fiscales.
3.3. Desarrollo de modelo

Para el desarrollo del presente modelo, se considera que la industria de productos
alimenticios es una industria que comunmente requiere un gran monto de dinero liquido, ya
que debe tener una gran inversion en inventarios para produccién y las condiciones de pago a
los productores suelen superar los sesenta dias lo que ahonda la necesidad de fondos. Debido
a esto, es muy comun que dentro de la industria manufacturera de productos alimenticios se

mantengan creditos como parte del desarrollo normal de sus actividades.

Adicionalmente, cabe considerar que dentro de los grupos corporativos suelen crearse
entidades dedicadas al manejo de capital (entidades financieras) lo que incluye préstamos a las
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entidades del grupo o simplemente alguna compafiia tiene excesos de flujo de efectivo que
hacen falta en otra entidad del grupo. En este sentido, si bien una compafiia puede acudir a
terceros (bancos) para solicitar el capital requerido, muchas veces es mas sencillo y menos
oneroso acudir a las compafiias de grupo al cual pertenece, para solicitar el crédito, lo cual
puede reducir la necesidad de otorgar activos en garantia por el capital recibido. Una vez que
las compaiiias relacionadas desean generar una operacion crediticia entre ellas es importante
que el andlisis de precios de transferencia se ejecute previo a la firma del acuerdo y la
transferencia del capital dado que se podria prevenir cualquier contingencia relativa al

cumplimiento del principio de plena competencia.

El método empleado para el andlisis sera el Método de Precio Comprable no Controlado
en su version externa (uso de bases de datos); en este sentido existen varios organismos
nacionales (Banco Central de cada pais) o extranjeros Banco Mundial (BM), Fondo Monetario
Internacional (FMI); que guardan informacidn confiable respecto a las tasas que se pactaban
dentro de un mercado de capitales en una fecha especifica. Es asi que mediante el uso de estas

bases de datos de acceso publico se puede efectuar un anlisis mediante el método CUP.

Si bien, el modelo propuesto parece seguir la aplicacion estandar del método CUP sin
afiadir ningun valor adicional, el modelo adquiere relevancia al proponer la tasa a emplear en
la comparacion (tasa de mercado), esto considerando que en cada mercado de capitales pueden
existir una gran diversidad de tasas de las cuales cada una puede representar un tipo de
operacion crediticia con sus caracteristicas especificas. Esto en adicion a que la aplicacion del
método CUP, exige que una gran similitud entre la tasa que se pacata con la que se compara,
ocasiona que la seleccion de una tasa adecuada para comparar sea quizas la parte mas

importante dentro de todo el anélisis de créditos.

Se debe considerar que la tasa a seleccionar debe ser la que se encuentre vigente durante
el periodo que se pactd la operacion crediticia, ya que esta refleja los términos y condiciones
que existian en el mercado y bajo los cuales fue pactada la transaccion. Considerando lo
anteriormente mencionado se debe dividir la transaccion en todas las aristas posibles para

analisis, las cuales se detallan a continuacion:

= Empresa manufacturera local, recibe crédito de relacionada local.
= Empresa manufacturera local, recibe crédito de relacionada con el exterior.

= Empresa manufacturera local, otorga crédito de relacionada local.
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= Empresa manufacturera local, otorga crédito de relacionada con el exterior.

Estos son los escenarios mas comunes que pueden encontrarse dentro del mercado, en

este sentido se propone lo siguiente:

e Empresa manufacturera local, recibe crédito de relacionada local y empresa
manufacturera local, otorga crédito de relacionada local.

Al recibir u otorgar un crédito a nivel local solo se estaria viendo desde dos perspectivas
una misma transaccion con relacionadas; por tanto, cabe proponer un mismo tratamiento para
ambas situaciones. Dado que la compafiia manufacturera local es la compafiia que se analiza,
el interés de la transaccion representa un ingreso o gasto para la misma; la pregunta relevante
para encontrar un comparable adecuado es ¢ Qué tasa me hubiera cobrado un tercero en Ecuador

por darme el crédito?

De acuerdo a una bdsqueda en las bases de datos del Banco Central de Ecuador
(boletines mensuales de tasas), se ha determinado que las: “Tasas de Interés Activas Efectivas
activas por Entidad Financiera y por Segmentacion de la Cartera” son las que mas se adecuan
a los términos de la transaccion. Esto en relacién a que una tasa activa seria la que hubiera
obtenido de un tercero en una transaccion crediticia, y la segmentacién de la tasa seleccionada
permite por ejemplo seleccionar tasas por segmentos (corporativo, empresarial, entre otros) lo
cual permite seleccionar la tasa de acuerdo al tamafio de la compafiia y por ende al riesgo que
se asume en la transaccion haciendo que podamos asemejar de mejor manera la tasa que se

pactd con la de mercado.
e Empresa Manufacturera local, recibe crédito de relacionada con el exterior.

Dado que la compariia manufacturera local es la compafiia que se analiza, el interés de
la transaccion representa un gasto para la misma; la pregunta relevante para encontrar un
comparable adecuado es ¢Qué tasa me hubiera cobrado un tercero en el extranjero por darme

el crédito?

El Banco Central del Ecuador (BCE), mantiene un registro de: “Tasas de Interés
Referenciales para Prestamos Externos del Sector Privado” se considera que las caracteristicas
de esta tasa son ideales para comparar a la transaccion analizada por cuanto hacen alusion a los

créditos obtenidos del exterior por empresas privadas de Ecuador.
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e Empresa Manufacturera local, otorga credito de relacionada con el exterior

Dado que la compaiiia manufacturera local es la compafiia que se analiza, el interés de
la transaccion representa un ingreso para la misma; la pregunta relevante para encontrar un
comparable adecuado es ¢Qué tasa hubiera otorgado un tercero en el pais de destino del

crédito?

Dado que el riesgo de la transaccion reside en la jurisdiccion a la cual se traslada el
capital, y a diferencia de los casos anteriores este riesgo se encuentra fuera de Ecuador. La tasa
propuesta para este escenario sera la tasa activa, considerando que, cada pais puede segmentar
sus tasas de distinta forma, la tasa activa es un comin denominador en todas y es un buen punto

de referencia para efectuar el analisis dado que reflejaria la tasa a la cual se otorgan los créditos

en dicha jurisdiccion.
3.4. Ejercicios préacticos

Tabla7

Ejercicio préactico

Datos Ejercicio 1 Ejercicio 2
Local Extranjero
Tipo Crédito corporativo Tasa de interés activa anual de
Colombia 2019
Venta_s de la empresa 10.000.000
recibe el crédito
Recibido Otorgado
JPor qué? Capital de trabajo Exceso d_e efgctivq relgcionada
necesita financiamiento.
Fecha de inicio 1/1/2020 1/1/2019
Plazo 4 afios 5 afios
fecha de finalizacion 1/1/2024 1/1/2024
monto 5.000.000 2.000.000
Tasa pactada 8% 10,00%
Pais de destino del crédito Ecuador Colombia
Periodicidad Mensual Anual

Nota. Adaptado propia de Benavides E. 2020.

Ejercicio 1

Para el caso del ejercicio practico, en el nimero uno se ha considerado un capital de
trabajo recibido por cinco millones de ddlares, teniendo como fecha de inicio el 01 de enero de
2020, a 4 afios plazo, a una tasa pactada del 8%, pais de destino del crédito es Ecuador y una

periodicidad mensual.
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Ejercicio 2

En el nimero dos se ha considerado un exceso de efectivo relacionado con necesidad
de financiamiento por dos millones de ddlares, con fecha de inicio 01 de enero de 2019, a cinco
afios plazo, una tasa pactada del 10%, pais de destino del crédito Colombiay una periodicidad

anual.
3.5. Seleccion de la tasa
Ejercicio 1

Para aplicar el método de anlisis seleccionado es necesario encontrar una tasa
denominada comparable, la cual debe asemejarse en lo posible a los términos y condiciones en
los cuales se pacté la transaccion. La tasa seleccionada a nivel nacional corresponde a la tasa
productiva empresarial emitida por el BCE, lo que ha evidenciado que la seleccion de la tasa
del sector empresarial es la mas similar a la pactada, ya que la compafiia que recibe el crédito
estad catalogada dentro del sector empresarial por su nivel de ventas. En relacion a que existe
mas de una tasa comparable dentro de la categoria seleccionada, se procedio con la elaboracion

del rango Inter cuartil de plena competencia, tal como consta a continuacién:

Tabla 8

Seleccién de tasas

Tasas seleccionadas para el calculo del rango
10,10%

10,21%

9,77%

10,20%

10,07%

10,20%

Nota. Adaptado propia de Benavides E. 2020.

El Rango de Plena Competencia es definido como “el rango de precios aceptable para
definir si las condiciones de una operacion vinculada son de plena competencia” (EI Contador,
2020) como resultado de la aplicacion del mismo método de fijacion de precios de transferencia

o de los diferentes métodos conocidos.
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Nota. Adaptado propia de Benavides E. 2020.

Figura 13
Tasa de interés nacional

Tercer cuartil
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Productivo Corporativo [1] | Productivo Empresarial [2)
ENTIDAD % participacion % participacion

TEA en el monto TEA en el monto
total de total de

operaciones operaciones
AMAZOMAS - - -
ALSTRO - - -
BAMNCODESARROLLO - - -

BOLIY aRIAMO 933 a0 10,10 E8.27
CAPITAL - - -
CITIBAME - - -
COMERCIAL DE MARAE] - - -
COOPMACIONAL - - -
DOELEAME - - -
OINERS CLUE - - -
O-MIRO 5.4, - - -
FImCa, - - -

GUAY AGLIL 9,33 1,80 10,21 7.4

INTERMACIONAL 933 17,22 977 874

LITORAL - 10,20 2495
LOuaa - - -
MACHALS - - -
PACIFICO 2,30 545 - -
FIEHIMCHA, - - -

FROCREDOIT 9,24 2120 10,07 223

FRODUBAMCO 432 13,62 10,20 0,36
FURIFAHUL - - -
SOLIDARIO - - -
VISIORMFURD - - -

TOTAL BANCOS PRIYADOS 9.25 100,00 10,039 100,00

Nota. Informacion tomada del (BCE, 2020).
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Ejercicio 2

Para aplicar el método de andlisis seleccionado es necesario encontrar una tasa
denominada comparable la cual debe asemejarse o méas posible a los términos y condiciones
en los cuales se pacto la transaccion, respecto a la tasa de interés se buscaron tasas comparables
en Colombia (tasa activa) vigentes en la fecha que se pacto el préstamo, valor tomado es el
12.69%, siendo la fuente de esta cifra el centro de Estadisticas Financieras Internacionales del
FMI (este organismo agrupa a paises en Europa, Asia, Africa, Oceania, Norte, Centro y
Sudamérica).

Figura 14

Tasa de interés en Colombia

Interest Rates selected indicators
Financial, Interest Rates, Lending

Source: International Financial Statistics (IFS)

Country ~| Scal ~ BaseYe{~ 2019M01 | ~
Armenia, Republic of Units 12,04
Colombia Units 12,69
Eswatini, Kingdom of Units 10,25
Georgia Units 10,87
Guatemala Units 12,74
Maldives Units 11,47
South Africa Units 10,25
Sri Lanka Units 12,05
Zambia Units 8,75

Nota. Informacién tomada del (FMI, 2020)

3.6. Obtencidén de resultados

Segln la aplicacién de los principios de plena competencia, se ha obtenido los

siguientes resultados:
Ejercicio 1

= De acuerdo al analisis efectuado la tasa pactada en el préstamo recibido es inferior a la
que hubiese pactado partes independientes, en el mercado ecuatoriano en dicha fecha,
en este sentido la compafiia genera un gasto inferior y si bien no se encuentra dentro
del rango de plena competencia no deberia haber ningun tipo de injerencia por parte del

SRI, en relacion a que se genera un mayor impuesto.
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Ejercicio 2

Figura 15

Diferencias entre tasa pactada y tasa de plena competencia

Pagos anuales
. Monto . Tasa plena . . .
Compania . Tiempo  Tasa pactada . Diferencia Ajuste
préstamo competencia
Compafifa A 2.000.000,00 5 afios 10,00% 12,69% -2,69% 53.800,00
170.000
200,000 253.800,00 53.800,00

Nota. Adaptado propia de Benavides E. 2020.

Posterior al analisis de la tasa pactada en el préstamo otorgado a la entidad relacionada
con residencia fiscal en Colombia, se puede concluir que no cumple con el principio de plena
competencia, ya que el 10% pactado en la transaccion es inferior a la tasa en la cual se pactaban

los créditos en dicho pais y en la misma fecha (12.69%).

En este sentido, la compafiia debera calcular un ajuste de Precios de Transferencia por
un valor de 53,800.00, el que deberé incluirse en la conciliacion contable tributaria del ejercicio

fiscal 2019, cuyo efecto aumentara la base imponible y por ende el impuesto causado.
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CAPITULO IV
CONCLUSIONES Y RECOMENDACIONES

Luego de analizar cada condicionante relacionado con el desarrollo de un modelo
enfocado en el cumplimiento del principio de plena competencia de operaciones financieras
con partes relacionadas para la industria manufacturera de productos alimenticios, se han

determinado las conclusiones y recomendaciones del caso.
4.1. Conclusiones

= Luego de casi sesenta afios de existencia, la OCDE es una de las instituciones mas
importantes en la lucha contra la inequidad y sobre todo en el impulso para la
implementacidn de politicas que garanticen transparencia a todo nivel.

= Controles ineficientes en materia tributaria, fiscal y aduanera generan costos
innecesarios al sector manufacturero cuando de operaciones crediticias se trata,
especialmente en paises de menor desarrollo cuyas politicas gubernamentales se
encuentran supeditadas al entorno, capacidad de ejecucién y nivel de recursos.

= La dindmica actual del mercado internacional, sumada a la fluidez de los avances
tecnoldgicos modernos, ha provocado un notable incremento en las operaciones
comerciales y la consolidacion de so6lidos conglomerados a nivel multinacional,
generando compafiias dedicadas a las operaciones financieras del grupo donde el Precio
de Transferencia cobra inusitada importancia.

= La manipulacion del Precio de Transferencia es una de las estrategias mas empleadas
por las empresas en operaciones financieras a nivel internacional, esto con la finalidad
de reducir la base imponible relacionada con la declaracién del Impuesto a la Renta.

= Laaplicacion del Método del Precio Comparable No Controlado en referencia al Precio
de Transferencia genera varias ventajas como consecuencia de su uso, aungue la
mayoria de ellas se encuentran ligada con la estricta aplicacion de los requisitos de
comparabilidad.

= Segln la experiencia fiscal y tributaria, el Método del Precio Comparable No
Controlado es el procedimiento mas empleado cuando surge alguna controversia al
momento de determinar el Precio de Transferencia, ya que ofrece la posibilidad de

minimizar los riesgos presentes en cualquier ejercicio fiscal.
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= Encuanto al Principio de Plena Competencia analizado en este trabajo de investigacion,
ha quedado plenamente demostrado que, si las partes activas de una transaccion se
manejan de manera independiente y en las mismas condiciones, resulta satisfactorio
tanto para la empresa como para las autoridades de control.

= Los diferentes métodos para determinar el Precio de Transferencia que han sido
determinados por la OCDE manejan conceptos muy similares y su aplicacion se
encuentra supeditada al tipo de empresa y operaciones comerciales inmiscuidas.

= Si se toma como referencia los datos obtenidos en los ejercicios précticos detallados en
paginas anteriores, es posible determinar que el estar por sobre o bajo de la tasa
comparable no genera de por si un incumplimiento del principio de plena competencia,
dado que se debe profundizar en si es un crédito recibido u otorgado para obtener las

conclusiones del caso.
4.2. Recomendaciones

= Comprobar de manera inicial si bajo la normativa vigente la compafiia se encuentra o
no exenta del régimen de precios de transferencia.

= Cuantificar considerando la normativa vigente, las operaciones con partes relacionadas,
tomando en cuenta las operaciones que no deben ser consideradas.

= Desarrollar un andlisis del principio de plena competencia previo a pactar cualquier
operacion crediticia, para prevenir riesgos futuros relacionados con precios de
transferencia.

= Seleccionar para andlisis la tasa vigente a la fecha en que se pactan los términos y
condiciones de la operacion crediticia ya que, un analisis de las tasas vigentes durante
el transcurso del crédito puede generar diferencias en los resultados dado las
fluctuaciones del mercado de dinero.

= Determinar previo a efectuar un analisis cuales son las condiciones de la compafiia que
se analiza (otorga o recibe el crédito) asi como la jurisdiccion de origen de los capitales,
ya que segun estas caracteristicas se seleccionar la tasa de analisis.

= Elaborar un listado actualizado de las empresas mas importantes relacionadas con la
industria manufacturera de productos alimenticios, con la finalidad de determinar
cuéles son las mas vulnerables a los vaivenes del precio de transferencia y sugerir las

respectivas acciones preventivas.
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Investigar con antelacion y contrastar fuentes de informacion cuando se busque
determinar una tasa activa de una jurisdiccion del exterior.

Buscar de manera exclusiva en fuentes oficiales y confiables las tasas que se emplearan
dentro del andlisis precios de transferencia, de ser posible utilizar bases de datos
especializadas en la recopilacion de esta informacion.

Ejercer un mayor control en la aplicacion de plataformas tecnoldgicas con relacion a
las operaciones de comercio internacional, a fin de evitar la manipulacion del Precio de
Transferencia que pudiera beneficiar excesivamente a las grandes empresas
multinacionales.

Proponer que el Método del Precio Comparable No Controlado sea el procedimiento
oficial para determinar el Precio de Transferencia, peticion que se apoya en las ventajas
analizadas en este trabajo y difundir los requisitos necesarios para su aplicacion.
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Anexo A.

Listado de paraisos fiscales

ANGUILA (Territorio no auténomo del Reino Unido)
ANTIGUAY BARBUDA (Estado independiente)
ARCHIPIELAGO DE SVALBARD

ARUBA

BARBADQOS (Estado independiente)

BELICE (Estado independiente)

BERMUDAS (Territorio no auténomo del Reino Unido)
BONAIRE, SABA y SAN EUSTAQUIO

BRUNEI DARUSSALAM (Estado independiente)

10 CAMPIONE D'ITALIA (Comune di Campioned'ltalia)

11 COLONIA DE GIBRALTAR

12 COMUNIDAD DE LAS BAHAMAS (Estado independiente)
13 CURAZAO

14 ESTADO ASOCIADO DE GRANADA (Estado independiente)
15 ESTADO DE BAHREIN (Estado independiente)

16 ESTADO DE KUWAIT (Estado independiente)

17 ESTADO LIBRE ASOCIADO DE PUERTO RICO (Estado asociado a los EEUU)
18 EMIRATOS ARABES UNIDOS (Estado independiente)

19 FEDERACION DE SAN CRISTOBAL (Islas Saint Kitts and Nevis: independientes)
20 GRAN DUCADO DE LUXEMBURGO

21 GROENLANDIA

22 GUAM (Territorio no auténomo de los EEUU)

OCoOoO~NOOUTh WN PP

23 ISLA DE ASCENSION

24 ISLAS AZORES

25 ISLAS CAIMAN (Territorio no auténomo del Reino Unido)

26 ISLAS CHRISTMAS

27 ISLA DE COCOS O KEELING

28 ISLA DE COOK (Territorio auténomo asociado a Nueva Zelanda)

29 ISLA DE MAN (Territorio del Reino Unido)

30 ISLA DE NORFOLK

31 ISLA DE SAN PEDRO y MIGUELON

32 ISLAS DEL CANAL (Guernesey, Alderney, Isla de Great Stark, Herm, Little Sark, Brechou, Jethou,
Lihou)

33 ISLAS DEL CANAL (Jersey)

34 ISLA QESHM

35 ISLAS SALOMON

36 ISLAS TURKAS E ISLAS CAICOS (Territorio no auténomo del Reino Unido)

37 ISLAS VIRGENES BRITANICAS (Territorio no auténomo del Reino Unido)

38 ISLAS VIRGENES DE ESTADOS UNIDOS DE AMERICA

39 KIRIBATI

40 LABUAN

41 MACAO

42 MADEIRA (Territorio de Portugal)

43 MANCOMUNIDAD DE DOMINICA (Estado asociado)

44 MONTSERRAT (Territorio no autbnomo del Reino Unido)
45 MYANMAR (ex Birmania)

46 NIGERIA

47 NIUE

48 PALAU

49 PITCAIRN

50 POLINESIA FRANCESA (Territorio de Ultramar de Francia)
51 PRINCIPADO DE LIECHTENSTEIN (Estado independiente)
52 PRINCIPADO DE MONACO

53 PRINCIPADO DEL VALLE DE ANDORRA

54 REINO DE SWAZILANDIA (Estado independiente)

55 REINO DE TONGA (Estado independiente)

56 REINO HACHEMITA DE JORDANIA



57
58
59
60
61
62
63
64
65
66
67
68
69
70
71
72
73
74
75
76
77
78
79
80
81
82
83
84
85
86
87
88
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REPUBLICA COOPERATIVA DE GUYANA (Estado independiente)
REPUBLICA DE ALBANIA

REPUBLICA DE ANGOLA

REPUBLICA DE CABO VERDE (Estado independiente)
REPUBLICA DE CHIPRE

REPUBLICA DE DJIBOUTI (Estado independiente)
REPUBLICA DE LAS ISLAS MARSHALL (Estado independiente)
REPUBLICA DE LIBERIA (Estado independiente)
REPUBLICA DE MALDIVAS (Estado independiente)
REPUBLICA DE MALTA (Estado independiente)

REPUBLICA DE MAURICIO

REPUBLICA DE NAURU (Estado independiente)

REPUBLICA DE PANAMA (Estado independiente)
REPUBLICA DE SEYCHELLES (Estado independiente)
REPUBLICA DE TRINIDAD Y TOBAGO

REPUBLICA DE TUNEZ

REPUBLICA DE VANUATU

REPUBLICA DEL YEMEN

REPUBLICA DEMOCRATICA SOCIALISTA DE SRI LANKA
SAMOA AMERICANA (Territorio no autbnomo de los EEUU)
SAMOA OCCIDENTAL

SAN VICENTE Y LAS GRANADINAS (Estado independiente)
SANTA ELENA

SANTA LUCIA

SAN MARTIN

SERENISIMA REPUBLICA DE SAN MARINO (Estado independiente)
SULTANADO DE OMAN

TOKELAU

TRISTAN DA CUNHA (SH Saint Helena)

TUVALU

ZONA LIBRE DE OSTRAVA

HONG KONG

Nota. Listado actualizado a septiembre de 2017. Resolucion NAC-DGERCGC15-00000052 y sus reformas



