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Resumen: La criminalidad como objeto de investigacion econémica, es un ambito que ha sido tratado
ampliamente desde una perspectiva neoclésica, la misma que considera la conducta racional de los
individuos al momento de tomar decisiones; sin embargo, el abordaje de esta problematica a partir de la
economia del comportamiento ha quedado en segundo plano. Autores como Herbert Simon introducen por
primera vez el término de racionalidad limitada, el cual representa un concepto sustancial para el
entendimiento del accionar humano bajo sesgos o limitaciones que le impiden satisfacer los supuestos
paradigmaticos de la teoria de la eleccidn racional. La presente investigacion busca plantear un debate
tedrico que aporte al reconocimiento de tendencias conductuales dentro del contexto delictivo actual; bajo
esta l0gica, se propone la posible institucionalizacion de medidas correctivas no paramétricas o nudges que
consideren el aporte de esta arista econdmica. Se tomara como referente a América Latina, dado que en gran
parte del territorio existe poca difusion de los fundamentos de la economia del comportamiento para abordar
diversos tdpicos sociales.

Palabras clave: Economia del crimen, Criminalidad, Economia del comportamiento, Racionalidad
limitada, Nudges.

Abstract: Criminality is an area that has been widely treated from a neoclassical perspective which
considers the rational behavior of individuals in their decision-making. However, the understanding of this
topic from behavioral economics has remained in the background. Authors such as Herbert Simon
introduced the term bounded rationality for the first time, it represents a substantial concept for the
understanding of human behavior under biases or limitations that do not satisfy the paradigmatic
assumptions of rational choice theory. This research aims to propose a theoretical debate that contributes to
the recognition of behavioral trends within the criminal context; in this respect, | suggest the
institutionalization of corrective measures such as nudges that include the contribution of this economic
approach. Latin America will be a reference, since there is limited knowledge of the principles of B.E to
deal with a variety of social problems.
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Introduccion

La criminalidad se puede definir como el conjunto de agresiones en detrimento de la sociedad, los codigos
morales establecidos, la propiedad y el orden publico. Los delitos se clasifican segun el dafio que ocasionen
y la condena impuesta por la legislacion de cada pais, sin embargo, las motivaciones que poseen estos
agentes pueden ir desde el aspecto econdémico hasta la existencia de deficiencias que merman su raciocinio.

Becker (1968), rescata la descripcion neoclasica de un agente representativo que toma decisiones segun los
axiomas de la teoria de la utilidad esperada y que hace pronosticos imparciales sobre el futuro. EI autor
afirma que las personas que cometen estos actos delictivos son agentes racionales que buscan su maximo
beneficio con respecto a la probabilidad de ser castigados. Igualmente, destaca que la incidencia criminal es
dependiente de las ganancias potenciales, el riesgo de aprehension y la pena que recibiese como
consecuencia de sus elecciones; ademas, establece que mientras el ingreso disponible de la persona sea
menor, el costo de oportunidad de delinquir también decrecerd, esto muestra una relacién positiva de ambas
variables.

Asimismo, Ehrlich (1973) plantea que el colectivo dedicado a la delincuencia generalmente responde a
incentivos dentro de un mercado de actividades legales o ilegales, pero ¢qué sucede si un agente econémico
inmerso en la ilegalidad viola el supuesto de la racionalidad? La meta de esta investigacion es cuestionar
las limitaciones de informacién e intelectuales que pueden afrontar los criminales para llegar a dicha
maximizacion mediante la utilizacion de la racionalidad limitada como un mejor ajuste del comportamiento
criminal.

Bajo este marco, se describira a la economia del comportamiento como una rama analitica que brinda una
visién innovadora para el estudio de los delitos, la cual emplea varios fundamentos de la teoria econdémica
neoclasica y la psicologia dentro del estudio de la toma de decisiones individuales que influyen directamente
sobre las variables de ingreso, consumo, entre otros (Kosciuczyk, 2012).

Resulta oportuno referirse a Thaler (2018), quien remarca la importancia de la economia conductual como
una revolucion del paradigma clasico. Este enfoque busca identificar divergencias entre el homo-
economicus Y el individuo visto desde un angulo empirico para construir nuevos modelos en los cuales se
incluya el comportamiento observable de los individuos que se ubican dentro de la racionalidad limitada.

Aunque esta corriente econémica se ha convertido en una herramienta util en el disefio de politica publica
en varias regiones del mundo, en Latinoamérica todavia se puede considerar un campo poco explorado,
tanto en su estructura académica como en su introduccién en la esfera gubernamental, mas ain en el &ambito
criminal, en el cual existe un largo camino por recorrer para la implementacion efectiva de medidas no
convencionales. Por tal razon, esta zona sera un referente para el desarrollo de la investigacion.

Segun Alvarado & Muggah (2018), la regién continda siendo la mas violenta del planeta con una tasa de
homicidios cuatro veces mayor que el promedio mundial, ya que representa el 39% del total de estos sucesos.
Del mismo modo, existe una tasa de robos de 321,7 por cada 100.000 habitantes, a diferencia de resto del
mundo que llega a 108 en promedio por cada 100.000 habitantes, lo que se considera una cifra bastante
elevada.
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La presente disertacion serd de carécter tedrico, esto implica “la recoleccion de datos sin medicion numérica
para descubrir o afinar preguntas de investigacion en el proceso de interpretacion” (Hernandez et al., 2010).
Las etapas que se contemplan en este estilo investigativo se conectan de manera circular, puesto que hay
una mayor complejidad del problema a tratar, que requiere un aumento en la flexibilidad de los procesos.

El articulo pretende profundizar las teorias sobre economia del crimen y diferentes modelos
comportamentales a través de una ruta tedrico-conceptual; posteriormente, se plantearan propuestas de
politica publica en funcion de la informacion recabada, que pueden ser modificadas acorde al contexto de
aplicacion.

En definitiva, el analisis del crimen desde la racionalidad limitada permitira estudiar la probabilidad real de
detectar el comportamiento delictivo al considerar si los individuos seran disuadidos o no de delinquir, a
efectos de disefiar mejores estrategias que contrarresten los efectos negativos de esta disyuntiva.

Se propone la siguiente disposicién del documento. En la primera seccion se expone los fundamentos
tedricos mas notables de las dos posturas econémicas relacionandolos con la criminalidad. En el segundo
apartado se presentan varios estudios latinoamericanos sobre tendencias y comportamientos delictivos en la
region. En la Gltima parte de la investigacion se muestran aplicaciones practicas de la economia del
comportamiento en el control del crimen.

Mainstream economico vs. economia del comportamiento

Una de las vertientes econdmicas mas destacadas para el estudio de la racionalidad es la teoria de la eleccién
racional, la cual esta ligada con la vision neoclasica de la ciencia econémica. De acuerdo con Oppenheimer
(2008), esta teoria se ha convertido en una manera paradigmatica de analizar el comportamiento, asegura
que se constituye como el nicleo de tres campos aparentemente independientes: teoria del juego, teoria de
la eleccidn social y teoria de la decisién. El autor destaca que, ademas de ser una base normativa y empirica
para estudiar el comportamiento individual, también fortalece la estructura l6gica-formal de las ciencias
politicas y econdmicas; sin embargo, reconoce que las pruebas experimentales realizadas para probar sus
supuestos han demostrado que es necesario cambiar su constitucion tradicional, lo cual dio paso a nuevos
descubrimientos provenientes del ambito de la psicologia.

Como parte de su revision histérica Oppenheimer (2008) esquematiza los aportes mas significativos de los
creadores de la teoria clasica de la eleccidn racional, entre ellos menciona a Thomas Hobbes (1651) quien
explica la trascendencia de las elecciones de los individuos en el desempefio de las instituciones politicas.
Mas tarde, Adam Smith enfatiza el supuesto del interés propio de Hobbes para explicar la sostenibilidad de
la sociedad (consecuencialismo). A su vez, se hace referencia a Francis Hutcheson, David Hume y
utilitaristas como Jeremy Bentham y John Stuart Mill que formalizaron el vinculo entre la eleccion
individual y el bienestar social.

Las ideas mencionadas se pueden sintetizar en un solo término denominado individualismo metodolégico,
este sostiene que los fendmenos sociales (como las relaciones politicas de poder) se pueden explicar
mediante las decisiones individuales, ya que las mismas preceden al comportamiento grupal. Bajo esta linea,
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Martinez (2004) establece que el argumento base de la teoria de la eleccion racional es que los individuos
toman decisiones de diferente indole con miras al cumplimiento de sus propios fines, dadas sus preferencias
y restricciones; no obstante, reconoce que esas acciones particulares son el primer eslabon de las diversas
estructuras sociales.

Cuando el utilitarismo empez6 a desmoronarse a finales del siglo XIX, el 6ptimo de Pareto fue uno de los
pocos preceptos que se dejaron en vigencia por ser un criterio basico para la eficiencia. Por tal razén,
Marshall, Samuelson, entre otros economistas de la época crearon un marco l6gico general con propiedades
formales acerca de las preferencias que sirviese como motor deductivo para areas como la microeconomia
y la teoria de juegos. (Anexo A)

Las primeras cuatro propiedades permiten deducir que los individuos colocan de manera ordenada sus
preferencias para escoger la opcidn que los beneficie en mayor medida. Cabe destacar que la transitividad
es uno de los supuestos mas fuertes, pues va ligado con la independencia de las alternativas irrelevantes,
por consiguiente, si se prefiere x a y, el afiadir z no va a alterar el orden preferencial determinado; esta
afirmacion se hace mas estricta al adicionar los siguientes tres postulados vinculados a la eleccion
individual. Finalmente, los cuatro supuestos de Von Neuman acerca de las alternativas con recompensas
probabilistas (también llamadas loterias) asocian la eleccion racional con el valor esperado mas alto. Estas
Gltimas son de vital importancia para explicar los planteamientos de Kahneman & Tversky (1979).

Por su parte, Gerrard (1993) afirma que la nocion de un agente racional es la base de la economia moderna,
asegura que el comportamiento econdmico se fundamenta en la realizacion de acciones bajo la
maximizacion de una determinada funcion objetivo, sin embargo, coincide con las ideas de varios autores
que enfatizan la necesidad de desarrollar mas a profundidad la nocion de la racionalidad limitada o acotada,
puesto que posee un gran efecto en la toma de decisiones bajo incertidumbre.

De igual manera, Hodgson (1993) sugiere que el supuesto de conducta maximizadora o la racionalidad
individual ha llegado a dominar por completo la teoria econémica de tal manera que, se cree que la economia
es definida principalmente en términos de su metodologia y fundamentos base (herramientas teéricas) mas
gue por su objeto de estudio, lo cual es una caracteristica pelicular para ser considerada una ciencia. El autor
cree que la racionalidad a pesar de ser uno de los elementos tedricos mas aplicados por su simplicidad y
utilidad analitica, no esta exento de presentar algunas inconsistencias. Para que cada agente cumpla con este
principio debe tener un comportamiento continuamente deliberativo, en el cual se involucre el analisis de
toda informacion disponible para tomar decisiones y monitorearlas a posteridad. Esta hip6tesis no es
sostenible, pues no ocurre de forma absoluta al probarse empiricamente: 1) existe un limite en la capacidad
humana que imposibilita evaluar el infinito nimero de opciones para cada decision; 2) el ordenamiento de
las preferencias (independientemente de la cantidad de alternativas) no es perfecto la totalidad de las veces;
3) asumir que todos los individuos alcanzaran el punto mas alto en su escala de preferencia es incorrecto.

En consecuencia, es pertinente considerar que el proceso de toma de decisiones comprende caracteristicas
imperfectas 0 acotadas que involucran habitos y condicionamientos sociales. Bajo esta l6gica, los seres
humanos procuran realizar simplificaciones ante decisiones que se presentan cotidianamente también
conocidas como heuristicos, lo que revela una capacidad computacional limitada.
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El primer catedratico en postular el término de racionalidad limitada fue Simon (1947), quien expresa que
los seres humanos suelen tomar decisiones de manera parcialmente racional, dado que poseen limitaciones
cognitivas, de informacion y de tiempo. La teoria administrativa, menciona que incluso si se dispone de
suficiente informacion relevante, existe una limitante para realizar elecciones Optimas por la dificultad
humana de analizar todas las posibles opciones, ademas se produce incertidumbre al no conocer por
completo el resultado de cada una. Estos planteamientos surgen como respuesta a los modelos racionales
comUnmente usados en la economia y la politica, en los cuales las personas siempre seleccionaban el mejor
escenario.

De este modo, Simon propuso al hombre administrativo como un individuo més acercado a la realidad, pues
en lugar de maximizar se conforma con satisfacer su objetivo, aunque Unicamente alcance el minimo
deseable (respuesta suboptima). Ademas, revela que ante la sobrecarga de informacion las personas utilizan
reglas generales que les permiten agilizar sus procesos analiticos.

Otro punto clave de su teoria es el esquema medios-fines, que cominmente guia a los individuos racionales
para formar una jerarquia de sus prop6sitos a conseguir. Sin embargo, el autor sugiere que realmente los
fines pueden convertirse en medios para alcanzar metas u objetivos mas amplios, por lo cual no existe una
delimitacion estricta entre estos dos componentes. Asimismo, se presentan dificultades adicionales dentro
de este esquema porque en lugar de desarrollarse un comportamiento integrado consciente, la realidad se
asemeja mas a una red de elementos o0 conductas inconexas que se encuentran vinculadas entre si de una
manera mas débil a medida que se acerca al fin dltimo (Simon, 1947).

Para ejemplificar este planteamiento, Heiner (1983) postula que un cubo Rubik se puede resolver a partir
de 43 millones de posibles combinaciones, esto provoca que el ejercicio de minimizar el nimero de
movimientos para llegar a la solucion dptima sea una tarea extremadamente compleja. Por consiguiente,
argumenta que los expertos en la materia han planteado procedimientos de resolucion estructurados que
poseen un nimero reducido de patrones para descifrar el cubo. A pesar de que, dichos patrones no lleguen
a la respuesta dptima, logran satisfacer el objetivo buscado por su simplicidad y utilidad operativa.

A continuacidn, se empleara una contextualizacién de la teoria administrativa en el marco de la delincuencia.
En primer lugar, Simon no descarta por completo el modelo tradicional, pues reconoce que existe un techo
conceptual comun para el hombre econémico y el hombre administrativo que se compone de dos elementos
fundamentales: el primero, se refiere al esquema de arbol disefiado por Von Neuman y Morgenstern que se
usa para representar los comportamientos u opciones futuras dentro del campo de la teoria de juegos; el
segundo, apunta al principio de maximizacion que permite seleccionar la alternativa con menores costos
gue conduzca eficientemente al cumplimiento de los objetivos. Basicamente, las dos posturas procuran
llegar al maximo logro de determinados fines a partir de medios escasos, pero la diferencia radica en el
proceso de consecucion de esta maximizacion, ya que la teoria administrativa deja una amplia brecha entre
el fin y los medios para conseguirla, que crea la posibilidad de un accionar racionalmente limitado (Simon,
1947).

En este sentido, la racionalidad es un elemento determinante para la toma de decisiones que se encuentra
restringida por las capacidades, valores y conocimientos de cada miembro de la comunidad incluidos los
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delincuentes. Las limitaciones que puede presentar un individuo se pueden desglosar en tres fragmentos.
Por una parte, estan todos los componentes fuera del dominio consciente como la capacidad, los habitos y
los reflejos; en segundo lugar, se encuentran los valores y finalidades del implicado; finalmente, se considera
los conocimientos adquiridos a lo largo de su vida.

El primer punto se puede ilustrar mediante la investigacion de Abaunza et al. (2014) realizada en Bogota,
en la cual se estudia las causas delictivas y la reincidencia en individuos de edad avanzada. Los dos
principales detonantes de la comision de delitos fueron el alcoholismo (un padecimiento que fue adquirido
por la mayoria de los presidiarios) y las sustancias psicotrépicas en sus etapas de produccion, distribucion,
cambio y consumo. Dichas adicciones son consideradas como un habito que los impulsa a actuar de manera
inconsciente, incluso se puede hablar de un caso de pérdida de autocontrol como concepto de la economia
del comportamiento. Esta evidencia se denota en el estudio de Alvarado & Vélez-Grajales (2019), el cual
muestra que el 35% de los presos consumieron alcohol y/o drogas ilicitas 6 horas previas al delito, ademas
el 70% de jovenes en las carceles asegura haber consumido estupefacientes en su vida, frente a un 53% de
la poblacidon adulta en estado carcelario. En adicién, se conoce que dentro de las instituciones penitenciarias
el 16% de los presos contindla consumiendo estas sustancias que son suministradas por el personal de
seguridad.

Cabe destacar que esta primera limitacién de la racionalidad también se relaciona con el entorno en el cual
se han desarrollado los individuos, porque conforme a la misma publicacion 40% de los reclusos crecieron
con padres que abusaban del alcohol y fueron victimas del maltrato (Alvarado & Vélez-Grajales, 2019).

La segunda arista de limitaciones del individuo se constituye por los valores y los conceptos de finalidad
que influyen en la toma de decisiones. Dentro del apartado, Simon establece que la lealtad hacia la
organizacion juega un papel importante, dado que de esta forma el individuo haria sus elecciones conforme
a los objetivos de la organizacion. En este caso, los ciudadanos dentro su sociedad buscan un
comportamiento guiado por normas sociales formales e informales que les facilite su convivencia, los
individuos ajustan sus conductas, tareas y actividades acorde con los objetivos de su entorno, sin embargo,
cuando se habla de delincuentes o criminales dicha lealtad hacia los fines colectivos no esta presente en su
comportamiento, lo cual desata un funcionamiento deficiente de la sociedad en donde se presenta la
inseguridad.

Por otra parte, un individuo puede ligar su lealtad a un grupo social con objetivos diferentes a la norma
dominante, tales como las pandillas juveniles y las redes de narcotrafico que potencialmente merman el
bienestar del resto de habitantes. Cada miembro de estas sub-sociedades, suele desarrollar un
comportamiento de identificacion que los impulsa a valorar sus vias de accion en funcion de las
consecuencias gque tendran para su organizacién. Bajo esta légica, las elecciones se conciben con presencia
de racionalidad limitada, ya que muchas veces una decision beneficiosa para la asociacion delictiva puede
desencadenar en un resultado subdptimo para el individuo.

Con relacién a esto, Streb (1998) indica que dentro del dilema del prisionero existe una discordancia entre
la racionalidad individual y la colectiva. La primera indica que cada sospechoso elige confesar el crimen
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para lograr una rebaja en su pena, la segunda revela que el equilibrio 6ptimo es que ninguno confiese, pero
dada la incertidumbre y la falta de coordinacion previa, no es una opcion factible.

Prisionero 2
Confiesa No confiesa
—
© | Confiesa (-5, -5) (0, -10)
o
2
& | No confiesa (-10,0) (-1,-1)

Fuente: Sofia Araujo, autora.

No obstante, el crimen organizado puede alterar los incentivos individuales porgue impone castigos a los
miembros que no cumplan la ley del silencio induciéndolos a elegir no confesar para proteger a su
agrupacion ilicita, lo cual de cierta manera resuelve el dilema (Streb, 1998).

Por altimo, el individuo esta limitado por un tercer aspecto: la extension del conocimiento sobre su tarea
dentro de la organizacion. Como se ha mencionado a lo largo de esta seccidn, cada miembro que conforma
la sociedad cumple con distintas labores, por ejemplo, los profesionales aplican su preparacion en diversos
sectores econémicos (sanitario, empresarial, produccion alimentaria, etc.), sin embargo, al discutir sobre
delincuentes, puede existir una falencia en cuanto a educacién que lo limita para ingresar al mercado laboral
de actividades legales. Abaunza et al (2014) evidenciaron que muchos de los reclusos eran analfabetos y
poseian una nocion nula sobre las leyes de su pais, igualmente, reconocen que tienen condiciones de vida
precaria dadas las desigualdades sociales, la pobreza y la vulneracion de derechos de los apresados.

En el siguiente apartado, se tratard a la economia del comportamiento con mayor profundidad, tomando
como base los planteamientos de Simon. Tanto Jolls et al. (1998) como Kahneman (2003) argumentan que
la psicologia de las decisiones y las creencias intuitivas permiten examinar la racionalidad limitada para
desarrollar modelos de maximizacion que sustituyen la utilidad por la satisfaccion.

De forma similar, Gonzales (2010) afirma que las personas no siempre realizan un analisis costo-beneficio
de sus elecciones, pues poseen sesgos cognitivos que rompen los supuestos del modelo estandar. Estas fallas
en la racionalidad son sistematicas, predecibles y estan relacionadas con las condiciones econémicas, tales
como los costos de deliberacidn, los incentivos y la experiencia.

Kahneman (2003), menciona tres programas investigativos correspondientes a la economia del
comportamiento con un enfoque psicol6gico: el primero se refiere a la heuristica, el segundo se basa en la
construccion de la teoria prospectiva y la Gltima seccion trata los efectos marco o framing effects y su
influencia en los modelos de agente racional.

En el primer punto del ensayo, se desarrolla la arquitectura de la cognicién, en la que se distinguen dos
sistemas de decision conocidos como el racionamiento y la intuicion. El racionamiento es el resultado de
un proceso deliberativo que requiere de esfuerzo intelectual, mientras que la intuicidn puede presentarse de
forma espontanea sin una busqueda consciente con un alto grado de accesibilidad. Se ha observado que en
general, gran parte los pensamientos surgen intuitivamente, ademas el control de calidad de las operaciones
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mentales o la conducta que se llega a manifestar suele ser blando, lo que da paso a muchas valoraciones
erroneas e incluso a una conducta mecénica (Kahneman, 2003).

Para reforzar este planteamiento en contexto delictivo, se puede citar el estudio de Roncero et al. (2016) que
recopila aportaciones académicas sobre las conductas agresivas y antisociales en la adolescencia. Se revela
que el origen de estos comportamientos son un conjunto de procesos cognitivos distorsionados que
interfieren en la percepcion y la compresion de las experiencias sociales. En el texto se describen los pasos
cognitivos previos a la emision de una respuesta violenta: “a) codificacion de sefiales internas y externas,
b) interpretacion y representacion mental de las sefiales, c) clarificacion o seleccion de una meta, d) acceso
o elaboracion de la respuesta, €) eleccion de la respuesta y f) dar la respuesta elegida™ (Crick y Dodge, 1994,
como se cito en Roncero, 2016).

Estos 6 pasos estan relacionados con las acciones de pensamiento inmediato que se construyen a través del
conocimiento social almacenado previamente, este Gltimo se puede concebir como un heuristico. Los
heuristicos son conocidos como las estructuras simplificadas usadas por el ser humano para descifrar las
sefiales internas o externas de manera mas eficiente, sin embargo, pueden desencadenar una interpretacion
errénea o emision de juicios inexactos (Roncero et al., 2016). En base a esta informacion, se puede colegir
que las conductas agresivas relativas especialmente a crimenes agravados son la consecuencia de diversos
defectos en los procedimientos cognitivos antes mencionados (énfasis en el literal b y €), ya que los
individuos involucrados tienden a imputar intenciones hostiles al comportamiento de los demés o evaluar
de una manera positiva un proceder violento.

Con respecto al segundo punto de Kahneman (2003), se desarrolla las ideas esenciales de la teoria
prospectiva, que constituye una alternativa descriptiva formal a la teoria de la utilidad esperada propuesta
por primera vez por Bernoulli como modelo descriptivo de toma de decisiones bajo riesgo (Bernoulli, 1938,
como se citd en Kahneman, 2003). La teoria prospectiva es una nocion desarrollada por Kahneman &
Tversky (1979) que involucra situaciones en las cuales las personas deben decidir con presencia de riesgo,
pero a diferencia de los principios tradicionales, en este se toman en cuenta rasgos mas realista del ser
humano que divergen del homo-economicus. Dentro de este nuevo esquema tedrico, la percepcidn posee un
papel fundamental visto que, determina las preferencias a partir de un punto de referencia. Esta abstraccion
contrasta con el analisis econdmico estandar, puesto que en este Gltimo se asevera que la utilidad de los
resultados de las decisiones solamente depende del estado final de la dotacion, es decir, la regla de decision
para las elecciones en un escenario riesgoso consiste en maximizar la utilidad esperada de la riqueza
(Kahneman, 2003).

Para continuar con la teoria prospectiva, se debe sefialar que consta de dos fases: la primera se denomina la
fase de preparacion y la segunda la fase de evaluacion. En el proceso de preparacién generalmente se
organizan y reformulan las alternativas con sus respectivas probabilidades, para posteriormente ser
evaluadas y seleccionadas en la siguiente etapa, en donde se escoge la que presente el mayor valor.
Adicionalmente, en la primera fase se realizan varias operaciones a manera de andlisis preliminar para
simplificar el proceso de decision, las mas destacadas se explicaran a continuacion:
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1) Codificacidn: las personas perciben los resultados como ganancias 0 como pérdidas mas que un
estado final de bienestar o de riqueza, por eso definen tales resultados de acuerdo con una referencia
neutral que suele coincidir con su posicion en el momento de realizar la eleccion;

2) Combinacion: las alternativas se simplifican al combinar las probabilidades vinculadas con
resultados iguales;

3) Separacion: se dividen los componentes que no tienen riesgos de los que si implican riesgo dentro
de cada alternativa,

4) Cancelacion: se eliminan los componentes que las alternativas tienen en comun;

5) Simplificacion: se redondean las probabilidades y los resultados e incluso se eliminan los resultados
gue son muy poco probables;

6) Deteccion de dominancia: se revelan las alternativas dominadas y se rechazan sin pasar por la fase
de evaluacion. La secuencia de las operaciones generalmente puede variar dependiendo de los
conjuntos de alternativas que se presenten, ademas en muchas ocasiones el orden de las preferencias
no se mantiene invariante a través del contexto, pues las opciones pueden ser preparadas de
diferentes maneras en cada caso. (Kahneman & Tversky, 1979)

Con base en la teoria propuesta por Kahneman & Tversky (1979), se presentara una modelizacion aplicada
al crimen. En primer lugar, el valor total de la alternativa preparada se representa con V, la misma que para
fines de la presente investigacion va a simbolizar los posibles delitos que puede cometer un individuo
dependiendo de la retribucion que obtenga por cometer alguno de ellos. Asimismo, el valor V posee dos
escalas que lo componen: 1) « liga cada alternativa con el peso de decision que le otorga el criminal, por
tanto a(p) refleja cual es el efecto de la probabilidad p sobre el valor total de la alternativa; 2) s asigna a
cada resultado x un numero s(x) que expresa el valor subjetivo para cada resultado individual, por ende,
este componente refleja los valores de las desviaciones (pérdidas o ganancias) desde el punto de referencia
del delincuente, que puede ser una determinada cantidad monetaria que pretende obtener como resultado de
su accionar ilegal. Dicho lo anterior, se puede formular lo siguiente:

e a(p)+ a(l—p)>1 , o no simboliza una probabilidad sino mas bien, es una medida de
ponderacion que le concede el criminal a cada accidn que puede realizar, la cual no necesariamente
llega a completar la unidad.

e (x,p;v,9); 1—-p—q=0; p+q<=<1,alaalternativa x se le asigna la probabilidad p y a la
alternativa y se le asigna la probabilidad ¢, no hay otra alternativa en este caso, por tanto, © = 0.

e Las dos escalas cumplen con este planteamiento V (x, 1.0) = V(x) = s(x) para alternativas sin
riesgo o seguras.

e Existen alternativas regulares (1) y estrictas (2):

1. Sip+q<1 x=20=2y 6 x<0<y,sedenotaen:
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Vxp;y,q = a(p)s(x) + a(g)s(y), esta no es estrictamente positiva ni negativa, ademas
se relaja el supuesto de esperanza de la teoria de la utilidad esperada que se expresa como:
UX1, 015 5 Xn,Pn) = prulXy) + -+ ppu(Xy )

2. Sip+q=1, x>y>0 6 x<y<0,sedenotaen:

Vxp;v,q =s(y) + alp)(s(x) —s(y)), aqui los supuestos representan alterativas
estrictamente positivas y negativas respectivamente. Se evidencia que su formulacion difiere
de la ecuacidn (1) porque se separa el elemento sin riesgo (ganancia minima o pérdida certera)
del que si es arriesgado (ganancia mayor o pérdida en juego); v(y) es considerado el
componente seguro que se podria ejemplificar en el caso de los delincuentes con empleos
pequefios que les dan una ganancia que no llega a ajustarse a su cantidad referencial. Mientras
que, s(x) — s(y) es el componente extremo que podria manifestarse con la posibilidad de
realizar grandes robos para obtener la cantidad de dinero deseada. Por dltimo, a(p) es la
ponderacion decisoria asociada con la alternativa riesgosa.

De la misma manera, se va a describir dos funciones importantes dentro de la teoria prospectiva que
posteriormente van a dar paso a los efectos que demuestran la violacidn de varios de los principios de la
teoria de la utilidad esperada.

La primera es la funcion de valoracion, en esta se asume que los valores simbolizan los cambios en la riqueza
0 bienestar, lo que implica la evaluacion de diferencias (mas no de magnitudes absolutas) como portadoras
de valor. De igual forma, esta funcién tiene dos argumentos esenciales que se distinguen como: la posicion
de medida o referencia y la magnitud de cambio (Kahneman & Tversky, 1979). Consecuentemente, la
hipotesis principal sera que la funcion de valoracién del delincuente es concava por encima del punto de
referencia (1), dado que la percepcion sobre las variaciones depende de la magnitud de estas (no es lo mismo
pasar de 0 a $1000 que de $3000 a $4000), pero es convexa por debajo del referencial (2), esto viola la
propiedad de monotonicidad de las preferencias. (Anexo B)

1) s"(x)<0; x>0
2 s"(x)>0; x<0

Thaler (1980) siguiendo estos hallazgos, asevera que la funcién de valor es céncava para ganancias y
convexa para pérdidas, debido a que el valor marginal de las mismas decrece junto con su magnitud. Esto
demuestra la importancia de los puntos de referencia en entornos deterministas, puesto que alteran el orden
de las preferencias de los individuos. La presente afirmacion puede explicar la razén por la cual los
criminales toman decisiones arriesgadas (como seguir cometiendo robos a mano armada), si su cantidad
referencial de ganancias potenciales aun no ha sido satisfecha. En adicién, los sujetos suelen percibir que
las pérdidas son mas grandes que las ganancias cuando se trata de cambios en los estados de riqueza, esto
se denomina aversion a las pérdidas, que en casos especiales (probabilidades pequefias) puede satisfacer la
concavidad en la funcion de utilidad de la teoria tradicional. Cabe resaltar que la economia conductual no
sugiere que el comportamiento sea aleatorio o imposible de predecir; mas bien propone que el
comportamiento es sistematico y puede ser modelado.

10
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La segunda es la funcién de ponderacion, esta asigna un peso decisorio a las probabilidades de cada
resultado individual, lo que viola la propiedad de reductibilidad expuesta en el anexo A. Los pesos se
determinan con base en las elecciones entre alternativas sujetas a sesgos, sin embargo, no son equivalentes
a las probabilidades (no cumplen con el supuesto de 0 < f(x) < 1)y no representan una medida de grado.
Ademas, esta ponderacion muestra la influencia de los eventos sobre la deseabilidad de las opciones que
posee un criminal, de ahi que en cierto modo se refleja su motivacion para realizar un acto delictivo frente
a otras alternativas. Por lo tanto, « es una funcion creciente de p, si @(0) =0y a(1) = 1.

Por su parte, se van a describir los atributos mas importantes de esta funcion:

a) La sobreponderacion de las alternativas poco probables, debido a la subaditividad de valores
pequefios de p que se expresa de esta manera a(p) > p;

b) La subcertidumbre o subponderacién de probabilidades medias y altas, que se denota como 0 <
p <1, a(p) +a(1 —p) < 1, significa que a es regresiva con respecto a p;

c) La subproporcionalidad, indica que la razén de las ponderaciones decisorias se acerca a 1 mientras
mas bajas sean las probabilidades, lo cual indica una sensibilidad decreciente de esta funcion.

Se debe agregar, que en la grafica la pendiente de a en el punto (0,1) es una medida de sensibilidad de las
preferencias por los cambios en probabilidad, en donde se evidencia que a no es definida cerca de los puntos
finales, ya que existen limitaciones en la comprension de probabilidades extremas (se ignoran o son
sobrevaloradas) (Kahneman & Tversky, 1979). (Anexo C)

A continuacion, se ilustraran tres situaciones que demuestran los efectos que se producen como
consecuencia de las funciones y propiedades expuestas anteriormente. Las respuestas hipotéticas estan
basadas en los resultados del estudio de Kahneman & Tversky en 1979, dichos ejemplos violan los supuestos
de estabilidad y singularidad de las preferencias racionales. (Anexo A)

Un delincuente tiene la probabilidad de ganar $1500 en un robo menor o ganar $800 en un empleo ocasional
en el gque previamente debera tener un curso de capacitacion. La lera opcidén se representa como
A: (1500,80%)B: (800,100%) y la 2da opcidnes A": ($1500, 20%) B': ($800, 25%). El sujeto va a elegir
en el primer caso la alternativa B, debido a que obtendria de forma segura $800, mientras que en el caso dos
elegiria A’ porque la varianza es insuficiente para superar la diferencia en valor esperado. Esto viola el
supuesto del axioma de sustitucion de la utilidad que sostiene que si B se prefiere a A entonces cualquier
combinacion de (B, p) se preferird a cualquier combinacion de (4,p). La reduccion de probabilidad de
ganar 100% a 25% tiene un mayor impacto que pasar del 80% al 20%, en consecuencia, no hay transitividad
de las preferencias. Esto se conoce como el efecto certidumbre, el mismo que se puede relacionar con la
paradoja de Allais que muestra una divergencia entre los valores predichos y los observados en la teoria de
la utilidad esperada.

A continuacion, se va a reformular el siguiente ejemplo de tal manera que las ganancias propuestas se
transformaran en pérdidas, por ello las alternativas positivas ahora seran negativas. Se planteara la misma
problematica, pero con afios de céarcel o pérdida de la libertad. Se plantea dos alternativas
A: (—15 afios, 20%) B: (—8 aiios, 25%), en este caso la preferencia recae en B que funciona como un
espejo del problema anterior, pues aqui se invierten el orden de las preferencias. Dicho de otro modo, existe

11
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una aversion al riesgo en el dominio positivo y una atraccion por el riesgo en el dominio negativo y se
sobrevalora la certidumbre, esto se conoce como el efecto reflexioén que viola el supuesto de esperanza de
la teoria tradicional.

Posteriormente, se procede a explicar el efecto aislamiento, el cual indica que las preferencias pueden
cambiar debido a variaciones en la presentacion de resultados. En este caso, el ejemplo gira en torno a los
infractores de transito, mas especificamente los motociclistas de carreras clandestinas. Se le propone al
individuo que si llega rapido a un determinado lugar ganard $500 extra aparte de la cantidad que gane con
la siguiente apuesta: A: ($500,50%) o B: ($250,100%). Tal como se mostr6 en el primer ejemplo, el
individuo elegira la opcién B por el efecto certeza.

Ahora se va a presentar este mismo problema, pero de otra forma, se le dice el individuo que se le beneficiara
por haber participado en la competicion con $1000 pero que después vendra la policia y tendré que enfrentar
dos posibles amonestaciones, C: (—$500,50%) o D: (—$250,100%), aqui la alternativa predilecta es la
C, pese a que el resultado final seria exactamente el mismo monto que la formulacién anterior. Es preciso
sefialar que, si se analiza en términos de estados finales las problematicas de eleccién son idénticas A= (100,
50%; 500, 50%) = C ; B= (750, 100%) =D, se ratifica la existencia del efecto reflexion.

En virtud de lo expuesto, se resumiran los principales fendmenos presentes en la economia del
comportamiento: el efecto dotacion, la inconsistencia temporal, el autocontrol, la ley de los pequefios
nameros y la heuristica (en la cual se profundizara el framing, mental accounting, entre otros).

Thaler (1980) concuerda con los planteamientos de Kahneman & Tversky acerca de la teoria prospectiva
como un modelo descriptivo de la conducta humana, pues afirma que los individuos suelen presentar un
grupo de economic mental illusions que desvian a las personas de las predicciones del modelo econémico
normativo, creAndose asi una anomalia.

En primer lugar, se indica que en la catedra habitual de la ciencia econémica todos los costos (en cierto
sentido) son costos de oportunidad (C.O), sin embargo, asegura que existe una diferenciacién entre el C.O
y los costos de bolsillo (C.B), ya que el primero se considera como ganancias no percibidas y el segundo
representa las pérdidas brutas (se le otorga mayor ponderacion debido a la aversién a las pérdidas). Este
evento se llama el efecto dotacion o subponderacion de los costos, que describe como al eliminar un bien
de la dotacion inicial se crea una pérdida, mientras que al agregar el mismo bien (a una dotacion sin él) se
genera una ganancia que es menos apreciada por el individuo (Thaler, 1980).

En el caso de los infractores (delitos menores) se puede ejemplificar la siguiente situacién: una persona tiene
la oportunidad de participar en un concurso que ofrece un premio de $100, pero tuvo un percance que lo
retrasa a su destino. El conductor decide estacionar su vehiculo en una zona aparcamiento municipal, pero
se va sin pagar con el riesgo de ser multado. Su C.O estaria representado por la suma que obtendria si gana
la competencia, mientras que su C.B es la deuda derivada de su transgresién. Si se asume que los dos valores
son de $100, el individuo de todas maneras se sentird mayormente afectado al pagar la multa de transito en
comparacion al dinero que perderia si no se presenta a la competicion. En otras palabras, se da mas peso a
los elementos que se encuentran en la canasta inicial, mas que a los bienes que se pueden obtener
potencialmente.

12
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El autocontrol puede ligarse directamente con el problema de la inconsistencia temporal. Thaler (2016),
manifiesta que Adam Smith en su libro titulado Teoria de los sentimientos morales del afio 1959 habia
descubierto desde ese entonces que las pasiones son miopes, visto que el placer que se puede experimentar
en el presente es mas valorado en comparacion al que se podria disfrutar en el futuro, en otras palabras, hay
un “sesgo por el presente” que se puede asociar con comportamientos patolégicos como adicciones,
incumplimientos de compromisos y conductas impulsivas.

Para realizar una comparativa se toma como referencia el trabajo de Samuelson (1937), que propone el
modelo normativo de la utilidad descontada para inferir la funcion de maximizacion intertemporal de los
individuos que se representa con la siguiente ecuacion:

V= Z e " U(x;)
t=0

Alli se define a U(x;) como la utilidad del consumo derivado de la renta monetaria por cada unidad de
tiempo, esta se pondera por el factor de descuento e~", en donde r es la tasa de preferencia temporal
también llamada tasa de descuento.

Segun Lazaro et al. (2000), el agente debe elegir entre dos alternativas cada una con un determinado tiempo
de ocurrencia (x4, t;) o (x5, t,). La teoria indica que, si aumentan las fechas de ocurrencia de las opciones,
las preferencias x; > x, 0 x, > x; Se van a mantener en un intervalo temporal idéntico 4 > 0, lo cual
significa que las tasas de preferencia temporal son constantes cumpliendo con el axioma de la
estacionariedad:

U(x1)e_rt1 ~ U(xz)e—rtz — U(x1)e_rt1+A ~ U(xz)e—rtz“'ﬁ
Consecuentemente, el descuento de la utilidad con respecto al futuro es una funcion exponencial.

Por el contrario, existen dos modelos alternativos que presentan tasas de descuento hiperbolica y
cuasiherbolica. La primera fue propuesta por Thaler & Loewenstein (1989) y Loewenstein & Prelec (1992),
quienes demostraron através de sus estudios experimentales que existen varias discrepancias con respecto a
los principios de Samuelson, en esta oportunidad se van a especificar las 4 principales.

Efecto de diferencia temporal: se evidencio que la tasa de descuento desciende al tiempo que aumenta
t y t+ 4, por tal motivo adopta una forma no exponencial (hiperbolica) que viola el supuesto de
estacionariedad debido al comportamiento dinAmicamente inconsistente del individuo (Anexo D)

Efecto de magnitud absoluta: las ganancias o pérdidas grandes sufren un menor descuento que las
pequefias.

U(xe ™ = U(xy)e ™2 — U(ox xq)e ™ < U(x x,)e "tz
Donde x> 1, x; <x, y t; < t,
Asimetria entre ganancias y pérdidas: las pérdidas se descuentan a una tasa mas baja que las ganancias.
UlxDe ™ < Ulxy +a)e ™2 - U(x; —a)e ™1 = U(xy)e Tt

13
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Dondea >0 y t1 < t2.

Asimetria entre Anticipos y Prdrrogas: se le otorga un tratamiento diferente a los consumos que se
pretenden posponer y los que se quieren adelantar. La tasa de descuento que se aplica a las prorrogas es
mucho menor que la aplicada a los anticipos, esto significa que los individuos que han aguardado mas
tiempo por recibir una retribucién esperan que esta sea mayor que la cantidad que estan dispuestos a
sacrificar para adelantar dicha recompensa en la misma cuantia temporal y viceversa para pérdidas ( Lazaro
et al., 2000).

Ulx; +a)e ™™ + Ulxy + A)e T2 = U(xy + 4,)e ™8 + U(xy)e 2

Aqui a es un monto de compensacién destinado al individuo por postegar un incremento en su consumo
(4,) desde el periodo t;al t,.

Uy —b+A4)e ™ + U(xy)e 2 = U(xy)e ™ + U(xy +4,)e Ttz

En este caso b es la magnitud de su consumo que la persona esta dispuesta a sacrificar para que se anticipe
un futuro aumento ( 4,) desde el periodo t,al t;. (Contiggiani, 2011)

Por consiguiente, las preferencias de los agentes cambian dependiendo de como se presente la alternativa,
asi como por normas, habitos y expectativas del tomador de decisiones. Tal fenémeno recibe el nombre de
efectos marco. En la teoria de la eleccién racional se destaca el supuesto de invarianza, que asegura que las
preferencias no sufren modificaciones si solo existen cambios intrascendentes de la descripcién de los
resultados, sin embargo, Kahneman & Tversky (1986) probaron que este principio se rompe (fallas de la
dominancia estocastica) cuando hay descripciones aparentemente equivalentes de los resultados posibles,
pero que producen elecciones diferentes porque se modifica la notabilidad relativa de los diferentes aspectos
del problema. En perspectiva, es razonable deducir que las personas no logran agregar espontdneamente las
alternativas ni transforman todos los resultados en un marco comun.

Por otra parte, la funcién de utilidad o de valor hiperbdlica puede definirse de la siguiente manera:
U(x
V= z (x¢)
Zxt+1

Aqui U es la funcion de utilidad, con valores altos del pardmetro de descuento Z, que indica un descuento
hiperboélico mas pronunciado (San Martin et al., 2012).

A su vez, Thaler (2016) postula que la expresién genérica para esta clase de descuento que comienza en
porcentajes elevados y posteriormente disminuye es descuento cuasihiperbolico, este implica que después
de elegir una alternativa racionalmente se va a escoger la opcion subdptima que promete menores pagos,
pero de forma inmediata en su horizonte temporal. La diferencia con respecto a la tasa hiperbélica es que
en este caso se reconoce un estatus especial al presente, mientras que el modelo antes expuesto considera
que el presente es nicamente el comienzo mas temprano de un intervalo (San Martin et al., 2012). (Anexo
E)
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Bajo esta misma linea, Thaler (1981) demuestra en su estudio que las personas exhiben preferencias con
inconsistencia temporal pues, la tasa de descuento implicita en las elecciones varia inversamente en torno
al tiempo de espera; esta idea se complementa con la hipétesis de que la tasa de descuento tiene una relacion
inversa con el tamafio de la recompensa esperada, esto se evidencia en los resultados de las encuestas
realizadas por el autor que presentan tasas de descuento medianas del 39% para tres meses, del 29% para
un afio y del 12% para tres afios. Dicho de otra manera, el homo-sapiens es mas impaciente que el homo-
economicus, por lo cual el autor considera que las elecciones intertemporales constituyen un problema de
autocontrol.

La funcion de valor con una tasa de descuento cuasihiperbolica se puede representar de esta forma:

V= U(xy) + B z et U (x,)
t=0

En donde, U es la funcion de utilidad, con g y e~ como parametros de descuento. La discontinuidad que
se produce con B permite incluir el sesgo por el presente dentro de la ecuacion, dado que no afecta al periodo
actual de la cadena de consumo (x,). Cuando se presentan valores de 8 mas bajos, se vislumbra que hay un
mayor descuento de las alternativas que no son inmediatas. EI segundo componente de la funcion (e ") es
exponencial tal como en la teoria de Samuelson (San Martin et al., 2012).

Conforme a lo sefialado, se va a plantear la aplicacion de estos conceptos en el contexto del consumo de
drogas (o cualquier bien que cause adiccion), puesto que es un d&mbito intimamente relacionado con la
comisién de delitos. Becker & Murphy (1988), asumen que un adicto racional es capaz de maximizar su
utilidad a través del tiempo, ya que compensa los beneficios a corto plazo con los costos a largo plazo, esto
revela que tiene preferencias estables. Ademas, se asume que la utilidad actual se ve afectada no solo por el
consumo presente y sino también por el consumo pasado ¢ mediante un proceso de learning by doing, el
mismo que se resume con el stock de capital de consumo S. Esto se visualiza con las ecuaciones a
continuacion:

u®) = uly(®),c(t), S()]
S(t) = c(t) — 6S(t) — h[D(1)]
En donde, S es la tasa de cambio de S en el tiempo, ¢ es la inversion bruta en aprendizaje, § es la tasa de
depreciacion instantanea (exdgena) que mide el desvanecimiento por efectos mentales y fisicos del consumo
pasado ¢ y D(t) representa los gastos en la depreciacion o apreciacion endégena. Igualmente, presenta una

duracién de vida igual a T y una tasa constante de preferencia temporal o, por tanto, la funcion de utilidad
seria:

T

U(0) = f e-otuly(b), (), S(O]dt.
0

Una persona racional maximiza la utilidad sujeta a una restriccion en sus gastos (Becker & Murphy, 1988).
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En sintesis, el individuo con adiccion en este marco tiene un plan de consumo intertemporal 6ptimo en el
que se cuenta con informacion perfecta sobre los efectos negativos de la sustancia ilicita. Este patron de
consumo maximiza la utilidad descontada exponencial, no obstante, mediante evidencias empiricas de
autores como Thaler o Kahneman se observa que la comparacion costo-beneficio de los consumidores no
siempre cumple con los supuestos planteados por Samuelson.

Los individuos que presentan dependencia hacia una sustancia psicotrépica son mas impacientes que una
persona sana, esto significa que los adictos tienen una tasa de preferencia temporal menor que revela un
sesgo por el presente, lo cual implica que le van a otorgar un peso relativo mayor a los periodos mas
cercanos. Estos individuos cortoplacistas o temporalmente inconsistentes son mas propensos a entrar en el
mundo del crimen para obtener el bien deseado, por lo cual es mas dificil disuadirlos. Tales agentes exhiben
una tasa de descuento generalmente cuasihiperbdlica.

Con respecto a este punto, O'Donoghue & Rabin (1999) presentan 3 clases de individuos, el primero lo
denominan como TCs que son agentes racionales con preferencias temporalmente consistentes; el segundo
tipo de agente son los ingenuos, que se caracterizan por ser sesgados, pero de forma inconsciente; al tercer
individuo se le Ilama sofisticado, porque tiene conocimiento de su sesgo temporal y toma sus decisiones en
funcién de esta condicidn. Los autores explican que los costos y las recompensas que puede recibir un
individuo de cualquiera de estas tres categorias se encuentran en funcion del momento en el que la persona
realiza la accion (pudiendo ser T o T + 1), es asi como estos no se reciben necesariamente al mismo tiempo
ni de manera inmediata después de realizar la actividad. Hay acciones con costos inmediatos y recompensas
en el futuro o viceversa que se representan en las ecuaciones a continuacion:

Costos inmediatos:

_(Pur—c, ift=t
Ut(T)_{BuT—ﬂCT ift>t

Recompensas Inmediatas:

trn _ (Uur—Pc; ift=t
Ut _{BuT—ﬂCT ift>t
La utilidad intertemporal de una persona desde la perspectiva del periodo t al completar la actividad en el
periodo T > ¢ se representd con Ut(z). Los TCs tienen un = 1, mientras que los sofisticados e ingenuos
tienen un B < 1, estos Unicamente difieren en la percepcion de sus preferencias futuras.

El comportamiento de una persona puede ser descrito mediante la estrategia s = (s4, Sy, ..., St), donde s; €
{Y, N} especificara para el periodo t € {1,2, ..., T} si ha realizado o no la actividad en dicho momento. Si
la estrategia muestra que la accién va a tomar lugar en el periodo t cuando s, = Y, mientras que si s; = N
espera para realizarla en el siguiente periodo. Otro aspecto planteado por los autores es que, una estrategia
también denota lo que la persona haria en periodos posteriores, es decir en T > t, por ejemplo, si s, =Y
entonces s = Y. Una vez entendida esta nocion, se procede a definir las tres estrategias que llevan a cabo
los individuos descritos anteriormente.
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1. Paralos TCs, que siempre eligen la actividad 6ptima dadas sus preferencias actuales y su percepcion
del futuro, se describe una estrategia de percepcion perfecta st = (st¢, s, ..., s&¢) que satisface a
todos los t < T st¢ =Ysiysolosi Ut(t) > Ut(r) paratodos lost > t.

2. Los ingenuos al tener preferencias sesgadas hacia el presente, pero no estar conscientes de ello
presentan una estrategia muy similar a los TCs, no obstante, en realidad actuaran diferente a lo
planeado en el futuro: s™ = (st s%, ..., s7) que satisface a todos los t < T st =Y si y solo si
Ut(t) = U'(r) paratodos los T > t.

3. Los sofisticados también tienen preferencias sesgadas hacia el presente pero, a diferencia de los
ingenuos, saben que poseen esta condicion por lo cual procuran predecir correctamente su
comportamiento en el futuro, sin embargo, su problema radica en que se subestima el efecto del
sesgo sobre sus acciones futuras, lo que muestra dificultades de autocontrol: s° = (s7,s3, ..., 57)
que satisface a todos los t<T s;=VYsi y solo si  Ut(t)=U'") donde 7' =
mings.{t|s; = Y}. El término autocontrol implica que las personas reconocen que es prudente
controlar su yo futuro.

Comparar los comportamientos de estas tres clases de individuos permite vislumbrar como las personas
sesgadas realmente actlian en comparacion a como deberian comportarse desde una vision normativa (TCs
vs. sofisticados o ingenuos), ademas se puede evidenciar las consecuencias de los problemas de autocontrol
(sofisticados vs. ingenuos).

El consumo de drogas y alcohol se puede tratar como una situacion de “costo inmediato con beneficios
futuros”, se va suponer que existen 4 momentos t = 4 conforme al ejemplo propuesto por O'Donoghue &
Rabin con costos y pagos denotados por ¢ = (4,6,10,+15)y v = (10,7,3,1) respectivamente, se
observa que los costos (meses de rehabilitacidn) son inversamente proporcionales a la utilidad, puesto que
estos son considerados como un sacrificio por parte del consumidor, quien debe dejar de ingerir tales
productos dafiinos en un primer instante para sufrir las menores secuelas en su salud y economia en el futuro.
Mientras mas temprano se suspenda el consumo de drogas la retribucion futura serd mayor.

Ahora bien, si el individuo tipo 1 (TCs) decide consumir tales sustancias ilegales en un tiempo actual t con
la intencion de dejar de consumirlas en un momento futuro T, dada la naturaleza de sus preferencias, su
estrategia se presentara de esta manera: st¢ = (Y,Y,Y,Y) en donde disfruta de los estupefacientes en t,. =
1 con la mayor utilidad y menores costos. Este primer escenario no suele ocurrir, ya que la adiccion se
produce precisamente por la sensacion de placer obtenida en un inicio, esto provoca que se prefiera seguir
consumiendo hasta obtener el mismo climax en periodos subsiguientes, no obstante, la utilidad alcanzada
va disminuyendo conforme mas se consume. Esto se observa en los individuos 2 y 3 con un sesgo por el
presente de g = 1/2.

El agente tipo 2 (ingenuo) va a tener una estrategia planteada asi: s™ = (N, N, N, Y), debido a que en un
principio decide que seguira la misma trayectoria de consumo que el individuo 1 pero, en el futuro el agente
2 no querra dejar de consumir drogas induciendo a que probablemente suspensa su uso solo hasta llegar a
t, = 4, hecho que representa la peor circunstancia y refleja un problema de autocontrol. Por su parte, el
individuo 3 (sofisticado) exhibe una estrategia que difiere en gran medida de las dos anteriores: s° =
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(N,Y,N,Y) en donde decide cesar el uso de estupefacientes en t; = 2 pues, estan conscientes de su carente
autocontrol forzandose a ellos mismos a realizar la tarea en la segunda oportunidad a pesar de ser una opcion
subdptima. Este Gltimo tipo de individuo es lo méas cercano a la racionalidad limitada que se ha descrito a
lo largo de la investigacion.

Se evidencia que un eficiente autocontrol involucra plantear una estrategia que haga que sea mas costoso
desviarse de la accion deseada en el futuro. La conducta delictiva puede variar a través de los adictos, y esto
puede tener implicaciones para las politicas publicas, este aspecto se detalla en la tercera seccion del articulo.

Por otro lado, los aportes de Kahneman & Tversky (1974) demostraron que muchos individuos, debido al
poco esfuerzo mental que se requiere, suelen aplicar heuristicos en el proceso de toma de decisiones para
reemplazar el uso de una secuencia de pasos racionalizada, no obstante, se generan varios sesgos. En esta
oportunidad, se hablard del sesgo de representatividad que consiste en la tendencia a asumir que una
distribucion muestral (independientemente del tamafio de la muestra) tiene una media y varianza similar a
la poblacion. Aqui se viola la ley estadistica de los grandes nimeros, lo cual en términos de psicologia puede
llamarse como rigidez cognitiva prematura, pues el individuo solo toma en cuenta sus creencias iniciales
sin considerar informacién adicional sobre la situacion. El sesgo presenta algunas caracteristicas descritas
en breve:

a) Insensibilidad a la probabilidad previa o tasa base de los resultados: en tanto las personas
evallen la probabilidad por representatividad, se ignoraran las probabilidades previas de las
opciones;

b) Insensibilidad al tamafio de la muestra: se evallan las probabilidades de un resultado de muestra
por la similitud de este resultado con el pardmetro correspondiente;

c) Conceptos erréneos del azar: se relaciona con la ley de los pequefios nimeros que exhibe la
expectativa de que una hipdtesis valida sobre una poblacion estara representada por un resultado
estadisticamente significativo en una muestra con poca consideracion por su tamafo, lo que
conllevan a una sobreestimacion del resultado;

d) Insensibilidad a la previsibilidad: las predicciones que haga un individuo seran insensibles a la
confiabilidad de la evidencia;

e) Lailusién de validez: las personas suelen tener una gran confianza en las predicciones basadas en
variables de entrada redundantes;

f) Conceptos errdneos de regresion: la falta de comprension del efecto de la regresion lleva a uno a
sobreestimar la efectividad del castigo y a subestimar la efectividad de la recompensa.

Generalmente este concepto se usa para explicar los errores en la eleccion de muestras para la realizacién
de estudios que puedes ser médicos, socioecondmicos, entre otros, sin embargo, en este caso se va a formular
un ejemplo en el cual el agente que posee este sesgo es un criminal. Una persona que tiene las intenciones
de cometer un delito observa que las tasas de aprehension por contravenciones menores son bajas a nivel
general, por tanto, va a asumir independientemente de la zona en la que viva (con un determinado nivel
poblacional, caracteristicas demograficas, etc.) que la probabilidad de ser atrapado serd igualmente baja.
Esta situacién conlleva a un problema mas grave: el incentivo que tiene para cometer un acto ilegal va a
incrementar, lo que agrava los problemas en seguridad de los paises latinoamericanos. En este caso
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predomina caracteristica “c” relacionada con la ley de los pequefios nimeros, sin embargo, ese mismo sesgo
se podria utilizar a favor de la fuerza policial, puesto que si se proporciona informacién incompleta a los
potenciales delincuentes se puede incrementar la probabilidad de aprension de estos e incluso disuadirlos
de perpetrar actos ilicitos en el futuro. En la seccion 3 Rodriguez & Zambrano brindan un analisis del tema.

Para concluir esta seccion, se tratard acerca de la contabilidad mental. Esta nocion es explicada por Thaler
(2008), que la describe como un proceso de codificacion, categorizacion y evaluacion de las
ganancias/pérdidas que son definidas segln la forma en la que se enmarcan (framing) las alternativas,
utilizando para ello la funcion de valor de la teoria prospectiva.

La contabilidad mental puede inducir al individuo a un tipo de comportamiento que viole principios
econémicos simples, tal como la fungibilidad (cualquier unidad de dinero es indistinguible de otra), ya que
las personas suelen gastar el dinero dependiendo de donde provenga, si es resultado de una ganancia
inesperada lo més probable es que lo destine a entretenimiento, mientras que si es consecuencia de un
aumento salarial lo depositara en su cuenta de ahorros.

Todas las organizaciones sociales tanto las grandes empresas como los hogares unipersonales poseen
sistemas contables implicitos y explicitos que deben ser analizados para entender el funcionamiento de la
economia. De modo similar, para la evaluacién de adquisiciones se introduce un nuevo concepto
denominado utilidad de transaccion, que representa la diferencia entre el precio de referencia (o precio
esperado de compra) y el precio final al que se obtiene un articulo, conjuntamente se toma en cuenta la
calidad del producto (Thaler, 2008).

Se puede inferir que, los delincuentes también realizan un balance mental para determinar si vale la pena
cometer un acto ilegal o no, pueden tomar como referencia sus recompensas o0 pagos obtenidos en sus
propias experiencias pasadas o de personas que se desarrollan en su mismo medio. Es importante considerar
que si el tiempo de planeacion, el riesgo de ser atrapado, los dafios fisicos que puede sufrir en el proceso,
etc., son contemplados como un “precio a pagar”, entonces el delincuente procuraré percibir un excedente
con relacion a lo que esta arriesgando. Cabe sefialar que, cuando un delito es mas dificil de cometer en
comparacion a otro, se tomard como una pérdida a pesar de conseguir el mismo beneficio o la misma
cantidad monetaria en ambos casos. Pi ahonda en los costos de deliberacion que los potenciales infractores
afrontan antes de ejecutar la ofensa y realiza una propuesta para utilizarlos como una herramienta de
combate contra la delincuencia. En el tercer apartado se explicara con mayor amplitud su modelo.

El crimen en América Latina

Segun Roemer (2012), la criminalidad es considerada un fendmeno social principalmente por dos razones:
el primer motivo, se refiere a la reduccidn en la productividad de los individuos victimas de los sucesos, que
en términos macro puede resultar en una limitacion al desarrollo de un pais; en segunda instancia, por
generar una pérdida de la cohesion social y confianza en las autoridades. Al mismo tiempo, enfatiza la
importancia de su aporte para México como parte de América Latina, pues de acuerdo con el Subsistema
Nacional de Informacién de Gobierno, Seguridad Pablica e Imparticion de Justicia (SNIGSPIJ, 2020) en
2019 el costo total de la inseguridad en los hogares representd un monto de 282.1 mil millones de pesos
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mexicanos, que se dividen en 94.8 mil millones de pesos de gasto estimado en medidas preventivas y un
total de 187.3 mil millones de pesos en pérdidas por victimizacion; esto se traduce en el 1.53% del PIB de
ese pais. De manera similar, Buvinic et al. (2005) indican que los efectos econémicos del crimen engloban
también las reducciones en la acumulacién de capital humano, capital social y tasas de ahorro e inversion.

Desde un angulo juridico, Ossorio (2006) expresa que “el delito incluye todas las clases y categorias de
infracciones punibles, con excepcidn de las contravenciones o faltas, que constituyen infracciones asimismo
punibles, pero de menor importancia” (p. 238). Ademas, reconoce que un crimen representa un acto ilegal
de mayor gravedad que requiere de una pena severa. A partir de este punto es pertinente realizar una
distincion entre crimen, delito y contravencion para clasificar una accion cometida ilegalmente, en este
sentido, se revisara la Clasificacion Internacional de Delitos con Fines Estadisticos determinada por la
Oficina de las Naciones Unidas contra la Droga y el Delito (UNODC) en el afio 2015, la misma que sera
una guia para vislumbrar los quebrantamientos de mayor predominancia en la regiéon. (Anexo F)

En 2014 América Latina registrd una tasa de homicidios de 23-25 por cada 100.000 habitantes en contraste
con el promedio global que es de 6.2. Cabe resaltar que el 48% de las victimas tenian entre 15-29 afios (a
excepcion de El Salvador que estan en un rango de 18-30 afios) y en 6 de los 17 paises mas del 90% eran
hombres; ademas, el 66% de los homicidios se cometieron con armas de fuego (UNODC, 2014, como se
citd en Vilalta et al., 2016). Dadas estas caracteristicas, Vilalta et al. (2016) presumen que la mayor
influencia proviene de la delincuencia organizada y bandas criminales. Como se mencioné anteriormente
en la teoria de Simon, estas conductas se asocian con la necesidad de identificacion de los individuos en una
sub-sociedad. Dentro de la clasificacion internacional de delitos, entrarian en la categoria 1 denominada
“actos que causan la muerte o que tienen intencién de causar la muerte ”.

En cuanto a otras transgresiones violentas como amenazas extorsion, lesiones y robos, el porcentaje de
victimas de sexo femenino es mayor; se puede desglosar de la siguiente manera: en el caso de amenazas
53%, lesiones 35%, robos 31% y extorsidn 26% (ibidem). Las primeras dos contravenciones entran en la
categoria 2 “actos que causan dafos o que tienen la intencion de causar dafios a las personas” mientras que
los Ultimos entran en la categoria 4 “actos contra la propiedad que entrafian violencia o0 amenaza de violencia
contra las personas”. ES preciso mencionar que existen hechos delictivos como la violacion o la violencia
doméstica que son denunciados de forma atipica, incluso si son reconocidos por el sistema legal como
crimenes. En resumen, los delitos clasificados dentro de la tipificacion 1,2 y 4 son registrados mayormente
dentro de la region de acuerdo con la disponibilidad y compatibilidad de datos.

Segln Buvinic et al. (2009), América Latina es el territorio méas desigual en la distribucion del ingreso, lo
que puede contribuir a patrones de comportamiento violentos. La desigualdad genera incentivos econémicos
al crimen y tension social que desembocan en robos, robos a mano armada, asaltos callejeros y secuestros.
Se debe subrayar que las zonas identificadas con habitantes de ingresos medios y altos presentan una
marcada prevalencia de ofensas contra la propiedad, mientras que en las areas mas pobres abundan
conflictos violentos como homicidio y lesiones fisicas.

Adicionalmente, existen varias problematicas latentes dentro de las carceles de América Latina como el
hacinamiento, la carencia de divisiones apropiadas entre delincuentes de diferentes niveles de peligrosidad,
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provision insuficiente de servicios basicos y alimento, espacios educativos limitados y oportunidades de
visita irrisorias. Lamentablemente estos conflictos estan lejos de mitigarse, puesto que desde el afio 2000 la
poblacion privada de la libertad ha crecido en un 120% en la region, en comparacion con un 24% en el resto
del mundo (Alvarado & Vélez-Grajales, 2019)

Durante las Gltimas décadas, muchas investigaciones han explicado las causas o las motivaciones mas
probables para la comision de delitos violentos en la zona, pero estos Unicamente se han basado en
perspectivas econdmicas tradicionales, socio-estructurales y politicas que dejan de lado el analisis
conductual basado en informacion estadistica de calidad sobre el tépico en cuestion. Esto representa una
limitacion para los encargados de formular politicas publicas.

Por otra parte, un estudio transcultural realizado en El Salvador, México y Espafia utiliza la psicologia para
develar el comportamiento criminal en adolescentes. La muestra final estuvo conformada por 1035 sujetos,
de los cuales 285 corresponden a México, 309 a El Salvador y 441 a Espafia; los individuos se encontraban
entre los 12 a 22 afos.

En cuanto a la contextualizacion del experimento, se sugiere que la configuracién de la personalidad del
delincuente surge a partir de la interaccion de las condiciones ambientales, sociales o incluso genéticas que
van mas alla de una motivacion econémica. Del mismo modo, se puede mencionar las elevadas tasas de
pobreza que se experimenta en América Latina como resultado de la desigualdad que prima en la region;
dicha situacion empeora a causa de la debilidad de las instituciones de control que abren paso a vacios de
autoridad que son ocupados por varias organizaciones delictivas. Asimismo, la exclusion social, la pobreza,
la discriminacion y la informalidad constituyen factores de riesgo para el incremento de actividades ilicitas
(Alcazar, 2007).

Igualmente, se menciona que la conducta antisocial (ej. uso de drogas o ejercer la violencia en todas sus
presentaciones) incrementa las posibilidades de que un individuo sea etiquetado como criminal. Es necesario
resaltar que su espectro de comportamiento y dimensiones temperamentales suele distinguirse con los
siguientes rasgos: impulsividad, afecto negativo y déficits cognitivos (ibidem). La primera es una de las
caracteristicas mas populares al hablar de delincuencia, esta puede dificultar la capacidad de reflexién acerca
de las consecuencias de la comisidn del acto, lo cual es un aspecto que contrasta con el supuesto de la
racionalidad de la tradicion economica.

Es conveniente cerrar este segmento con el tema de la reincidencia. El Centro de Estudios Latinoamericanos
sobre inseguridad y violencia (CELIV, 2014) present6 los resultados de su investigacién sobre poblacion
carcelaria realizada en el afio 2013, alli se indica que el porcentaje de individuos que fueron condenados en
ocasiones anteriores fue de 46.5% en Argentina, 33.3% en México, 16.1% en Peru, 18.2% en El Salvador,
49.4% en Brasil y 52.9% en Chile. De manera similar, se encontré que en Argentina el 50% de los
implicados fueron detenidos nuevamente antes del primer afio de haber cumplido su pena, el 67.5%
reinciden en el mismo delito. Las cifras desplegadas comprueban la necesidad de implementar nuevas
politicas enfocadas a mejorar las condiciones sociales, laborales y econémicas en las que viviran los reclusos
al momento de ser liberados.
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Alvarez & Delgadillo (2017) recomiendan el estudio de la delincuencia desde la estructura de las
representaciones sociales, porque dan paso a una explicacion en primera persona del crimen, del actor
implicado, de las victimas y las circunstancias en las que se ha suscitado el hecho; adicionalmente, esta
metodologia posibilita examinar la transicion de un primodelincuente a un reincidente para intervenir en
este proceso y evitarlo.

Los autores aplicaron entrevistas y analisis de Thematas a 10 internos del Centro de Prevencion y
Readaptacion Social Santiaguito ubicado en la ciudad de México para averiguar las caracteristicas de los
sujetos de estudio, las mismas arrojaron las siguientes proposiciones: 1) en el caso de los primodelincuentes
consideran que el acto punible se llevé a cabo con una falta de conciencia, no solo como una accion
impulsiva, sino también como una conducta egoista que recae sobre la victima; 2) los reincidentes califican
el ejercer actividades ilicitas como un habito y/o sustento econémico que requiere de planeacion y esfuerzo
personal que se rige bajo su propia escala de valores; 3) para llegar a una reinsercion social exitosa se debe
establecer un proceso de acompafiamiento terapéutico en el marco de la sentencia penitenciaria que
concientice al recluso sobre de la gravedad de su estadia en las carceles.

Pérez (2011) ratifica la importancia de generar indicadores y datos oficiales sobre criminalidad para el
disefio de politicas publicas tanto en Latinoamérica como en Espafia. Enfatiza que la carencia de estas cifras
a un nivel generalizado y la falta de homologacion de distintos indices afectan al desarrollo sociales,
econémico y politico de los paises con mayor presencia de violencia y crimen. El poder visualizar las
tendencias delictivas y penitenciarias serviria como base para elaborar planes gubernamentales mas
efectivos para la prevencion de crimenes por medio de la economia del comportamiento.

¢, Qué mecanismos no tradicionales se pueden emplear para modificar
el comportamiento criminal?

Mufioz et al. (2019) remarcan la importancia de complementar los modelos del mainstream econémico con
elementos de la psicologia en virtud de identificar los nuevos hallazgos que se presenten en la conducta de
los individuos. Plantean que, al tener un mejor entendimiento de la toma de decisiones, los gobiernos
latinoamericanos pueden redisefiar politicas econémicas mejor orientadas; para llegar a este objetivo
propone crear teorias alternativas que tomen como punto partida las anomalias tedricas de modelos estandar
y aplicar el principio de test and learn con grupos y variables controladas (tratamientos- controles) para
posteriormente esbozar la intervencion o el nudge.

La investigacion experimental de Rodriguez & Zambrano (2018) expone que existe una gran ineficiencia
en el presupuesto estatal de Colombia en cuanto a defensa y seguridad, lo que afecta de forma directa a la
poblacién debido al crecimiento de las tasas de criminalidad. Destaca que América Latina para el 2017
invirtié en combate contra el crimen una cifra de 3.55% de su PIB en promedio, pero paradéjicamente es la
zona con mayores indices de violencia. Por tal razén, se propone la implementacién de sefiales de bajo costo
como una estrategia para aumentar la disuasion criminal y probabilidad de captura; para ello usan
fundamentos del conductismo que es una rama de la psicologia que estudia los estimulos y respuestas. La
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hipdtesis de los autores plantea que es posible influenciar drésticamente el comportamiento de criminales
en potencia al proveerles informacion, a veces casi imperceptible.

La metodologia que se aplicara se denomina estrategias débiles, pues no se usa la represion para cambiar
la conducta de los sujetos. EI modelo propuesto es un juego en el que la fuerza policial debe decidir en un
primer momento si asignar o0 no un policia a un area especifica para posteriormente decidir si enviar una
sefial 0 no de la presencia de autoridad en la zona; el criminal solamente puede conocer esta Ultima. De las
4 posibles respuestas de los agentes, se determind que solo hay dos equilibrios, el primero es un 6ptimo que
asume un escenario en el que hay una sociedad desarrollada que no requiere de sefiales para disuadir las
posibles acciones ilegales y se asigna un niamero pequefio de policias; el segundo equilibrio muestra una
respuesta subdptima en la que hay un nimero fijo de policias, pero las sefiales que se emiten son aleatorias
de tal manera que los criminales tengan una informacion incompleta y prefieran abstenerse de cometer un
delito por el riesgo de ser atrapados (ibidem). Para el contexto en el que se ubica Colombia, se determiné
que la segunda estrategia es la mas adecuada. Ademas, se puede subrayar que en este caso se evidencia el
efecto certidumbre explicado en la teoria de Kahneman & Tversky en 1979.

Dentro de este marco, Pi (2013) cuestiona el enfoque de Becker en dos aspectos especificos, en primer lugar,
sefiala que las estadisticas criminalisticas no muestran una fuerte correlacion con las predicciones provistas
por los modelos econémicos tradicionales; como segundo punto, asegura que a menudo los criminales no
responden racionalmente a los incentivos, es asi como propone brindar un enfoque mas realista a los aportes
economicos en el campo delictivo por medio de postulados de psicologia criminal. En su trabajo propone
utilizar el comportamiento no racional predecible y sistematico como un instrumento para corregir
ineficiencias en el contexto de politicas de derecho penal, puesto que la linea de investigacién econémica
del crimen ha sido muy conservadora en cuanto a los postulados neoclasicos; autores como Beccaria,
Bentham y Becker se enfocan exclusivamente en el castigo penal, la maximizacion del bienestar individual
y la teoria de precios (en el caso de este Gltimo). Pi adopta un enfoque en el que se conserva el marco basico
del modelo de Becker complementandolo con una explicacion racional de segundo orden de la racionalidad
limitada, esto implica el reconocimiento de los heuristicos en la toma de decisiones de los individuos para
evitar la pérdida percibida por costos de deliberacidén cuando estos superan las ganancias potenciales. Por
tanto, una persona racional de segundo orden simplemente adoptara la heuristica “no cometer un crimen”.

Destaca que hay dos aspectos fundamentales para el cumplimiento de su hipdtesis. En primer lugar, la
aplicacion de la ley debe estar dirigida a delitos de alto perfil, visto que crea la impresién de que la
probabilidad de deteccion es mas alta y consecuentemente los agentes perciben una reduccion en los
beneficios esperados del crimen. Como segundo punto, revela que existe el riesgo de que se formen
heuristicas oportunistas como “no robar autos nuevos”, debido a la aplicacion asimétrica de la ley por los
limitados recursos policiales y penitenciarios (aplicable al caso de América Latina). Un mecanismo para
combatir esta problematica puede ser el incrementar los costos de deliberacién de los posibles delincuentes
haciendo que, la asignacion de recursos sea dificil de discernir. En ausencia de un denunciante con
informacion privilegiada sobre las practicas policiales, los ladrones de autos tendrian que obtener la
informacion necesaria mediante prueba-error y un analisis cuidadoso de la situacion.
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En definitiva, el autor manifiesta que la aplicacion de la ley no tiene porqué ser suficiente para desincentivar
a los actores racionales de primer orden, debido a que las personas no suelen comportase igual al modelo
normativo en una primera instancia; mas bien, la ley deberia disefiarse para incentivar la formacion de
heuristicas generales de segundo orden que eviten la idea misma de cometer actividades ilegales. El
resultado probable ser& un ahorro en costos policiales y penitenciarios, una mitigacion de la tendencia hacia
la sobre-criminalizacién y una reduccidn de las injusticias sistémicas que ello conlleva (Pi, 2013).

Por otro lado, los hacedores de politica publica deben considerar la importancia de implementar programas
a gran escala que incentiven el autocontrol para mejorar la salud, el ingreso de los ciudadanos y reduzcan
los indices de delincuencia. Moffitt et al. (2011) realizan un experimento multidisciplinario en Dunedin,
Nueva Zelanda que examina el desarrollo de una cohorte de 1037 nifios (3-11 afios) hasta la edad de 32
afios, con una retencion del 96% utilizando una metodologia observacional y correlacional. Se pretendia
demostrar que el autocontrol infantil puede predecir la salud fisica, la propensién al abuso de sustancias, las
tendencias delictivas y el manejo de finanzas personales en el futuro. Los autores sustentan su hip6tesis en
las opiniones de diversos expertos, entre los que se encuentran sociélogos y economistas, los cuales indican
que el bajo autocontrol caracteriza a los infractores de la ley, convirtiéndose en una variable causal en la
teoria del crimen; asimismo, consideran que las diferencias individuales en el autocontrol son claves para
determinar formulaciones de politica publica.

Los resultados mostraron que los nifios con mayor autocontrol tenian mas probabilidades de haber sido
criados con ventajas socioecondmicas (r=0.25, P<0.001) y tenian un Cl mas alto (r=0.44, P<0.001). A los
32 afios se monitoreo la salud de los miembros de la investigacién, se indicé que los nifios con autocontrol
deficiente presentaron un riesgo elevado de tener dependencia a sustancias (drogas, alcohol, tabaco, etc.),
adicionalmente se demostré que tenian menos probabilidades de ahorrar, habian adquirido menos
componentes financieros para el futuro y acumularon mas problemas financieros. En cuanto a la prediccién
del crimen, gracias a la data recopilada de los sistemas informaticos centrales de la Policia de Nueva Zelanda
se encontrd que el 24% de los sujetos de estudio habian sido condenados por una transgresion a la edad de
32 afios. Los nifios con menos autocontrol poseian mas probabilidades de ser condenados por un delito,
incluso después de tener en cuenta los origenes de la clase social y el coeficiente intelectual (Moffitt et al.,
2011).

Se concluy6 que las diferencias en el autocontrol de los individuos estan presentes desde la primera infancia
y pueden predecir multiples indicadores de salud, riqueza y delincuencia a lo largo de 3 décadas de vida
tanto en hombres como en mujeres. Igualmente, se observo que los datos obtenidos a las edades de 13, 15,
18 y 21 afios mostraban que los nifios con bajo autocontrol eran mas propensos a cometer errores en la
adolescencia lo que resultaba en “trampas de autocontrol” que afectan a su vida adulta, de manera que, una
intervencién en una edad temprana podria ser mas efectiva al prevenirlos. Finalmente, mencionan que la
introduccion de politicas innovadoras que coloquen al autocontrol como su eje principal puede ahorrar
costos econdmicos y sociales para los ciudadanos y los gobiernos.

Jolls et al. (1998) proponen un analisis econdmico de las leyes a partir de planteamientos conductuales que
aumenten la probabilidad de detectar actitudes delictivas a priori. Se pretende usar la economia del
comportamiento como base para tratar tres enfoques del derecho: positivo, prescriptivo y normativo. En el
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presente articulo, se va a profundizar en la segunda rama mencionada, porque se relaciona con la
restructuracion de la ley para lograr objetivos especificos, como desviar o contener comportamientos
socialmente indeseables a través del sistema de responsabilidad civil. Remarcan que los problemas de
procesamiento de la informacion de reglamentos gubernamentales, los errores de juicio y la limitada fuerza
de voluntad son aspectos de vital relevancia para formular recetas dirigidas a disuadir el crimen. Se sugiere
gue los individuos tienden a juzgar la probabilidad de eventos inciertos, como ser atrapados por un crimen,
tomando como criterio la disponibilidad de tales casos para la mente humana (sesgo de disponibilidad) por
lo cual, conviene hacer que la aplicacion de la ley sea altamente visible, manteniendo constante la
probabilidad real de que los infractores sean capturados.

Se proponen dos ejemplos: 1) colocar grandes Yy vistosos letreros en los parabrisas de los autos cuando han
cometido una infraccion de transito que causa una presion social en cierto sentido; 2) promover la vigilancia
comunitaria, al hacer mas visible y memorable la presencia de la policia (por ejemplo, impulsandolos a
caminar para realizar batidas en lugar de viajar en patrullas), las autoridades podrian aumentar la disuasion
de los posibles delincuentes sin alterar la probabilidad real de aprehension. Por altimo, se indica que los
castigos breves tendran un mayor efecto que los prolongados, debido a la preferencia por el presente que
poseen los delincuentes, es decir, presentan impaciencia por obtener un beneficio inmediato de sus acciones
ilicitas, pero son adversos a los costos a largo plazo como las condenas o sanciones. Agregar afios a una
sentencia producira poca disuasion adicional.

Para finalizar, se debe mencionar que The Behavioural Insights Team publica en su blog una serie de
articulos sobre la violencia doméstica y justicia en el Reino Unido y Australia. Una de las medidas
propuestas es el enviar mensajes de texto a personas que han sido acusados un dia antes de su comparecencia
ante la corte, recordandoles que asistan. Un reciente ensayo controlado aleatorio realizado por Behavioural
Insights Unit (BIU) descubrié que estos mensajes de texto aumentaron significativamente la asistencia a la
corte y redujeron el tiempo necesario para finalizar los casos judiciales (Behavioural Insights Team, 2018).

Discusion y conclusiones

Las teorias de Simon, Kahneman, Tversky y Thaler han marcado eje central del presente articulo ya que,
han planteado ideas innovadoras con el respecto al modelo econdmico tradicional. La racionalidad limitada,
los sesgos cognitivos y los heuristicos son conceptos primordiales para entender la economia del
comportamiento o Behavioral Economics (BE).

En particular, BE permite entender que los humanos no son completamente racionales, dado que existen
varios matices que suelen dirigir su conducta hacia soluciones suboptimas. De esta manera, surge la
necesidad de diferenciar entre los modelos normativos y descriptivos para llegar a un estudio holistico del
accionar individual, considerando que la delincuencia es un tépico transdiciplinario.

Las intervenciones comportamentales descritas anteriormente demuestran que los nudges pueden ser
herramientas eficientes para el tratamiento del crimen en el marco de la seguridad nacional, ya que tienen
la capacidad de desviar los comportamientos indeseables e incluso prevenirlos. Sin embargo, en Ecuador y
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otros paises latinoamericanos aun existe una difusion escasa de BE tanto en el &mbito académico como
gubernamental, que limita la exploracién de esta area para la resolucion de conflictos sociales.

Fundamentalmente, se identificd que las elecciones que realizan los criminales presentan intransitividad,
inconsistencias y violacion de la dominancia, ademas los sujetos tienen tasas de descuento intertemporal
hiperbdlicas o cuasihiperbélicas que desencadenan un autocontrol débil, lo que aumenta su propension al
consumo de drogas o alcohol como detonantes de la comision de delitos.

El sesgo de representatividad, la ley de los pequefios nimeros y la contabilidad mental constituyen
elementos potenciales para el control criminal. Los experimentos previos de autores como Jolls et al. (1998),
Pi (2013) y Rodriguez & Zambrano (2018) representan una guia para la implementacion de medidas no
paramétricas de mitigacion de la delincuencia. Aunque, estas requieren un menor presupuesto para llevarse
a cabo, se debe considerar el tiempo de adaptacion en la poblacion latinoamericana.

Los policymakers deben trabajar de forma transversal con profesionales de la economia, derecho, psicologia
y otras areas que brinden apoyo en el disefio y la evaluacion de impacto de programas publicos en beneficio
de los habitantes. Los gobiernos nacionales y subnacionales tienen el desafio de generar espacios de
capacitacion que incentiven a la creacion de proyectos locales sobre la prevencion del crimen. El grupo
objetivo de estas politicas deben ser los nifios y adolescentes, visto que Moffitt et al. (2011) y Roncero et
al. (2016) demostraron que estas etapas son cruciales para la formacion de conductas antisociales.

Las investigaciones empiricas sobre el estilo de vida en las penitenciarias o las zonas conflictivas de un pais
pueden ofrecer una vision mas amplia del conflicto a las autoridades estatales, por lo cual se propone la
recoleccidn y provision de datos estadisticos de calidad y/o estudios exploratorios que pongan en practica
la “economia basada en la evidencia”, la misma que requiere de mayor rigurosidad de sus planteamientos
para generar concepciones metodoldgicas coherentes.

Finalmente, cabe mencionar que el valor agregado de la investigacién se encuentra en el contraste tedrico
aplicado al crimen, no obstante, seria enriquecedor extender su alcance a experimentos de campo que
permitan constatar los planteamientos expuestos. Con el uso de instrumentos tecnolégicos como encuestas
online, videoconferencias, entre otros, se puede realizar un estudio comparativo entre los paises de América
Latina para observar las debilidades en el sistema judicial y penitenciario, esto puede abrir paso a mejoras
en estas estructuras oficiales.
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Anexos

Anexo A: Propiedades tradicionales sobre las preferencias de la teoria neoclasica

Propiedades

Descripcion

Categorizacion

Pairwise Entre varias opciones se comparan dos a la vez.
Completitud Todas las alternativas entre las que se elige son comparables, es decir, una se puede preferir sobre la otra o pueden ser g
indiferentes. Cualquier alternativa posee alguna caracteristica comdn en mayor o menor medida. Para todo x & y; xPiy (caso 1) % S‘
7 . - O
0 xliy (caso 2) S =
Transitividad Permite que una relacion unidireccional existente entre dos alternativas sea heredada por una tercera, €j.: si x es preferida a y 3 8
. L, Lo , .. . , 2 o
entonces x es preferida a z, también se puede representar de la siguiente manera: xPiy & yPiz implica xPiz. o @
Qo
w
Reflexividad Cualquier alternativa es tan buena como si misma.
Maximizaciéon | Se asume que los individuos siempre elegiran la alternativa mayormente preferida o la que maximiza su utilidad. -
@D
SeBEQ
Estabilidad El orden de las preferencias se mantiene constante en tiempo y bajo diversas circunstancias. < § 5/, g g
o = 0 2 u
- - - - c © 0 9 =
Uniqueness Existe un Unico orden para sus preferencias. S =2 o 23
(singularidad) ®
Reductibilidad | La forma de la loteria no influye: solo importan las probabilidades de recibir cada uno de los posibles resultados. »
o
e}
- - - - - - ] 7 P o
Continuidad Si x es preferido a y & y a z, entonces se puede crear una loteria entre x & z que el individuo encontrara de igual valor a la § 3 g §
o —+
apuesta segura de obtener y. 32 ?,; 2
— — - - - 0 - S = °
Monotonicidad | Un individuo siempre prefiere la loteria con mayor probabilidad de obtener el resultado preferido. 22 % o
= =Y
w O
88 &
52 7 8
Sustituibilidad | Si dos loterias conducen a la misma recompensa con iguales probabilidades entonces el individuo es indiferente en su eleccion. 3 S & 2
N —
S
w

Elaboracion: Sofia Araujo J, autora.
Fuente: José Martinez, 2004 y Joe Oppenheimer, 2008
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Anexo B: Funcion utilidad esperada vs. funcion de valor de Kahneman & Tversky

b.1. Representa a un agente adverso al riesgo en todo momento:

Funcién de Utilidad Esperada

999

=
o

Utilidad

O P N W b OO N O ©

0 200 400 600 800 1000 1200 1400
Cantidad Monetaria en délares

Elaboracion: Sofia Araujo J, autora.
Fuente: Kahneman & Tversky, 1979.

b.2. Es un agente adverso al riesgo para ganancias y es amante al riesgo para pérdidas
potenciales:

Funcion de Valor (Teoria Prospectiva)
15

115 11.75

10 115 75 1175

-1500 -1000 - 1000 1500

Pérdidas monetarias $
$9|BI0UB10d SeloeuRD)

-12

-15
Valor Percibido (subjetivo)

Elaboracion: Sofia Araujo J, autora.
Fuente: Kahneman & Tversky, 1979.
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Anexo C: Funcion de ponderacion en la teoria prospectiva

Funcién de Ponderacion
1.2

Ponderacion
o o
o o

o
i

0.2

0
1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11

Probabilidad de las alternativas

Elaboracion: Sofia Araujo J, autora.
Fuente: Kahneman & Tversky, 1979.

Anexo D: Formas de la tasa de descuento

Exponencial

Hiperbolico

t=1 tiempo

Elaboracion: Federico Contiggiani, 2011.
Fuente: Federico Contiggiani, 2011.
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Anexo E: Comparacion tasa de descuento hiperbdlica y cuasihiperbdlica

Descuento Hiperbélico vs. Cuasihiperbolico
1.2

o
©

——— Cuasihiperb6lico
~—— Hiperbélico

Tasa de Descuento (3)
o
>

I
~

0.2

0
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Tiempo/rezagos (t)

Elaboracion: Sofia Araujo J, autora.
Fuente: Federico Contiggiani, 2011.

Anexo F: Clasificacion Internacional de Delitos para fines estadisticos

Clasificacion Internacional de Delitos con Fines Estadisticos - Estructura 1

Numeracion Tipificacién

Actos que causan la muerte o que tienen intencién de causar la muerte

Actos que causan dafios o que tienen la intencién de causar dafios a las personas
Actos lesivos de naturaleza sexual

Actos contra la propiedad que entrafian violencia 0 amenaza de violencia contra las personas

Actos contra la propiedad solamente

Actos que conllevan el uso de sustancias psicoactivas u otras drogas

Actos que conllevan fraude, engafio o corrupcion

Actos contra el orden publico, la autoridad y las disposiciones del Estado

©O© |00 (N[O |0 D> WIN| -

Actos contra la seguridad publica y la seguridad del Estado

[N
o

Actos contra el entorno natural

[EEN
[EEN

Otros actos delictivos no clasificados en otra parte

Elaboracion: Sofia Araujo J, autora.
Fuente: UNODC, 2015.
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